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	Göteborg 2011-05-17

	Glenn Heed ny vd på CP Nordic Customer Center

– beräknar öka omsättningen med cirka 30 miljoner

	Glenn Heed blir ny vd på CP Nordic Customer Center. Med en ny strategi för den svenska marknaden ska det Atlas Copco-ägda industriverktygsföretaget öka omsättningen med cirka 30 procent, till cirka 100 miljoner kronor, de tre närmaste åren. 

Bredare satsning på fordonsproduktion och generell industriproduktion, större distributionsnät, fler återförsäljare och en rad nya innovativa produkter är några av de områden man nu kommer att lägga stor kraft på . 



	– Vi har ett stort förtroende i branschen, ledande produkter och ett bra team. Nu ska vi bland annat öka distributionskanalerna och tillgängligheten, vilket kommer att resultera i mycket positiva flöden för oss. Jag ser fram emot att tillsammans med mina kollegor ta CP Nordic Customer Center vidare på marknaden. Företaget har stora framtidsvisioner och en stark vilja och det ska bli spännande att vara en del av detta, säger Glenn Heed, som tidigare var affärsområdeschef och nu ersätter Håkan Erlandsson, som varit vd de sex senaste åren.

CP Nordic Customer Center säljer verktyg, tryckluftsverktyg, monterings- och kontrollutrustningar av Desoutter, Chicago Pneumatic, Rodcraft och Fuji för framför allt fordonsindustrin, tillverkningsindustrin och byggindustrin. CP Nordic Customer Center står inför en storsatsning med ambition att ta marknadsandelar i första hand på den svenska marknaden, men i förlängningen även i övriga Norden.
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Glenn Heed, blir ny vd för CP Nordic Customer Service.


	– Vi beräknar att inom de närmaste tre åren bli marknadsledande inom vårt segment och öka vår omsättning från 70 till drygt 100 miljoner kronor. Detta betraktar vi som en rimlig ökning om man ser till de åtgärder och nysatsningar som kommer att göras. Exempelvis ska vi bli en betydligt starkare partner i vår relation med bland andra segmenten fordonsindustri och generell industriell produktion, säger Glenn Heed.

Den nya planen och den nya strategin är lagda och klara. CP Nordic Customer Center är ett företag med en stark ägare i Atlas Copco, med en lång historia, hög kompetens och mycket goda utvecklingsmöjligheter. 

​– Det är klart att vi ska utmana våra konkurrenter och visa att vi är bättre både service- och produktmässigt. Vi utvecklar ständigt nya produkter och i höst lanseras till exempel en ny mutterdragarserie med unika tekniska egenskaper som kommer att bli en stor framgång, säger Glenn Heed.

	För ytterligare information kontakta:

Glenn Heed, CP Nordic Customer Center, tfn +46 (0)706 879 222
www.cp.com
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