PRICER

BRINGING TRUST TO RETAIL

PRESSMEDDELANDE

23 april 2021

Hog orderingang och omsattningstillvaxt om 74 procent

e Nettoomsattningen uppgick till 392,9 MSEK (225,9), en 6kning med 74 procent jamfort med
samma period féregaende ar.

o Rorelseresultatet uppgick till 17,3 MSEK (7,3), vilket motsvarar en rérelsemarginal om 4,4
procent (3,3).

e Orderingangen var 443 MSEK (371), en 6kning med 19 procent jamfért med samma period
foregaende ar.

o Orderstocken uppgick till 550 MSEK (933), varav merparten avses levereras under andra
och tredje kvartalet 2021.
Periodens resultat uppgick till 17,7 MSEK (14,8).

o Resultat per aktie fore utspadning var 0,16 SEK (0,13). Resultat per aktie efter utspadning
var 0,16 SEK (0,13)

e Kassaflode fran den Iopande verksamheten var -62,6 MSEK (2,2).

Arets forsta kvartal har inneburit en fortsatt hdg aktivitet sett till s&vél mottagande av nya
order som utleveranser av orderstocken. Forsta kvartalet har historiskt haft en
sasongsvariation at det lugnare hallet, men i ar har utleveranserna natt nya hojder bade
avseende volym och varde. Omsattningen uppgick till 393 MSEK (226), vilket motsvarar en
tillvaxt om 74 procent jamfort med motsvarande period foregaende ar. De stora pagaende
kundprojekten i USA, Kanada, Norge och Nederlanderna som vi tidigare rapporterat om har
fortsatt planenligt i kvartalet.

Orderingangen uppgick till 443 MSEK (371), vilket &r hdgre an nagot tidigare ars forsta
kvartal och i nivd med tredje och fjarde kvartalen 2020. Det &r gladjande att notera att
orderingangen ar fordelad over ett stort antal kunder med bred geografisk spridning vilket ger
en god indikation om en underliggande marknadstillvaxt av sma- och medelstora
kundprojekt. Dessa representerar ett stabilare och jamnare intaktsflode an de stora
kundprojekten som &r mer oregelbundna fran en tid till annan och dar utvecklingen bor ses
Over en langre period. Orderstocken 6kade under kvartalet till féljd av langre ledtider an
normalt och uppgick vid utgdngen av mars till 550 MSEK.

Bruttomarginalen om 23,9 procent (31,4) och rérelseresultatet om 17,3 MSEK (7,3) pressas
nagot av htoga komponent- och logistikkostnader. | 6vrigt ar bruttomarginalen ett resultat av
produkt- och kontraktsmixen som fakturerats i kvartalet. Vi fortsatter investera i en utdkad
marknadsnarvaro som lagger grunden till en narmare dialog med vara kunder och ett
breddat tjansteerbjudande, vilket i kombination med en fortsatt h6g innovationstakt inom
produktutveckling dkar de fasta rérelsekostnaderna. Kassaflédet ar framst ett resultat av
tajmingeffekter mellan in- och utbetalningar och som tidigare kommunicerats bor kassaflédet
analyseras 6ver tid.

Pappersetiketter far allt svarare att halla kvar greppet om detaljhandeln och vi ser en stark
efterfrdgan av ESL(Electronic Shelf Label)-system runt om i varlden. Den digitala etikettens



formaga att forbattra saval effektiviteten av arbetsintensiva processer som kdpupplevelsen
for konsumenter ger investeringen sarskild strategisk betydelse. Vikten av att '’kunna gora
mer med mindre’ har fatt en helt ny innebérd det senaste aret och for att bibehalla sin
konkurrenskraft ar detaljhandelskedjor i allt hogre utstréckning beroende av moderna
systemstod.

Vid sidan om att tillhandahalla ESL-system &r Pricers ambition att erbjuda vara kunder
analyser baserade pa realtidsinformation och dartill sékerstélla ett effektivt utférande av
prioriterade uppgifter i butiken. Var batteridrivna kamera spelar en central roll for en utokad
datainsamling att basera analyserna pa, men vi avser ocksa inkludera andra datapunkter for
en forbattrad och mer vardeskapande analys. For varje del av utvecklingen kommer vi
utvardera om vi ska utveckla sjalva, forvarva ett bolag med en relevant losning eller inga
partnerskap med en tredjepartslosning. | takt med att vi 6kar vardeskapandet av var
helhetslosning ser vi ocks& goda mojligheter till bkade aterkommande intékter i form av
mjukvaruprenumerationer och en dkad tjansteforsaljning.

En utmaning for manga mjukvarubaserade analysverktyg med avsikt att hjalpa
dagligvaruhandlare att fatta battre beslut snabbare ar att de saknar kopplingar till butiken for
att underlatta genomforandet av de analyser som tas fram. Har spelar ESL-systemet en
central roll da det mojliggér en snabb och effektiv kommunikation till sdval butikspersonal
som konsumenter. Styrkan av att tillhandahalla marknadens snabbaste, palitligaste och mest
skalbara ESL-system Okar i kraft ju fler processer som har ett beroende av systemet. Vi ser
med tillférsikt fram emot att butiksdriften blir alltmer datadriven och algoritmstyrd da Pricer
har allt att vinna pa denna utveckling.

Helena Holmgren
VD och koncernchef

For mer information, vanligen kontakta:
Helena Holmgren, VD och koncernchef, +46 (0)702 870 068
ir@pricer.com

Denna information ar sadan information som Pricer AB &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksforordning. Informationen lamnades, genom ovanstaende kontaktpersoners
forsorg, for offentliggdérande den 23 april 2021 kl. 08:30 CET.

Om Pricer

Pricer AB &r ett ledande globalt techféretag inom den snabbvaxande marknaden for smart
retail med digitala butikslosningar som bade 6kar butikers produktivitet och forhojer
kopupplevelsen. Genom digitala prisetiketter, avancerad teknik sdsom optisk tradlos
kommunikation och Al samt standig innovation lagger Pricer grunden fér kommunikation och
effektivitet i butik. Bakom Pricers branschledande snabba, robusta och skalbara plattform
som standigt utvecklas med ny funktionalitet ligger 30 ars branscherfarenhet. Pricer
grundades i Sverige 1991 och ar noterat pa Nasdaq Stockholm. For mer information, besok
www.pricer.com
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