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Rekordhog orderingang och kassaflode
- Styrelsen foreslar en dokad utdelning med 33 procent till 80 6re per aktie

e Nettoomséattningen uppgick till 237,8 MSEK (386,5), en minskning med 38 procent jamfért med samma period
foregéende ar.

o Rorelseresultatet uppgick till 24,0 MSEK (29,0), vilket motsvarar en rérelsemarginal om 10,1 procent (7,5).

e Orderingang var 843 MSEK (274), en 6kning med 208 procent jamfort med samma period féregaende ar. |
orderingangen for kvartalet ingdr en stérre order pa cirka 625 MSEK fran en ledande amerikansk
detaljhandelskedja.

e Orderstocken uppgick till 731 MSEK (224), varav merparten av leveranserna planeras att pabérjas under det andra
kvartalet 2020 och vara slutférda innan utgdngen av 2020.

e Periodens resultat uppgick till 19,2 MSEK (25,8). IFRS 16 paverkade resultatet negativt med -0,2 MSEK.

e Resultat per aktie fére och efter utspadning var 0,17 SEK (0,23).

e Kassaflode fran den Iopande verksamheten var 123,1 MSEK (59,1).

¢ Nettoomséttningen uppgick till 1 002,9 MSEK (1 194,5), en minskning med 16 procent jamfért med samma period
foregdende ar.

Rorelseresultatet uppgick till 100,4 MSEK (89,1), vilket motsvarar en rérelsemarginal om 10,0 procent (7,5).
Orderingang var 1 504 MSEK (1 268), en 6kning med 19 procent jamfort med samma period féregaende ar.
Periodens resultat uppgick till 97,7 MSEK (87,3). IFRS 16 paverkade resultatet negativt med -0,9 MSEK.
Resultat per aktie fore utspadning var 0,89 SEK (0,79) och efter utspéadning 0,88 SEK (0,79).

Kassaflode fran den lopande verksamheten var 149,1 MSEK (83,7).

Styrelsen foreslar utdelning om 80 6re (60) per aktie.

Bolaget tillampar frdn och med den 1 januari 2019 IFRS 16 avseende koncernens leasingavtal. Tidigare ars information har inte omraknats. Soliditeten
har minskat med 4 procentenheter till féljd av 6kad balansomslutning.

2019 avslutades pa basta tankbara satt. Ett par dagar innan arets slut inkom var hittills storsta order vard cirka 625
MSEK for att installera Pricers system hos var befintliga amerikanska kund i ytterligare 450 butiker under 2020.
Ordern &r ett kvitto pa att Pricers system svarar val mot de digitaliseringsutmaningar detaljhandeln star infor. Totalt
uppgick orderingangen for det fjarde kvartalet till 843 MSEK och 1,5 miljarder SEK for helaret.

Omsattningen i det fjarde kvartalet uppgick till 238 MSEK och 1 miljard SEK for helaret, vilket &r en nedgang jamfort
med motsvarande perioder féregaende ar. Att tidpunkten for stora kundprojekt skapar volatilitet sett till bade
orderingdng och omsattning har namnts manga ganger tidigare. Var samlade bild kvarstar att marknadsaktiviteten ar
hog och att vara satsningar pa forsaljnings- och marknadsrelaterade aktiviteter genererat ett 6kat intresse for vara
produkter pa flera marknader. Marknadspotentialen ar fortsatt mycket stor da penetrationsgraden av ESL (Electronic
Shelf Label) -system &r valdigt 1ag och pappersetiketten fortfarande den framsta konkurrenten.

Den forbattrade bruttomarginalen for det fjarde kvartalet bidrar till en stabil Is6nsamhet. | likhet med de foregaende
kvartalen har produkt- och kontraktsmix i kombination med optimerade komponentinkép och god leveransplanering
paverkat bruttomarginalen positivt. Kassaflodet fran den lopande verksamheten 6kade och uppgick till 149 MSEK for
helaret, vilket delvis &r ett resultat av vart fokus pa bolagets kapitalbindning.



PRICER

BRINGING TRUST TO RETAIL

Konkurrensen p& marknaden ar oférandrat hard. Vi ar fortsatt évertygade om att fordelarna med vart unika systems
funktionalitet, sdsom snabbhet, palitlighet, skalbarhet och batterilivslangd, svarar battre mot de utmaningar som
detaljhandeln star infér &n ndgon av vara konkurrenters system. Vart mal ar att kontinuerligt férbattra hastigheten och
effektiviteten i kommunikation i butiken, bade vad galler konsumentinformation som pris- och produktinformation,
samt som stdd for personalen att utfora olika tidskravande processer mer effektivt.

F& aktérer pa marknaden tvivlar idag pa att den fysiska detaljhandeln i framtiden kommer att bli mer datadriven. E-
handeln har tack vare sin tillgang till data och med allt mer avancerade algoritmer tagit prognostisering och statistisk
forutsagbarhet till nya nivaer. Darutdver ger dataanalys en forbattrad mojlighet att skapa en individanpassad
shoppingupplevelse oavsett vilken plattform konsumenten véljer for sin kdptransaktion. Pricer fortsatter utveckla sitt
erbjudande inom detta spannande omrade och lanseringen av den hyllkantsmonterade kameran som mojliggor
dataanalys baserat p& den faktiska statusen i butiken utgor ett viktigt forsta steg.

Det ar for tidigt att dra slutsatser avseende coronavirusets effekter p& var produktions- och leveranskapacitet, men vi
féljer utvecklingen noga och i nara dialog med vara underleverantorer. For leveranser i nartid har vi en tillracklig
lagerniva.

Sammanfattningsvis gar vi in i 2020 med en rekordhog orderstock om drygt 730 MSEK pa en marknad som visar
tydliga tecken pa fortsatt stark tillvaxt. Det ar en valdigt spannande tid for Pricer och jag ser med stolthet tillbaka pa
2019 som ett ar da bolaget etablerade en stark position pa ett flertal geografiska marknader och dar vi tagit
betydelsefulla kliv inom var produktutveckling som vi raknar med kommer ge fin utvaxling i framtida upphandlingar.

Helena Holmgren
VD och koncernchef

Denna information &r sddan information som Pricer AB (publ) ar skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning och lagen om vardepappersmarknaden. Informationen lamnades, genom
nedanstdende kontaktpersoners forsorg, for offentliggorande den 13 februari 2020 kl. 13:00 CET.
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Malil: ir@pricer.com



