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- Hog omsattningstillvaxt och 6kad Ionsamhet

e Nettoomsattningen uppgick till 261,9 MSEK (180,0), en 6kning med 45 procent jamfort med samma period
féregaende ar

Rorelseresultatet uppgick till 17,6 MSEK (9,0), vilket motsvarar en rérelsemarginal om 6,7 procent (5,0)
Orderingang var 208 MSEK (189), en 6kning med 10 procent jamfort med samma period foregaende ar
Orderstocken okade till 169 MSEK (143), varav merparten forvantas faktureras under nastkommande kvartal
Periodens resultat uppgick till 19,3 MSEK (5,8)

Resultat per aktie var 0,18 SEK (0,05)

Kassaflode fran den I6pande verksamheten var 55,1 MSEK (28,0)

e Bolaget tillampar fran och med den 1 januari 2019 IFRS 16 avseende koncernens leasingavtal. Omrakningen
har paverkat periodens resultat negativt med -0,2 MSEK, kassaflddet fran den I6pande verksamheten positivt
med 2,2 MSEK och kassaflodet fran finansieringsverksamheten negativt med -2,2 MSEK. Soliditeten har
minskat med 3 procentenheter pa grund av 6kad balansomslutning. Tidigare ars information har inte
omraknats.

Aret har inletts starkt med en omséttningstillvaxt pa 45 procent under forsta kvartalet jamfért med samma period
foregaende ar. Det har i sin tur resulterat i ett rorelseresultat som okade till 17,6 MSEK (9,0).

Orderingangen pa 208 MSEK (189) kommer fran ett stort antal ordrar fran flera kunder med en bred geografisk
spridning. Den 6kade kundbasen kan i framtiden leda till nya ordrar och minskar i sin tur sarbarheten och beroendet av
enstaka stora kundprojekt.

Efterfragan pa vart system &r oférandrat hdg och vi noterar under det forsta kvartalet en fortsatt hdg marknadsaktivitet
med ett 6kande antal kunddialoger och ett flertal nya pilotinstallationer.

Positiva valutaeffekter fran en férsvagad SEK gentemot USD och EUR samt sénkta priser pa ett antal
standardkomponenter ar bidragande orsaker till att bruttomarginalen fér det forsta kvartalet 2019 uppgick till 29,1
procent (27,4). Produkt- och kontraktsmixen under arets forsta kvartal ser ungefar likadan ut som i motsvarande period
féregaende ar.

Kassaflodet fran den I6pande verksamheten uppgick till 55,1 MSEK (28,0) under kvartalet, vilket var en effekt av det
positiva rorelseresultatet kombinerat med ett minskat rérelsekapital.

Konkurrenssituationen pa marknaden ar fortsatt hard. Betydande kundprojekt lockar ofta till sig ett stort antal
leverantorer, varav flera har som huvudfokus att vinna marknadsandelar till varje pris. Nar detaljhandelskedjorna
raknar pa avkastningen fran sin langsiktiga investering i ett ESL (Electronic Shelf Label)-system beddéms systemens
funktionalitet, stabilitet, uppdaterings-hastighet och framtida utvecklingsmajligheter olika i investeringskalkylerna.

Vi ar 6évertygade om att fordelarna med vart unika systems funktionalitet, sdsom snabbhet, palitlighet, skalbarhet och
batterilivslangd, svarar battre mot de utmaningar som detaljhandeln star infér an nagon av vara konkurrenters system.
Den 6kade kunddialogen och nya pilotinstallationer ar ett kvitto pa att vart langsiktiga och malmedvetna arbete med att
standigt forbattra systemets prestanda och funktionalitet med nya innovativa I6sningar ar ratt vag att ga.

Vi fortséatter vart innovationsarbete med oférminskad kraft for att ytterligare 6ka systemets kapacitet och darmed skapa
annu fler mervarden for vara kunder. Var starka marknadsposition ar ett resultat av var formaga att erbjuda en palitlig
och snabb realtidskommunikation i den fysiska butiksmiljon. Det skapar i sin tur forutsattningar for innovativa
logistikmodeller, effektivisering av flera personalintensiva butiksprocesser, samt en forbattrad och mer personlig
koépupplevelse for konsumenterna i butiken.
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Pricer agerar pa en omogen marknad dar penetrationsgraden av ESL-system ar lag och pappersetiketter ar fortsatt
den mest anvanda I6sningen. Oberoende kallor bedomer att marknaden for ESL-system vaxer med ca 15-20 procent
arligen de narmaste aren. Vi investerar darfor i saval produktutveckling, IT-system, marknadsnarvaro och kompetens
for att mota tillvaxten. Som ett led i detta arbete flyttade vii mars i ar in i storre lokaler i Stockholm for att bereda plats
for ytterligare forstarkningar framst inom var produkt- och utvecklingsorganisation. Parallellt med detta har vi ocksa
starkt var forsaljningsnarvaro pa ett flertal geografiska marknader for att méta den 6kade efterfragan.

Helena Holmgren
VD och koncernchef

Denna information &r sédan information som Pricer AB (publ) &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen ldmnades, genom nedanstaende kontaktpersoners férsorg, fér
offentligg6rande den 25 april 2019 kl. 12:00 CET.
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