mResell Holding AB: Delarsrapport 1 april - 30 juni 2026;
”Rérelseintdkterna 6kade 104 procent med positivt rérelseresultat”

mResell Holding AB (“mResell eller Bolaget”) offentliggér hdrmed deldrsrapport fér perioden
1 april — 30 juni 2026. Delarsrapporten finns tillgédnglig som bifogat dokument samt pa
bolagets hemsida (https://mresell.se/investor-relations/). Nedan féljer en sammanfattning av
rapporten.

mResell fortsatte sin starka tillvaxt under det andra kvartalet med rérelseintakter om 54,2
MSEK, en 6kning med 104 procent jamfoért med motsvarande period féregaende ar.
Lénsamheten starktes till ett positivt rorelseresultat med, i princip, oférandrade
personalkostnader.

April-Juni 2026
e Rorelseintakterna fér koncernen uppagick till 54 158 TSEK (26 486 TSEK)
e Bruttoresultatet uppgick till 14 609 TSEK (5 403 TSEK), motsvarande en
bruttomarginal om 27 procent
Koncernens EBITDA uppgick till 1 530 TSEK (-2 730 TSEK)
Resultat per aktie uppgick till -0,010 SEK (-0,187 SEK)

Vasentliga handelser under perioden

¢ Fortsatt stark tillvaxt och positivt rérelseresultat
Rorelseintakterna under kvartalet 6kade med 104 procent till 54,2 MSEK (26,5
MSEK). EBITDA uppgick till 1,5 MSEK (-2,7 MSEK). Tillvaxten har samtidigt skett
med i princip oférandrade personalkostnader jamfért med motsvarande kvartal
foregéende ar, vilket tydligt visar skalbarheten i affarsmodellen.

o Over 100 MSEK i rorelseintikter under forsta halvaret
Rorelseintakterna under arets férsta sex manader uppgick till 102,7 MSEK (55,4
MSEK), motsvarande en 6kning om 85 procent. EBITDA férbattrades till 2,7 MSEK (-
4,9 MSEK).

Vasentliga handelser efter periodens utgang

e Partnerskap for etablering pa den brittiska marknaden
mResell har ingatt partnerskap med brittiska Reuse Technology Group for etablering
pé den brittiska marknaden. Partnerskapet &r utformat for att méjliggéra en snabb
etablering med minimal initial investering. Verksamheten sattes upp under augusti
och den operativa fasen av samarbetet har inletts.

e Bolaget har under kvartalet lanserat en ny Investor Relations sida,
https://mresell.se/investor-relations/

mResells finansiella mal

e Palang sikt, definierat som en period om tre till fem &r, &r bolagets malséttning att
uppna en omsattning om 600 miljoner kronor (MSEK) och en EBIT marginal
overstigande 10 procent



2026 2025 2026 2025 2025

TSEK Q2 Q2 Q1-Q2 Q1-Q2 FY
Rorelseintakter 54 158 26 486 102 706 55 388 145 812
Bruttovinst 14 609 5403 28 369 11 306 34127
Bruttovinst % 27% 20% 28% 20% 23%
EBITDA 1530 -2730 2742 -4 850 -8 561
Resultat/aktie -0,010 -0,187 -0,027 -0,364 -0,409

VD-ord - kvartal 2 2026
Kéra aktiedgare och intressenter,

Det andra kvartalet fortsatte att visa styrkan i var affarsmodell. Vi levererar fortsatt kraftig
tillvaxt samtidigt som vi stéarker I6nsamheten, ett tydligt kvitto pa att var teknikdrivna
plattform och affarsmodell skalar i ratt riktning.

Rorelseintakterna for kvartalet uppgick till 54,2 MSEK (26,5 MSEK), motsvarande en tillvaxt
om 104 procent jamfért med motsvarande period foregdende ar. EBITDA forbattrades till 1,5
MSEK (-2,7 MSEK) och rorelseresultatet (EBIT) uppgick till 0,5 MSEK (-3,7 MSEK).

Vi har darmed mer an férdubblat vara intakter jamfért med samma kvartal foregéende ar
samtidigt som vi har forbattrat EBITDA med drygt 4 MSEK.

Tillvéxten har skett med i princip oférandrade personalkostnader jamfért med motsvarande
kvartal foregdende &r, vilket tydligt visar skalbarheten i var affarsmodell. Vart fokus &r inte
enbart att vaxa snabbt, utan att géra det med en affarsmodell som 6ver tid skapar en hg
och uthallig I6nsamhet.

Vi forbereder oss for lansering pa ytterligare marknader inom kort. Under kvartalet har vi
genomfoért en storre uppgradering av var plattform som goér det mojligt att hantera fler
marknader och valutor, ett viktigt steg i var fortsatta internationella tillvaxtresa. Teamet har
samtidigt fortsatt att optimera vara inkdp och utveckla vara partnerskap.

Var datadrivna prissattning och méjligheten att lista och salja vara produkter parallellt dver
flera marknader och forséljningskanaler skapar férutsattningarna for fortsatt ldnsam tillvaxt,
bade organiskt och genom nya partnerskap.

Vi fortsatter samtidigt att bygga var B2B-verksamhet och ser ett fortsatt stort intresse for
vart erbjudande, dar kostnadsbesparingar och minskad miljépaverkan kombineras med
premium-refurbished produkter och en flexibel helhetslésning fér foretagskunder. B2B &r ett
tillvaxtomrade och ett naturligt komplement till var befintliga konsumentaffar.



Expansion till Storbritannien genom partnerskap

Efter kvartalets utgang tog vi ytterligare ett viktigt steg i var internationella expansion genom
partnerskapet med brittiska Reuse Technology Group, vilket innebér vart intradde pa den
brittiska marknaden. Under augusti har vi satt upp verksamheten och pabérjat den operativa
fasen av samarbetet.

Modellen bygger pé att respektive part fokuserar pa sina styrkor: mResell bidrar med
teknisk plattform, datadriven prisséttning och erfarenhet av férsaljning éver flera digitala
marknadsplatser, medan Reuse Technology bidrar med lokal organisation, infrastruktur och
marknadskannedom. Storbritannien ar en stor och attraktiv marknad for refurbished
elektronik.

Partnerskapet visar hur var plattform kan anvandas for att expandera till nya geografiska
marknader utan att bygga upp en komplett lokal organisation frdn grunden, en modell vi ser
goda mojligheter att replikera. Vi for I6pande diskussioner kring liknande partnerskap pa
ytterligare marknader.

Outlook

Vi gér in i andra halvaret med hdg aktivitet pa flera fronter, inom plattformsutveckling,
internationell expansion och B2B, med ett tydligt fokus pa I6nsam tillvaxt. Juli var en mycket
stark mé&nad med intakter om 25,2 MSEK.

Vi ser samtidigt flera externa faktorer som starker vart erbjudande. Apples prishdjningar i
slutet av kvartalet pa bland annat nya Mac- och iPad-produkter dkar attraktiviteten i
refurbished-alternativet. Aven regulatoriskt ser vi fortsatt medvind genom initiativ som EU:s
Digital Product Passport och Frankrikes arbete med att inkludera rekonditionering av
elektronik inom Label Bas-Carbone, en utveckling som starker var position som ett hdllbart
och kostnadseffektivt alternativ.

Var langsiktiga malsattning ligger fast: att nd en arlig omsattning om 600 MSEK med en
EBIT-marginal éverstigande 10 procent inom 3-5 ar.

Jag och teamet vill tacka vara kunder, partners och aktiedgare for ert fortsatta fortroende
och stod.

Patrik La Placa Christiansen
VD, mResell Holding AB



For mer information, vanligen kontakta
Mathias Linder

Email: mathias.linder@mresell.com
Telefon: +46703-82 51 55

Om mResell

mResell r en ledande aktér inom rekonditionering och férséljning av begagnade Apple-
produkter. Bolaget ar verksamt i 13 l&nder och har servat dver 300 000 kunder. Genom en
egenutvecklad, datadriven plattform optimerar mResell férséljningen i realtid for att
maximera marginaler, snabba upp lageromséttningen och méjliggéra fortsatt tillvaxt inom
den cirkulara ekonomin.

Denna information ar sddan information som mResell Holding AB &r skyldigt att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom
nedanstdende kontaktpersoners férsorg, for offentliggérande den 27 augusti 2026 kl. 08:30
CET.



