mResell Holding AB: Deldrsrapport 1 januari - 31 mars 2026;
?Omsattning +68 procent och positivt rérelseresultat”

mResell Holding AB ("mResell eller Bolaget”) offentliggér hdrmed delarsrapport fér perioden 1 januari
— 831 mars 2026. Delarsrapporten finns tillgénglig som bifogat dokument samt pa bolagets hemsida
(www.ir.mresell.com). Nedan féljer en sammanfattning av rapporten.

Intakterna 6kade med 68 procent jamfort med motsvarande period féregdende ar.
EBITDA och rérelseresultatet (EBIT) férbattrades vasentligt och uppgick till positiva
nivaer under kvartalet.

Januari-Mars 2026
e Omesattningen for koncernen uppgick till 48,548 TSEK (28,902 TSEK)
e Bruttoresultatet uppgick till 13,760 TSEK (5,903 TSEK), motsvarande en
bruttovinst om 28%
Koncernens EBITDA uppgick till 1,211 TSEK (-2,120 TSEK)
Resultat per aktie uppgick till -0,017SEK (-0,178 SEK)

Vasentliga handelser under perioden
e Genomférd riktad nyemission om 10 MSEK samt blockférsaljning
Bolaget har genomfért en riktad nyemission om 10 MSEK dar tva
véalrenommerade
investerare tog storre positioner i mResell i kombination med en
blockforséljning av
aktier.

e Fortsatt stark tillvaxt & positivt rérelseresultat
Intakterna for kvartalet 6kade med 68% procent till 48,5 MSEK (28,9 MSEK
motsvarande kvartal 2025) och positivt rérelseresultat (EBIT).

mResells finansiella mal
e P& lang sikt, definierat som en period om tre till fem ar, &r bolagets
malséttning att uppna en omséttning om 600 miljoner kronor (MSEK) och en
EBIT marginal 6éverstigande 10 procent

Nyckeltal (TSEK) Q1 2026 Q1 2025 FY 2025
Rorelseintakter 48,548 28,902 145,812
Bruttovinst 13,760 5,903 34,127
Bruttovinst % 28% 20% 23%
EBITDA 1,211 -2,120 -8,561

Resultat per aktie -0,017 -0,178 -0,409



VD-ord - kvartal 1 2026
Kéra aktiedgare och intressenter,

2026 har inletts enligt plan med fortsatt stark tillvaxt samtidigt som vi vander till ett
positivt rorelseresultat, vilket bekréaftar att var teknikdrivna affarsmodell skalar i ratt
riktning.

Intédkterna for kvartalet uppgick till 48,5 MSEK (28,9 MSEK), motsvarande en tillvaxt
om 68 procent jamfort med motsvarande period féregédende ar. EBITDA
forbattrades och uppgick till 1,2 MSEK (-2,1 MSEK). Rérelseresultatet (EBIT)
forbattrades vasentligt och uppgick till 0,3 MSEK (-3,0 MSEK).

Vi lamnar ett kvartal bakom oss dar teamet arbetat intensivt med att optimera vara
inkop, fordjupa vara partnerskap och vidareutveckla var plattform for fortsatt
skalbar och bred expansion under kommande kvartal.

Vidare har vi utdkat vart erbjudande med Samsung-produkter och PC-datorer, som
ett led i att bredda vart kunderbjudande och stérka var position inom var karnaffar,
refurbished elektronik.

Vi fortsétter &ven att bygga var B2B-pipeline dar intresset for vart erbjudande ar
stort. Genom att &ga hela vardekedjan och plattformen kan vi pa ett kontrollerat sétt
erbjuda en flexibel och skraddarsydd helhetsldsning till féretag med bibehallen hég
kvalitet och snabbhet vilket gor oss unika pa marknaden.

Vart erbjudande inom B2B &r ett av marknadens starkaste, dar
kostnadsbesparingar, héllbarhet och minskad miljopaverkan kombineras med hog
kvalitet genom vart erbjudande av premium-refurbished datorer och telefoner.

Starkt agarbas

| januari genomférdes en blockférséljning av aktier i kombination med en riktad
emission, dér tva valrenommerade investerare tog stérre positioner i mResell. Vi ser
det fértroende som visats for bolagets strategi, plattform och langsiktiga potential
som ett styrkebesked. Ett breddat och mer langsiktigt &gande stérker bolagets
stabilitet och skapar samtidigt goda férutsattningar for fortsatt expansion.

Outlook

Vi arbetar aktivt med att bade fordjupa befintliga partnerskap och etablera nya for
att starka produktinflédet och ytterligare forbattra var konkurrenskraft. Bade varan
plattform och datadrivna prismodell r centrala i dessa partnerskap, da de mojliggor
effektiv lageromséttning, transparent prisséttning och optimerad forséljning éver
flera marknader och forsaljningskanaler.

Vi gér in i resten av aret med hog aktivitet och ett tydligt fokus pa I6nsam tillvaxt.
Marknaden for refurbished elektronik fortsatter att vaxa snabbt och vi bedémer att
mResell ar val positionerat for att ta ytterligare marknadsandelar bade inom B2C
och B2B segmenten.



Var malséattning kvarstar: att nd en arlig omséattning om 600 MSEK med en EBIT-
marginal 6verstigande 10 procent inom 3-5 &r.

Jag och teamet vill tacka vara kunder, partners och aktiedgare for ert fértroende
och st6d.

Patrik La Placa Christiansen
VD, mResell Holding AB

F6r mer information, vanligen kontakta
Mathias Linder

Email: mathias.linder@mresell.com
Telefon: +46703-82 51 55

Om mResell

mResell &r en ledande aktdr inom rekonditionering och férséljning av begagnade
Apple-produkter. Bolaget ar verksamt i 13 I&nder och har servat dver 300 000
kunder. Genom en egenutvecklad, datadriven plattform optimerar mResell
forséljningen i realtid for att maximera marginaler, snabba upp lageromséattningen
och mojliggdra fortsatt tillvéxt inom den cirkuldra ekonomin.

Denna information ar sddan information som mResell Holding AB &r skyldigt att
offentliggdra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen ldmnades, genom
nedanstdende kontaktpersoners férsorg, for offentliggérande den 21 maj 2026 kl. 08:30
CET.



