mResell Holding AB: Deldrsrapport 1 juli — 30 september 2025;
"Rekordkvartal, tillvixt med 167% jimfort med foregdende ar”

mResell Holding AB ("mResell eller Bolaget”) offentliggor harmed deldrsrapport for perioden 1 juli 1-30 september 2025.
Delirsrapporten finns tillganglig som bifogat dokument samt pd bolagets hemsida (www.ir.mresell.com). Nedan foljer en

sammanfattning av rapportenn.

Forsdljningen 6kade under det andra kvartalet med 167 procent jimfért med samma period

foregaende ar. Den positiva trenden har fortsatt in i det tredje kvartalet, vilket har lett till ett

forbittrat resultat.

Juli-Juni 2025

Omsittningen for koncernen uppgick till 53,992 TSEK

Bruttoresultatet uppgick till 12,967 TSEK, motsvarande en bruttomarginal om 24%
Koncernens EBITDA uppgick till -916 TSEK

Resultat efter skatt uppgick till -3,651 TSEK

Resultat per aktie uppgick till -0,089 SEK

Visentliga hindelser under perioden

Genomfo6rde en riktad nyemission den 3:e juli om 15,2 MSEK for att accelerera tillvixten
TO1 & TO2 avslutades den 2:a september och tillférde bolaget 9,4 MSEK som anvéndes till
att amortera skuld och stdrka balansrikningen.

Sékrade en kreditlimit om 4,5 MSEK, vilket mdjliggjorde 6kade inképsvolymer

Uttalande om att vi pa kort sikt kommer accelerera tillvixten, omséttningen for andra
halvaret 2025 forvantas 6ka med 70-80 procent jaimfort med samma period 2024.

Q3s omsittning 6kade med 167% till 54 MSEK jamf{ort mot samma kvartal 2024 (20,2
MSEK) med forbattrad 16nsamhet

Kommunicerade langsiktiga finansiella mal

Rekryterade Head of Business to Business (B2B) for att stirka satsningen pé vart cirkulédra
IT-erbjudandet till foretag.

Visentliga hindelser efter periodens utging

Genomfort en riktad nyemission om 20 MSEK genom ett accelererat bookbuilding-
forfarande

Utokat kreditlimiten till 1 MSEK hos strategisk befintlig leverantor

Ingatt avtal med tva nya leverantérer for sourcing av produkter

mResells finansiella mal

Pa lang sikt, definierat som en period om tre till fem ar, &r bolagets malsittning att uppna
en omsittning om 600 miljoner kronor (MSEK) och en EBIT marginal 6verstigande 10
procent



2025-07-01 2025-01-01

Nyckeltal (TSEK) 2025-09-30 2025-09-30
Roérelseintikter 53,992 109,380
Bruttovinst 12,967 24,273
Bruttovinst % 24% 22,2%
Justerad EBITDA* -916 -5,767
EBITDA* -916 -5,767

YJusterad EBITDA exkluderar extraordinira engingsposter. Samtliga belopp anges I tusentals kronor om inte annat anges. mResell ar en
nybildad koncern, dirav redovisas inga jimforelsetal pd koncernnivd

VD-ord
Kira aktiedgare och intressenter,

2025 har varit ett hiandelserikt ar for mResell, praglat av stark tillvixt och flera viktiga initiativ
som starkt var position. Q3 blev ett rekordkvartal fér mResell och var tidigare kommunicerade
malsittning om 70-80 procents tillvaxt jamfort med samma period foregaende ar overtriffades
med god marginal, vilket bekriftar att var strategi ger 6nskad effekt.

Jag vill rikta ett stort tack till bdde nya och befintliga aktiedgare. Det 6kade rorelsekapitalet har
mojliggjort storre inkopsvolymer och starkt var operativa effektivitet, vilket ger oss de
forutsittningar som krivs for att genomfora var affirsplan.

Intdkterna uppgick till 54 miljoner kronor, motsvarande en tillvixt pa 167 procent jamfort med
samma kvartal 2024. I takt med att volymerna 6kar forbattras dven resultatet, EBITDA uppgick till
-0,9 miljoner kronor for kvartalet, trots att bolaget befinner sig i en kraftig expansionsfas.

Sikte pa fortsatt tillvixt

Jag bedomer att den starka tillvaxttrenden kommer att fortsitta under 6verblickbar framtid.
Kédrnan i mResells affir dr var egenutvecklade teknikplattform, som i realtid optimerar marginaler,
forsiljningskanaler och lageromsittning genom datadrivna och automatiserade beslut.
Plattformens arkitektur &r byggd for skalbarhet och stabilitet, och utgoér grunden for att na vara
finansiella mal.

I linje med denna malsdttning ser vi d&ven 6ver potentiella forvirv som starker var tillgang till
produkter nirmare fran killans ursprung samt bidrar till ett starkare kassaflode. Vi har pagédende
intressanta dialoger, men vi har inte brattom. Vi ér selektiva och 6verviger endast objekt som &r
bade strategiskt ritt och finansiellt motiverade.

Skdrpta EU-regler gynnar mResell
Den vixande viljan hos bade privatpersoner och foretag att konsumera héllbart, utan att
kompromissa med kvalitet, dr grunden for var affar.



EU:s nya ecodesign-forordning, med Digital Product Passport pa vig in, skidrper kraven pa
sparbarhet och dokumenterade rekondprocessen, nidgot som gynnar professionella aktérer och
successivt pressar undan oseriosa.

For mResell, som med ett internt kvalitets- och rekondteam sikerstiller produktstandard och har
full sparbarhet pa varje enskild produkt i var plattform, innebdr detta en tydlig konkurrensfordel.

Tillvixtskapande atgirder
Jag vill lyfta fram ett par hidndelser som sarskilt starker var tillvéxt.

Vi har tecknat avtal med tva nya strategiskt viktiga leverantorer for att 6ka produktinflodet. Vi har
aven sikrat en kreditlimit pa 4,5 MSEK i augusti, samt en pa 1 MSEK i oktober vilket stodjer var
tillvaxt framat.

Under och efter kvartalet genomfordes tva riktade emissioner samt inlsen av teckningsoptioner
till ett sammanlagt viarde pa 45 MSEK, fore emissionskostnader. Den stirkta kapitalbasen ger oss
mojlighet att 6ka volymerna och férhandla fram bittre finansieringsvillkor och leverantérsavtal,
vilket i forlingningen leder till férbéttrade marginaler.

Vi fortsatter att skirpa vart utbud och véra forsiljningsinsatser for B2B-marknaden och har under
kvartalet rekryterat nya medarbetare inom segmentet.

Outlook for Q4 och framit
Det fjarde kvartalet inleddes i linje med den starka utvecklingen under det tredje kvartalet.

I november identifierades ett temporirt problem i ett storre parti telefoner fran en leverantor
relaterat till forandrade regulatoriska regelverk pé vissa marknader. Detta var dock inte relaterat
till produkternas standard eller konsumentupplevelse. Partiet returnerades till leverantéren och
situationen har genom detta dtgirdats och paverkade déarfor endast forsiljningen under en kortare
period.

Hiandelsen dr isolerad till externa partier och inte relaterad till produkter fran egen produktion dir
vi alltid har full kontroll. Vi fortsétter vart samarbete med leverantéren och mottagit viss
kompensation samt garantier kring framtida regelefterlevnad. Var hantering av situationen visar
styrkan i vara processer for kvalitetskontroll och sparbarhet.

Séledes paverkar situationen inte vara utsikter eller vara langsiktiga finansiella mal. Kommande
veckor ser vi fram emot Black Friday och julhelgen, som historiskt sett dr starka perioder. Vi star
fast vid var bedémning att tillvixten kommer att fortsitta och att vi har de ritta strukturerna pa
plats for att leverera i linje med de mal som kommunicerats.

For att 6ka var inkopskapacitet ytterligare har vi inlett en upphandling gillande lagerfinansiering
for bolaget. Vi bedomer att detta dr pa plats under H1 2026.

Vi gar in i 2026 med fler strategiska leverantdrer och en starkare férhandlingsposition som ger oss
goda forutsdttningar att mota efterfrdgan samt nd vara langsiktiga finansiella mal - att uppna en
arlig omsittning om 600 miljoner kronor och en EBIT-marginal 6verstigande 10 procent inom 3-5
ar.



Tack for ert fortsatta fortroende.

Patrik La Placa Christiansen VD, mResell

For mer information, vinligen kontakta
Mathias Linder
Email: mathias.linder@mresell.com

Telefon: +46703-82 51 55

Om mResell

mResell dr en ledande aktor inom rekonditionering och forséljning av begagnade Apple-
produkter. Bolaget dr verksamt i 12 ldnder och har servat 6ver 300 000 kunder. Genom en
egenutvecklad, datadriven plattform optimerar mResell férsiljningen i realtid for att maximera
marginaler, snabba upp lageromsittningen och mojliggora fortsatt tillvaxt inom den cirkuldra
ekonomin.

Denna information dr sddan information som mResell Holding AB dr skyldigt att offentliggora
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen limnades, genom nedanstdende
kontaktpersoners forsorg, for offentliggérande den 27 november 2025 kl. 08:30 CET.
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