
 
 

Tillväxt i kärnaffären 
 

Försäljningen landade på 12 miljoner kronor för det andra kvartalet. Det motsvarar en tillväxt på 6 procent i 
kronor och 10 procent valutarensat. Promimic har alla sina avtal i dollar så den valutarensade siffran ger en 
mer rättvis bild av vår tillväxt. Glädjande är att kärnaffären ”Intäkter från implantat” har en högre tillväxt på 
hela 14 procent valutarensat. 
 

Sammanfattning av perioden 
Finansiell översikt 
 
Andra kvartalet 2026 (motsvarande period föregående år inom parentes) 

 Nettoomsättningen uppgick till 12,0 MSEK (11,3) 
 Summa rörelseintäkter uppgick till 13,2 MSEK (13,7) 
 Rörelseresultatet uppgick till -1,4 MSEK (-1,3) 
 Periodens resultat efter skatt uppgick till -1,5 MSEK (-1,5) 
 Resultat per aktie före och efter utspädning uppgick till -0,08 SEK (-0,08) 
 Periodens kassaflöde uppgick till -2,3 MSEK (-5,2) 
 Likvida medel vid periodens utgång uppgick till 19,8 MSEK (28,4) 
 Soliditet uppgick till 80% (81) 

 
Halvåret 2026 (motsvarande period föregående år inom parentes) 

 Nettoomsättningen uppgick till 20,8 MSEK (20,0) 
 Summa rörelseintäkter uppgick till 22,7 MSEK (24,7) 
 Rörelseresultatet uppgick till -4,9 MSEK (-4,9) 
 Periodens resultat efter skatt uppgick till -5,0 MSEK (-6,0) 
 Resultat per aktie före och efter utspädning uppgick till -0,26 SEK (-0,32) 
 Periodens kassaflöde uppgick till -1,3 MSEK (-6,1) 

Väsentliga händelser under perioden  

 Den 10 april offentliggjordes bolagets årsredovisning för 2025. 
 Den 15 april meddelade bolaget att ABG Sundal Collier anlitades som likviditetsgarant. 
 Den 16 april kallade bolaget till årsstämma den 21 maj 2026. 
 Den 19 maj presenterade bolaget positivt kassaflöde och tillväxt i kärnaffären i samband med delårsrapporten 

för det första kvartalet 2026. 
 Den 21 maj hölls bolagets årsstämma på GoCoHealth Innovation City. 

Väsentliga händelser efter perioden 

 Inga väsentliga händelser noterades efter periodens slut. 

  



VD kommenterar 
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Försäljningen landade på 12 miljoner kronor för det andra kvartalet. Det motsvarar en tillväxt på 6 procent i 
kronor och 10 procent valutarensat. Promimic har alla sina avtal i dollar så den valutarensade siffran ger en 
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hela 14 procent valutarensat. 

Under perioden har Promimic fått ett mycket viktigt godkännande från FDA på ett implantat med vår nya keramiska yta. 
Det är en nanostrukturerad yta av Zirkoniumfosfat. Den är en permanent modifiering av det yttersta skiktet av implantatet 
vilket gör den till en attraktiv implantatyta för material som inte själva har förmågan att osseointegrera. Ytan har i flera in 
vivo-studier visat på förbättrad inläkning i ben av polymera implantat. Dessa studieresultat har publicerats i två olika 
vetenskapliga artiklar och teknologin är patenterad på alla viktiga marknader. 

Godkännandet var på ett implantat som Promimic äger, men som vi inte ska sälja, utan den fungerar som ett prejudikat 
(predicat device) för våra kunder som vill få sina implantat godkända med denna nya keramiska nanoyta. FDA-
godkännandet representerar en viktig milstolpe och vi kan nu börja arbeta kommersiellt med att skala upp tekniken och 
inleda försäljningsarbetet. Vi ser detta initialt som en tillgång som vi kan erbjuda både befintliga och nya kunder exklusivt 
för vissa delar av marknaden. På så sätt kan vi skapa en situation där detta nya kunderbjudande hjälper oss att bredda 
vårt erbjudande och växa vår affär till nya marknadssegment. 

Vi har under året stärkt vår position på marknaden för implantat som används vid ryggkirurgi. Vår största kund, Alphatec 
Spine, fortsätter växa och rapporterade under kvartalet en tillväxt på 17 procent. Curiteva meddelade att de nu kommer 
fördubbla sin produktionskapacitet under det kommande året och antalet patienter som blivit behandlade med deras 
unika 3D-printade PEEK-implantat fortsätter öka. Dessutom har två av våra senaste kunder, Spineology och Spinal 
Simplicity, visat på fin tillväxt och deras lanseringar av implantat med HAnano Surface är framgångsrika.  

Under perioden förvärvade vår partner för tandimplantat, S.I.N. Implant System, sin amerikanska distributör. Detta 
kommer från och med nästa kvartal ha en positiv effekt på vår tillväxt då royaltyn kommer beräknas på amerikanska 
slutpriser i stället för transferpriset mellan S.I.N. Implant System och distributören S.I.N.360. För det innevarande 
kvartalet har det en negativ effekt på vår tillväxt då vi redan fått royalties på det befintliga lagret i USA som nu räknas 
bort. 

Vi kan konstatera att valutaeffekten påverkar Promimic under perioden. Den underliggande tillväxten ökar och rensat från 
dollareffekten har vi en tillfredställande tillväxt. Vi arbetar aktivt med kostnadskontroll vilket leder till bibehållen lönsamhet 
under kvartalet.  Detta samtidigt som vi genom en nära dialog med kunderna bibehåller beredskapen för att accelerera 
vår tillväxt ytterligare.  

Vid Promimics bolagsstämma i maj tackade vi av vår styrelseordförande Tommy H. Karlsson. Tommy har lett styrelsens 
arbete och lotsat bolaget från scale-up fasen till en notering på Nasdaq First North. Hans erfarenhet och 
försäljningsfokus har varit till stor hjälp för Promimic. Vår nya styrelseordförande Pehr Abrahamsson har suttit i styrelsen 
sedan börsintroduktionen våren 2022. Han har en bakgrund från Stryker, ett av de stora ortopedibolagen i världen. Hans 
kunskap och erfarenheter kommer vara värdefull framöver när Promimic ska navigera i det ortopediska landskapet. 

Arbete i vårt laboratorium pågår för fullt och vi har flera parallella projekt just nu. Det är både befintliga kunder och nya 
kunder som vill få en bioaktiv yta till sina implantat. Forskningen med vår antibakteriella ytmodifiering har fallit väl ut och 
vi kommer att fortsätta arbetet med studier för att fördjupa förståelsen inom detta området. 

Teamet i labbet har på ett mycket förtjänstfullt sätt organiserat arbetet och fortsätter att leverera. Med ett stort antal 
pågående kundprojekt har de effektiviserat arbetet på ett mycket professionellt sätt. Vi genomför våra utvecklingsprojekt 
mer effektivt nu än vad vi gjorde tidigare. Vi har också effektiviserat produktionen av beläggningsvätska som medför att 
vi kan hantera större volymer snabbare och därigenom frigör vi tid som vi kan lägga på kundprojekt.  

  



Mölndal, 20 augusti 2026 

Magnus Larsson 
VD, Promimic 

För ytterligare information: 
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Heidi Bader, CFO 
Mobil: +46 708 24 71 46 
E-mail: heidi.bader@promimic.com 

Promimic AB är ett tillväxtbolag som tillverkar, marknadsför och säljer biomaterial för förbättrad osseointegration till 
ledande företag på marknaderna ortopediska och dentala implantat. Huvudprodukten HAnano Surface har utvecklats från 
spetsforskning vid Chalmers tekniska högskola i Sverige. Tekniken har visat sig förbättra osseointegrationen i över 30 
vetenskapliga studier och med över 2 800 000 implantat i klinisk användning. Promimic har kontor i Mölndal i Sverige och 
Austin, Texas i USA.  

Promimic AB är listade på Nasdaq First North Growth Market under ticker PRO. Bolagets Certified Adviser är Tapper 
Partners AB. 

Denna information är sådan information som Promimic AB (publ) är skyldigt att offentliggöra enligt EU:s 
marknadsmissbruksförordning. Information lämnades genom ovanstående persons försorg kl 7.30 den 20 augusti 2026. 


