Sammanfattning av perioden

Finansiell oversikt for forsta kvartalet
1 januari - 31 mars 2023 (fsregaende period inom parentes)

¢ Nettoomsattningen uppgick till 6,2 MSEK (1,9)

e Summa rorelseintékter uppgick till 6,7 MSEK (2,1)

o Rorelseresultatet uppgick till -3,3 MSEK (-5,1)

o Periodens resultat efter skatt uppgick till -3,3 MSEK (-5,1)

¢ Resultat per aktie fore utspadning uppgick till -0,18 SEK (-0,41 SEK)
o Periodens kassaflode uppgick till 1,2 MSEK (-3,8)

o Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 60,0 MSEK (5,6)

e Soliditet uppgick till 89% (60)

Vasentliga handelser under forsta kvartalet

e Inga vasentliga handelser har noterats.

Vasentliga handelser efter perioden

e De Den 4 april offentliggjordes bolagets arsredovisning for 2022.
e Bolagets arsstamma holls den 25 april.

VD kommenterar

Vi vaxer snabbare dn nagonsin och satter forsaljningsrekord under forsta kvartalet 2023. Tillvaxten ar pa
hela 227%. Forsaljningen landade pa 6,2 MSEK jamfort med 1,9 MSEK for forsta kvartalet forra aret. Vi kan
konstatera att detta ar Promimics basta kvartal hittills och det ar det forsta dar vi uppvisar ett positivt
kassaflode. Det positiva kassaflodet kommer delvis fran att vi under férsta kvartalet far betalt fran vara
kunder for de arliga licensavgifterna.

Var tillvaxtresa fortséatter och det kliniska anvand-andet av var teknologi nddde en viktig milstolpe under perioden. | borjan av
2023 passerade vi 6ver en miljon implantat med var HA""° Surface i klinisk anvdndning. Grunden for var affar ligger i att vi
levererar forbattrad klinisk nytta for dessa patienter som snabbare kan f4 tillbaka sin férlorade kroppsfunktion. Majoriteten av
dessa implantat finns inom marknadssegmentet for dentala implantat men det kliniska anvandandet véxer snabbast pa
marknaden for ortopediska implantat i USA.

Viinleder nu vart tredje ar av hypertillvéxt*. Var fokuserade satsning pa den amerikanska marknaden ger god avkastning. Nar vi
forra sommaren skapade ett Joint Venture, Nano Processing Inc (NPI), med Danco Medical etablerade vi Promimics
affarsmodell 2.0. Den utdkade affarsmodellen bade vaxer var affar och ger oss ett tidigare kassaflode fran vara befintliga
kunder. Var del av forséljning frdn NPI var pa drygt 2,5 MSEK under perioden.



Bakom véra starka tillvaxtsiffror finns flera snabbvaxande kunder och de véxer i sin tur betydligt snabbare &n sina respektive
marknader. P4 marknaden for dentala implantat har vi var brasilianska kund S.I.N. Implant System, som forra aret startade sin
satsning mot den amerikanska marknaden. Det ger nu resultat och deras tillvaxt drivs upp av starka siffror frdn USA. | borjan av
maj meddelade Henry Schein Inc, att de avser forvarva S.I.N. Implant System. Henry Schein ar varldens fjarde storsta
foretagsgrupp inom dentala implantat och har cirka tio procent av varldsmarknaden. Detta dppnar upp for nya majligheter for
S.LN. Implant System att fortsatta sin fina tillvaxtresa och vi ser med tillforsikt fram mot att den affaren skall slutforas under
senare delen av 2023.

"I bérjan av 2023 nddde vi 6ver en miljon implantat
med var HAM Surface i klinisk anvéndning.”

Vaxer, och véaxer fort, gor aven var kund ATEC inom marknadssegmentet implantat for ryggkirurgi. ATEC &r USAs
snabbast vdxande bolag i sitt segment och de rapporterade en tillvaxt pa hela 55% for forsta kvartalet och total
forséljning pd 109 MUSD. Samarbetet mellan Promimic och ATEC ar bara tva &r gammalt och vi ser en valdigt stor
tillvaxtpotential tillsammans med dem framat.

Under 2022 fick vara kunder pa den amerikanska marknaden tolv nya 510(k)-godkannande frdn FDA. Dessa
implantatsystem kommer att introduceras under 2023 och bidra till var forséljningstillvaxt framat. Ett av vara interna mal
ar att bibehdlla den hoga nivan av antalet registrerade produkter med bade befintliga och nya kunder under aret.

Att kunna 3D-printa ortopediska implantat med komplexa strukturer ar en starkt vdaxande trend pa marknaden. | januari
fick var kund Curiteva som forsta foretag nagonsin ett godkannande for ett implantat producerat av deras unika 3D-
printers for polymeren PEEK. Polymeren PEEK har liknande mekaniska egenskaper som ben vilket gor det till ett
intressant material for ortopediska implantat. PEEK &r ett bioinert material och integrerar inte med benvévnad. Var
implantatyta HA""° Surface ar darmed avgorande for att denna typ av implantatmaterial ska kunna integrera med
benvavnad och vaxa fast. Implantat av 3D-printad PEEK kommer att kunna anvéandas for implantat vid ryggkirurgi men
kan ocksa Oppna upp nya mojligheter inom resten av marknaden for ortopediska implantat.

| borjan av mars deltog Promimic pa AAOS (American Academy of Orthopaedic Surgeons), vilket &r USAs storsta
kongress inom ortopedi. Det var patagligt att alla restriktioner och begransningar efter pandemin var borta. Kongressen
var valbesokt och gav oss manga nya kontakter och majliga affarer. Vi ar nu i full fard med att folja upp
affarsmojligheterna och malet ar att landa nya affarer under aret. Att medverka pa kongresser &r ett sétt for Promimic att
skaffa nya kunder. Intresset for var teknologi 6kar stéandigt och vi f&r mer och mer uppmaérksamhet pa denna typ av
moten och kongresser, vilket underlattar att fa kontakt med intresserade kunder.

I maj blev det klart att Chris Whitfield atervander till Promimic som chef for dotterbolaget Promimic Inc. Chris atertar
ansvaret i slutet av maj och bolaget har for avsikt att ytterligare starka den amerikanska organisationen under hosten.

Under perioden har vi ocksé fatt nya och intressanta resultat fran var forskning. Var nya keramiska yta har visat sig har
liknande egenskaper som HA™"° Surface, att stimulera bentillvaxt och inlakning. Den stora skillnaden &r att den
keramiska ytan ar permanent. Den tal att autoklaveras och darfor har den andra anvandningsomraden och andra
applikationer. Den utgor ett bra komplement till var befintliga ytmodifiering och 6ppnar dven nya applikations-omraden
for Promimic.

Sist, men inte minst vill jag lyfta fram vart oerhort dedikerade och kompetenta team. Det &r vdra medarbetare som gor
detta mojligt. Varje dag utvecklar vi var beldggningsteknik och vara kundsamarbeten. Det &r vad varje person bidrar
med som gor oss framgangsrika.

Molndal den 25 maj 2023

Magnus Larsson
VD, Promimic

*Hypertillvaxt definieras som arlig tillvaxttakt pa 6ver 40% enligt Harvard Business Review och World Economic Forum.



