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Den fullstandiga rapporten finns aven tillganglig pa bolagets hemsida (info.bimobject.com).
Fjarde kvartalet 2018

Faktureringen 6kade med 7 procent och uppgick till 59 MSEK (55).

Koncernens nettoomsattning 6kade med 2 procent och uppgick till 39 MSEK (38).
Fordelning mellan projekt och webservices (prenumerationer) var 42/58 procent
(44/56).

Koncernens rorelseresultat uppgick till -34 MSEK (-4).

Resultat per aktie uppgick till -0,26 SEK (-0,10) fére utspadning.

Kassaflodet fran I16pande verksamheten uppgick till -22 MSEK (-19).
Ackumulerat antal anvandare ékade och uppgick till cirka 1 052 000.
Ackumulerat antal nedladdningar uppgick till 32,5 miljoner.

Antalet tillverkare (Brands) uppgick till 1 310.

Helaret 2018

Faktureringen 6kade med 17 procent och uppgick till 133 MSEK (113).
Nettoomsattningen for helaret 6kade med 37 procent och uppgick till 114 MSEK (83).
EQT Ventures Fund investerar 240 MSEK genom en riktad nyemission.

Hjalmar Winbladh och Patrick S6derlund valjs in i styrelsen.

Styrelsen foreslar att ingen utdelning lamnas.

Viktiga hdandelser efter periodens utgang

Stefan Larsson ldmnar VD uppdraget fér annan roll och Johan Svanstréom utses till
tillférordnad VD.

Forvarv av Convergo, ett svenskt bolag som bygger BIM-objekt till bland annat
mobeltillverkare. Forvarvet tillforde tillverkare till BIMobject Cloud.

Framatriktad information

Vara mal fér 2019 ar att na 450 000 i objektvolym, 6ka fakturerad férsaljning med 30
procent, na minst 1,5 miljoner anvandare och effektivisera core operations genom
battre fokus.
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Nettoomsattningen okade med 37 procent for 2018, med ett svagare fjarde
kvartal och utmaningar i USA

Béste Aktiedgare,

Jag heter Johan Svanstrdm och ar sedan den 25 januari tf VD pa BIMobject. Jag har en
bakgrund som President for Hotels.com och Expedia Partner Solutions, tva divisioner inom
Expedia Group Inc, innebarande att jag har global och tillvaxtorienterad erfarenhet av att driva
och utveckla internetbaserade marknadsplattformar. Jag tillfragades utifrdan min roll som
Partner pa EQT Partners och Investment Advisor EQT Ventures Fund, BIMobjects nast storsta
agare. Jag ager dessutom personligen éver 600 000 aktier i bolaget och mitt mal ar att driva
en produktiv och positiv utveckling tills vi hittat ratt person for att leda BIMobiject.

For helaret 2018 gjorde BlMobject stora framsteg i att byggandet av varlden stérsta cloud-
baserade plattform fér BIM-objekt. Bolaget 6kade antalet anvandare med hela 63 procent till
1 miljon, och hade vid arets slut 6éver 1 300 kunder (tillverkare) med éver 350 000 objekt
uppladdade. Forséljningsmassigt 6kade faktureringen med 17 procent medan
nettoomsattningen 6kade med 37 procent. Sett till de enskilda marknaderna visade Norden
och ovriga EMEA en stark faktureringstillvaxt for helaret medan utvecklingen var svagt positiv
i USA. Sammantaget har vi en variation i forsaljningstillvaxten for olika regioner och
tidsperioder. Det ar inte helt ovantat i den fas bolaget befinner sig i, men vi jobbar hart pa att
fa till en jAmnare och starkare tillvaxt.

Den senare delen av aret och framférallt det fijarde kvartalet pekade pa nagra viktiga
utmaningar. For det forsta kan vi konstatera att den totala fakturerade forsaljningen i
kvartalet vaxte med 7 procent, och att detta var en svagare takt jamfort med tidigare kvartal.
Ser vi till de enskilda marknaderna 6kade faktureringen under fjarde kvartalet.

Den svaga saljutvecklingen i USA o6ver helaret forklaras av att vi inte lyckades na vara
tillvaxtmal for den befintliga kundstocken, samt for 1ag nykundsférséljning. Vi missade i
exekvering i saljarbete och styrning. Vi vidtar nu fokuserade atgarder for att komma tillbaka till
en betydligt starkare utveckling och den potential vi vet finns i USA.

Vi har under aret investerat kraftigt i organisation och utveckling av BIMobject Cloud. Givet att
forsaljningstakten var lagre an var ambition skapades darfor en utmaning pa kostnadssidan.
En stor del av dessa kostnader ar nara relaterade till, och nédvandiga for, fortsatt tillvaxt av
var position och kundstock. Andra kostnader har drivits av koncept- och utvecklingsprojekt i
den ledande plattform vi bygger for att digitalisera och modernisera byggindustrin. Vi har som
mal att bygga BlMobject till en langsiktig och innovativ varldsledare, men vissa
intaktsstrommar ligger langre bort i tiden, eller majliggodrs forst nar vi skalat upp anvandandet
till &n storre volymer. Visionart arbete, samarbeten och banbrytande produktutveckling ar
fortsatt en viktig del i var strategi, men vi maste sakerstalla att vara satsningar ar i takt med
digitaliseringen inom bygg-, fastighets- och inredningsindustrierna.

Vagen framat under 2019: fokus pa karnverksamhet, kostnadskontroll, kundnytta och
forvarv

Fokus pa karnverksamheten innebar att vi ska hoja férsaljningstempot genom merférsaljning
till befintliga kunder samt fortsatta attrahera nya tillverkare, och darmed utdka antalet BIM-
objekt pa plattformen. | forsta hand ska vi koncentrera forsaljningsarbetet till vara
huvudmarknader USA, Norden, Tyskland, Italien, Spanien och Frankrike. Vi har aven
spannande mojligheter i Asien, men de ar fortfarande i en tidig fas.

Pa kostnadssidan koncentrerar vi oss tydligare pa intaktsgenererande aktiviteter och



utveckling av core functions pa plattformen. Vi ser mojligheter att 6ka automatisering och
effektivisera processen for skapandet av BIM-objekt fran vara kunder. Kostnader drivna av
visionara projekt utan tydlig ekonomisk barkraft i nartid dras ned tills dess det ar mer logiskt
att aktivera dem, och darmed sla in pa nya strategiska utvecklingsspar. Vi kommer
huvudsakligen att under forsta halvaret anvanda befintlig organisation, som byggdes ut under
2018.

Jag namnde ovan den starka tillvaxten till dver 1 miljon registrerade anvandare. Den ar ett
starkt bevis pa vardet och nyttan av vart BIMobject Cloud, med redan existerande objektvolym
och tillverkare. Vi har nu som mal att ytterligare héja anvandarnas aktivitet och néjdhet pa
plattformen. Har finns det mycket uppsida genom produkt-, community- och CRM-utveckling.

Sist men inte minst kommer vi att driva ett aktivt férvarvsarbete. Vi ser méjligheter att dka
karnaffaren och darmed forstarka var position pa utvalda lokala marknader, samt att
komplettera med intressanta tekniklosningar.

Sammanfattningsvis:
e Viarien klart ledande position som global BIM content provider.

o Vi fokuserar pa att cementera karnaffaren i nartid och ser samtidigt oerhért stor
potential pa sikt.

e Vara mal for 2019 ar att na 450 000 i objektvolym, 6ka fakturerad forsaljning med 30
procent, na minst 1,5 miljoner anvandare och effektivisera core operations genom
battre fokus.

BIMobject-resan boérjade for ett tag sen, men digitaliseringsresan i byggindustrin, och darmed
potentialen och jobbet vi har att gora, har knappt bdrjat. Vi ser fram emot en spannande och
tillvaxtorienterad fortsatt resa.

Johan Svanstrém, Interim CEO

For mer information, vanligen kontakta:
Johan Svanstrom — tf VD

Tel. +46 40 - 685 29 00

E-mail: press@bimobject.com

Stefan Hansson - CFO
Tel: +46 40 - 685 29 00
E-mail: press@bimobject.com

Denna information &r sadan information som BIMobject AB &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning. Informationen ldmnades, genom Johan Svanstrém férsorg, for
offentliggérande den 14 februari 2019 ki. 08:00 CET.

Om BiMobject AB

BIMobject ar ett ledande globalt IT-féretag som ligger i framkanten av byggindustrins digitalisering.
BIMobject erbjuder en molnbaserad plattform med éver 1300 tillverkare som tillgangliggor digital
produktinformation. Runt den molnbaserade plattformen, som idag har éver 1 miljon anvandare,
erbjuder BIMobject ett antal Idsningar riktade mot fastighetségare, byggféretag och handeln. BIMobject
grundades 2011, verkar i 20 l1&nder och har déver 200 anstéllda. Omsattningen uppgick 2018 till 114
MSEK. BIMobject handlas pa Nasdaq First North under ticker: BIM. BIMobjects Certified Advisor: FNCA
Sweden AB, info@fnca.se, +46-8-528 00 399. www.bimobject.com




