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BIMobject: Delarsrapport april —juni 2018

Den fullstandiga rapporten finns aven tillganglig pa bolagets hemsida (info.bimobject.com).

Andra kvartalet 2018
e Faktureringen 6kade med 83 procent och uppgick till 33 MSEK (18).

e Koncernens nettoomsattning 6kade med 75 procent och uppgick till 28 MSEK (16).
Fordelning mellan projekt och webservices (prenumerationer) var 40/60 procent
(60/40).

e Bruttomarginalen 6kade till 86 procent (81).

e Koncernens rorelseresultat forbattrades och uppgick till -15 MSEK (-17).

e Resultat per aktie uppgick till -0,29 SEK (-0,31) fore utspadning.

e Kassaflodet fran Iopande verksamheten uppgick till -18 MSEK (-15).

e Ackumulerat antal anvandare 6kade och uppgick till cirka 845 000.

o Ackumulerat antal nedladdningar uppgick till 25,5 miljoner.

o Antalet tillverkare uppgick till 1230.

e Styrelsen beslutade att pabdrja processen for notering av bolaget vid Nasdaq
Stockholm.

Viktiga handelser andra kvartalet
e BIMobject ingdr samarbete med Pipe Retail Solution for att effektivisera digital

butiksplanering.
e BlIMobject tecknar avsiktsforklaring med det ledande amerikanska 3D-medie-bolaget
Matterport.

VD-ord

EQT Ventures investering i BIMobject starker vara tillvaxtmaojligheter

EQT Ventures investerar 240 MSEK i BIMobject genom en riktad nyemission. | samband
med affaren tillférs BIMobject ny vardefull kompetens och kapital for att ytterligare accelerera
nuvarande snabba tillvaxt. Under kvartalet fortsatte verksamheten att visa styrka och
nettoomsattningen tkade med 75 procent under kvartalet medan faktureringen steg med 83
procent.

Den 12 juli kunde vi meddela att vi ingatt avtal med EQT Ventures som investerar 240 MSEK
i BIMobject genom en riktad nyemission. Affaren ar ett resultat av manga manaders samtal
och forhandlingar och jag &r otroligt néjd med att f& EQT Ventures som partner och
aktieagare. Redan fran borjan sag vi potentialen i ett samarbete. Vart attraktiva erbjudande i
en skalbar affarsmodell kan med stod av deras samlade erfarenhet av att framgangsrikt
bygga snabbvéaxande och internetbaserade globala bolag leda till en radikalt 6kad tillvaxttakt.

Vaxande plattform och 6kad omsattning
Vid utgangen av kvartalet passerade vi 845 000 aktiva anvandare. Tillsammans stod de for 3
300 000 nedladdningar under perioden.

Arbetet med att 6ka anvandarbasen och antalet nedladdningar ar fortsatt prioriterat. Var


http://info.bimobject.com/

egen forsaljning ar i fokus och under kvartalet har vi anstéllt 47 nya medarbetare, framst
saljare och utvecklare. Vi raknar med att séljare tar 6-12 manader innan de blir [insamma,
varfor tillvaxten tynger resultatutvecklingen.

Finansiellt visade kvartalet pa en god tillvaxt och nettoomséattningen steg med 75 procent.
Omséttningen matt som rullande 12 manader uppgick till 125 MSEK (62,2) vilket innebar en
dubblering av verksamheten sedan juni 2017.

Faktureringen vaxte aven den med starka 83 procent. Bruttomarginalen uppgick till 86
procent (81) och forbattrades som en f6ljd av 6kad omsattning och hdgre andel
licensintékter.

Ser man till vara tre geografiska regioner visade bade Norden och évriga EMEA pa mycket
stark tillvaxt, om an fran laga nivaer. Pa den viktiga amerikanska marknaden vaxte
nettoomsattningen med 22 procent under kvartalet och det pagar ett intensivt arbete for att
bygga en effektiv saljorganisation.

Rorelseresultatet forbattrades nagot och uppgick till -15 MSEK (-17). Under kvartalet
paverkades kostnaderna negativt av rekryterings- och ldnekostnader for nyanstallda samt
marknadsforing. Dartill har satsningen pa fastighetsagare och digitaliseringen av byggnader
belastat resultatet med extra marknadskostnader.

Hercules och effektivare fastigheter

Initiativet for att marknadsfora konceptet Digitala byggnader mot den nordiska marknaden
har fallit val ut. Vi ser en betydande tillvaxt i kvartalet drivet av fastighets- och lokaldgare som
testar vart erbjudande runt digitala byggnader. Var nordiska forséljning kade med 167
procent under kvartalet. Hercules och Digitala byggnader synliggor for fastighetsdgarna hur
de via en egen molnlésning kan digitalisera och effektivisera processerna i planerings-, bygg-
och forvaltningsfasen. De europeiska fastighetsdgarnas intresse for att arbeta mer digitalt ar
oerhort tydligt, vilket i sin tur 6kar motivationen for arkitekter, designers och tillverkare att
implementera BIM.

Etablerar kontor i Dubai

Genom forvarvet av samtliga bolag som ingick i sociala medier-plattformen The BIM Hub
group etablerade vi ett kontor och en bas i Dubai for fortsatt tillvaxt i den expansiva
Mellandstern-regionen. | forvarvet ingick viss personal, kundavtal, teknisk plattform,
domaner, varumarken och all kunddata samt relationer pa sociala medier-plattformen
thebimhub.com.

Fortsatt produktutveckling och innovation

Vi fortsatter att knyta strategiskt viktiga samarbetspartner till verksamheten.
Avsiktsforklaringen med USA-baserade Matterport, varldsledande inom 3D-skanning,
bekraftar att vi har en stark position pa BIM-marknaden. Samarbetet innebar att vi ska arbeta
for att integrera vara lésningar och darigenom underlatta for en digitalisering av befintliga
fastighetsbestand. Genom 3D-skanning av befintliga byggnader kan fastighetséagare i
Herculesldsningar skapa kompletta BIM-modeller av sitt bestand, vilket i sin tur kan generera
mycket stora besparingar for fastighetsagare och byggare bade vad galler tid och kostnader.

Val positionerade och goda framtidsutsikter

Med EQT Ventures som nya delagare tar vi ett stort steg mot var vision att varje bygg- och
inredningsprodukt i varlden ska finnas i en digital version pa vara plattformar. Tillskottet av
bade kapital och kompetens okar kraftigt vara majligheter att bli en global marknadsplats och
"single source of truth” inom BIM. Med var samlade kompetens kommer fokus pa
tillvaxtskapande aktiviteter att intensifieras.



Tillvaxten kommer att variera kvartal fran kvartal, men sett till tillvaxten for helar och rullande
tolv manader upprepar vi vara mal om att vi ska na en tvasiffrig organisk tillvaxt kommande
ar och att kassaflodet ska forbattras for 2018. Dartill ska vi utveckla samarbeten samt
forvarva verksamheter som kan 6ka vara majligheter att snabbt etablera oss pa nya
marknader.

Stefan Larsson
Verkstallande direktor

For mer information, vanligen kontakta:
Stefan Larsson, VD och koncernchef i BIMobject
Tel. +46 40 - 685 29 00

E-mail: press@bimobject.com

Stefan Hansson - CFO
Tel: +46 40 - 685 29 00
E-mail: press@bimobject.com

Denna information ar sadan information som BIMobject AB &r skyldigt att offentliggora enligt
EU:s marknadsmissbruksforordning. Informationen lamnades, genom Stefan Larssons
férsorg, for offentliggérande den 15 augusti 2018 kl. 08:00 CEST.

Om BIMobject AB

BIMobiject ar ett ledande globalt IT-féretag som ligger i framkanten av byggindustrins digitalisering.
BIMobject erbjuder en molnbaserad plattform med 6ver 1000 tillverkare som tillgangliggor digital
produktinformation. Runt den molnbaserade plattformen, som idag har dver 850 000 anvandare,
erbjuder BIMobject ett antal I6sningar riktade mot fastighetsagare, byggféretag och handeln.
BIMobject grundades 2011, verkar i 20 lander och har 6ver 200 anstéllda. Omsattningen uppgick 2017
till 84 MSEK. BIMobject handlas pa Nasdag First North under ticker: BIM. BIMobjects Certified Advisor
ar FNCA Sweden AB. www.bimobject.com
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