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Om InCoax Networks AB

InCoax Networks AB (publ) utvecklar innovativa och framtidssakrade l6sningar
inom bredbands-access. INCoax MoCA Access 2.5 plattform tillhandahaller nasta
generations kostnadseffektiva multi-gigabit Fiber Access Extension |&sningar till
varldens ledande telekom-, kabel TV- och bredbandsleverantorer.

For mera information om InCoax, besok incoax.com. Augment Partners AB,
tel. +46 8-604 22 55 info@augment.se, ar Bolagets Certified Adviser.
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Kvartalsutveckling i korthet

Regelbundna bestallningar fran Google Fiber och fortsatta diskussioner med en Nordameri-
kansk Tier-1 operator. Stort intresse for nya produkten D2501.

Nyckeltal

Jan-mar 2022 Jan-mar 2021 Helar 2021 Helar 2020
Nettoomséttning 5 688 149 5170 689 20 894 597 3788 463
Bruttoresultat 3 347 631 314 979 9084 216 -5 405 535
Bruttomarginal, % 59% 6% 43% Neg
Rorelseresultat (EBIT) -6 293 170 -7 110 805 -24 331 925 -57 405 382
Rorelsemarginal (EBIT %) Neg Neg Neg Neg
Resultat efter finansiella poster -6 325 613 -7 131 222 -24 496 941 -57 822 219
Resultat efter skatt -6 325 613 -7 131 222 -24 496 941 -57 822 219
Resultat per aktie -0,15 -0,26 -0,60 211
Resultat per aktie efter utspadning -0,15 -0,25 -0,58 -2,02
Soliditet, % 70,4% 44,6% 73,4% 57,0%
Kassaflode, inkl finansieringsverksamheten 13 334 602 -7 404 655 -5 167 841 -12 643 002
Kassaflode per aktie 0,32 -0,27 -013 -0,46
Kassaflode per aktie efter utspadning 0,32 -0,26 -012 -0,44
Antal utestaende aktier vid periodens slut 41 113 418 27 442 396 41 113 418 27 442 396
Antal utestaende aktier efter utspadning vid periodens slut 42 045 418 28 581 396 42 045 418 28 581 396
Genomsnittligt antal utestdende aktier i perioden 38 851 640 27 442 396 34 277 907 20581 797
Genomsnittligt antal utestaende aktier efter utspadning i perioden 39 783 640 23 438 164 35 313 407 21 252 782

Finansiell utveckling

Januari-mars 2021

« Nettoomséttningen uppgick till 5 688 149 SEK (5 170 689), fortsatt hdgre omsattning an foregaende ér,
drivet av forséljning till en USA-baserad Fiber/LAN-operator.

- Rorelseresultatet uppgick till -6 293 170 SEK (-7 110 805), en forbattring drivet av en dkad foérsaljning och
en positiv bruttovinst.

+ Resultat efter skatt uppgick till -6 325 613 SEK (-7 131 222), och resultat per aktie uppgick till -0,15 SEK (-0,26).

. Kvartalets kassaflode inkl. finansieringsverksamheten 13 334 602 SEK (-7 404 655).
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Viasentliga hdndelser under kvartalet Visentliga hindelser efter kvartalets utgang
- Erhaller ytterligare order pa 2 MSEK fran den USA-

‘ ‘ + InCoax erhaller foljdorder pé ytterligare 3 MSEK fran
baserade Fiber/LAN-operatoren.

den USA-baserade Fiber/LAN-operatoren.
+ InCoax offentliggor utfallet for utnyttjande av teck-

ningsoptioner av serie 2021.
- Mats Svensson utses till interim CFO.

« InCoax offentliggor nya finansiella mal.

- InCoax erbjuder kostnadseffektiv fiberatkomst genom
brittiska Housing Associations' Charitable Trust
(HACT).

+ InCoax sékrar ytterligare order pa 2 MSEK frdn den
USA-baserade Fiber/LAN-operatéren.




Vd har ordet

Forsta kvartalet
linje meao
forvantningarna

Regelbundna bestéllningar fran Google Fiber och fortsatta diskussioner med en Nordameri-
kansk Tier-1 operator. Stort intresse for nya produkten D2501.

InCoax gor ett starkt kvartal

Samarbetet med den USA-baserade Fiber/LAN-opera-
toren Google Fiber fortsatter enligt plan efter det att
operatoren under det fjarde kvartalet 2021 tecknade ett
Master Purchase Agreement (MPA) med InCoax. Detta
betyder att InCoax &r nu ar en officiellt etablerad partner
och del av operatorens Preferred Supplier List (PSL).
Folidorder kommer in enligt plan och vi raknar med en
fortsatt expansion under 2022. Efter framgangsrika falt-
tester som avslutades i det fjarde kvartalet 2021, ar vi nu
i pagaende diskussioner med den amerikanska Tier-1
operatéren avseende det sista steget en produktifiering,
vilket &r en forutsattning for en volymbestallning.

Var nya produkt, kontrollenheten D2501, har fatt ett
mycket bra mottagande och vi genomfér i nulaget labb-
och félttester med tre operatdrer och en systemintegra-
tor. Vi jobbar hart pa att dessa ocksa ska bli reguljart
kopande kunder av vart system. Forutom detta ar vii dis-
kussion med flera andra operatorer, bade i USA och EU,
om att inleda tester. De méassor i som vi under maj och
juni kommer att besoka innebar ocksa fler mojligheter att
etablera kontakt med nya intressanta operatorer.

Vikan med god konfidens saga att vi under 2021 gjorde
ett kommersiellt genombrott med var l6sning och suc-

cesivt nu etablerar denna som en fullgod komplette-
rande multigigabitldsning for full fiber till hemmet for
ett mycket stort antal abonnenter framst i flerfamiljshus.
InCoax l6sning konkurrerar inte med operatorernas
ambition att dra fiber hela vagen till alla abonnenter,
utan kompletterar operatérernas mojligheter att kost-
nadseffektivt na fler abonnenter med multigigabit-
tjanster. InCoax tillhandahaller, jamfort med andra fiber-
forlangningsteknologier, en disruptiv 16sning eftersom
vi kan uppna Multigigabit hastighet dver koaxialkabeln.
Forutom snabbare installationer s innebér &teranvand-
ning av fastighetsnaten ockséa en fordel ur hallbarhets-
synpunkt.

Forsiljning och orderingang féljer plan
Forsaliningen till USA-baserade Fiber/LAN-operatdren
Google Fiber fortsatter enligt plan och vi ser en tydlig
fortsatt tillvaxtpotential.

Pandemin har under mer an tva ars tid inneburit stora
begransningar i var mojlighet att agera pa marknaden.
Under det forsta kvartalet sag vi succesiva lattnader i
restriktionerna vilket har inneburit att vi kunnat genom-
fora personliga moten med potentiella kunder.

Manga operatorer kontaktar oss och vill veta hur vart sys-
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tem kan 16sa deras utmaning med forlangning av fiber i
flerfamiljshus. Aven om InCoax huvudfokus &r pé fiber-
operatorer sa ser vi ett Okat intresse aven fran kabelope-
ratorer. Den dominerande teknologin for kabeloperatorer
heter DOCSIS och anvands for kabel-TV och Internet.

Viser en trend att kabeloperatorer valjer bort dyra inves-
teringar i den senaste generationen DOCSIS 4.0 till for-
man for nya fibernat med FTTH (Fiber To The Home) eller
FTTep (Fiber To The Extension Point). Den trenden och
information som vi far via operatoérer har under aret starkt
oss i var bedéomning att det finns ett betydande behov
for var 16sning for fiberforlangning dven bland kabel-TV-
operatorer.

Fortsatta diskussioner med den Amerikanska Tier-1
operatoren

Efter framgangsrika falttester under det fjarde kvartalet
2021 &r vi fortfarande i diskussioner om det det sista ste-
get i operatdrens process som innebar slutlig produkti-
fiering och kommersialisering av InCoax system.
Viraknar med att dessa diskussioner kommer att paga
och slutféras under det forsta halvaret 2022. Denna typ
av operator har en lang process innan serieutrullning

vilket vi har haft att forhalla oss till. Vi ser fram emot de
slutliga diskussionerna samt framtida samarbete.

InCoax varderar den enskilda kundens potentiella inves-
teringsbehov for den I6sning InCoax tillhandahaller till ca
1,5 miljarder kronor under en tidsperiod av tva till tre ar.

Flera operatorer inleder tester av D2501

Efter det att InCoax nya DPU (Distribution Point Unit)
D2501 lanserades under hosten 2021 har den har fatt
mycket positiv respons fran flera operatorer. Labb- och
falttester genomfors for narvarande med den USA-base-
rade Fiber/LAN-operatéren och en EU-baserad operator.
Under maj 2022 inleds dessutom tester med ytterligare
tva potentiella kunder dar vi har bra forutsattningar att
passa in. Med de aktiviteter som vi genomfor under det
andra kvartalet &r mélet att succesivt addera fler opera-
torer for att starta utvardering.

Den standard som en mycket stor del (80-90%) av varl-
dens fiberoperatorer har investerat i bygger pa PON
(Passive Optical Networks). Detta ar en standard som
erbjuder bra forutsattningar for kostnadseffektiva inves-
teringar och centraliserad natverkshantering.
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PON-teknologier finns i flera generationer varav den
senaste, XGS-PON, medger 10Gbps symmetrisk upp-
och nedstromstrafik. Forutom de anvandningsfall dar
in:xtnd redan passar in kommer vi med D2501 att kunna
erbjuda system for fiberforlangning anpassade for XGS-
PON-baserade fibernatverk. | och med detta 6kar vi dras-
tiskt den adresserbara marknaden for InCoax. Mjukvaran
i D2501 ar kompatibel med de vanligast forekommmande
standarder som operatoérer anvander och vart system
kan darmed integreras i operatorernas natverk utan stora
anpassningar.

Marknadspotential

Vi ser en fortsatt mycket stor marknadspotential for var
|6sning. Det stora amerikanska infrastrukturpaketet med
ca 65 miljarder USD allokerat for investeringar i forbattrat
bredband kommer att ytterligare starka InCoax mojlighe-
ter pa den amerikanska marknaden. En del av dessa
pengar kommer att allokeras till s k "Affordable Housing”
program. Detta innebar att man pa federal- och delstats-
niva understodjer program som syftar till att sakerstélla
bredbandsutbyggnad med god bandbredd till bredare
konsumentgrupper. InCoax har sedan tidigare en instal-
lation i ett av dessa bostadsomraden tillsammans med
foretaget PC's for People och for for narvarande diskus-
sioner med flera aktérer inom detta omrade.

Behovet av 6kad bandbredd hos konsumenter accentue-
ras kontinuerligt, inte minst efter pandemin déar andrade
beteenden avseende hemarbete och fritid staller hoga
krav p& bredbandskapacitet.

Operatorer pa utvecklade marknader efterfragar i allt
hogre grad gigabithastigheter i sina internetuppkopp-
lingar. Stamnaten for fiber byggs ut i en oférminskad
takt; utmaningen for operatorer ligger i att tids- och
kostnadseffektivt ansluta gigabitprestanda till varje
lagenhet i flerfamiljshus for att darmed 6ka abonnent-
basen. Konkurrensen pa marknaden 6kar och avgorande
for en framgangsrik inforsaljining for en operator ar att
kunna erbjuda framtidsséker gigabit- och multigigabit-
prestanda till slutanvandarna. Samtidigt utmanas traditio-
nella kabel- och telekomoperatérer av nya ISP:er (Internet
Service Providers) vilka har investerat i nya fibernat och
ar Oppna for att applicera nya teknologier i sina nat.

Nyckeltalet "Homes Passed”, d v s antalet byggnader
som fibernatet passerar men som &nnu inte ar anslutna
till fibernatet, vaxer kontinuerligt i takt med att stamnaten
byggs ut. InCoax losning for fiberforlangning utgor en
mycket attraktiv [6sning for en operatdr att snabbt och

kostnadseffektivt ansluta ett stort antal abonnenter i fler-
familjshus.

InCoax adresserar en miljardmarknad i forsaljningspoten-
tial under manga ar framover.

Strategi

Under 2022 fortséatter InCoax att exekvera enligt den
strategi som utvecklades 2020. Nyckelord i denna ar
fokus pa ratt kundsegment baserat pa en mycket god
forstaelse kring identifierade operatorers krav pa bade
héard- och mjukvara.

Speciellt viktigt ar att kunna tillhandahélla system som ar
kompatibla med de kommunikationsstandarder som
operatorerna anvander i driften av sina fibernatverk for
kundservice, 6vervakning och underhall.

Partners och organisation

Vi har under det forsta kvartalet fortsatt med att utveckla
samarbetet med utvalda partners for att driva en forsalj-
ning i indirekta kanaler for anvandningsfall som ar stan-
dardiserade och inte kréaver omfattande kundanpassning.
Vi fokuserar aven har pa partners med ratt forutsatt-
ningar och ratt ingenjorskompetens for att generera
betydande forsaljning. Detta innebaér att utvalda partners
succesivt pa egen hand ska kunna driva inforsaljining
over tid med reducerat direktengagemang fran InCoax.
Speciellt har vart samarbete med Technetix under kvar-
talet utvecklats i en positiv riktning.

For att hantera storre potentiella bestallningar med Tier-1
operatorer kan samarbeten med befintliga partners till
operatorer aktualiseras. Detta avser integration av mjuk-
vara samt tillverkning och logistik for hardvara. Det finns
flera fordelar med att etablera samarbeten med redan
existerande partners till operatorerna och det ger InCoax
en mojlighet till att vidareutveckla och komplettera den
nuvarande affarsmodellen.

Vi avser att under 2022 ytterligare forstarka vara forsalj-
ningsresurser med fokus pa Tier-1 operatorer. For att
etablera oss i detta segment maste vi med stor trovar-
dighet och kompetens vara val insatta i operatorernas
anvandningsfall och tillhandahélla forslag pa systemlos-
ningar i linje med denna kunskap.

Samarbetet med externa partners for att exekvera
utveckling av hard- och mjukvara samt industrialisering
och tillverkning har gétt fortsatt bra under det forsta
kvartalet. InCoax nye utvecklingschef leder arbetet med
att utveckla arbetssatt och processer tillsammans med
vara externa utvecklingspartners.
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Forsiljning och finansiell stillning

Forsaliningen har utvecklats enligt plan under det forsta
kvartalet och 6vriga nyckeltal utvecklas foljer denna
trend. Vi kommer att fortsatta att gora selektiva sats-
ningar inom nyckelomraden for att sékra framtida tillvaxt
och InCoax har en tydlig och balanserad tillvéxtplan som
bygger pa realistiska bedéomningar av intakter och kost-
nader.

For att maximera Bolagets flexibilitet under genomféran-
det av tillvaxtplanen har huvudagaren Saugatuck Invest
AB under det andra kvartalet 2022 stéllt ut en kreditfacili-
tet upp till IOMSEK for att kunna utnyttjas vid behov.
Kreditfaciliteten l6per fram till 31 mars 2023 och till en
arlig rantekostnad av 8% av utnyttjat belopp. Inga andra
avgifter tillkommer.

Finansiella mal

Vid denna tidpunkt kan vi med fog sdga att vi uppnatt ett
kommersiellt genombrott under 2021 med var system-
|6sning.

Komponenttillganglighet pa halvledare och transporter/
logistik ar ett globalt pdgaende problem som péaverkar
manga branscher, inklusive den vi verkar i.

For det forsta kvartalet 2022 innebar detta omrade fort-
satta utmaningar dér situationen dessutom ytterligare
paverkats av konflikten i Ukraina. Vi raknar med att denna
situationen forbattras tidigast 2023.

Bolaget antog nya finansiella mal i januari 2022. Bolaget
befinner sig i en expansiv fas med ett 6kat fokus pa tjans-
teforséljning genom licensiering av mjukvara och annan
service. En succesiv funktionstillvaxt i mjukvaran kom-
mer att bredda antalet anvandningsfall och darmed 6ka
Bolagets adresserbara marknad. De pagaende satsning-
arna forvantas skapa betydande potential for Bolaget.

« For ar 2022 ar Bolagets malsattning att fordubbla
nettoomsattningen jamfort med foregaende ar.

« Forar 2023 ar Bolagets malsattning att leverera en
fortsatt stark nettoomsattningstillvaxt.

Oraknat en potentiell serieorder fran den amerikanska
Tier-1 operatdren beddmer vi att tillvaxten dverstiger
50% 2023.

Vidare kommer bolagets fokus pa mjukvara och tjanste-
forsaljning samt fortsatta expansion pa sikt att bidra till
tydligt forbéattrad bruttomarginal och lagre kapitalbind-
ning. Méalen ar uppnaeliga men utmanande givet den
forvarrade omvarldssituationen sedan malen formulera-
des.

Fortsatt fokus pa forsiljning

Under 2022 kommer vi att jobba fokuserat med att
konvertera intresserade operatorer till kdpande kunder.
Detta underlattas ocksa av att pandemirestriktionerna
succesivt lattas upp. Detta innebar att vi under det andra
och tredje kvartalet nu kommer att kunna deltaga i ett
antal viktiga branschmaéssor och darmed skapa fler
personliga kontakter hos operatdrskunder. Vi har ett
tydligt fokus pa att bredda kundbasen och uppné en
balanserad forsalining éver tid.

Viavser att driva dkad forsaljning i tva led: dels direktfor-
séljning till storre operatdrer som oftast kraver kundan-
passning, dels strategiska samarbeten med Value Added
Resellers (VAR) for att adressera medelstora operatorer i
mer standardiserade anvandningsfall.

Den nya D2501-produkten ger maéjlighet att adressera
fler anvandningsfall med operatérer i bade USA- och
Europa. Vi fortsatter dven véara diskussioner med den
nordamerikanska Tier-1-operatéren for att kunna sakra
en volymorder under 2022.

Gavle i maj 2022

Jorgen Ekengren

Verkstallande direktor
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Samarbetsorganisationer

For att vara kompatibel med operatorernas natverk ar det viktigt att InCoax systemlésningar
stodjer de standarder anvands. InCoax ar darfor aktiv i flera av de forum som definierar dessa

standarder. Dessa organisationer ger dven en bra plattform for att na ut till potentiella kunder.

Samarbetsorganisationer

InCoax har under flera &r engagerat sig i MoCA® och
dar bland annat lett den arbetsgrupp som har tagit
fram standarden fér MoCA Access™ 2.5, som den nuva-
rande produktgenerationen av in:xtnd™ bygger pa.
InCoax gick under forsta kvartalet 2018 fran medlems-
statusen Contributor till Promotor, och blev i samband
med detta dven invald i styrelsen for MoCA®. InCoax ar
styrelsens enda medlem fran Europa.

InCoax har liksom MoCA® gatt med i Broadband Forum
som bland annat definierar standarder for telekomopera-
torer. Syftet ar att paverka hur MoCA Access™ kan inte-
greras i teleoperatorernas natverk och system, for att pa

s& satt forenkla for kommande tillampning av standarden.

I borjan av 2019 blev InCoax invald i styrelsen for Broad-
band Forum.

For att styrka marknadskannedom och narvaro pa den
amerikanska marknaden blev InCoax 2021 medlem i
Fiber Broadband Association.

InCoax blev i borjan av 2022 dven medlem i BREKO, vilka
organiserar en betydande del av marknadens aktorer for
tysk bredbandsutbyggnad, bade pa leverantor- och
kundsidan. InCoax teknologi for fiberatkomst ar ett kom-
plement for att kostnadseffektivt forlanga fibern (FTTB)
hela vagen till konsumenter i flerfamiljshus.

Multimedia over Coax Alliance

Multimedia over Coax Alliance (MoCA®) ar ett internatio-

nellt standardiseringskonsortium som utvecklar teknik

och publicerar specifikationer for natverk 6ver koaxial-
kabel. MoCA Access™ ar en l6sning som ar anvandbar
inom manga marknadssegment dar man vill kunna
erbjuda néatverksatkomst, exempelvis for:

+ Bredbandsoperatdrer som installerar fiber langt in inat-
verk eller till byggnader (FTTB) och som vill nyttja
befintliga kablar utan att forlora prestanda.

« Kabel-TV-operatdrer som redan har koaxialnatverk till-
gangliga och som vill erbjuda symmmetriska bredbands-
tjanster och hogre garanterad kapacitet an vad som
dagens kabel-TV DOCSIS kan erbjuda.

- Internetleverantdrer som bygger fiberbaserade natverk
dar den optiska signalen slutar i kallaren och som vill
anvanda befintliga koaxialkablar for att na varje enhet
eller lagenhet.

« Mobiloperatorer som anvander 4G/5G/Wi-Fi i bostads-
omraden och som behover en forbindelse mellan
stamnéat och det lokala accessnétet utan att installera
nya kablar.

« Kommersiella aktorer som utformar och installerar nat-
verk i hotell, restauranger, kontor och andra byggnader.

+ MoCA Access™ 2.5 skapar forutsattningar for att
hastigheter upp till 2,5 Gbit/s ska kunna uppnas i ett
befintligt koaxialt natverk.

Broadband Forum (BBF)

Broadband Forum &r ett konsortium med cirka 200
ledande aktorer inom telekommunikation, utrustning,
datorer, natverk och tjansteleverantorer. BBF:s arbete
sakerstaller att tjansteleverantérer snabbt och effektivt
kan komma ut pd marknaden med nya tjanster, med
hjélp av standardiserade plattformar och metoder som
ger god ekonomi och skalbarhet.

Fiber Broadband Association

Fiber Broadband Association ar en amerikansk medlems-
styrd organisation for framjande av bredbandsutbyggnad
i Nord- och Sydamerika. Organisationen representerar
foretag och intresseorganisationer inom hela ekosyste-
met for bredbandsutbyggnad sasom; tillverkare, konsul-
ter, konsumenter, beslutsfattare, system- och applika-
tionsleverantorer.

BREKO

BREKO (Bundesverband Breitbandkommunikation €.V.)
representerar majoriteten av bredbandsoperatorer i Tysk-
land. Dess medlemmar stér for nérvarande for

ca 80 procent av FTTB/FTTH-expansionen i landet.

De mer an 400 BREKO-féretagen, inklusive éver 220
kommunala bolag (Stadtwerke), forser bade stads- och
landsbygdsomraden med fiberoptisk infrastruktur och
bredbandstjanster.
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Bolagets utveckling

Nettoomsittning och resultat

Januari-mars 2022

Nettoomsattningen uppgick till 5 688 149 SEK

(5170 689), fortsatt hogre omsattning an féregdende ér,
drivet av forsaljning till en USA-baserad FiberLAN-opera-
tor.

Rorelseresultatet uppgick till -6 293 170 SEK (-7 110 805),

en forbattring drivet av en dkad forsalining och en posi-
tiv bruttovinst. Resultat efter skatt uppgick till -6 325 613
SEK (-7 131222), och resultat per aktie uppgick till -0,15
SEK (-0,26).

Kvartalets kassaflode inkl. finansieringsverksamheten
13 334 602 (-7 404 655).

Finansnetto och skatt
Finansnettot var i kvartalet -32 443 SEK (-20 417),
vilket avser ranteutgifter.

Kassaflode
Kassaflode fran den I6pande verksamheten uppgick i
kvartalet till -2 003 032 SEK (-2 620 544).

Kassaflode fran investeringar uppgick i kvartalet till
-5 240 830 SEK (-4 784 111) hanforligt till aktivering av
utvecklingskostnader.

Kassaflode fran finansieringsverksamheten for kvartalet
uppgick till 20 578 464 SEK (0), bolaget genomférde en
lyckad nyemission under Q4-2021, kopplad till tidigare
genomford foretradesemission med teckningsoption
frdn Q2-2021. Kapitalet inbetaldes under Q12022.

Det totala kassaflodet uppgick for kvartalet till
13 334 602 SEK (-7 404 655).

Investeringar
Bolagets investeringar uppgick i kvartalet till 5 240 830
SEK (4 784 1M).

Finansiell stallning

Bolagets balansomslutning uppgick vid kvartalets slut till
79 002 053 SEK (39 233 503). Soliditeten uppgick till
69,9 procent (44,6) och likvida medel vid periodens slut
uppgick till 25 000 254 SEK (9 428 838).
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Ovrig bolagsinformation

Redovisningsprinciper

Delarsrapporten har upprattats i enlighet med Arsredo-
visningslagen (1995:1554) och BFNAR 2012:1, Arsredovis-
ning och koncernredovisning (K3).

De redovisningsprinciper som tillampas dverensstam-
mer med de redo-visningsprinciper som anvandes vid
upprattandet av Arsredovisningen 2021.

Belopp ar uttryckt i svenska kronor dar ej annat anges.
Siffror inom parentes avser motsvarande period forega-
ende ar.

Risker och osédkerheter

Det finns idag ett antal olika risker och osakerhetsfakto-
rer som bolaget har identifierat sésom: Kundefterfragan
pa InCoax teknologi och produkter, konkurrerande tek-
nologier, produktansvar, leverantorsberoende, beroende
av nyckelpersoner och medarbetare, finansiering och
kapitalbehov, valutarérelser samt tillgang till och priser
pa nyckelkomponenter.

Bolaget arbetar kontinuerligt med forebyggande atgar-
der for att sa langt som majligt minimera dessa risker
och osékerhetsfaktorer. For en fullstandig redogorelse av
de risker som péverkar bolaget hanvisas till det prospekt
som togs fram i samband med bolagets foretradesemis-
sion varen 2021.

Transaktioner med nérstaende

GetlTsafe Security Partner Norden AB, i vilket bolag
InCoax CTO Thomas Svensson ar deldgare och styrelse-
ordférande i, har utfort konsulttjanster at InCoax.

Totalt fakturerat belopp uppgar till SEK 489 320 under
det forsta kvartalet.

Sasongsvariationer
InCoax har noterat viss sdsongsvariation i sin forsaljning
med en tyngdpunkt pa andra halvan av aret.
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Resultatrakning

Jan-Mar 2022 Jan-Mar 2021 Helar 2021 Helar 2020
Forsaljning tjianster 750 924 578 673 2151978 104 390
Forsaljning varor (inklusive rabatter) 4937 225 4592 016 18 742 619 3684 073
Ovrigt
Summa nettoomséttning 5 688 149 5 170 689 20 894 597 3788 463
Aktiverade utvecklingskostnader 5240 830 4784111 16 205 145 7 246 948
Ovriga rorelseintakter 634 290 0 1297 095 1 865 300
Summa omsaéttning 11 563 269 9 954 800 38 396 837 12 900 711
Kostnad salda varor -2 340 518 -4 855 710 -11 810 381 -9 088 608
Bruttovinst 3 347 631 314 979 9 084 216 -5 405 535
Bruttovinst marginal 59% 6% 43% -143%
Lokalkostnader -311 238 -303 400 -1 215 420 -1 393 942
Marknadskostnader inkl arvode sélj -1 080 775 -476 100 -2 472 266 -5978 718
Data/tele -93 057 -87 500 -672 683 -765 414
Redovisning/Revision -773 338 -815 277 -1 313704 -2 067 367
Ovrigt (inkl konsultarvoden) -6 717 030 -7 004 767 -24 773 229 -21 367 825
Summa 6vriga kostnader -8 975 439 -8 687 044 -30 447 301 -31 573 266
Personalkostnader -6 038 113 -3 402 433 -19 412 971 -28 256 425
Summa Personal -6 038 113 -3 402 433 -19 412 971 -28 256 425
Avskrivningar -207 228 -120 418 -860 714 -1 053 965
Ovriga rorelsekostnader -295 141 -197 395 -333 829
Resultat fore finansiella poster -6 293 170 -7 110 805 -24 331 925 -57 405 382

Rénteintakter

Réntekostnader -32 443 -20 417 -165 016 -416 837
Summa finansiella poster -32 443 -20 417 -165 016 -416 837
Resultat efter finansiella intdkter och kostnader -6 325 613 -7 131 222 -24 496 941 -57 822 219
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Balansrakning

SEK Jan-mar 2022 Jan-mar 2021 Helar 2021
Tecknat men ej inbetalt kapital 22 617 785
Anlaggningstillgangar 30 253 216 14 539 425 25219 614

Varulager 9 816 741 7 824 152 9 249 593

Kortfristiga fordringar 13 931 841 7 441 088 15 624 409

Likvida medel 25 000 254 9428 838 11 665 652
Summa omsattningstillgangar 48 748 836 24 694 078 36 539 654
Summa tillgangar 79 002 052 39233503 84 377 053
Eget Kapital 55 631 242 17 483 791 61 956 856
Langfristiga skulder 3 245 786 3245 789 3245 786
Kortfristiga skulder 20 125 023 18 503 923 19174 411
Summa Eget Kapital och Skulder 79 002 052 39 233 503 84 377 053

Kassaflode

SEK Jan-mar 2022 Jan-mar 2021 Helar 2021 Helar 2020
Ingéende kassa 11 665 652 16 833 493 16 833 493 29 476 495
Kassaflode fran operativa verksamheten -2 003 032 -2 620 544 -28 184 243 -50 080 769
Kassaflode fran investeringar -5 240 830 -4 784 111 -16 204 595 -8 437 849
Kassaflode fran finansieringsverksamheten 20 578 464 39220998 45 875 616
Utgdende kassa 25 000 254 9428 838 11 665 652 16 833 493
Periodens kassafléde 13 334 602 -7 404 655 -5 167 841 -12 643 002

Forandring i eget kapital

Jan-mar 2022 Jan-mar 2021 Helar 2021 Helar 2020
Eget Kapital vid periodens ingang 61 956 855 24 615 013 24 615 013 39 807 405
Nyemissioner, teckningsratter 61 838 782 42 629 827
Periodens resultat -6 325 613 <7131 222 -24 496 941 -57 822 219
Eget kapital vid periodens utgang 55 631 242 17 483 791 61 956 855 24 615 013
Periodens férandring i eget kapital -6 325 613 -7 131 222 37 341 842 -15 192 392
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Aktie och agare

Agarstruktur

Antalet aktiedgare uppgick per den 31 mars 2022 till
1663 st. Storsta dgare var vid samma tidpunkt
Saugatuck Invest AB, med 23,7 procent av antalet aktier

och roster i InCoax. Bolagets tio storsta dgare innehar till-

sammans aktier motsvarande 68,4 procent.

Aktier och aktiekapital

Bolagets registrerade aktiekapital uppgick vid periodens
slut till 10 278 354 SEK, fordelat pa 41113 418 aktier av
samma slag, envar med ett kvotvarde om 0,25 SEK.

Samtliga emitterade aktier ar fritt dverlatbara.

Agarforhallande per den 31 mars 2022

Aktierna i bolaget &r denominerade i SEK. Aktierna i bola-
get har emitterats i enlighet med svensk ratt. Enligt
InCoax bolagsordning, antagen péa arsstamman den

15 juni 2021, far aktiekapitalet inte understiga 4 550 000
SEK och inte éverstiga 18 200 000 SEK, fordelat pa inte
farre &n 18 200 000 aktier och inte fler an 72 800 000
aktier.

Namn Antal aktier Innehav, %
Saugatuck Invest AB 9 732 857 23,7
Norrlandspojkarna AB 5284 049 12,9
BLL Invest AB 5200 182 12,6
Nordnet Pensionsforsakring AB 2 922 858 71
Forsakringsaktiebolaget Avanza Pension 1 646 684 4,0
Nordea Livforsakring Sverige AB 1202 141 2,9
Mats Juhlin 704 513 1,7
Handelsbanken Liv Forsakringsaktiebolag 634 376 1,5
SEB Life International Insurance 450 000 11
Lars Axelsson 363 222 09
Ovriga aktiedgare ca 1653st 12 972 669 31,6
Total 41113 418 100,0

Kalla: Baserat pa Euroclear listor 2022-03-31 och for Bolaget kdnda uppgifter fran storre aktiedgare.
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Definitioner

Ekonomiska

Balansomslutning Foretagets samlade tillgdngar.

Bruttoresultat Nettoomsattning minus kostnad for
sélda varor.

Nettoomsittning Rorelsens huvudintakter, fakturerade
kostnader, sidointakter samt intaktskorrigeringar.

Resultat efter finansiella poster Resultat efter finan-
siella intakter och kostnader, men fore extraordinara
intakter och kostnader.

Resultat efter skatt Resultat efter finansiella poster
inklusive skattekostnader.

Rérelsemarginal (EBIT) Rorelseresultat i forhallande
till nettoomsattning.

Rorelseresultat Resultat fore finansnetto och skatt.

Soliditet (%) Justerat eget kapital (eget kapital och
obeskattade reserver med avdrag for uppskjuten skatt)
i procent av balansomslutningen.

Ovriga
VAR Value Added Reseller.

Tier-1operatdr En operator med ett eget 4gt och
opererat natverk dar antal abonnenter réknas i miljoner.

Internet Service Provider ISP £n leverator av bred-
bandsuppkopplingar i eget eller inhyrda natverk.

XGSPON En natverksstandard for datatransmission
kapabelt att leverera delad Internet access hastighet
upp till T10Gbps over fiber.

G.fast En protokollstandard for DSL (Digital Subscriber
Line) for koppartelefonnat med éverféringshastigheter
mellan T00Mbps och (i gynnsamma anvandningsfall)
1Gbps.

FTTH Fiber To The Home, avser forlaggning av optisk
fiber hela vagen till anvandaren.

FTTep Fiber To The Extension Point, avser forlaggning
av optisk fiber till punkt i eller strax utanfor byggnad dar
forlangning sker med hjalp av kompletterande bred-
bandsteknologier sdsom MoCA Access™.




Finansiell kalender

Denna delarsrapport har inte varit
Arsstamma 2022 16 juni 2022 foremal for granskning av revisorerna.
Delarsrapport apr-jun 2022 25 augusti 2022 Styrelsen forsékrar att delarsrapporten

Delarsrapport jul-sep 2022 24 november 2022 ger en rattvisande oversikt av Bolagets
verksamhet, stallning och resultat.

Finansiell rapportering Ovrig kontakt

Ytterligare verksamhetsinformation finns tillganglig pa InCoax Networks AB

InCoax Networks AB:s webbplats: www.incoax.com Utmarksvagen 4

For fragor kring rapporten vanligen kontakta: SESLZE Caule
Sweden

Jorgen Ekengren, verkstallande direktor

jorgen.ekengren@incoax.com Vgl 415 (Q)25-820 00 42

Email: info@incoax.com

eller :
WWW.incoax.com

Mats Svensson, interim finanschef

. InCoax Networks AB - Lund
mats.svensson@incoax.com

|deon Science Park
Finansiella rapporter i digital form finns tillgéngliga pa bolagets Mobilvagen 10, SE-223 62 Lund

hemsida (incoax.com) och kan dven bestéllas, via e-postadressen Sweden
info@incoax.com eller telefonnummer 026-420 90 42.

Certified Adviser. Pareto
bolagets likviditetsgarant.




