Swedish Match nya e-handel lanseras pa
Storm Commerce

Swedish Match har valt att bygga sin nya e-handel pa den SaaS-baserade
e-handelsplattformen Storm Commerce. Omnikanalsatsningen &r ett
medvetet steg att komma ndrmare konsumenterna oavsett kanal - i butik,

online eller via mobilen.

2012 6ppnade Swedish Match vérldens foérsta snusbutik i Stockholm. Butikskonceptet bygger pa
Swedish Match néstan tvdhundraériga kulturarv av snustillverkning med fokus pa personlig service,
dar alla vuxna snusare kan f& personlig vagledning i att t ex blanda och smaksétta sitt eget snus
och kdpa sin egen snusblandning. E-handeln innebér en ny direktfdrséljningskanal for att mota den
digitala konsumenten och ar ett helt nytt initiativ fér Swedish Match. Digitalbyrén Iveo har arbetat

med att implementera den nya |&sningen.

"Med vér nya e-handelssatsning vill vi kunna moéta véra kunder p& ett personligt satt online.
Konsumenter idag vill kunna handla obegrénsat bade sett till tid, rum och utbud. Vi &r valdigt stolta
Over vart arv och véra produkter och vill nu bjuda in snusarna till var vérld online. Satsningen ska
erbjuda kunderna en unik mdjlighet att ta del av den svenska snustraditionen pa4 webben med all
tankbar service. Den som dnskar kan nu bestélla sin egen snusblandning och &ven prenumerera”,

sdger Marcus Barnden, Digital & eCommerce Manager, Swedish Match.

”Storm Commerce dr den e-handelsplattform som levererar bést enligt vara krav pé funktionalitet,
skalbarhet och automatisering. Att vélja en &kta SaaS-16sning var ocksé ett sjalvklart val for oss”,
sdger Marcus Barnden, Digital & eCommerce Manager, Swedish Match.

Vi 8r mycket glada och stolta dver att Swedish Match har valt Storm Commerce for sin nya e-

handelssatsning och vi ser fram emot att vara med p& den digitala resan béde i Sverige och
internationellt”, sdger Michael Hallberg, COO p& Storm Commerce.
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Om Swedish Match

Swedish Match utvecklar, tillverkar och séljer kvalitetsprodukter under marknadsledande varumérken inom produkt-
omré&dena Snus och moist snuff, Ovriga tobaksprodukter (cigarrer och tuggtobak) samt Tandprodukter (tdndstickor, téndare
och kompletterande produkter). Tillverkning sker i sex léander och forséljningen ar storst i Skandinavien och i USA.
Koncernens globala nettoomséattning var 14 951 MSEK under tolvmanadersperioden som slutade den 30 juni 2016. Swedish
Match aktie &r noterad pa Nasdaq Stockholm (SWMA). Swedish Match vision &r en vérld utan cigaretter. Nagra vélkénda
varuméarken: General, Longhorn, White Owl, Red Man, Fiat Lux och Cricket.

www.swedishmatch.com

Om Storm Commerce

Storm Commerce &r ett innovativt svenskt techbolag som utvecklar en molnbaserad e-handelsplattform. Plattformen hjélper
féretag inom B2B och B2C att framtidssékra sin digitala affar. En modern systemarkitektur med méjligheten att anvénda
valfritt CMS skapar en agil och flexibel affarsmiljé. Tillsammans med ett véxande ekosystem av partners erbjuder vi en av
marknadens mest attraktiva Idsningar for skalbar e-handel. Storm Commerce har haft gladjen att skapa afférsnytta och
effektivisera e-handeln i snart 10 &r och fortsatter att attrahera kunder som har sin digitala affér hégt upp pé& agendan.

Las mer om varfor Adlibris, Autoexperten, Blaklader och Mio har valt Storm Commerce www.storm.io
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