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(Sifferuppgifter inom parentes avser motsvarande period 2016 om inget annat anges.)

ANDRA KVARTALET 2017
 Intakterna uppgick till 8,2 MSEK (8,2).

» Resultatet fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till -3,4 MSEK (-3,1).
» Resultatet efter avskrivningar (EBIT) uppgick till -5,4 MSEK (-3,6).

» Resultatet efter skatt uppgick till -5,8 MSEK (-3,9).

« Resultat per aktie uppgick till -0,02 SEK (-0,02).

VASENTLIGA HANDELSER UNDER ANDRA KVARTALET
» Paynova har forstarkt sin forséljnings- och marknadsorganisation.

+ Paynova levererar Faktura som tjanst till Fredells och Tagkompaniet.

VASENTLIGA HANDELSER EFTER PERIODENS UTGANG
» Paynova har skrivit avtal om Faktura som tjanst med Skruvat.se.

« Paynova levererar Faktura som tjanst till Folkpool.
» Paynova och Skona inleder samarbete.
« Paynova breddar sitt erbjudande med fakturakop.

VD-KOMMENTAR
PAYNOVA VAXLAR UPP SALJ OCH MARKNAD

Paynova redovisar intakter och resultat i paritet med foregaende kvartal. Inom
affarsomradet Konsumentkrediter har transaktionsvolymerna 6kat kraftigt
under perioden, till foljd av SJs eliminering av fakturaavgiften.
Avgiftssankningen kompenseras av eskalerade transaktionsvolymer vilket
resulterar i oférandrade intékter for Paynova. Okade volymer medfor att
Paynova far ett storre flode genom bade plattform och affarsprocesser. Pa séa
satt trimmar vi kundupplevelsen och ékar var kostnadseffektivitet, samtidigt
som vi aterigen pavisar skalbarheten i var plattform da expansionen skett utan
paverkan pa var hoga driftsakerhet och prestanda.

Det kanns valdigt kul att vi igar kunde annonsera ett 4-arigt avtal med
Skruvat.se som &r en av Sveriges storsta och snabbast vaxande e-handlare.
Paynova blir nu en helhetsleverantor och tillhandahaller Faktura som tjanst
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saval som ovriga betalmetoder. | partnerskap med Paynova kan nu Skruvat.se
erbjuda sin egen faktura- och delbetalningslésning samtidigt som de okar
I6onsamheten. Skruvat.se behaller dven kundrelationen och kan darmed
bestdamma affarsvillkoren utan att behdva investera i en egen l6sning. Att de
valjer att anvanda var tjanst ar ett tydligt kvitto pa de fordelar som det innebér
att behalla ett starkt grepp om sina kunder och samtidigt kunna ge ut sina egna
kundkrediter.

Utover avtalet med Skruvat.se har vi sedan forra rapporten rullat ut vart
erbjudande hos byggvaruhuset Fredells, norska statliga Tagkompaniet samt
Sveriges storsta leverantor av pool- och spabad; Folkpool. Samtliga nya
partners 6kar nu sin I6nsamhet genom att stéalla ut sina egna konsumentkrediter
genom Paynovas l6sning Faktura som tjanst. Vara partners varnar om sina
kunder bade under och efter sjalva kdpprocessen och bestammer
affarsvillkoren — alltihop utan att investera i en egen l6sning. Dessutom har var
vardkund under de senaste veckorna genomfort tester av system och
integrationer med positiva resultat, vi gar nu vidare mot nasta niva i vart
samarbete. Parallellt med det effektiva integrationsarbetet och anpassningen till
granssnitten hos vara partners finjusterar vi vara interna
implementationsprocesser som blir alltmer kostnadseffektiva.

Under sommaren har arbetet med att véssa forséljningsstrategin och skérpa
fokuset pa salj- och marknadsaktiviteter fortskridit. En viktig pusselbit i
processen kom pa plats i och med nyckelrekryteringen av David Larsson som
forsaljnings- och marknadschef. David kommer narmast fran en roll som COO
pa Mekonomen och har dessférinnan haft en framgangsrik karriar pa Microsoft.
David, som pa kort tid har kommit in i och skapat sig en forstaelse for vart
bolag och var bransch, har redan inlett lovande affarsdiskussioner med
potentiella partners samt pabdrjat etableringen av en saljorganisation med nya
resurser, forbattrade arbetssétt och smartare processer. | sin rivstart har David
aven hunnit driva ett flertal strategiska fragestéllningar kring Paynovas
marknadskommunikation och har som ett led i detta inlett ett samarbete med
den i Silicon Valley verksamma reklambyran Skéna mot bakgrund av dess
breda erfarenhet av startup- och fintech-bolag.

Under hosten kommer Paynova att tydliggdra var position i marknaden och
berétta mer om vara l6sningar for pay later — som i alla avseenden bygger pa
vardeskapande for handlare. Framfor allt vill vi sprida var syn pa vikten av
varumarkeskontroll och bibehallen kundrelation bade under och efter sjalva
kopprocessen.

Vi okar nu tempot i marknadsetableringen genom att bredda vart erbjudande
med fakturakop. Vi starker darmed var konkurrenskraft genom att mota ett
storre kundsegment samtidigt som vi svarar pa efterfragan fran savél etablerade
som nya handlare. Vi ser stora méjligheter i att, vid sidan om vart unika
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erbjudande till storre handlare, leverera en i marknaden homogen produkt till
mindre och snabbt vaxande aktorer. For de av vara befintliga partners som
Onskar utnyttja denna tjanst utfor vi en enkel konfigurationséndring eftersom
fakturakop redan ar integrerat i var plattform.

Vi ar nu i en tidig fas av var etableringsresa och vi kommer under hésten se
flera handlare som véljer att ge ut sina egna kundkrediter. Vi ar idag med i flera
upphandlingar och har manga pagaende handlardiskussioner som tydligt visar
att det vi gor ligger helt ratt i tiden.

Daniel Ekberger

Stockholm augusti 2017

FOR YTTERLIGARE INFORMATION, KONTAKTA
Daniel Ekberger, VD, Paynova AB
Telefon: 0708 - 820 766

OM PAYNOVA

Paynova erbjuder en av Nordens mest kompletta infrastrukturer fér
konsumentkrediter genom faktura och delbetalning samt processing av kort-
och direktbanksbetalningar. Paynova éar ett av Finansinspektionen godként
betalningsinstitut och ar noterat pa NGM Equity.

Mer information finns pa www.paynova.com.

Informationen &r sddan som Paynova AB ska offentliggora enligt EU:s
marknadsmissbruksforordning och/eller lagen om vardepappersmarknaden och/eller lagen om
handel med finansiella instrument. Informationen lamnades for offentliggdrande den 25 augusti
2017 kl. 08:35 CEST.
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