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Om Paynova

Paynova (noterad pa NGM: PAY) ir ett betalprocessforetag (Payment Service Provider, PSP) med en komplett transaktionsprocessor som
erbjuder flera tjdnster/accessformer for betalningar och andra transfereringar via Internet.

Betaltjinsterna som dr inriktade mot frimst segmenten Resor, Media och Detaljhandel ir bland annat Paynovaplanboken, Storkundstjin-
ster, Mobila tjinster, Partnernitverkstjanster och Utbetalningstjinster. Transaktionerna processas mellan e-handlare, konsumenter, banker
och 6vriga aktorer snabbt, enkelt, sikert och kostnadseffektivt.

Paynovas transaktionsprocessor och betaltjanster kopplas ihop med traditionella banker, kortféretag och andra PSP till en heltickande finansi-
ell infrastruktur med séavil geografisk tickning som méjligheter att minimera transaktionskostnaderna.

I Paynovas Partnernitverk ingér viletablerade Internetbanker, kortforetag (VISA, MasterCard m fl), PSP och andra liknande aktorer (GZS/
easycash, Paybox, TripleDeal, WM-data m fl). Via VISA och MasterCard kan Paynova ansluta transaktioner globalt med mer 4an 20 000 banker.
Paynovas nuvarande marknadsfokus dr Europa.

Perioden i sammandrag

Januari-september 2004 Juli-september 2004
* Nettoomsittningen har 6kat med 520 TSEK till 698 TSEK * Nettoomsittningen har 6kat med 181 TSEK till 270 TSEK
(178), jamfort med perioden 2003. (89), jamfort med kvartal 3, 2003.

e Resultatet efter skatt uppgick till 24 440 TSEK * Resultatet efter skatt uppgick till =7 821 TSEK
(-18 301). (-6 059).

e Resultat per aktie for perioden uppgick till —2,3 SEK * Resultat per aktie for kvartal 3, 2004 uppgick till -0,7 SEK
(-3.3). (-0,9).

e Bruttotransaktionsvolymen har 6kat med 9 415 TSEK till * Bruttotransaktionsvolymen har 6kat med 3 858 TSEK till

12 241 TSEK (2 820). Bruttotransaktionsmarginalen f6r Planboken
uppgick till 4,7 procent (4,8).

Under perioden har 78 019 nya planbécker 6ppnats. Per sista sep-
tember har totalt 133 719 planbocker 6ppnats.

Under perioden har avtal skrivits med 266 e-handlare. Per sista sep-
tember har totalt 741 avtal skrivits med e-handlare. St6tre avtal som
tecknats under perioden dr bland annat CD WOW; spelutvecklings-
foretaget Mindark PE, SJ, Fujifilm i Sverige AB, AdLibris, Swebus
Express, WM-data, och Ryanair efter periodens utging,

I syfte att na ut till e-handlare i framf6r allt Europa har partneravtal
tecknats med tyska GZS/Easycash, franska Paybox, hollindska
Triple Deal BV. Partneravtal har ocksa tecknats med WM-data och
AK-Finans.

Under perioden har Paynova bildat ett heligt dotterbolag, Paynova
France EURL, for att tillgodose det vixande intresset fér bolagets
betall6sningar frin den franska e-handelsmarknaden. Etableringen
i Frankrike innebir ocksa att Paynovas pafyllnadskostnad (transak-
tionskostnader) i Euro blir patagligt ligre.

Paynova AB bérsnoterades den 26 februari pa NGM.

Bolagets verksamhet har under perioden frimst finansierats genom
emissioner. Under perioden har Paynova genomfort tre riktade ny-
emissioner. Emissionerna har 6kat antalet aktier med 1 700 000 och
tillfért Paynova 18,9 MSEK. Under perioden har ocksa 1 273 250
aktier nytecknats i samband med f6rfall av teckningsoptioner (TO5)
i mars, vilket tillf6rt bolaget 8,9 MSEK.

5224 TSEK (1 366). Bruttotransaktionsmarginalen for planboken
uppgick till 4,5 procent (4,8).

Under perioden har 15 999 (29 200) nya planbécker Gppnats.

Under kvartalet har avtal skrivits med 85 e-handlare. Efter peri-
odens utging har avtal triffats med Ryanair. I juli har Paynova ingatt
ett samarbetsavtal med en av de storsta oberoende aktorerna for
betalningar pa Internet i Nederlinderna, Triple Deal BV. Paynovas
betalningslésning kommer att integreras i Triple Deals plattform
och bli tillginglig f6r e-handlare i Benelux och deras kunder. Fler
liknande partneravtal dr att férvinta innan drets slut.

Flera av de stora avtal har dnnu inte genererat nagra intikter pa
grund av att implementering och driftsittning inte 4r slutférd. Detta
forvintas ske i slutet av kvartal fyra och borjan av kvartal ett 2005.

Under perioden har Paynova genomfért en riktad nyemission om
4,7 MSEK.
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Verksamhetens utveckling

Paynovas verksamhet fortsitter att utvecklas enligt plan. Etableringen i
Europa fortskrider och ett starkt 6kat intresse f6r Paynovas betaltjanster
kan noteras. Det dr frimst de tecknade avtalen med storkunder som
Swebus Express, S] och Ryanair i det prioriterade resesegmentet som
har 6ppnat nya dorrar. Intresset fran nya nitverkspartners, si kallade
Payment Service Providers (PSP), har ocksa ¢kat avsevirt. Paybox i
Frankrike och Triple Deal i Holland 4r tva sidana strategiska avtal och
fler av samma slag dr att vinta.

Paynovas forsiljnings- och marknadsbearbetning har under perioden
varit koncentrerad mot storkundssegmentet och inriktad mot att fortsitta
utvidga det strategiska europeiska partnernitverket. Segmentet resor ir
ett prioriterat omrade ddr nya kontakter har skapas kontinuerligt och

dir Paynova riknar med att framéver kunna teckna ytterligare virdefulla
volymavtal. Storre kunder betyder fér Paynovas del 6kade krav pa drift-
sidkerhet och funktionalitet i produktionssystem och att betalsystemet kan
integreras med olika tekniska och administrativa grinssnitt, till exempel
med befintligt affirssystem hos kunden. Processen fran ett firdigt avtal
och driftstart tar dirfér lingre tid 4n vid en standardlésning,

Storkunds-avtal kraver stérre tekniska och kommersiella insatser 4n vad
som gillt tidigare nir Paynova var inriktad mot mindre och medelstora
c-handlare. Installationerna har drabbats av tidsférskjutningar, men 4
andra sidan har Paynova identifierat stérre transaktionspotential 1 flera av
avtalen dn vad som tidigare bedémdes. I takt med att volymerna kommer
Skar ocksa férhandlingskraften mot banker och andra inlésare, vilket pa
sikt resulterar i ligre direkta produktionskostnader. Nya intiktsmojlig-
heter foljer ocksa nir basen av anslutna anvindare vixer och méjlighet-
erna till korsmarknadsforing Gkar.

Forsilining av produkter och tjinster 6ver Internet kriver vil fungerande
och sikra 16sningar f6r hantering och férmedling av betalningar. I

takt med att transaktionsvolymen i e-handeln Skar férindras ocksa
marknadens krav. Det giller savil handlare som kriver mer kostnadsef-
fektiva och anpassningsbara betalsitt som konsumenter som i allt hégre
grad prioriterar sikra, littillgdngliga och snabba betalningstransaktioner.
Genom en successiv vidareutveckling av den tekniska och administrativa
plattformen, betaltjinsterna med olika accessformer och den finansiella
infrastrukturen med kopplingar mot banker, kortféretag och betalpro-
cessforetag, erbjuder Paynova idag e-handlare av varierande storlek och
marknadsinriktning heltickande, anpassningsbara och konkurrenskraftiga
clektroniska betaltjanster. De betaltjdnster som marknadsfors ér:

- Standardtjinster - Paynovaplanboken
- Storkundstjinster

- Partnernitverkstjinster

- Mobila tjanster

- Utbetalningstjinster

- Ovriga intikter och tjinster

Standardtjinster - Paynovaplanboken

Paynovaplanboken utgdrs av en standardiserad betallésning f6r e-handel
med betalningar via Paynovas plinbok. Betall6sningen kriver en
malmedveten och uthdllig marknadsforingsstrategi. Arbetet med att
lansera och sprida planboken som betalsitt pagar kontinuerligt och kom-
mer att intensifieras ocksd i Europa.

Under det tredje kvartalet har 15 999 nya planbécker 6ppnats, vilket dr
en 6kning med 14 procent jimfért med antalet vid utgingen av det

andra kvartalet och 140 procent jaimfort med antalet vid arsskiftet. Per
den 30 september uppgick antalet registrerade planbocker till 133 719.

Under kvartalet har avtal tecknats med 85 nya e-handlare, en 6kning med
13 procent och totalt har 741 internetsajter ingatt avtal om att erbjuda
Paynovaplanboken som ett betalningssitt.

Storkundstjinster

Storkundstjinster omfattar betaltjinster som anpassas for storre
e-handlares specifika behov och dir icke-standardiserade avtal och
ersittningsnivéer ligger till grund for Gverenskommelsen. Anpassningen
kan innebira att konsumenten genomfér en betalning med grinssnittet
som tillhandahalls av Paynova men dir det initialt inte kridvs nagon
Paynovaplanbok for att genomfora betalningen. Genom detta férenklade
forfarande riknar Paynova med att visentligt kunna 6ka transaktions-
volymen i systemet och pa sikt ocksé antalet 6ppnade och aktiva plan-
bécker. Med dessa produkter och 16sningar som bas har ett betydligt
storre intresse bland de riktigt stora e-handlarna kunnat noteras. Nir
samtidigt Paynovas nitverk av samarbetsparter och finansiella institut
vixer skapar det ytterligare férstirkning av bolagets position som en
ledande akt6r pa den europeiska marknaden.

De marknadssegment som stér i fokus for bearbetning ér resor, media
och detaljhandel. Resesegmentet ér av speciellt intresse beroende pa de
stora arliga volymerna och hir fick Paynova sitt genombrott varen 2004
med avtal med S] och Swebus. Den tekniska implementeringen hos dessa
kunder har drabbats av férseningar. Avsikten dr att betalsystemen skall
vara driftsatta i december respektive januari.

Under perioden slutférdes ett kommersiellt avtal med Europas storsta
lagprisflygbolag Ryanair. Bolaget lanserar initialt Paynovas betaltjinster pa
marknaderna i Sverige, Danmark, Norge och Finland. Av Ryanair totala
omsittning pa drygt 1,2 miljarder euro utgér den nordiska marknaden
omkring 10 procent. Parternas intension ar att i ett senare skede erbjuda
Paynovas betalsitt for Ryanairs kunder pa andra marknader i Europa.
Paynova tillfor ett flertal betalsitt som flygbolaget idag inte kan erbjuda,
bland annat internetbank, nationella bankéverféringar och olika giroalter-
nativ vilket 6kar Ryanairs méjligheter till merforsiljning,

Partnernitverkstjanster

Paynovas strategi for att kostnadseffektivt etablera sina betaltjinsterna

pa den europeiska e-marknaden ér att bygga upp ett nitverk med utvalda
betalprocessforetag (PSP). Ett starkt partnernitverk ar avgérande for

att na de stora volymerna internationellt. Paynovas betaltjanst integreras

i betalprocessforetagets grinssnitt mot e-handlare och kan didrmed er-
bjudas som betalningsalternativ till de sajter som ér anslutna. Paynova far
genom dessa partner en kostnadseffektiv marknadsforingskanal direkt ut
mot de e-handlare som dr anslutna, vilka i sin tur lanserar plinboken som
ett betalalternativ till konsumenterna.

Paynova har under 2004 tecknat avtal med tre, stérre europeiska PSP

- tyska GZS/easycash, franska Paybox och hollindska Triple Deal.
Diskussioner férs med yttetligate ett antal potentiella samarbetsparter i
syfte att utvidga det strategiska nitverket. Under september och oktober
har Paynovas betalsystem installerats i de tre betalprocessféretagens
tekniska plattformar och marknadsféringen mot anslutna e-handelssajter
inletts. Ddrmed 6ppnas kommersiella mojligheter fér Paynova att ansluta
ca 2000 stora och medelstora europeiska e-handlare.

Samarbetsavtalet med IT-konsultféretaget WM-data som tecknades
under det gangna kvartalet faller ocksa inom ramen for strategiska part-
nerskap. Genom WM-data kommer Paynovas betaltjinster kunna byggas
in redan vid konstruktionen av internethandelslésningar, inte minst vid
uppbyggnaden av den si kallade ”24-timmarsmyndigheten”.
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Mobila tjanster

Mobila tjanster innebir 16sningar fér mobila betalningar via Internet.
Paynova prioriterar f6r nirvarande inte detta tjdinsteomrade utan ser det
som ett komplement som kan anvindas nir det passar in i andra projekt.
For evenemangsbiljetter av olika slag och for resebiljetter kan tjansten
exempelvis anvindas for att sinda bokningsbekriftelse som SMS till
kunden. I strategin f6r mobila tjdnster ingdr att anpassa betallosningarna
till 3G dir utvecklingen av innehallstjdnster 6kar snabbt.

Utbetalningstjénster

Marknaden for "utbetalningar” har bérjat bearbetas och Paynova riknar
med att inom kort kunna sluta de férsta kommersiella avtalen. Stora
summor betalas ut fran aktiviteter pd internet, inte minst fran spelfére-
tag, och det sker fortfarande via traditionella utbetalningar till bank eller
via giro och postanvisningar. Att hantera utbetalningar 4r administrativt
belastande och kriver oftast kompletterande manuell hantering, Paynovas
system limpar sig vil for alla typer av utbetalningar. Ett spelféretag kan
utnyttjar transaktionsprocessorn och enkelt gora en insittning pa vinna-
rens planbok. Mottagaren 6verfor sedan sjilv sin spelvinst till bankkonto
cller anvinder pengarna f6r kép pd internet.

Ovriga intikter och tjinster

Paynova har under perioden tecknat avtal med AK Finans om samarbete
kring betal- och finansieringstjanster for fakturahantering vid e-handel.
Faktura dr fortfarande ett vanligt betalsitt vid e-handel och genom
samarbetet med AK Finans ges konsumenterna mojlighet att betala pa
detta sitt. E-handlarna uppnir en rationell och kostnadseffektiv adminis-
tration. Paynova breddar utbudet av betalningsalternativ, kar
konkurrenskraften och far ett intiktsfléde dven fran detta betalsitt som
cgentligen konkurrerar med planbokslsningen. Marknadsbearbetningen
inleds under det fjirde kvatalet.

De virden som Paynova skapar f6r e-handlare och konsumenter kommer
att ge mojligheter till alternativa intikter genom exempelvis en mindre
arsavgift fran planboksinnehavarna.

Kundstatus

Nitverkspartner

Franska Paybox, tyska GZS/ easyeash, hollindska Triple Deal och svenska
WM-data ingér i det strategiska partnernitverk som Paynova bygger i
Europa. Samarbete 1 denna form ger Paynova méjlighet att kostnads-
effektivt bearbeta respektive marknad. Fér anslutna e-handlare dr det ett
snabbt och okomplicerat beslut att koppla e-handelsbutiken till Paynova.
Lanseringen hos de tva férstnimnda har drabbats av ett par manad-

ers forseningar, men sedan oktober dr Paynova integrerad i respektive
plattform och den gemensamma marknadsbearbetningen mot anslutna
e-handlare har inletts och beriknas generera tilltagande transaktionsvoly-
mer under forsta halvaret 2005. Installation och lansering hos Triple Deal
skedde under samma méanad. Efter deltagande pa missor och semina-
rium har Paynova noterat ett starkt tilltagande intresse for betaltjinsterna
och for det ndtverk som byggts upp.

Nir det giller WM-data ir avtalet av en annan karaktir. WM-data utveck-
lar inte egna system for betalningar utan skapar snarare den infrastruktur
som krivs for att hantera betalningsfléden f6r kunder, t ex f6r 24-tim-
mars myndigheten.

AK Finans ir ett av Europas storsta factoring- och kredithanterings-
foretag. Malet med detta samarbetsavtal ér att 4ven kunna erbjuda de
e-handlare som sa 6nskar en fakturerings- och finansieringsfunktion som
ett alternativ till Paynovas betalningslésning. Den tekniska utvecklingen
och installationen pagar och beriknas vara slutférd under november.

Marknadsbearbetning inleds snarast darefter, dels mot Paynovas och AK
Finans befintliga kunder, dels mot nya potentiella kunder.

Studentkortet i Sverige AB ger ut ett rabattkort till studenter vid landets
universitet och hégskolor. I samarbete med Studentkortet genomfor
Paynova informations- och rekryteringskampanjer riktade mot landets
studenter.

E-handlare

CD-IWOW ir en av virldens storsta e-handelsplatser for forsiljning av
CD- och DVD-skivor. CD-WOW ir representerad 1 14 linder och om-
satte 2003 omkring 1,4 miljarder kronor. Paynovaplanboken lanserades
som betalmetod pa sajten i viras. Under vintern 2004/2005 skall ett
flertal kampanjer och erbjudanden riktas till CD-WOW:s kunder i Sverige
for att direfter erbjudas kunder pa skivdistributorens Gvriga geografiska
marknader.

Mindark/ Projekt Entropia ir en stor aktor inom online-spel. Det han-
dlar om spel dir dran dr beléningen och dir spelare 6ver hela virlden
miter sin f6rmaga mot andra. Spelarna kan bland annat uppgradera sin
spelkaraktirer mot en mindre avgift. I samatrbete Project Entropia har
Paynova utvecklat ett avancerat betalsystem for spel i realtid.

Fujifilm i Sverige har tillsammans med Paynova utvecklat en betaltjanst

for forskottsbetalning av framkallning av digitalbilder. Marknaden
expanderar snabbt och i takt med f6rsiljningen av digitala kameror. Den
tekniska installationen beriknas vara slutférd i november med omedelbar
lansering infor helgerna.

AdLibris ir en av landets storsta natbokhandel. En stor kundgrupp for
AdLibris idr studenter, vilket gér samarbetet speciellt intressant bland
annat i kombination med studentkortsorganisationerna. Plinboken intro-
ducerades under augusti pa AdLibris hemsida och har nu borjat generera
transaktionsvolymer.

S genomfor for narvarande en storre forindring av sin plattform for
bokning och betalning av biljetter pa Internet. Arbetet med den nya platt-
formen har varit mer omfattande och tidskrivande dn vad som tidigare
férvintades. Kunderna kommer att erbjudas méjligheten att betala sina
biljetter med internetbank, ett alternativ som hittills inte funnit i

SJ:s system. Paynovas betaltjinster lanseras i bérjan av ndsta ar.
Intentionen ér att 6ka den totala biljettférsiljningen Gver internet, vilket
innebir att potentialen kan vara avsevirt storre dn vad som initialt prog-
nostiserats.

Swebus Express tog i viras beslut om att lansera en helt ny internetbaserad
tjdnst £6r biljettkép och betalning, Paynova blir, fé6rutom nir det giller
kontant betalning pa bussarna, den enda betalningsadministratoren,

dven vid bokningar via Swebus Express 25 aterforsiljare. Eftersom hela
bokningssystemet méste byggas upp frin grunden har arbetet varit tids-
krivande. Avsikten ar att systemet skall var driftsatt fére arsskiftet.

Ryanair ir det ledande lagprisflygbolaget i Europa. Mer dn 95 procent

av flygbiljetterna bokas och betalas via Ryanairs internettjanst. Likt SJ
kommer Ryanair initialt att erbjuda sina kunder i Skandinavien att betala
sina flygbiljetter med internetbank via Paynova. Idag utgér den skandi-
naviska marknaden, som Paynova inledningsvis nar, omkring 10 procent
av Ryanairs totala omsittning pa drygt 1,2 miljarder euro. Ryanair har
intensionen att expandera Paynovas betaltjinsterna till vriga linder i
Europa. En integration av Paynovas betaltjanster i bokningssystemet har
paborjats och mélsattningen dr att lansering kan ske i borjan av nista ér.
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Operativa nyckeltal-Paynovaplianboken KV 3, 2003 KV 4,2003 KV 1, 2004 KV 2,2004 KV 3, 2004
Bruttotransaktionsvolym, KSEK 1,366 2,280 3,226 3,791 5,224
Bruttotransaktionsmarginal, % 4.8 4.5 4.9 4.8 4.5
Nettotransaktionsmarginal exkl transaktionsforluster, % 1.8 2.0 2.0 1.9 1.9
Andel transaktionsforluster, % 0.9 0.5 0.2 0.2 0.2
Nettotransaktionsmarginal, % 0.8 1.5 1.8 1.7 1.7
Anslutna e-handlare, Paynovaplanboken st 401 475 538 656 741
Avskilda redovisningsmedel, KSEK 1,298 1,920 2,294 2,950 3,726
Antal 6ppnade Paynovaplanbdcker, st 35,900 55,700 87,468 117,720 133,719
Ekonomi

Omsittnings- och resultatutveckling Medarbetare

Januari-september

Koncernens omsittning uppgick under drets forsta nio manader till 703
(218) TSEK, varav transaktionsintikter 698 TSEK. Resultatet uppgick till
— 24 440 (-18 301) TSEK. Bruttotransaktionsvolymen var 12 241 (2 820)
TSEK och bruttotransaktionsmarginalen blev 4,7 (4,8) %.

Tredje kvartalet

Omsittningen under tredje kvartalet var 272 (89) TSEK. Resultatet
uppgick till -7 821 (-6 059) TSEK. Bruttotransaktionsvolymen uppgick
till 5224 (1 366) TSEK. Bruttotransaktionsmarginalen blev 4,5 (4,8) %.

Kassafléde och finansiell stillning

Nettoskulden uppgick per den 30 september till 766 (10 686) TSEK
och de likvida tillgdngarna var vid samma tillfalle 2 533 (165) TSEK.
Eget kapital uppgick till 9 280 (3 462) TSEK och soliditeten var 64 (18)
procent. Den immateriella tillgdngen dr en egenutvecklad elektronisk
betalningslésning vilken marknadsférs under namnet Paynovaplanbo-
ken. Inga utgifter for utvecklingsprojekt har balanserats under 2004.
Utvecklingskostnader som balanserats skrivs av linjart pd 5 ar. I posten
kortfristiga rintebdrande- och 6vriga finansiella skulder, vilka per den 30
juni uppgick till 1 736 TSEK, ingar ett konvertibelt f6rlagslan om 1 693
TSEK, som I6per utan rinta.

Avskilda redovisningsmedel uppgick vid periodens slut till 3 726 TSEK.

Kassaflédet fran den 16pande verksamheten uppgick under arets forsta
nio manader till -23 773 TSEK. Under perioden uppgick kassaflédet fran
finansieringsverksamheten till 24 083 TSEK.

Under perioden har investeringar i materiella anlidggningstilloangar
om sammanlagt 307 TSEK gjorts.

Bolagets verksamhet har under perioden frimst finansierats

via emissioner. Under perioden har Paynova genomfért tre nyemis-
sioner med avvikelse fran aktiedgarnas féretradesritt. Ett av bolagets fyra
utestiende optionsprogram 16pte ut 31 mars 2004. Totalt under perioden
har detta inneburit att antalet aktier 6kat 2 973 250 samt att bolaget
tillf6rts drygt 27,8 MSEK f6re emissionskostnader. Efter amortering

av skulder, emissionskostnader samt justering f6r tecknat men ej betalt
kapital per 31 december 2003, uppgick kassaflodet fran finansierings-
verksamheten till 24,1 MSEK.

Vid utgingen av september hade Paynova 21 (15) anstillda, varav 6 (3)
kvinnor. Efter september har ytterligare 2 medarbetare anstillts, varav
1 i det franska dotterbolaget. Sjukfranvaron har varit lig under forsta
halvaret.

Visentliga hindelser efter delarsperiodens slut

Paynovas styrelse har genomfort en riktad nyemission om cirka 11
miljoner kronor. Antalet aktier 6kar med 8,4 procent till 12,9 miljoner.
Bolagets finansieringsstrategi dr att genom marknadsmissiga bryggfinan-
sieringar minimera utspadning innan positivt kassafléde uppnatts.

Utestdende optionsprogram och konvertibelt forlagslan
Paynova har vid periodens slut tre utestiende serier av optionsritter.
Utestiende optionsritter berittigar till nyteckning av
sammanlagt 3 739 990 aktier. Om samtliga optionsritter utnyttjas
Okar aktickapitalet med 374 TSEK genom emission av 3 739 990
nya aktier, varvid bolaget tillférs 33 824 TSEK.

Paynova har vid periodens slut ett konvertibelt forlagslin om
nominellt 1 693 TSEK. Forlagslanet, vilket 16per utan rinta,
forfaller till betalning den 31 december 2004. Forlagslanet
representeras av 1 764 konvertibla skuldebrev. Varje skuldebrev
berittigar till konvertering till 160 nya aktier i Paynova. Om lanet
i sin helhet konverteras kommer 282 240 nya aktier att emitteras,
varvid bolaget 6kar eget kapital med 1 693 TSEK.

Moderbolaget

Moderbolagets omsittning uppgick till 698 TSEK (178). Resultat efter
finansiella poster uppgick till -24 431 TSEK (-18 301). Moderbolagets
disponibla likvida medel uppgick till 2 502 TSEK (165). Investerinagar
under perioden uppgick till 376 TSE (129).
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Framtida utveckling och finansiering

Paynova limnar ingen finansiell prognos mot bakgrund av bolagets korta
historik och att marknaden som bolaget verkar pa dr under stark tillvaxt.
Baserat pa utvecklingen under perioden och pa hindelser efter rapport-
perioden konstaterar bolaget att tidigare angivna malsittningar pa medel-
lang- och lang sikt 1 huvudsak ligger fast med foljande tilligg:

— Det starkt 6kande antalet storkundstjinster som dr under implementa-
tion och avtalsférhandling bedéms generera patagligt storre affirsvoly-
mer dn vad som tidigare forutsatts.

— Den totala affirsaktiviteten i form av kundkontakter, offerter och
avtalsférhandlingar har efter semesterperioden i Europa varit hég och
bedéms leda till ett flertal betydande avtal under de ndrmaste manaderna
med patagliga resultateffekter fran tilltagande transaktionsvolymer under
forsta halvaret 2005.

— De sdsongsmissiga effekterna har inneburit att tempot i implementa-
tioner och tecknade avtal varit ligre dn planerat under senaste kvartalet.
— Storkundstjansterna dr mer tids - och resurskrivande att kundanpassa
och implementera dn standardtjinsterna och genererar nagot ligre
marginaler.

Sammantaget innebir detta att affirskraften i bolagets verksamhet och
avtal nu 4r storre dn vad som tidigare antagits. Ndgra av de underliggande
kortsiktiga delmalen har ddrmed minskat 1 betydelse och senarelagts.

Det tidigare angivna évergripande malet att na positivt kassafléde pa
manadsbasis under det andra kvartalet 2005 ligger fast, liksom reserva-
tionen att detta kan komma att uppnds nagot senare.

Paynovas verksamhet har frimst finansierats genom nyemissioner och
lan fran aktiedgare. Nytt kapital har successivt tillférts efter uppnadda
mal. Vid bolagsstimman den 6 maj 2004 erhéll

Paynovas styrelse ett bemyndigande att emittera 2 000 000 aktier. Under
juni och juli genomférdes nyemissioner omfattande 1 000 000 aktier.
Efter periodens slut har bemyndigandet f6r de resterande 1 000 000
aktierna utnyttjats i ytterligare en riktad nyemission.

Dessa finansieringar, tillsammans med teckning av upp till 852 000 aktier
(8,5 miljoner kr) som kan ske via optioner (TO3) under december 2004,
bedéms komma tillgodose bolagets kapitalbehov fér tva till tre kvartal
framat.

Stockholm den 11 november 2004

Paynova AB (publ.)
Styrelsen

Denna delarsrapport har ¢ varit foremal for granskning av bolagets revisorer.

Fir ytterligare information kontakta:

Pelle Hjortblad, VD

Telefon: 08 — 5171 0007

Mobil: 0701 — 810 110

E-post: pelle.hjortblad@paynova.com

Mats Jonnerhag, informationschef
Telefon: 0708-754 920
E-post: mats.jonnerhag@paynova.com

Ovrigt

Delarsrapport

Delarsrapporten kommer att finnas tillginglig pa bolagets kontor
och hemsida, www.paynova.com, fran och med 11 november 2004.

Redovisningsprinciper

Denna rapport har upprittats i enlighet med Redovisningsradets
rekommendation nr 20, Delarsrapporter. Delarsrapporten féljer redovis-
ningsprinciper och berdkningsmetoder som anvints i den senaste
arsredovisningen.

Forberedelser for 6vergang till International Financial Reporting
Standards (IFRS)

Forberedelsearbetet for 6vergang till IFRS fortsitter under 2004 och
bolagets bedémning dr att 6vergangen skall kunna ske problemfritt.

Finansiella rapporter 2005

Helarsresultatet kommer att publiceras den 17 februari 2005.
Delarsrapport for perioden 1 januari - 31 mars 2005 kommer att public-
eras 12 maj 2005.

Definitioner

Bruttotransaktionsvolym

Summan av de betalningar som konsumenter erligger vid kép
via Paynovaplanboken.

Bruttotransaktionsmarginal
Periodens transaktionsintikter fran Paynovaplanboken i procent
av bruttotransaktionsvolymen.

Transaktionsnetto

Periodens transaktionsintakter reducerade med transaktionskostnader
och eventuella transaktionsfotluster. Transaktionsnetto kan

beroende pa sammanhanget avse Paynovaplanboken, Paynova
KortDirekt eller Bolaget som helhet.

lettotransaktionsmarginal
Periodens transaktionsnetto fran Paynovaplanboken i procent av
bruttotransaktionsvolymen.

I denna rapport limnar Paynova viss framtidsinriktad information.
Varje uttalande som inte uteslutande ar historiska fakta 4r framtidsin-
riktad information. Uttalanden om prognoser och framtidsutsikter dr
baserade pa nuvarande marknadsférhéllanden samt i Gvrigt raidande
omvirldsfaktorer. Ifrdgavarande uttalanden dr vil genomarbetade, men
lisaren bor vara uppmirksam pa att dessa, som alla framtidsbedomn-
ingar, ir férenade med osikerhet.
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Koncernens resultatrdkning i sammandrag, KSEK KV3, 2004 KV 3, 2003 9 man, 2004 9 man, 2003 Helar, 2003
Nettoomsittning, not 1 270 89 698 178 306
Ovriga intékter 1 0 5 40 32
Summa intékter 272 89 703 218 338
Rérelsens kostnader -7,260 -5,083 -22,323 -15,454 -25,572
Rorelseresultat fére avskrivningar -6,988 -4,995 -21,621 -15,235 -25,234
Avskrivningar av materiella anlaggningstillgangar -91 -72 -253 -213 -289
Avskrivningar av immateriella anlaggningstillgangar =747 =747 -2,242 -2,242 -2,989
Rorelseresultat efter avskrivningar -7,827 -5,814 -24,115 -17,690 -28,511
Resultat fran finansiella investeringar 5 -245 -325 -610 -843
Resultat efter finansiella poster -7,821 -6,059 -24,440 -18,301 -29,355
Periodens resultat -7,821 -6,059 -24,440 -18,301 -29,355
Data per aktie

Antal aktier vid periodens slut 11,930,970 6,869,730 11,930,970 6,869,730 8,957,720
Antal aktier vid periodens slut, efter full utspadning 13,618,042 9,522,782 13,618,042 9,361,253 10,685,371
Genomsnittligt antal aktier under perioden 11,913,388 6,869,730 10,820,008 5,561,825 6,322,733
Genomesnittligt antal aktier under perioden, efter full utspédning 11,913,388 955,076 1,274,200 7,920,998 7,352,807
Resultat per aktie, SEK -0.7 -0.9 -2.3 -3.3 -4.6
Resultat per aktie efter full utspadning, SEK -0.7 -0.9 -2.3 -3.3 -4.6
Eget kapital per aktie, SEK 0.8 0.5 0.8 0.5 0.7
Eget kapital per aktie full utspadning, SEK 0.7 0.4 0.7 0.4 0.6
Finansiella nyckeltal KV3, 2004 KV 3, 2003 9 man, 2004 9 man, 2003 Helar, 2003
Rérelsemarginal, % neg. neg. neg. neg. neg.
Vinstmarginal, % neg. neg. neg. neg. neg.
Réntabilitet pa operativt kapital, % neg. neg. neg. neg. neg.
Réntabilitet pa eget kapital, % neg. neg. neg. neg. neg.
Eget kapital, KSEK 9,280 3,462 9,280 3,462 6,649
Nettoskuld, KSEK 766 -10,686 766 -10,686 -4,984
Soliditet, % 64% 18% 64% 18% 33%
Nettoskuldsattningsgrad, ggr 0.1 -3.1 0.1 -3.1 -0.8
Medelantal anstéllda 21 15 21 15 15
Investeringar, KSEK 279 29 307 129 214
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Koncernens balansrékning i ssammandrag, KSEK 2004-09-30 2003-09-30 2003-12-31

Immateriella anlaggningstillgangar 9,714 12,703 11,956

Materiella anlaggningstillgangar 812 748 757

Finansiella anlaggningstillgangar - - -

Tecknat ej betalt kapital - 4,252 2,818

Omséttningstillgangar 1,550 985 1,962

Kassa och bank 2,533 165 2,530

Summa tillgangar 14,609 18,854 20,023

Eget kapital 9,280 3,462 6,649

Kortfristiga rantebarande- och 6vriga finansiella skulder 1,736 10,852 7,514

Kortfristiga ej réntebarande skulder 3,593 4,540 5,859

Summa eget kapital och skulder 14,609 18,854 20,023

Ansvarsfoérbindelser Inga Inga Inga

Stéllda sékerheter, KSEK Inga 6 700 6,700

Foérandring i eget kapiatl 2004 2003

Ingaende eget kapital 1/1 6,649 10,970

Inregistrering av aktiekapital 506 135

Emmissionskostnader -752 -1,357

Nyemission 27,317 3,180

Pagaende nyemission - 8,835

Periodens resultat -24,440 -18,301

Utgaende eget kapital 30/9 9,280 3,462

Koncernens kassaflédesanalys i sammandrag, KSEK 9 man, 2004 9 man, 2003 Helar, 2003

Kassafléde fore férandringar i rérelsekapital -22,049 -15,555 -26,204

Foérandring i rérelsekapital -1,723 115 -1,943

Kassaflode fran den I6pande verksamheten -23,773 -15,440 -28,147

Kassafléde fran investeringsverksamheten -307 -129 -214

Kassaflode efter investeringsverksamheten -24,080 -15,569 -28,361

Kassafléde fran finansieringsverksamheten 24,083 14,969 30,126

Periodens kassaflode 3 -600 1,765

Not 1, KSEK KV3, 2004 KV 3, 2003 9 man, 2004 9 man, 2003 Helar, 2003
Transaktionsintakter 270 89 698 178 304
Rénteintakter pa avskilda redovisningsmedel 2 0 5 0 2
Ovriga intakter -0 0 -0 40 32
Summa intékter 272 89 703 218 338
Transaktionsintakter 270 89 698 178 304
Transaktionskostnader -157 -63 -431 -145 -217
Transaktionsnetto 114 26 266 33 88
- varav Paynovaplanboken 87 12 213 12 50
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Nyckeltal 31 jan 2000-30 juni 2001 1 juli 2001-31 dec 2002 1 jan 2003-31 dec 2003
Bruttotransaktionsvolym, KSEK - 2,544 5,106
Transaktionsnetto, KSEK - 30 88
Periodens resultat, KSEK -526 -16,138 -29,355
Immateriella anlaggningstillgangar, KSEK 9,295 14,945 11,956
Rantebéarande skulder, KSEK 0 2,423 7,514
Kassa och bank, KSEK 1,320 765 2,530
Tecknat ej betalt belopp, KSEK 2,416 54 2,818
Eget kapital, KSEK 6,212 10,970 6,649
Balansomslutning 14,220 17,396 20,023
Medeltal antal anstallda 7 1 15
Soliditet, % 44 63 33
Nettskuldséattningsgrad, ggr -0.2 0.2 0.8
Kassafléde fran den I6pande verksamheten, KSEK 4,629 -17,644 -28,147




paynoua

paynoua

Paynova AB (publ.)
Organisationsnummer: 556584-5889
Box 30107, 104 25 Stockholm
Besoksadress: Warfvingesvig 24, Stockholm
Tel: 08-517 100 00, Fax: 08-517 100 10
Hemsida: www.paynova.com



