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Litium AB (publ) — Bokslutskommuniké 2025

Rekordstark orderingang driver
accelererande tillvaxt

"Vi avslutar aret med ett starkt fjarde kvartal dar orderingangen nadde den hogsta nivan i
bolagets historia. Det ar ett tydligt resultat av vart fokuserade strategiarbete och visar att
vart erbjudande méter en marknad dar digitalisering och effektivisering prioriteras allt hogre.”
Martin Billenius, vd

Perioden 1 oktober — 31 december 2025

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2025-12-31 till 93,5 MSEK (79,4 MSEK per
2024-12-31) vilket motsvarar en tillvaxt pa 17,8 % (9,9 %).

* Nettoomsattningen 6kade med 24,4 % (5,1%) till 24,2 MSEK (19,5 MSEK) med en bruttomarginal pa
68,3 % (69,4 %). Av den totala omsattningen bestod 100 % av repetitiva intakter (ARR), varav 74,3
% avsag abonnemangsintékter och 25,7 % avsag rorliga intakter.

o EBITDA uppgick till 4,1 MSEK (4,9 MSEK).

e EBIT-1,4 MSEK (0,7 MSEK) och resultatet fére skatt var -1,3 MSEK (0,9 MSEK).
e EBITDA per aktie blev 0,22 SEK (0,30 SEK).

* Nettoresultatet per aktie uppgick till -0,10 SEK (0,05 SEK).

* Investeringarna uppgick till 16,7 MSEK (5,2 MSEK), en 6kning med 217,8 %.

e Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 16,4 MSEK (7,1 MSEK).

Perioden 1 januari — 31 december 2025

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2025-12-31 till 93,5 MSEK (79,4 MSEK per
2024-12-31) vilket motsvarar en tillvaxt pa 17,8 % (9,9 %).

* Nettoomsattningen 6kade med 13,0 % (5,0%) till 81,8 MSEK (72,3 MSEK) med en bruttomarginal pa
68,3 % (68,4 %). Av den totala omsattningen bestod 100 % av repetitiva intakter (ARR), varav 80,0
% avsag abonnemangsintakter och 20,0 % avsag rorliga intakter.

o EBITDA uppgick till 16,4 MSEK (17,4 MSEK).

e EBIT-2,9 MSEK (0,6 MSEK) och resultatet fore skatt var -2,9 MSEK (0,7 MSEK).
e EBITDA per aktie blev 0,99 SEK (1,05 SEK).

* Nettoresultatet per aktie uppgick till -0,2 SEK (0,04 SEK).

» Investeringarna uppgick till 32,7 MSEK (19,8 MSEK), en 6kning med 65,1 %.

e Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 16,4 MSEK (7,1 MSEK).



Vasentliga handelser under perioden

Over 128% tecknat i Litiums foretradesemission, 24,9 MSEK tillfors bolaget

Den 2 oktober offentliggjorde Litium utfallet i Litiums foretrddesemission om cirka 24,9 MSEK. Utfallet
visar att emissionen blev évertecknad med och utan stéd av teckningsratter, vilket indikerar ett starkt
agarstod.

Miljonkop av insynspersoner i samband med Litiums emission

Litium meddelade att insynspersoner genomfért aktiekdp om totalt 7,4 miljoner kronor i samband med
bolagets nyemission. VD, CFO och samtliga styrelseledaméter tecknade aktier for 2,5 miljoner kronor,
medan huvudagaren Fastpartner, genom styrelseordférande Christopher Johansson, tecknade for 4,9
miljoner kronor. Képen visar ett starkt engagemang fran ledning och stérre dgare i Litiums fortsatta
tillvaxtresa.

Litium slutfor forvarvet av Geins Group

Litium meddelade den 16 oktober att forvarvet av Geins Group slutforts. Genom affaren forstarker
Litium sin position som en av Nordens ledande aktdrer inom digital handel och accelererar
utvecklingen av Al-drivna och automatiserade I6sningar for bade B2B- och B2C-segmentet. Den
totala kopeskillingen uppgar till 19,8 MSEK, varav hélften erlades kontant och resterande del genom
en apportemission omfattande 689 789 nya aktier.

Jollyroom forlanger samarbetet med Litium

Litium meddelade den 25 november att Jollyroom férlanger sitt samarbete med Litium genom ett nytt
trearsavtal. Forlangningen starker Litiums aterkommande intaktsbas och bekraftar bolagets position
som langsiktig strategisk partner till ledande nordiska e-handelsaktérer.

Litium och Monitor ERP inleder strategiskt partnerskap

Litium meddelade den 22 december att bolaget inlett ett strategiskt partnerskap med Monitor ERP.
Samarbetet innebér fardigpaketerade och integrerade B2B-l6sningar for tillverkande féretag och
starker Litiums position inom digital handel for tillverkningsindustrin.

Vasentliga handelser efter perioden

Litium utser Chief Al Officer

Litium meddelade den 22 januari att Kristian Arvidsson utsetts till Chief Al Officer. Utndmningen
starker bolagets Al-strategi och markerar ett tydligt steg mot langsiktig och affarsdriven anvandning
av Al inom digital handel.

Litium slapper paketerad e-handelslosning fullt integrerad med Monitor ERP

Den 29 januari presenterar Litium sin nya e-handelslésning som ar fullt integrerad med Monitor
ERP och framtagen specifikt for tillverkande B2B-féretag. Losningen moter de ékande kraven pa
snabb, effektiv och skalbar digital forsaljning inom tillverkningsindustrin och gor det mgjligt fér
foretag att erbjuda digital orderhantering och sjalvservice till sina kunder, utan behov av
omfattande eller komplexa e-handelsprojekt.
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Ovriga handelser

Procurator lanserar ny e-handelslésning pa Litium

Litium meddelade den 2 oktober att Procurator gatt live pa Litium Commerce Cloud med en ny e-
handelsldsning. Procurator ar en ledande svensk grossist inom skydds-, stdd- och hygienprodukter
med en omsattning om 1,8 miljarder SEK och éver 100 000 kunder. Den nya I6sningen &r ett viktigt
steg i foretagets digitala transformation och stérker erbjudande till sma och medelstora B2B-kunder.

BE Group vassar sin digitala handel med klimatdata

Litium meddelade den 7 oktober att BE Group vidareutvecklat sin digitala handel pa Litium Commerce
Cloud genom att integrera automatiserad klimatdata. Lésningen visar CO,-utslapp per produkt och
transport, vilket 6kar transparensen och starker kundrelationerna.

Digital handel guidar kunder till hallbara val

Den 31 oktober lanserade Litium rapporten Driving Sustainability through B2B Digital Commerce, som
visar att digital handel blir ett allt viktigare verktyg i foretagens hallbarhetsarbete. Rapporten bygger
pa insikter fran 6ver 900 nordiska beslutsfattare och belyser hur transparens, klimatdata och digitala
handelsfloden starker bade kundupplevelse och regelefterlevnad.

Vd har ordet

Vi avslutar 2025 med vart starkaste ar hittills. | ett omvarldslage praglat av osédkerhet visar vi att
fokus, tydlig strategi och konsekvent genomférande ger resultat. Q4 markerar en ny milstolpe for
Litium med den hégsta orderingangen i bolagets historia och en affar som fortsatter att viaxa med
styrka.

Det starka kvartalet ar ingen slump. Det &r resultatet av ett malmedvetet strategiarbete dar vi har
positionerat Litium ratt i en marknad som prioriterar digitalisering, effektivitet och skalbarhet. Vi ser
en tydlig efterfragan pa var plattform och vi levererar.

2025 blev vart starkaste ar hittills inom nykundsanskaffning, med 6ver 50 nya kunder. ldag anvander
fler an 300 kunder Litiums plattform for att accelerera sin digitala affar. Den vaxande kundbasen
starker vara aterkommande intékter och langsiktiga tillvaxtmojligheter. Samtidigt ser vi ett fortsatt
starkt fortroende fran befintliga kunder, som gar live, vidareutvecklar sina I6sningar och skapar
affarsvarde med Litium som langsiktig partner.

Finansiellt levererar vi fortsatt en stark utveckling och ser tydliga bevis pa att var affarsmodell skalar
effektivt. Utvecklingen under kvartalet bekréaftar detta da var arliga aterkommande
abonnemangsintakt (ARR) 6kade med 17,8% samtidigt som nettoomséttningen vaxte med hela 24,4%.
Om vi tar hansyn till engangskostnader framfér allt kopplade till forvarvet av Geins samt dubbla VD-
I6ner ar EBIT positivt och starkare an foregaende ar, vilket jag ar valdigt stolt 6ver. Detta trots att vi
samtidigt har vuxit organisationen med +50% under 2025 visar tydligt styrkan i var modell. Vi vaxer
inte bara - vi gor det med Gkad effektivitet, skalbarhet och med fokus pa langsiktig I6nsamhet.

| Q4 har vi dven annonserat ett strategiskt partnerskap med Monitor ERP. Partnerskapet starker vart
erbjudande mot tillverkande B2B-féretag och mojliggér mer integrerade och effektiva digitala
handelsldsningar. Vi ser redan ett tydligt marknadsintresse, vilket bekraftar behovet av denna
satsning. Detta hanteras som ett nytt affarsomrade hos oss och &r en viktig del i var ambition att vaxa
inom industrisegmentet.

Fokus framat ligger pa att vidareutveckla var produktplattform, inte minst genom vart Al-initiativ som
lanserades i Q4. Detta ser vi som valdigt viktigt da det kommer forbattra var bruttomarginal. Vi vill
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aven fordjupa samarbetet i vart partnerekosystem och fortsatta skapa varde for bade nya och
befintliga kunder. Samtidigt gar vi in i en tid med stora méjligheter, dar utvecklingen i bade omvarlden
och teknologin sker snabbt. Var uppgift blir att prioritera ratt, fortsatta investera i tillvaxt och
samtidigt vara snabbfotade och anpassningsbara nar forutsattningarna férandras.

Aret har borjat mycket bra for oss med flera nya kunder som anslutit till Litium-familjen. Med vart
starka momentum, en tydlig Go-To-Market-modell samt kompetenta partners, medarbetare och
engagerade agare ser jag verkligen fram emot 2026.

Nu kor vi!

//Martin

Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR &r Litiums viktigaste finansiella nyckeltal. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange sa har
varje adderad ARR-krona ett hégt varde. Litium uppdaterade fran och med andra kvartalet 2025 sin
definition av ARR (Annual Recurring Revenue) for att battre spegla det langsiktiga vardet i bolagets
affarsmodell.

ARR-definitionen ar framatblickande och baseras pa féljande principer:

e Arsintaktsvardet for aktiva abonnemang vid rapportperiodens slut, baserat pa kontrakterade
priser.
e Endast aterkommande intékter inkluderas (engangsintakter exkluderas).
e Inkluderar bade nya och befintliga kunder, under forutsattning att avtalen ar aktiva.
e Enforsiktigt bedomd andel av rorliga aterkommande intakter (ex. volym- eller
transaktionsbaserade avgifter) inkluderas:
o For kunder med langre historik baseras bedémningen pa faktiskt utfall och etablerade
anvandningsmonster.
o Fornyakunder gors en initial prognos i samband med kontraktsskrivning, som justeras
nedat for att undvika 6verskattning och sékerstélla en konservativ bedémning.

ARR uppgick per 2025-12-31till 93,5 MSEK (79,4 MSEK) vilket motsvarar en tillvaxt pa 17,8 % (9,9 %).

Grafen nedan visar ARR-utvecklingen de senaste 13 kvartalen, med justerade historiska tal i enlighet
med den nya berakningsmodellen.

Annual Recurring Revenue — ARR (MSEK)
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Hela bokslutskommunikén finns att ladda ner som PDF pa https://www.litium.se/investor-relations-pa-
litium under rapporter.

Kvartalsrapporten for Q12026 publiceras den 29 april 2026.

Denna information ar sadan som Litium ar skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning (EU nr 596/2014). Informationen IZmnades, genom angiven
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande 08:00, 12 februari 2026.

For mer information kontakta:

Martin Billenius, vd Litium
Mobil: +46 766 346 343
E-post: martin.billenius@litium.com

Om Litium

Litium AB (publ) ar en av Nordens ledande aktorer inom digital handel. Vi hjalper foretag inom B2B och
B2C att accelerera sin forsaljning, snabbt skala upp sin verksamhet, na nya marknader och samtidigt
skapa marknadsledande kundupplevelser online. Vi gér det genom att erbjuda en skalbar och
molnbaserad e-handelsplattform som &ar byggd for tillvaxt. Vara kunder som Lindex, Tingstad och
Jollyroom omsétter 6ver 20 miljarder kronor arligen online. Litium agerar tillsammans med sitt
partnernatverk pa den globala marknaden och &r noterat pa Nasdaq First North Growth Market.
Amudova AB ar bolagets Certified Adviser och kan nas pa info@amudova.se eller +46 8 545 017 58.
Foér mer information besdk garna litium.se.




