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Fortsatt stark tillvaxt och kraftigt
forbattrad lonsamhet - Litium i stark
position

”Kombinationen av organisk tillvaxt och strategiska forvarv ger oss de basta forutsattningarna for
att ta en ledande position pa den europeiska marknaden for digital handel.” Martin Billenius, vd
Litium

Perioden 1juli — 30 sep 2025

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2025-09-30 till 86,2 MSEK (77,5 MSEK per
2024-09-30) vilket motsvarar en tillvaxt pa 11,2 % (10,2 %).

* Nettoomsattningen 6kade med 18,1 % till 19,7 MSEK (16,7 MSEK) med en bruttomarginal pa 67,7 %
(66,1%). Av den totala omsattningen bestod 100 % av repetitiva intakter (ARR), varav 82,8 %
avsag abonnemangsintakter och 17,2 % avsag rorliga intakter.

o EBITDA uppgick till 5,2 MSEK (4,3 MSEK).

e EBIT 0,6 MSEK (0,1 MSEK) och resultatet fore skatt var 0,6 MSEK (0,1 MSEK).
e EBITDA per aktie blev 0,31 SEK (0,26 SEK).

* Nettoresultatet per aktie uppgick till 0,04 SEK (0,01 SEK).

* Investeringarna uppgick till 4,6 MSEK (4,3 MSEK), en 6kning med 6,9 %.

e Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 3,5 MSEK (9,1 MSEK).

Perioden 1 januari — 30 september 2025

e Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2025-09-30 till 86,2 MSEK (77,5 MSEK per
2024-09-30) vilket motsvarar en tillvaxt pa 11,2 % (10,2 %).

* Nettoomsattningen 6kade med 8,8 % till 57,6 MSEK (52,9 MSEK) med en bruttomarginal pa 68,3 %
(68,0 %). Av den totala omsattningen bestod 100 % av repetitiva intékter (ARR), varav 82,5 %
avsag abonnemangsintékter och 17,5 % avsag rorliga intakter.

o EBITDA uppgick till 12,3 MSEK (12,5 MSEK).

e EBIT-1,5 MSEK (-0,1 MSEK) och resultatet fére skatt var -1,5 MSEK (-0,1 MSEK).
o EBITDA per aktie blev 0,74 SEK (0,75 SEK).

* Nettoresultatet per aktie uppgick till -0,09 SEK (-0,01 SEK).

» Investeringarna uppgick till 16,0 MSEK (14,6 MSEK), en 6kning med 10,2 %.

e Likvida medel vid periodens utgang uppgick till 3,5 MSEK (9,1 MSEK).



Vasentliga handelser under perioden

Litium forvarvar Geins, accelererar tillvaxt inom Al-driven e-handel och genomfor
foretradesemission

Litium meddelar den 8 september att man ingatt villkorat avtal om att forvarva Geins Group AB, en
SaaS-plattform med kunder som Bubbleroom, Nymans Ur och Platinumcars. Forvarvet ar ett
strategiskt steg i Litiums tillvaxtresa och ambition att bli en ledande aktor i Europa. Forvarvet av Geins
starker Litiums drsomsattning med cirka 9 MSEK, vilket gor att bolaget nu narmar sig en arsomsattning
om cirka 90 MSEK.

Styrelsen i Litium AB har beslutat om foretradesemission av aktier om ca 24,9 MSEK

Litium meddelade den 8 september att styrelsen samma dag, med stéd av bemyndigande fran
arsstamman den 14 maj 2025, beslutat om en féretradesemission av aktier om cirka 24,9 MSEK fore
avdrag for emissionskostnader. Teckningskursen har faststallts till 12 SEK per aktie.

Vasentliga handelser efter perioden

Over 128% tecknat i Litiums foretradesemission, 24,9 MSEK tillfors bolaget

Den 2 oktober offentliggdr Litium utfallet i Litiums foretradesemission om cirka 24,9 MSEK. Utfallet
visar att emissionen blev 6vertecknad med och utan stdd av teckningsratter, vilket visar pa ett starkt
agarstod.

Miljonkop av insynspersoner i samband med Litiums emission

Litium meddelar att insynspersoner genomfért aktiekdp om totalt 7,4 miljoner kronor i samband med
bolagets nyemission. VD, CFO och samtliga styrelseledaméter tecknade aktier for 2,5 miljoner kronor,
medan huvudagaren Fastpartner, genom styrelseordférande Christopher Johansson, tecknade for 4,9
miljoner kronor. Képen visar ett starkt engagemang fran ledning och stérre dgare i Litiums fortsatta
tillvaxtresa.

Litium slutfor forvarvet av Geins Group

Litium meddelar den 16 oktober att férvarvet av Geins Group ar slutfort. Genom affaren forstarker
Litium sin position som en av Nordens ledande aktdrer inom digital handel och accelererar
utvecklingen av Al-drivna och automatiserade l6sningar fér bade B2B- och B2C-segmentet. Den
totala kopeskillingen uppgar till 17,7 MSEK, varav halften har erlagts kontant och resterande del
genom en apportemission omfattande 689 789 nya aktier.

Ovriga handelser

Al anvandningen 6kar snabbt bland nordiska B2B-féretag

Den 20 augusti publicerade Litium en rapport som visar att Al-anvandningen inom digital forsaljning
bland nordiska tillverkare, grossister och distributérer har 6kat fran 15 till 24 procent. Ytterligare 32
procent planerar att implementera tekniken inom kort.

Procurator lanserar ny e-handelslésning pa Litium

Litium meddelar den 2 oktober att Procurator gatt live pa Litium Commerce Cloud med en ny e-
handelsldsning. Procurator ar en ledande svensk grossist av skydds-, stad- och hygienprodukter med
en omséttning pa 1,8 miljarder SEK och 6ver 100 000 kunder. Den nya l6sningen ar ett viktigt steg i
foretagets digitala transformation och starker erbjudande till sma och medelstora B2B-kunder.
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BE Group vassar sin digitala handel med klimatdata

Litium meddelar den 7 oktober att BE Group vidareutvecklat sin digitala handel pa Litium Commerce
Cloud genom att integrera automatiserad klimatdata. BE Group ar en ledande leverantor av stal och
metaller i Nordeuropa. Den nya I6sningen visar CO,-utslapp per produkt och transport, vilket 6kar
transparensen och starker kundrelationerna.

Vd har ordet

Det tredje kvartalet ar ofta en lugnare period i var bransch, men fér Litium har det blivit dnnu ett bevis
pa styrkan i var affarsmodell och var formaga att leverera resultat oavsett sdsong. Bolaget
presenterar en stark rapport med fortsatt hog tillvaxt, forbattrad I6nsamhet och ett tydligt momentum i
verksamheten. Det ar sarskilt gladjande att se hur hela organisationen, med fokus pa lonsam tillvaxt
och kundvarde, fortsatter att driva utvecklingen framat.

Nettoomsattningen 6kade under tredje kvartalet med 18,1 procent jamfort med féregaende ar. Denna
tillvaxt drevs framfor allt av hégre rorliga intakter fran vara befintliga kunder samt en stabil utveckling
pa var abonnemangsaffar, vilket dven syns tydligt i ARR-utvecklingen. Forsaljningen har fortsatt att
vara stark och vi ligger fore vara uppsatta mal. Vid kvartalets slut uppgick ARR till 86,2 MSEK (77,5
MSEK), en 6kning med 11,2 procent. Detta visar att var strategi, med 6kat fokus pa
nykundsanskaffning, ett starkt erbjudande och langsiktiga kundrelationer, lagger grunden for hallbar
tillvaxt. Valdigt gladjande ar att vi ocksa gor ett starkt positivt resultat for kvartalet pa 587 KSEK (93
KSEK).

Vi har under kvartalet bérjat bygga upp en customer care-avdelning med fokus pa kundnéjdhet och
langsiktiga relationer. En satsning som innebér en planerad 6kning av personalkostnaderna, men som
ocksa ar en investering i framtida tillvaxt och lojalitet.

Under kvartalet slutforde vi dven forvarvet av Geins Group, en e-handelsplattform och SaaS-bolag
som levererar en modern 16sning med stark kompetens inom Al, automatisering och produktutveckling.
Genom forvarvet starker vi var position som en av Nordens ledande aktorer inom digital handel och
kan nu accelerera utvecklingen av Al-drivna l6sningar for bade B2B- och B2C-segmenteten. Geins
tillfor cirka 9 MSEK i arsomsattning och vantas bidra positivt till resultatet redan under det kommande
aret.

| samband med forvarvet genomférde vi en framgangsrik foretradesemission som 6vertecknades med
Over 128 procent och tillférde bolaget 24,9 MSEK. Det starka utfallet ar ett tydligt kvitto pa vara
agares fortroende for Litiums strategi och framtidsplaner. Bade forvarvet av Geins och den
Overtecknade emissionen markerar tva viktiga steg i var langsiktiga strategi. Kombinationen av
organisk tillvaxt och strategiska forvarv ger oss de basta férutsattningarna for att ta en ledande
position pa den europeiska marknaden for digital handel.

Jag vill rikta ett stort tack till hela Litium-teamet och vara engagerade &dgare for ett starkt genomfort
kvartal. Tillsammans fortsatter vi att skapa momentum, bygga Iénsam tillvaxt och ta oss ndrmare var
vision — att bli den ledande digitala handelsplattformen i Europa.

//Martin

Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR &r Litiums viktigaste finansiella nyckeltal. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange sa har
varje adderad ARR-krona ett hégt varde. Litium uppdaterade fran och med féregaende
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kvartalsrapportering sin definition av ARR (Annual Recurring Revenue) for att battre spegla det
langsiktiga vardet i bolagets affarsmodell.

| samband med att ny ledning tilltrddde under Q12025 gjordes en genomlysning av bolagets nyckeltal.
Denna analys resulterade i en justering av ARR-definitionen for att ge en mer rattvisande bild av
Litiums nuvarande position och framtida potential samt for att ha en ARR-definition som ligger ndrmare
branschpraxis bland SaaS-bolag. Se kvartalsrapporten fran Q2 2025 for en mer noggrann férklaring
av férandringen.

ARR-definitionen ar framatblickande och baseras pa féljande principer:

e Arsintaktsvardet for aktiva abonnemang vid rapportperiodens slut, baserat pa kontrakterade
priser.
e Endast aterkommande intékter inkluderas (engangsintékter exkluderas).
e Inkluderar bade nya och befintliga kunder, under forutsattning att avtalen ar aktiva.
e Enforsiktigt bedomd andel av rérliga aterkommande intakter (ex. volym- eller
transaktionsbaserade avgifter) inkluderas:
o For kunder med langre historik baseras bedémningen pa faktiskt utfall och etablerade
anvandningsmonster.
o Fornyakunder gérs en initial prognos i samband med kontraktsskrivning, som justeras
nedat for att undvika 6verskattning och sékerstélla en konservativ bedémning.

ARR uppgick per 2025-09-30 till 86,2 MSEK (77,5 MSEK) vilket motsvarar en tillvaxt pa 11,2 % (10,2
%).

Grafen nedan visar ARR-utvecklingen de senaste 13 kvartalen, med justerade historiska tal i enlighet
med den nya berakningsmodellen.

Annual Recurring Revenue — ARR (MSEK)
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Hela Q3-rapporten finns att ladda ner som PDF pa: https://www.litium.se/investor-relations under
rapporter.

Bokslutskommunikén for 2025 publiceras den 12 februari 2026.
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Denna information ar sadan som Litium ar skyldigt att offentliggéra enligt EU:s
marknadsmissbruksférordning (EU nr 596/2014). Informationen Iamnades, genom angiven
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande 08:00, 23 oktober 2025.

For mer information kontakta:

Martin Billenius, vd Litium AB
Mobil: +46 766 346 343
E-post: martin.billenius@litium.com

Om Litium

Litium AB (publ) ar en av Nordens ledande aktorer inom digital handel. Vi hjalper foretag inom B2B och
B2C att accelerera sin forsaljning, snabbt skala upp sin verksamhet, na nya marknader och samtidigt
skapa marknadsledande kundupplevelser online. Vi gér det genom att erbjuda en skalbar och
molnbaserad e-handelsplattform som &r byggd for tillvaxt. Vara kunder som Lindex, Tingstad och
Jollyroom omsétter 6ver 20 miljarder kronor arligen online. Litium agerar tillsammans med sitt
partnernatverk pa den globala marknaden och &r noterat pa Nasdaq First North Growth Market.
Amudova AB ar bolagets Certified Adviser och kan nas pa info@amudova.se eller +46 8 545 017 58.
Foér mer information besdk garna litium.se.
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