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Litium AB (publ) - Delarsrapport tredje kvartalet 2018

ARR upp 39 %, intdkterna upp 40 7%,
nordisk satsning inledd

Litium i sammandrag
Perioden 1 juli — 30 september 2018

e Annual Recurring Revenue, ARR, uppgick per 2018-09-30 till 27,73 MSEK
(20,00 MSEK per 2017-09-30) vilket ger en tillvaxt pa 39 % jamfért med
motsvarande period féregaende ar.

e Nettoomséttningen steg med 40 % och uppgick till 7,48 MSEK (5,55 MSEK
motsvarande period 2017).

e De repetitiva avtalsintékterna 6kade med 46 % till 6,75 MSEK jamfért med
samma period 2017. Dessa uppgick darmed till 90 % av de totala intdkterna
for det tredje kvartalet (88 % motsvarande period féregaende ar).

e EBITDA uppgick till 0,35 MSEK (0,54 MSEK 2017) och resultatet fére skatt var
-1,23 MSEK (-0,91 MSEK).

e EBITDA per aktie blev 0,04 SEK (0,08 SEK) och resultatet fére skatt per aktie
uppgick till -0,13 SEK (-0,14 SEK).

o Eget kapital uppgick vid periodens utgang till 51 087 738 SEK (52 320 231
SEK per 2018-06-30) och till 5,19 SEK/aktie, att jAmféra med 5,32* SEK/aktie
per 2018-06-30.

* Per 2018-06-30 var 2 400 000 aktier tecknade men inte registrerade (motsvarande emissionen till
befintliga &gare och allménheten). Om dessa aktier varit registrerade skulle Eget kapital per aktie
uppgatt till 5,32 SEK per 2018-06-30.

Perioden 1 januari — 30 september 2018

¢ Nettoomséttningen steg med 31 % och uppgick till 21,74 MSEK (16,57 MSEK
motsvarande period 2017).

e De repetitiva avtalsintékterna 6kade med 35 % till 19,23 MSEK jamfért med
samma period 2017. Dessa uppgick darmed till 87 % av de totala intdkterna
for 9 manadersperioden (86 % motsvarande period féregaende ar).

e EBITDA uppgick till 0,91 MSEK (0,67 MSEK 2017) och resultatet fére skatt var
-3,92 MSEK (-3,68 MSEK 2017).

e EBITDA per aktie blev 0,12 SEK (0,10 SEK) och resultatet fére skatt per aktie
uppgick till -0,52 SEK (-0,56 SEK).
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Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR é&r Litiums viktigaste nyckeltal (tillsammans med kundnéjdhet) och motsvarar
bolagets arligen aterkommande intékter. Eftersom kunderna tenderar att stanna
lange med Litium har varje ny krona ARR ett hégt vérde fér bolaget.

ARR-vardet motsvarar repetitiva avtalsintakter fran existerande kundbas for
kommande 12 manader exklusive tillvaxt fran nya och befintliga kunder samt
exklusive churn. Det innebar att ARR kan ses som en miniminiva for de
nastkommande 12 manadernas intakter.
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Prickad linje = trend

Annual Recurring Revenue (ARR) — utveckling.

ARR lag per 2018-09-30 pa 27,7 MSEK och tillvaxten for de forsta 9 manaderna
uppgick till 27,9 % motsvarande en arstakt pa 37,2 %. Tillvaxten for tredje kvartalet
uppgick till 6,6 % jamfort med 4,3 % tillvaxt motsvarande period féregaende ar.

Annual Recurring Revenue (ARR) — definition

ARR = fasta avtalsintakter kommande 12 manader + genomsnittliga rérliga
avtalsintakter de tva senaste kvartalen omraknad till arstakt. Bada delarna ar
exklusive tillvaxt fran nya och befintliga kunder samt exklusive churn.

Genomsnittet Over de tva senaste kvartalen anvands for att jamna ut kvartalsvisa
variationer i de rorliga avtalsintakterna och ge basta méjliga bild av arsvardet.
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Viktiga handelser under perioden

Litium har forstarkt organisationen med en ny Head of Business Partnerships i
Norden samt rekryterat landsansvariga i bade Norge och Danmark. Fér mer
information se pressmeddelanden pa Litiums hemsida: www.litium.se.

Viktiga handelser efter periodens slut

Litium lanserade senaste huvudversionen av sin molnbaserade e-handelsplattform.
Den nya versionen Litium 7 har ett helt nytt CMS (Content Management System) for
innehallshantering och ar utvecklad for att vara det naturliga navet i morgondagens
globala e-handelslésningar. Med Litium 7 blir det enklare fér e-handlare att bygga
varumarke och erbjuda produkter i alla kanaler och pa alla marknader.

VD har ordet

Tredje kvartalet har varit forsaljningsméssigt starkt med en god tillstrémning av nya
kunder. Intdkterna steg med 40 % och ARR, nivan for vara aterkommande intékter,
6kade med 39 % jamfért med motsvarande kvartal féregaende ar. Bade intékts- och
ARR-tillvaxten drivs av 6kningen av var molntjanst, vars intakter 6kade med 75 % i
tredje kvartalet och 102 % fér 9-manadersperioden (jamfért med motsvarande
perioder féregaende ar).

Nu 6kar vi takten ytterligare. Resan mot att ga fran en ledande svensk aktér med
nordiska ambitioner till en ledande nordisk aktér med europeiska ambitioner ar i full
gang. Potentialen ar enorm och vi ser en mangmiljardmarknad enbart i Europa som,
enligt Gartner, beddms vaxa med 6ver 15 % arligen atminstone de narmaste fem
aren. Litium &r val positionerat infér denna utveckling med ett starkt erbjudande, ett
fantastiskt team och en tydlig marknadsposition.

Redan i néartid har vi en spdnnande period att se fram emot. Det fjarde kvartalet ar
vara kunders absolut starkaste period pa aret med bade Black Week och julhandeln.
Dessutom finns det traditionellt ett intresse fran kunderna att stdnga upphandlingar
infor arsskiftet.

Bland nya kunder under kvartalet vill jag ndmna sportmarket Houdini som valt Litium
fér sin globala e-handelssatsning. Aven tillstrémningen av nya partners har varit god
med flera nya kompetenta partners under perioden, bland annat XLENT som é&r ett
stdrre konsulthus med kontor 6ver hela Sverige.

Det ar ocksa gladjande att vi redan lyckats rekrytera ett flertal nyckelpersoner som
kommer att stiarka oss i var offensiva satsning. Sarskilt spannande &r vara
rekryteringar av landsansvariga fér bade Danmark och Norge.

Samtidigt har vi, efter kvartalets slut, lanserat en ny huvudversion av var
e-handelsplattform, Litium 7. Mottagandet fran partners och kunder har varit mycket
positivt vilket starker oss i var dvertygelse att vi har ett av marknadens starkaste
erbjudanden inom e-handel. Fokus i den nya versionen ligger pa kundupplevelse och
globalisering med malet att hjalpa vara kunder bygga varumérke och tka
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forsaljningen pa alla marknader och i alla kanaler — den egna natbutiken, appar,
marknadsplatser som Amazon och digitala sk&drmar i den fysiska butiken.

Vi lagger ocksa allt storre fokus pa att 6ppna upp e-handelsplattformen och koppla
ihop den med andra tjanster. Detta ligger helt i linje med var strategi att Litiums e-
handelsplattform ska blir ett naturligt nav fér framtidens |I6sningar f6r unified
commerce; somlés handel 6ver alla kanaler.

Till sist vill jag ndamna vart kund- och partnerevent, ACCELERATE 2018, som gick av
stapeln den 24 oktober. Det fullsatta eventet var en succé, med éver 200 kunder och
partners fran hela Sverige och Norden. Jag vill rikta ett stort tack till alla deltagare
och inte minst till Litiumteamet for ett fantastiskt genomférande. Jag ar oerhort stolt
6ver vad vi astadkommit tillsammans.

Med vanlig hélsning,

Henrik Lundin

Hela delarsrapporten finns att ladda ned som pdf pa https://www.litium.se/investor-
relations under Rapporter.

Bokslutskommuniké 2018 lamnas den 22 februari 2019.

For ytterligare information kontakta:

Henrik Lundin, VD Litium AB (publ)
Mobil: +46 709 73 42 31
E-post: henrik.lundin@litium.com

Om Litium

Litium AB (publ) &r en molnbaserad e-handelsplattform som hjélper till att accelerera
forsaljningen for stora och medelstora féretag inom bade B2B och B2C. Lindex,
NordicFeel och Jollyroom &ar nagra av Litiums kunder, vilka totalt omsatter éver 5
miljarder kronor arligen online. Litium agerar genom sitt partnernatverk pa den
nordiska marknaden och &r noterat pa Spotlight Stock Market i Stockholm.

www.litium.se
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