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Dentwares affärsidé:

� Att kombinera dental och industriell spetskompetens för att 
kostnadseffektivisera produktionen av individanpassade dentala 
protetiska konstruktioner, genom användning av bland annat 3D-
skrivarteknologi

� Rätt utnyttjad erbjuder denna teknologi avsevärt lägre 
produktionskostnader och samtidigt högre kvalitet

Enkelhet – Precision – Prisvärdhet
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Dentware – ett ungt företag som redan har 
visat sig ha en spännande potential

� Startade 2011
� Bas i Kristianstad 
� Listad på Aktietorget [DENT]

� Introducerades våren 2014
� Nyemission mars 2015 – 620% övertecknad 

� 37%-ig omsättningsökning till SEK 6,1 M under 2014
� 30%-ig omsättningsökning under första halvåret i år

� SEK 4.0 M januari – juni 2015 mot SEK 3,1 M januari – juni 2014 
� Bolaget befinner sig mitt i en spännande expansion
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Dentwares teknologi är unik och innovativ

� Egenutvecklad metod för att med hjälp av 3D-skrivare framställa 
individanpassade bro- och kronrekonstruktioner att fästa på tänder eller 
tandimplantat

� Genom industriell produktion i nya 3D-skrivare ökas produktionstakten 
medan kostnaderna sänks

� 3D-tekniken inom det dentala området medför en dokumenterat optimal 
kvalitet och precision
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Brånemark Integration AB – ett svenskt 
dentalbolag med unik historia

Brånemark Integration AB (Göteborg), grundades 2001 av Professor Per-Ingvar
Brånemark och Dr Rickard Brånemark baserat på att ursprungsprincipen för
osseointegration har mest långsiktiga fördelar för implantatpatienten.
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1956
Ø Professor Per-Ingvar Brånemark upptäcker Osseointegration. 

1965
Ø Opererade Prof Brånemark in tandimplantat på den första patienten enligt 

”Brånemark-konceptet”.

1977
Ø Den första publikationen med 10 års patientdata är än idag grunden i Brånemark 

Integration ABs filosofi.

2001
Ø Börjar Brånemark Integration AB producera och distribuera den ursprungliga 

Brånemarkfixturen med maskinbearbetad slät yta. Detta gick tvärt emot marknadens 
utveckling mot ojämna ytor. 

2005
Ø BioHelix™ ytan utvecklas av Dr R. Brånemark och Prof P. Thomsen vid Avdelningen 

för Biomaterial, Göteborgs Universitet. Den nya ytan introduceras på delar av den 
ursprungliga fixturen; ”Endast där det är biologiskt nödvändigt”.

Original

BioHelix™
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Brånemark Historien



2010
Ø De första rapporterna om ”Benförlust” och ”Peri-implantit” med ojämna ytor redovisas.  

Dessa problem har inte rapporterats i de första 20-åriga uppföljningsstudierna med det 
ursprungliga ”Brånemark-konceptet”. 
“20% av implantatpatienterna uppvisar signifikanta peri-implantit problem”, 

Prof Tord Berglund, Göteborg Sweden

2013
Ø 5 års uppföljning av 63 patienter och 310 BioHelix™ fixturer redovisar en 

lyckandefrekvens på 99,3%. 
Ø 8 års uppföljning av samma patientgrupp, map benförlust och peri-implantit frekvens, 

visar extremt positiva resultat för det ursprungliga ”Brånemark-konceptet”.

2015
Ø Brånemark Integration AB lanserar under EAO (European Academy of 

Osseointegration) i Stockholm ett nytt implantat koncept: BioHelix™ Respect. 
Produktegenskaperna möter de viktigaste marknadsbehoven utan att ändra den 50-
åriga kliniska dokumentation och erfarenhet med den ursprungliga Brånemarks-
filosofin.

Brånemark Integration AB
Med Respekt för den Ursprungliga Brånemarks-

filosofin liksom Patient- och Marknadsbehov.

99,3%

BioHelix™  Respect
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Brånemark Historien fortsätter …



iSi-Services Sprl
”Holding” 

Brussels, Belgien

Integrum 
Holding AB

Göteborg, Sverige

Brånemark
Integration AB

Mölndal, Sverige

BioSmile
Paris, Frankrike

(BeNeLux)
(Tyskland)

iSi-Clinics
Paris

Brussels
Geneve
(Paris 2)

Distributörer
Spanien
Italien

(Turkiet)

40%60%100%

100%

Integrum Holding AB
Rickard Brånemark MD Phd
Ortopedisk osseointegration och 
tankestyrda armproteserer
www.integrum.se

iSi-Services Sprl
Mikael Escobar-Bach, VD Brånemark Integration AB
Jacques Copet, VD BioSmile Frankrike
Christoph Hocquet, Entreprenör och VD iSi-Services
Dr Eric Allemon, Oralkirurg Paris
Dr J-M Bellaiche, Oralkirurg Paris
Dr Hacene Abbar, Oralkirurg Paris
Dr Arnaud Delfosse, Tandläkare Paris
Dr Thierry Caro, Tandläkare, Geneve
Ett grupp av flera bolag inom det dentala affärsområdet 
från ”Branding, R&D and Sales” till slutlig 
patientbehandling  i ett europeiskt nätverk av 
implantat-kliniker.
www.isi-clinic.ch

Brånemark Integration AB 
– organisation och kompetens
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Brånemark Integration AB
Göteborg

Mikael Escobar-Bach VD – 30 år Nobel Biocare
Anna Skiöld, R&D Manager – Nobel Biocare
Rickard Brånemark – FoU
Niklas Hofverberg – Kvalitet och Regulatoriskt ansv.

Kullbergs Finmekaniska 
Prototypverkstad Göteborg

Fd prototypverkstad Nobel Biocare

Biomekaniska Laboratoriet 
Testlaboratorium Göteborg

Fd testlaboratorium Nobel Biocare

Chalmers Universitet Göteborg
Department of Biomaterials
Världsledande inom FoU inom 

osseointegration

Materiex AB 
Material- och ytanalyser 

Borlänge
Anlitade av flera ledande 

implantatföretag
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Brånemark Integration AB 
– Svensk bas och  kompetens



Vad är ett dentalt implantat? 
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Slutlig tand/tänder
i keram eller akryl 

Individanpassad 
distans eller bro 

Tandimplantat 
“artificiell rot”

Naturlig 
tandrot



Dentware och Brånemark Integrations 
kompletterande områden
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Slutlig tand/tänder
i keram eller akryl 

Individanpassad 
distans eller bro 

Tandimplantat 
“artificiell rot”

Naturlig 
tandrot



Motivationen / Huvudsyftet – varför förenade krafter är relevant och tillförmervärde

� Förstärkt erbjudande och mervärde för våra kunder
� Produkter och tjänster för både tandläkare / kirurger och laboratorier
� Ökad förmåga att rekrytera, behålla och belöna kunder

� Förbättrad ekonomi
� Omedelbar ökning av omsättning och bruttomarginalen med begränsad kannibalism

� Tredubbling av Dentwares omsättning
� Samlad bruttomarginal på över 65%

� Synergieffekter

� Ökad investerarattraktion
� Brånemark Integration ABs världsrykte kommer att öka uppmärksamheten
� Aktieägarvärde förstärks av hög profil, framgångsrika kombinerade företag

Tillsammans skapar Dentware och Brånemark
Integration AB ett börsnoterat, 

fullserviceföretag redo för internationell tillväxt
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Motivationen / Huvudsyftet – varför förenade krafter är relevant och tillförmervärde

� Kombinerade produkterbjudanden
� Implantat, protetikkomponenter, skräddarsydda bryggor och kronor

� Framtida produkter och tjänster
� Nya komponenter,nya material, nya applikationer, tillgång till kliniker

� Marknadstillgång
� Rötter, tillverkningoch huvudkontor i Sverige
� Dotterbolag i Frankrike
� Befintlig distribution i Frankrike,Norge,BeNeLux, Spanien och Italien
� FDA-godkännande och starkt namnerkännande i USA

Tillsammans skapar Dentware och Brånemark
Integration AB ett börsnoterat, fullserviceföretag 

redo för internationell tillväxt (2)
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Motivationen / Huvudsyftet – varför förenade krafter är relevant och tillförmervärde

• Know-how
• Renommé
• Produkter

Styrkor

• Bolagsstorlek
• Begränsat distributionsnät
• Marknadsföringskraft

Svagheter

• Bygg på renommé
• Nya produkter
• Nya marknader

Möjligheter

• Konkurrenter
• Bristande lönsamhet
• Konservativa kunder

Hot

- våra styrkor är starkare

- våra svagheter minskar

- våra möjligheter är lättare 
att kapitalisera

- Sårbarheten minskar

Tillsammans:

Tillsammans skapar Dentware och Brånemark
Integration AB ett börsnoterat, fullserviceföretag 

redo för internationell tillväxt (3)
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Processen med sammanslagningen innebär flera steg
ü Överenskommelse om gemensam motivationoch vision
ü Överenskommelse om värdering av Brånemark Integration AB
ü Överenskommelse – fördelningav betalning i aktier och likvida medel
ü Avsluta principöverenskommelse
ü Överenskommelse – framtida struktur och organisation
q Förhandling av slutgiltigt avtal
q Lansera Dentwares nyemission
q Avsluta emissionenoch transaktionen
q Implementera sammanslagningen

Dentware förvärvar Brånemark Integration 
AB mot aktier och kontanter som finansieras 

genom nyemission
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USA: endast 2% av befolkningen över 
65 år har en full uppsättning tänder

Sverige: 400 000 människor saknar
alla tänder

UK: 30% av befolkningen över 55 år
saknar alla tänderna i en käke

Tyskland: 25% av befolkningen i åldern
65-74 år saknar alla tänderna

~ 60 miljoner patienter 
behandlats på 
konventionellt sätt

~ 8 miljoner patienter 
behandlats med tandimplantat 
(penetration ~ 3%)

>240 miljoner människor saknar 
en eller flera tänder

(Nordamerika, Europa, Japan)
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Den globala marknaden för dentala 
rekonstruktioner är enorm och befinner sig i 

ständig tillväxt



Antal implantat per 
10 000 invånare Marknadsvärde 2014 - 3 miljarder €
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Marknadspenetration och potential

Andel CAD/CAM-baserad kron-/broproduktion: ~25%



Straumann 20%
Schweiz

Nobel Biocare 17%
Schweiz
Förvärvat av Danaher, USA 2015

Dentsply 12%
USA
Friadent, Tyskland
Astra, SverigeZimmer Dental 10%

USA

Övriga 41%

Marknadssegmentering
>  200  Implantattillverkare   i  världen
Premiumsegmentet  60%   (4  ledare)
Premium  erbjudande,  baserade  på  innovativa  och  
vetenskapligt  dokumenterade  produkter  och  
omfattande  tjänster  till  högre  pris
Tillväxt
Bruttomarginal        >75%

Värdesegmentet  20% (20  tillverkare)
Standardprodukter,  ofta  bara  regional  närvaro,  bra  
pris
Tillväxt
Bruttomarginal 50%

Lågprissegmentet  20% (>200   tillv.)
Plagiat-­produkter,  mycket  begränsad  FoU,  
upplärning,  utbildning  och  tjänster
Tillväxt
Bruttomarginal   50%
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Marknadsandelar och segment



Vad kan du förvänta dig av oss och vart leder 
det? 

� Du kan förvänta dig att vi jobbar hårt och fokuserat på att stärka 
vår konkurrenskraft och bygga mervärde för bolagets aktieägare, 
kunder och anställda  

� Du kan förvänta dig att om fem år är Dentware ett mycket stort 
och framgångsrikt självständigt bolag med spridd global 
verksamhet 
� eller att Dentware då har blivit uppköpt av något av de stora 

bolagen inom dentalbranschen
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Varför investera?
� Man skall investera i Dentware om vill vara med på den spännande 

resan vi har påbörjat 
� En resa vidare in på en mycket attraktiv marknad med en unik 

teknologi och produkter som redan har visat sig vara efterfrågade 
� En resa vi har som ambition att alla som är med på, skall tjäna på 

– investerarna, kunderna och inte minst patienterna  
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Två innovativa 
företag med 

påvisad potential 
med …

… teknologi och 
kompetens för att 
leverera prisvärda 
kvalitetslösningar 

…

… till en stor och 
attraktiv marknad 

under tillväxt:

Fokus framöver 
ligger på 

expansion och 
på att bygga 

mervärde för alla

Sammanfattning

Investera och
var med på den 

spännande 
resan!
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