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” Vi r ndrmare affar i flera viktiga projekt och anvdnder nu vara erfarenheter och nya verktyg
for att ta dem hela vagen till beslut och storre utrullningar.” Tobias Sjdlander, CEO, EasyFill

Period 1juli - 30 september, 2026

e Koncernens nettoomsattning uppgick till 11 463 tkr (11 470), en minskning med 7 tkr i
jamforelse med 2025.

Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till -881 tkr (-1 608), en férbattring
med 727 tkr i jamforelse med 2025.

Resultat efter skatt uppgick till -2 537 tkr (-3 318), en forbattring med 781 tkri
jamforelse med 2025.

Likvida medel uppgick per 30 september till 2 595 tkr (1 186).

e Soliditeten uppgick till 9,6% (39,2).

Jamfoérelsetal inom parentes avser (motsvarande period) féregdende ér.
Se bifogat dokument for fullstandig delarsrapport for EasyFill AB (publ).
Kommentar frén VD, Tobias Sjélander

Det tredje kvartalet har fortsatt i samma riktning som vi beskrev efter Q2. Vi har flera projekt
som har gatt fran dialog och test till betydligt mer konkreta diskussioner om afféarer,
samarbeten och framtida volymer. Vi ar inte framme &nnu, men jag tycker att vi steg for steg
flyttar fram vara positioner. USA-marknaden &r sarskilt spannande. Under kvartalet har vi
fordjupat samarbetet med B-O-F, som kompletterar det arbete vi redan gor i USA och ger oss
ytterligare mojligheter att na stoérre amerikanska kedjor och varumarken. Fokus ligger pa
I6sningar som kan skalas och rullas ut i ett stdrre antal butiker snarare an enskilda installationer.
B-O-F har under kvartalet kopt in bdde ML-900-kylskap fran Efficold utrustade med RotoShelf®
och TurnLoader™ ColdFront. Tillsammans planerade vi ocksa deltagandet pd NACS i Las Vegas.
Efter kvartalets utgang genomforde vi resan till USA, deltog pa NACS och besokte dven B-O-F i
Chicago. Det gav oss mojlighet att bade utvardera marknadens intresse for vara lésningar och
fora diskussionerna om samarbetet vidare.

Vi har genomfért flera lyckade tester i USA genom aren, men dnnu inte natt den storre
kommersiella utrullning som vi arbetar mot. Darfor ar B-O-F intressant for oss, inte som en
ersattning for det vi redan gor i USA, utan som ett komplement och ytterligare en vag mot
storre volymer. Parallellt fortsatter vart ndra samarbete med ITAB. Dar arbetar vi med tva tester
som har pagatt under en langre tid och dar vi nu befinner oss betydligt ndrmare beslut. Ett av
projekten ar ndra ett kommersiellt avslut och det andra befinner sig i slutfasen av testperioden.
En viktig del i arbetet nu &r att dra nytta av de erfarenheter vi har fran tidigare tester. Vi har vid
flera tillfallen varit ndra att nd hela vdgen men inte fatt den bredare utrulining vi arbetat mot.
Malet &r att den har gangen inte falla pa malsnoret, utan att anvénda vara erfarenheter
tillsammans med de verktyg och arbetssatt vi nu har byggt upp for att skapa ett tydligare
beslutsunderlag for kunden och battre férutsattningar att ta projekten hela vagen till affar.

En viktig skillnad mot tidigare tester ar hur vi idag arbetar med uppfdljning och besluts-
underlag. Testerna féljs upp veckovis med filmer, rapporter och planogram, dar EasyfFill
WorkSpace blivit en viktig del. WorkSpace anvands for att jamfora TurnLoader™ med
traditionella hyllor, optimera produktplacering och bestéllningspunkter samt skapa underlag for
konfigurering, order och installation. Nasta steg ar att anvanda Al-agenter for att importera
kundernas befintliga planogram och automatiskt dversatta dem till TurnLoader™-I8sningar. Det
ar en viktig del i att kunna hantera stérre framtida utrullningar mer effektivt.
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Enjoy Sales fortsatter samtidigt att leverera en stabil verksamhet. Omsattningen var lagre under
kvartalet, men bade EBITDA och resultat efter skatt forbattrades jamfort med féregdende ar.
Arbetet med lageroptimering har ocksa fortsatt och lagernivan &r nu vasentligt Iagre an tidigare,
vilket minskar kapitalbindningen samtidigt som leveransférmagan uppratthalls.

Nar jag summerar kvartalet tycker jag framfor allt att vi har kommit langre i de projekt som
betyder mest for EasyFills framtida utveckling. B-O-F ger oss nya mojligheter i USA, testerna
tillsammans med ITAB narmar sig avgorande steg och WorkSpace utvecklas for att stodja
storre utrullningar. Det ar fortfarande affarer och volymer som réknas, men jag tycker att vi nu
har fler konkreta mojligheter framfor oss &n pa lange.

Turning shelves. Changing the future.
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Om EasyFill-gruppen

EasyFill AB ar ett svenskt borsbolag som anvander svenska patenterade innovationer for att
Oka forsaljning, minska arbetsinsats och reducera matsvinn. EasyFill ar ett innovationsdrivet
féretag med huvudfokus pa att utveckla produkter som férenklar hanteringen av varor i butik
och restauranger. Alla produkter som foretaget tillverkar och saljer &r patenterade pa de stora
marknaderna i varlden. Forsaljningen sker genom foretagets egna bolag, genom aterforsaljare
och tillsammans med tillverkare av laskkylskap och kylskdpsmoébeltillverkare som i sin tur saljer
vidare sina produkter med EasyFills produkter installerade runt om i varlden.

EasyFill 3r noterat pa Spotlight Stock Market, Stockholm sedan maj 2007.
Offentliggorande

Denna information &r sadan information som EasyFill AB (publ.) ar skyldigt att offentliggéra
enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen Iamnades, genom ovanstaende
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 29 oktober 2026.



