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EasyFill AB(publ) - Bokslutskommuniké fér 2025

” Vi har under 2025 genomiort en medveten och nédvéandig forflyttning mot en mer skalbar och
partnerdriven affdrsmodell.” Tobias Sfolander, CEO, EasyFill

Period 1oktober - 31 december, 2025

e Koncernens nettoomsattning uppagick till 9 821 tkr (8 589), en 6kning med 1 232 tkri
jamforelse med 2024.

e Rorelseresultat fére avskrivningar (EBITDA) uppgick till -3 681 tkr (-1 442), en minskning
med 2 239 tkr i jamforelse med 2024.

e Resultat efter skatt uppgick till -5 908 tkr (-4 501), en minskning med 1 407 tkr i
jamforelse med 2024.

e Likvida medel uppgick per 31 december till 226 tkr (1 268).

Soliditeten uppgick till 27,6% (39,3).

Period 1januari - 31december, 2025

e Koncernens nettoomsattning uppgick till 51 251 tkr (76 270), en minskning med 25 019
tkr i jamforelse med 2024. Exklusive avyttrade* verksamheter uppgick
nettoomsattningen motsvarande period 2024 till 52 354 tkr, en minskning med 1103
tkr, 2,1%.

e Rorelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) uppgick till -7 290 tkr (-8 339), en
forbattring med 1 049 tkr i jamforelse med 2024.

e Resultat efter skatt uppgick till -14 485 tkr (-21 978), en forbattring med 7 493 tkr i
jamforelse med 2024.

Jamforelsetal inom parentes avser (motsvarande period) féregdende ar.
* Ebeco s.r.o, Ebeco Slovakia s.r.o och Ebeco AS avyttrades 30 september 2024.

Se bifogat dokument for fullstandig bokslutskommuniké fér EasyFill AB (publ).

Kommentar fran VD, Tobias Sj6lander

Nar jag ser tillbaka pa 2025 &r det tydligt for mig att detta har varit ett ar dar EasyFill tagit ett
avgorande steg i sin utveckling. Efter flera ar av uppbyggnad, tester och direkt forsaljning har vi
under aret genomfért en medveten och nédvéndig forflyttning mot en mer skalbar och
partnerdriven affarsmodell. Fér mig handlar detta om att bygga ett bolag som kan vaxa
internationellt utan att bli kapitaltungt och dér vi nyttjar vara partners styrka, natverk och lokala
narvaro.

Efter avyttringen av Ebeco har vart fokus varit helt riktat mot kdrnverksamheten i EasyFill. Vi har
gatt fran att sjélva driva forsaljning och produktion i storre utstrackning till att arbeta narmare
globala industripartners med etablerad tillverkning och férsaljningsorganisation. Det ar ett
strategiskt skifte som tar tid att genomfora, men som jag ar dvertygad om skapar betydligt
battre langsiktiga forutsattningar.

Under aret har vi fortsatt att verifiera vara produkter genom installationer och tester hos kunder
pa flera marknader. Dessa projekt har varit viktiga, inte bara for férsaljningen har och nu, utan
framfor allt for att visa att vara losningar fungerar i praktiken och skapar varde i butik. Samtidigt
har de gett oss trovardighet i dialogen med partners och tillverkare.
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Fjarde kvartalet blev pd manga satt en tydlig bekraftelse pa den vag vi valt. Licens- och
leveransavtalet med Klimasan markerar fér mig ett viktigt genombrott — fran utvecklings- och
projektfas till en mer strukturerad internationell affar. Genom denna typ av avtal kan vi skala var
affér utan att sjalva bara hela investeringen, samtidigt som vi nar fler marknader via vara
partners befintliga natverk.

Infér EuroShop 2026 har vi ocksa tagit ett mycket viktigt steg i hur vi positionerar EasyFill. For
tre ar sedan var var tydliga malsattning att fa var I6sning in i ITAB:s erbjudande. | dag ar vi dar.
Vi samarbetar dven med Viessmann och har fatt vara forsta installationer, bland annat pa
Minchens flygplats. For mig &r detta ett tydligt kvitto pa att den strategi vi lagt langsiktigt nu
borjar bara frukt. | stallet for att bygga var narvaro i egen regi har vi valt att samla vart
erbjudande genom vara partners. Det &r ett medvetet val som speglar var ambition att vara
nara kunderna via aktorer som redan har relationerna, distributionen och den lokala
organisationen pa plats. EuroShop kommer darfor att bli en mycket viktig och intensiv vecka for
EasyFill, dar vi inte bara visar vara losningar utan ockséa knyter avgorande kontakter infor
framtiden.

Parallellt har vi arbetat med att starka var leverantorsstruktur. Tillverkning sker fortsatt i Kina,
men vi utvarderar aven kompletterande tillverkningspartners i Indien for att skapa lagre
kostnader, 6kad flexibilitet och battre leveranssakerhet. Detta ar en viktig del i att mdjliggdra en
licensbaserad affar dar volym kan byggas utan att risknivan okar.

P& koncernniva har 2025 ocksa varit ett ar dar vi tagit tydliga steg for att starka den finansiella
strukturen. | néra samarbete med Dahlgren Capital har vi genomfort viktiga finansierings- och
refinansieringsatgarder som gett oss battre langsiktig stabilitet. Fér mig har detta varit
avgorande for att kunna fokusera fullt ut pa strategi och affarsutveckling.

Min malsattning framat ar tydlig: EasyFill ska bygga langsiktiga licensintdkter genom starka
partnerskap, effektiv tillverkning och en tydlig narvaro nara kunden. Vi har under 2025 lagt
grunden for detta skifte. Nu handlar det om att fortsatta genomféra, steg for steg.

Turning shelves. Changing the future.

For mer information kontakta
Tobias Sjolander

Chief Executive Officer

+46 70 660 54 23
tobias.sjolander@easyfill.se

www.easVYfill.se
www.easyfillcorporate.com

Om EasyFill-gruppen

EasyFill AB ar ett svenskt borsbolag som anvander svenska patenterade innovationer for att
Oka forsaljning, minska arbetsinsats och reducera matsvinn. EasyFill &r ett innovationsdrivet
foretag med huvudfokus pa att utveckla produkter som férenklar hanteringen av varor i butik
och restauranger. Alla produkter som foretaget tillverkar och séljer ar patenterade pa de stora
marknaderna i varlden. Forsaljningen sker genom foretagets egna bolag, genom aterforséljare
och tillsammans med tillverkare av laskkylskap och kylskdpsmobeltillverkare som i sin tur saljer
vidare sina produkter med EasyFills produkter installerade runt om i varlden.
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EasyFill 4r noterat pa Spotlight Stock Market, Stockholm sedan maj 2007.
Offentliggdrande
Denna information &r sddan information som EasyFill AB (publ.) ar skyldigt att offentliggdra

enligt EU:s marknadsmissbruksférordning. Informationen lamnades, genom ovanstaende
kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 19 februari 2026.



