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Pressmeddelande 2014-03-31

NYA OCAY! BLIR SVERIGES LEDANDE LEVERANTOR
AV FORNODENHETER TILL FORETAG

I morgon, den 1 april bildas en rikstickande miljardkoncern da anrika Gullbergs och
Kontorsvaruhuset samlas under det nya varumérket Ocay. Med éver 60 000 kunder inom
privat och offentlig sektor, iir det nya namnet ytterligare ett stegi att stiirka positionen som
Sveriges ledande leverantor av produkter och tjéinster som far foretag att fungera och
prestera. Lokal nirvaro, personligarelationer och tillgéinglighet genom multikanal &r
nagra av ledorden for framtiden.

Nya Ocay ar ett resultat av ett samgéende under 2013 mellan anrika Gullbergs och
Kontorsvaruhuset. Ocay &r en av Sveriges ledande leverantorer av allt ifran klassiska
kontorsvaror till produkter och tjanster inom teknik, hygien & stad, fika & servering, emballage,
yrkesklader, mdbler, dokumenthanteringslosningar samt present & profil. Ambitionen &r att
tillhandahalla alla de férnddenheter som arbetsplatser behover for att fungera.

- Nya kundbeteenden, branschglidning och teknisk utveckling gér att den klassiska
kontorsvaruhandeln ar pa vag att férandras och ytterligare konsolideras. Nya Ocay har en
valdigt tydlig malséattning att som lokal svensk aktér leda den férandringen. Over 60 000
kunder anvander idag oss for att skapa presterande arbetsplatser och var ambition ar att inom
ett antal ar fordubbla omsattningen till mer &n 2 miljarder kronor, sdger Tomas Bergstrom, VD
Ocay.

| samband med namnbytet lanseras Ocays nya e-handel pa www.ocay.se som blir en viktig
del av bolagets utpraglade multikanalstrategi. Den skapar enkelhet och tillgénglighet fér
bolagets kunder till e-handel, branschens storsta séljkar med 130 saljare, 38 butiker fran Lulea
i norr till Trelleborg i séder samt kundsupport. Genom lokal narvaro och personliga relationer
stravar Ocay efter att erbjuda hallbara I6sningar, saval vad avser totalekonomi som miljé och
langsiktiga affarsrelationer.

- Vi tror att nyckeln till framgang ar ett brett sortiment, tillganglighet och snabba leveranser,
men ocksa ett personligt bemé&tande och ett ansvarstagande for kundens totala férbrukning.
Genom var uttalade satsning pa multikanal ska det vara enkelt att pabérja ett kdp i nagon av
vara kanaler och avsluta det i en annan, fortsatter Tomas Bergstrom.

For mer information vénligen kontakta:
Tomas Bergstrom, VD/koncernchef Ocay, tomas.bergstrom@ocay.se, 070-317 80 92.




