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Fornybara féreningar tecknar avtal med Bixia

Svensk Vindkraft Férening (SVIF), Svensk Vattenkraft Férening (SVAF) och Sveriges Energiféreningars RiksOrganisation
(SERO) har tecknat ett ramavtal med elbolaget Bixia. Det innebér att féreningarnas medlemmar, som bestar av producenter av
vind- vatten- och solenergi, far tillgang till Bixias elmarknadsexpertis santidigt somde ges mgjlighet att sélja sin el genom
elbolaget.

Bixia har lang erfarenhet av att samarbeta med producenter av fornybar el och ar det elbolag i Norden som koper in storst andel fornybart
direkt fran producenter. Det var i konkurrens med fem stora aktorer pa elmarknaden som Bixia vann upphandlingen.

— Bixia har en lang och vélmeriterad erfarenhet av elmarknaden. Deras gedigna kunskaper av trading och forsaljning av férnybar el gor att
vi har ett stort fértroende for dem och ar 6vertygade om att de kommer kunna ge vara medlemmar vardefull radgivning framéver, séger
Carl-Arne Pedersen, vice ordférande i Svensk Vinkraftférening.

— Man kan saga att vi pa Bixia férenar elproducenten och elkonsumenten. Vi vill hjélpa producenterna av sol- vind- och vattenkraft att fa
I6nsamhet i sin produktion, samtidigt som vi vill att fler konsumenter ska forsta vilken betydelse valet av el har fér var miljé. Det viktigaste vi
kan gora for att bromsa klimatférandringarna ar att stélla om vara energisystem fran fossilt till férnybart. | den omstéalliningen &r
producenterna de stora hjéltarna, séger Bengt Carlsson, krafthandlare pa Bixia.

Elpriset varierar mer och mer

Idag kommer omkring 60 procent av den el vi anvander i Sverige fran férnybara kallor, mest vattenkraft, en hel del vindkraft och lite solel.
Priset pa el, som sétts pa den nordiska elbérsen NordPool, bestdms utifrdn manga parametrar alltifran politiska beslut, valutamarknaden,
vader och efterfragan. Det &r en komplex marknad som kan vara svar att félja som enskild producent.

— Vi har en mycket proffsig analysavdelning som levererar dagliga rapporter och gedigna langtidsprognoser for att hjalpa producenterna att
ha koll pa marknaden, kunna prognostisera och fa ut sa mycket som mgjligt av sin verksamhet. Det vi kan konstatera &r att priserna pa el
kommer att variera &nnu mer framat. Da blir det desto viktigare for producenterna att vara vélinformerade for att se vilka tillfallen man kan
utnyttja, séger Bengt Carlsson.

Nya férnybara elprodukter

Historiskt har el varit en lagintresseprodukt, men Bixia marker att det borjar férandras. Idag vill alltfler veta var den el de anvander kommer
ifran. Det galler saval privatpersoner som foretag. Darfor har Bixia utvecklat ett antal produkter som skapar nytta fér bade producenter,
konsumenter och miljén. En av produkterna &r "Bixia Nara Exklusiv’ som gor att féretag kan vélja férnybar el fran en specifik producent i
narheten av verksamheten.

— Det har tagits emot mycket val hos exempelvis lokala IC A-handlare, hotell och féretag inom tillverkningsindustrin. Dels stérker det deras
eget varumarke, dels far producenten lite battre betalt och sist men inte minst gynnar det miljon, séger Bengt Carlsson.

For mer information kontakta géarna:
Bengt Carlsson, krafthandlare Bixia, 0706-97 81 51
Marie Lorentzon, pressansvarig Bixia, 013-20 92 63

Bixia AB ér ett elbolag med sex deldgare, Tekniska Verken i LinkGping, Alvesta Energi, Mjolby-Svartadalen Energi, Ndssjo Affarsverk,
Oxeld Energi och Sandviken Energi. Vi har tre kontor; Link6ping, N&ssj6, och Véxjé och omsétter cirka 2,4 mdkr. Bixia arbetar aktivt for
utvecklingen av nérproducerad férnybar el och &r ett av de elhandelsbolag som képer in mest smaskaligt producerad el i Norden.
Tillsammans é&r vi en kraft som féréndrar! Lds mer pa wwwbixia.se



