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Delårsrapport 1 jan – 31 mars 2018 
Alla siffror och nyckeltal hör till kvarvarande verksamhet 

Sammanfattning av första kvartalet  
• Invuo-koncernens nettoomsättning uppgick till 28,5 Mkr (31,9) 
• Rörelseresultatet för perioden uppgick till -9,5 Mkr (-10,5) 
• Resultat efter skatt uppgick till -8,3 Mkr (-11,5)  
• Resultat per aktie -0,10 kr (-0,20) 
• Kassaflöde före förändring av rörelsekapitalet uppgick till -6,3 Mkr (-5) 

 

Översikt    
 jan-mars jan-mars helår 
tkr 2018 2017 2017 
Nettoomsättning 28 456 31 942 127 157 
Rörelseresultat -9 528 -10 490 -72 231 
Rörelsemarginal neg neg neg 
Periodens resultat  -8 325 -11 541 -118 316 
Balansomslutning 135 397 249 176 163 189 
Resultat per aktie, före och efter utspädning* -0,10 -0,20 -2,01 
Soliditet 75% 44% 67% 

     
Balanserade utvecklingskostnader 3 266 1 761 4 593 
Avskrivningar/Nedskrivningar -3 312 -634 -14 037 
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VD‐KOMMENTAR 
 

Q1 2018 präglades av intensiva interna och externa insatser. Med 2017 års utmaningar bakom oss har vi 
kunnat ge ökat fokus mot våra kunder och stabilisera vår finansiella ställning. Vi är väldigt tacksamma att vår 
nya strategiska investerare, AJ Group, kommer ombord. Bortsett från en stor erfarenhet i närliggande 
marknader och nya geografiska områden, kommer vi att kunna fokusera på att genomföra affärsplanen för 
MeaWallet och eProducts. 
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Väsentliga händelser under kvartalet 
 

• Som en följd av slutförandet av avyttringen av SEQR tillkännages den 10 jan den nya operativa 
ledningen som kommer att ansvara för genomförandet av Invuos B2B-strategi. Den nya ledningen, 
under John Longhurst, CEO, består av Martin Schedin och Lars Sandtorv samt Jonas Lundgren, som är 
VD för eProducts. Tomas Klevbo har valt att lämna styrelsen per den 10 jan. 
 

• MeaWallet har tecknat avtal med en stor bank i norden för leverans av MeaWallets teknik för s.k. 
”converged wallet”, d.v.s. mobila kontaktlösa betalningar till det specifika nordiska landet. Kontraktets 
ordervärde är ca 700 000 euro under en treårsperiod. 
 

• Invuo har träffat ett avtal med AJ Group som tillför finansiell flexibilitet till Invuo. Avtalet innebär att 
AJ Group ska investera cirka 52 miljoner kronor i aktier samt genom att förvärva SDS-lånen. Invuo 
förväntas tillföras cirka 52 miljoner kronor genom den beslutade riktade emissionen av aktier samt 
emissionen av aktier och teckningsoptioner efter beslut på årsstämman 2018 (före 
emissionskostnader), exklusive eventuell likvid vid utnyttjande av teckningsoptionerna. Utnyttjande av 
teckningsoptionerna kommer att tillföra ytterligare cirka 16 miljoner kronor (före 
emissionskostnader). Efter beslut om emissionen av aktierna och teckningsoptionerna vid årsstämman 
kommer AJ Group att vara den största aktieägaren med strax under 20% av Invuos aktier. 

 
• MeaWallet har tecknat avtal med ett finansiellt institut i norden för leverans av MeaWallets teknik för 

Mea Token Platform och Mea Masterpass, d.v.s. mobila kontaktlösa betalningar och online-
betalningar. Kontraktets ordservärde är ca 650 000 euro under en treårsperiod, och implementeringen  
planeras till andra och tredje kvartalet 2018. 

 
 

Väsentliga händelser efter rapportperiodens utgång 
 

• Invuo bekräftar ny tidpunkt för AJ Groups transaktion samt mottagande av icke-återbetalningsbar 
deposition. 
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KONCERNEN 
Med koncernen avses nu den nya koncernen som innehåller segmenten MeaWallet (MEA B2B), eProducts och 
Group functions. Alla siffror och nyckeltal hör till kvarvarande verksamhet. 

Omsättning och resultat 
Invuos omsättning uppgick under det första kvartalet till 28 456 (31 942) tkr, vilket är en minskning med 11% 
jämfört med samma period föregående år. Omsättningen fördelade sig på affärsområdet eProducts med 86 
(94) % och 14 (6) % på affärsområdet MEA B2B.   

Koncernens rörelseresultat uppgick till -9 528 (-10 490) tkr under det första kvartalet. Finansnettot för det 
första kvartalet uppgick till 885 (-1 088) tkr. Resultatet per aktie uppgick till -0,10 (-0,20) kr för kvartalet.  

Anställda   
Antalet anställda i koncernen vid periodens slut var 38 (42). Utöver detta har Invuo 7 konsulter.  

Investeringar 
Under kvartalet har investeringar gjorts till ett värde av 6,7 (0,5) Mkr.  

Kassaflöde och finansiell ställning  
Koncernens kassaflödet från den löpande verksamheten uppgick till 6 001 (-6 930) tkr för det första kvartalet. 
Likvida medel uppgick vid kvartalets utgång till 6 738 (1 368) tkr.  

Koncernen har inga räntebärande skulder till banker eller andra kreditinstitut. 

Invuo har en soliditet på 75 (44) %.  

Moderbolaget 
Moderbolaget tillhandahåller och säljer interna tjänster till övriga koncernbolag, främst inom finans, ekonomi, 
affärsutveckling, administration och management. Moderbolagets nettoomsättning uppgick under kvartalet till 
909 (1 095) tkr och periodens resultat uppgick till -5 541 (-28 526) tkr. Finansnettot i moderbolaget var 898 (-26 
485) tkr. Likvida medel uppgick vid kvartalets slut till 4 783 (11) tkr. Antal anställda i moderbolaget uppgick till 1 
(2) personer vid kvartalets slut.  

Transaktioner med närstående 
Koncernen har under perioden inte haft några väsentliga transaktioner med närstående, utöver sedvanliga 
transaktioner mellan koncernbolag och intresseföretag. Transaktionerna har skett till marknadsmässiga villkor. 

 
ÖVRIGT  

Redovisningsprinciper 
Koncernredovisningen har upprättats i enlighet med International Financial Reporting Standards (IFRS) sådana 
de antagits av EU som presenterats i koncernens årsredovisning för 2017. Koncernens funktionella valuta är  
svenska kronor som även är rapporteringsvalutan. Denna rapport har upprättats i enlighet med IAS 34 
Delårsrapportering och årsredovisningslagen. Moderbolagets finansiella rapporter i sammandrag har 
upprättats i enlighet med årsredovisningslagen samt RFR 2 Redovisning för juridiska personer. 
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Ändrade redovisningsprinciper från 2018 
 
Koncernen har börjat tillämpa IFRS 9 Finansiella instrument och IFRS 15 Intäkter från avtal med kunder från och 
med 1 januari 2018. 
 
Finansiella instrument: Redovisning och värdering. (IFRS 9) 
Den nya nedskrivningsmodellen innebär att reservering för kreditförluster avseende främst kund- och liknande 
fordringar tidigareläggs. Reservering görs för samtliga dessa fordringar motsvarande de kreditförluster som 
förväntas uppkomma under den återstående löptiden och inte bara för de fordringar som har uppvisat 
objektiva bevis på nedskrivningsbehov. 
 
Intäkter från kunder (IFRS 15) 
IFRS 15 är en heltäckande standard för att bestämma hur stora intäkter som ska redovisas och när dessa 
intäkter ska redovisas. Införandet av IFRS 15 har inte medfört någon effekt på koncernens finansiella rapporter 
utöver utökade upplysningskrav. Se tabell nedan avseende intäkternas fördelning.  
 
Moderbolagets och koncernens finansiella rapporter påverkas inte av övergången till IFRS 9 och IFRS 15. 
 
Nya redovisningsprinciper från 2019 
IFRS 16 Leasingavtal ersätter existerande IFRS relaterade till redovisning av leasingavtal, såsom IAS 17 
Leasingavtal och IFRIC 4 Fastställande av huruvida ett avtal innehåller ett leasingavtal. Koncernen planerar att 
tillämpa standarden från den 1 januari 2019. IFRS 16 påverkar främst leasetagare och den centrala effekten är 
att alla leasingavtal som idag redovisas som operationella leasingavtal ska redovisas på ett sätt som liknar 
nuvarande redovisning av finansiella leasingavtal förutsatt att de uppfyller kraven för att redovisas som en 
lease i enlighet med IFRS 16. Standarden föreskriver en gemensam leasingstandard för redovisning av all 
leasing med undantag för leasingkontrakt av mindre värde samt kontrakt som har en löptid på högst 12 
månader. Det innebär att även för operationella leasingavtal behöver tillgång och skuld redovisas, med 
tillhörande redovisning av kostnader för avskrivningar och ränta – till skillnad mot idag då ingen redovisning 
sker av hyrd tillgång och relaterad skuld, och då leasingavgifterna periodiseras linjärt som leasingkostnad. 
Koncernen har påbörjat bedömningen av de potentiella effekterna på de finansiella rapporterna. Den hittills 
identifierade mest väsentliga effekten är att koncernen kommer att behöva redovisa nya tillgångar och skulder 
för sina operationella leasingavtal gällande kontorslokaler vilket bland annat kommer att påverka nyckeltalen 
EBITDA och capex. Ytterligare information avseende faktiska effekter kommer att upplysas om när analysen är 
färdigställd vilket inte förväntas vara genomfört förrän under fjärde kvartalet 2018. 
 

Väsentliga risker och osäkerheter i verksamheten 

Invuos verksamhet påverkas av ett antal omvärldsfaktorer där olika riskfaktorer kan påverka företaget. Dessa 
riskfaktorer kan innebära påverkan på bolagets förmåga att uppnå affärsmål. Invuo är i behov av ytterligare 
likviditet. Styrelsen monitorerar kontinuerligt bolagets finansieringssituation och kan använda olika metoder 
för att finansiera bolagets negativa kassaflöde.  

Denna rapport innehåller framtidsinriktad information som baseras på Invuos lednings nuvarande 
förväntningar. Även om ledningen bedömer att förväntningarna som framgår av sådan framtidsinriktad 
information är rimliga, kan ingen garanti lämnas på att dessa förväntningar kommer att visa sig vara korrekta. 
Följaktligen kan faktiskt framtida utfall variera väsentligt jämfört med vad som framgår i den framtidsinriktade 
informationen beroende på bland annat förändrade förutsättningar avseende ekonomi, marknad och 
konkurrens, förändringar i lagkrav och andra politiska åtgärder, variationer i valutakurser och andra faktorer.  

Moderbolaget har en pågående tvist med Skatteverket, med maximal exponering om ca 6 Mkr. Detta belopp är 
inbetalt till Skatteverket och bolaget har även överklagat Skatteverkets beslut. Ett av koncernens dotterbolag 
har även en pågående skatterevision. 

För övriga väsentliga risker och osäkerhetsfaktorer hänvisas till redogörelsen i senaste årsredovisningen på 
sidorna 16-21 samt sidan 69.   
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SEGMENTSINFORMATION 
Invuos verksamhet består av två affärsområden – eProducts och MEA B2B. Group functions avser ej fördelade 
kostnader.  

  Nettoomsättning, tkr Nettoomsättningstillväxt jmf 
med föregående år % 

  
jan-mars jan-mars Helår jan-mars jan-mars Helår 

2018 2017 2017 2018 2017 2017 
MEA B2B 3 868  2 057  8 774  88% - - 
eProducts 24 587  29 885  118 383  neg neg neg 
Group functions  -           -             -    - - - 
Invuo koncern 28 456 31 942 127 157 neg neg neg 

 

 

  Rörelseresultat, tkr Rörelsemarginal % 

Total 
jan-mars jan-mars Helår jan-mars jan-mars Helår 

2018 2017 2017 2018 2017 2017 
MEA B2B -5 839  -3 067  -24 525  neg neg neg 
eProducts -179  -739  -4 551  neg neg neg 
Group functions -3 511  -6 684  -43 155  neg neg neg 
Invuos koncern -9 529 -10 490 -72 231 neg neg neg 

 

 

MeaWallet  

Vårt främsta fokus under 2018 är inriktat på de eurasiska möjligheterna för vår Mea Token Platform (MeaTP) 
och tillhörande tjänster. 

Europas banker och finansbolag har helt och hållet vaknat upp till behovet av att tillhandahålla 
plånbokskapacitet för mobila enheter. I vissa länder ser vi faktiskt att det pågår något av en "organiserad panik" 
för att få på plats något slags nivå av plånbokskapacitet, vilken i stor utsträckning drivs på av OEM Pays. 

När det gäller MeaWallet så accelererar och, på samma gång, utökas marknaden för MeaTP och tillhörande 
produkter och tjänster. Vi undertecknade två ordrar under första kvartalet samtidigt som vår framgång i 
kontraktsavslut var över 30%, och vår framtidsutsikt av inkommande prospekt expanderade starkt. Detta bådar 
gott för resten av året. 

För närvarande kan marknaden delas upp brett i "stora västeuropeiska banker", "västeuropeiska kortutgivare 
och medelstora banker", "central/östeuropeiska banker (inklusive The Stans)" och "fintech-disruptorer". Varje 
grupp rör sig nu snabbt, men varje grupp har mycket olika dynamik som ska navigeras framgångsrikt. 

Stora västeuropeiska banker 
Många av dessa banker har redan möjliggjort tokenisering, särskilt på de marknader där de stora OEM-
betalningarna har funnits ett tag. Generellt sett är det svårt att vinna uppdrag i detta segment. Även om det 
finns möjligheter att tillhandahålla vår TR-TSP (för att banken ska få extrafunktioner) eller hela MeaTP med 
erbjudande om ett lägre TCO än bankernas befintliga service, finns det strukturella utmaningar. Eftersom 
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möjligheten för våra produkter med ett antal av dessa banker är begränsad, kommer vi att fördela resurser i 
enlighet därmed. 

Många andra stora banker tillämpar en dubbelsidig strategi. Å ena sidan vänder sig många banker, när det 
gäller befintliga kunder, till sina befintliga betallösningsleverantörer för att tillhandahålla 
tokeniseringsmöjlighet, även när sådana leverantörer har erbjudanden som är dyrare eller mindre 
"framtidssäkra" än MeaWallets. Vi blir ibland erbjudna att lämna anbud, men huvudsakligen för att hålla 
befintliga leverantörer "ärliga". Våra verkliga chanser att komma in här är lägre än i andra segment av 
marknaden. Samtidigt som vi fortsätter att lämna anbud på sådana avtal, kommer vi endast att göra detta när 
vi tror att vi har starka inköpsmöjligheter från storbankers IT-avdelningar, vilka tenderar att ha sista ordet när 
det beslutas om vem som ska få ett kontrakt (i motsats till affärsutvecklingsavdelningar). 

När stora banker försöker utveckla nya produkter för nya kundgrupper, t.ex. paneuropeisk kapacitet (ofta för 
att motverka FinTech-disruptorer), har affärsutvecklingsavdelningar ofta slutordet. Dessa är mycket innovativa i 
hur de vill utforma erbjudanden och vi ser det här som en utmärkt affärsmöjlighet. Vi bör även överväga att 
erbjuda nyckelfärdiga lösningar. Vi ser den senare utvecklingen som en viktig möjlighet framåt och vi investerar 
i enlighet därmed. 

Västeuropeiska kortutgivare och medelstora banker 
Dessa kundkategorier har hittills utgjort källan till cirka 50% av vår försäljning. De har lika bråttom som de stora 
bankerna, men har kortare beslutscykler och färre utmaningar avseende nedärvda systemanslutningar. Dessa 
segment utgör ett stort fokus för oss. Vårt starka förhållande med Mastercard visar sig vara en nyckelaktör 
(med banker av alla storlekar). Vi siktar på att, under den kommande perioden, expandera vårt avtryck gällande 
processer. 

Central- och östeuropeiska banker / finansbolag 
Detta segment representerar hitintills en stor möjlighet och god källa till ordrar. Nedärvd systemintegration 
utgör ofta en mindre faktor jämfört med västeuropeiska banker och skikten för beslutsfattande är i allmänhet 
lägre än för västeuropeiska motsvarigheter. Med tanke på det lägre BNP/capita som råder på många av dessa 
marknader utgör dock priset en större faktor i det slutliga beslutet. MeaWallet tävlar mot centraleuropeiska 
leverantörer som erbjuder grundläggande kapacitet till mycket lågt pris. Vi anpassar just nu vår 
erbjudandestruktur för att upprätthålla konkurrenskraften samtidigt som de långsiktiga fördelarna, som 
kommer att uppstå från åtaganden, kvarstår. Vi går aggressivt mot en snabbskalig produktion, vilket kommer 
att ge stöd till våra marginalkostnader. 

Fintech disrupters 
Detta är ytterligare ett centralt fokusområde. Beslutscykler är i allmänhet mycket korta, och det finns vanligtvis 
ett erkännande för framtidssäker förmåga/uppgraderingsförmåga i ett snabbutvecklande ekosystem. Vår 
meritförteckning som visar att vi levererar i tid och enligt budget, med mycket hög kvalitet, utgör en 
konkurrenskraftig differentiator. 

Sammantaget har 2018 startat bra i många avseenden för MeaWallet. Vi anpassar oss snabbt till de olika 
konkurrensaspekterna inom en snabbt växande, och en till och med ännu snabbare utvecklande, marknad. 
MeaTP kommer att förbli vår huvudsakliga produkt under 2018/2019. Nyckelfärdiga produkter framträder dock 
redan i horisonten när vi rör oss mot ett komplett erbjudande om digitala betalningsplattformar. 

Det som ligger till grund för vår konkurrenskraft är vår nästintill unika uppsättning av tekniska bedrifter och 
partnerskap i detta ekosystem, och kopplingarna till alla större system. Med erfarenheter från förändringarna 
som marknaden har sett före stabiliseringen erbjuder vi marknaden en tekniskt och funktionellt sett utmärkt 
lösning, vilket bevisats av de certifieringar som erhållits. Detta kommer att betonas ytterligare under andra och 
tredje kvartalet och positionera MeaWallet som en global toppleverantör åt banker. 

MeaWallet fortsätter sin väg mot att underteckna 20 ordrar i år. Första kvartalet har gett stor klarhet i var vi 
bör fokusera våra resurser och hur vi behöver positionera oss konkurrensmässigt för att nå framgång. 
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 eProducts 

Vi är verksamma på tre mycket olika marknader; Danmark, Sverige och Grönland. Vi lämnade Lettland under 
andra halvåret 2017 på grund av strukturella förluster och liten chans till förbättring. 

I Danmark når vi löpande framgång som härrör från produktens smidighet och konkurrenskraftiga priser. 
Danska återförsäljningskunder uppskattar vårt tillvägagångssätt och stöd. Vi tror att vi lönsamt kan öka vår 
marknadsandel de närmaste 2-3 åren utan att utlösa de typer av marknadsbeteenden som har plågat den 
svenska marknaden. Danmark motsvarar runt 2% av nuvarande intäkter för affärssegmentet och är lönsamt. 

Grönland är en nischmarknad som har givit oss fördelar av att vara först på plats. Vi strävar efter att stadigt öka 
vår marknadsnärvaro under de kommande 12-18 månaderna. Kvaliteten på kundservicen utgör ett huvudfokus. 
Grönland är lönsamt. 

Sverige har varit vår primära marknad, men tonas nu ned vad gäller resursallokering på kort sikt. Sverige utgör 
på vissa sätt en mogen marknad, men stadig invandring har skapat stora intäktskällor för oss att stödja. 

Vi har genomfört grundläggande förändringar i hur vi gör affärer i Sverige. Vi har alltid varit en 
lågprisleverantör, men har nu tagit ned kostnaderna ytterligare och är en slimmad organisation. 

Under många år befann sig eProducts och dess största svenska konkurrent i boxningsringen, och kastade bort 
aktieägarresurser i hopp om att den andre kämpen skulle kollapsa i ekonomisk utmattning. De primära 
vinnarna var detaljhandelskedjorna, som gärna har använt låga priser och påfört ofördelaktiga 
betalningsvillkor. Detta har resulterat i att leverantörer som eProducts har blivit banker. Dessa dåliga 
betalningsvillkor har i sin tur, historiskt sett, övergått till våra egna leverantörer, främst telekomoperatörerna. 

Två nyckelfaktorer har förändrats: 

För det första accepterar vi inte längre förlustbringande avtal. Vi kommer att avsluta de kontrakt där det inte 
finns någon chans för oss att göra vinst. Om våra konkurrenters ägare vill ta på sig dessa förlustbringande avtal 
önskar vi dem all välgång. Vi vill skapa vinst för våra aktieägare. Det kommer fortsatt att vara svårt att vinna 
stora kunder i Sverige, inte enbart på grund av förväntningarna gällande strukturella prisvillkor och 
betalningstider, utan också på grund av åtaganden och den administrativa börda som ligger på 
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detaljhandelskedjor om att göra förändringar. Vi når framgång med mindre, nya och nischade återförsäljare. 
Dessa är lönsamma verksamhetsområden där rimliga win-win-lösningar kan förhandlas fram. 

För det andra har telekomoperatörerna i Sverige vaknat upp och insett att inte heller de är banker. Vi har 
ansträngt oss hårt för att avveckla telekomoperatörernas kreditexponering på ett ordnat sätt, vilket 
förhoppningsvis kommer att göra oss bättre positionerade för kommande affärsmöjligheter. Vi vill att våra 
telekomoperatörer ska se oss som en god aktör och att eProducts ska kunna dra nytta av framtida win-win-
situationer i ett konkurrenskraftigt sammanhang. 

En faktor som både svenska återförsäljare och telekomoperatörer borde överväga är om de vill ha en 
monopolleverantör på den svenska toppmarknaden, och de prissättnings- och betalningsvillkor som det skulle 
medföra. 

Vid en övergripande granskning av eProducts kommer första halvåret 2018 att uppvisa både plus och minus, till 
följd av de olika åtgärder vi nu genomför. Kostnadsminskningar omfattar initiala kostnader, s.k. upfront-
kostnader. Även tillhandahållande av hög kvalitet och pålitlig service medför kostnader. Dessa kommer att 
påverka vårt halvårsresultat, men vi är övertygade om att det andra halvåret kommer att uppvisa flera fördelar 
från våra nuvarande insatser, särskilt när det gäller höjning av vissa serviceavgifter, genomslaget på kostnader, 
samt avslutande av förlustbringande verksamhet och förändrade villkor i utvalda leverantörskontrakt . Vi är 
fortsatt på rätt väg för att nå i EBIT-vinst under detta år. 
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FINANSIELL INFORMATION – KONCERNEN 
Alla siffror och nyckeltal hör till kvarvarande verksamhet 

 
 

Koncernens rapport över totalresultat    
 jan-mars jan-mars helår 
tkr 2018 2017 2017 

     
Nettoomsättning 28 456 31 942 127 157 
Övriga rörelseintäkter 1 016 182 8 
Materialkostnader -25 249 -28 681 -115 809 
Övriga externa kostnader -1 654 -2 705 -18 766 
varav aktiverade utvecklingskostnader 3 266 1 761 4 593 
Personalkostnader -8 785 -10 206 -48 179 
Avskrivningar/Nedskrivningar -3 312 -634 -14 037 
Övriga rörelsekostnader 0 -388 -2 605 
Rörelseresultat -9 528 -10 490 -72 231 
Finansnetto 885 -1 088 -18 988 

Andel av resultat efter skatt från intresseföretag redovisade med 
kapitalandelsmetoden 

- - - 

Resultat före skatt -8 643 -11 578 -91 219 
Inkomstskatt 318 37 -27 097 

Periodens resultat från kvarvarande verksamheter -8 325 -11 541 -118 316 

Periodens resultat från avvecklad verksamhet och verksamhet under försäljning - -13 687 50 590 

- varav SDS - 6 230 160 548 
- varav SEQR B2C - -19 738 -93 056 
- varav eProducts Latvia - -180 -16 902 
Periodens resultat -8 325 -25 229 -67 726 

     

ÖVRIGT TOTALRESULTAT     
Valutakursdifferenser 837 -134 -1 299 

Summa totalresultat hänförligt till moderbolagets aktieägare -7 488 -25 362 -69 025 
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Alla siffror och nyckeltal hör till kvarvarande verksamhet 

 
Koncernens balansräkning    
 31 Mars 31 Mars 31 dec 
tkr 2018 2017 2017 
TILLGÅNGAR     
Immateriella anläggningstillgångar 50 455 36 452 48 240 
- varav goodwill 7 934 6 067 7 655 
- varav balanserade utvecklingskostnader 24 677 8 140 22 384 
- varav kundavtal - 618 - 
- varav övriga immateriella tillgångar 17 844 21 627 18 201 
Materiella anläggningstillgångar 1 896 8 768 2 313 
Innehav redovisade med kapitalandelsmetoden 161 - 161 
Uppskjuten skattefordran - 27 757 - 
Andra långfristiga fordringar 38 401 489 37 474 
Lager av färdiga varor 1 803 2 793 2 831 
Kundfordringar 13 847 14 194 13 762 
Övriga fordringar 14 824 11 325 47 423 
Förutbetalda kostnader och upplupna intäkter 7 273 5 390 7 542 
Likvida medel 6 737 1 368 3 443 
Totala tillgångar som innehas för försäljning  -  140 640 - 
- varav SEQR B2C  -  89 099 - 
- varav eProducts Latvia  -  2 809 - 
- varav  SDS  -  48 732 - 
Summa tillgångar 135 397 249 176 163 189 

     
EGET KAPITAL OCH SKULDER     
Eget kapital 101 137 110 761 108 716 
Avsättningar 146 166 143 
Övriga långfristiga skulder 125 6 402 125 
Uppskjuten skatteskuld 4 310 92 4 470 
Leverantörsskulder 17 416 17 072 23 273 
Aktuella skatteskulder - 721 12 
Övriga kortfristiga skulder 4 140 44 983 4 387 
Upplupna kostnader och förutbetalda intäkter 8 123 10 047 22 063 
Totala skulder som innehas för försäljning - 58 932 - 
- varav SEQR B2C - 10 174 - 
- varav eProducts Latvia - 2 157 - 
- varav SDS - 46 601 - 
Summa eget kapital och skulder 135 397 249 176 163 189 

 
 
 
 

Koncernens förändring av eget kapital    
 jan-mars jan-mars helår 
tkr 2018 2017 2017 
Vid periodens början 108 716 135 762 135 762 
Periodens totalresultat -7 488 -25 362 -69 025 
Nyemission - - 41 975 
Emissionskostnader -91 - -5 995 
Omklassificering - - -1 
Optionsprogram - 361 - 
Återköp av egna aktier - - 6 000 
Vid periodens slut 101 137 110 761 108 716 
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Alla siffror och nyckeltal hör till kvarvarande verksamhet 

 
 

Koncernens rapport över kassaflöden    
 jan-mars jan-mars helår 
tkr 2018 2017 2017 
Kassaflöde från den löpande verksamheten före förändring av rörelsekapital -6 340 -4 988 -76 025 
Förändring av rörelsekapital 12 341 -1 942 -28 911 
Kassaflöde från den löpande verksamheten 6 001 -6 930 -104 936 
Kassaflöde från investeringsverksamheten -6 731 -476 136 771 
Kassaflöde från finansieringsverksamheten 4 173 131 -590 
Periodens kassaflöde 3 443 -7 275 31 245 
Avgår kassaflöde för avyttrad verksamhet - - -36 133 
Likvida medel vid periodens början 3 443 8 663 8 663 
Kursdifferens likvida medel -148 -20 -333 
Likvida medel vid periodens slut 6 738 1 368 3 443 

 
 
 
 
 

Nyckeltal    
 jan-mars jan-mars helår 
  2018 2017 2017 
Avkastning på eget kapital  neg neg neg 
Resultat per aktie, före och efter utspädning  -0,10 -0,20 -2,01 
Rörelseresultat, tkr -9 528 -10 490 -72 231 
Nettoomsättningstillväxt (jämfört med samma period föregående år) neg neg neg 
Rörelsemarginal  neg neg neg 
Genomsnittligt antal aktier före och efter utspädning 82 084 955 58 765 305 58 830 082 
Kassalikviditet 144% 44% 145% 
Soliditet 75% 44% 67% 
Eget kapital, tkr 101 137 110 761 108 716 
Eget kapital per aktie 1,23 1,88 1,32 
Antal anställda vid periodens slut 38 42 39 

 
 
 
 
 

Kvartalsöversikt         

  Kv 3 2016 Kv 4 2016 Kv 1 2017 Kv 2 2017 Kv 3 2017 Kv 4 2017 Kv 1 2018 
Nettoomsättning, tkr 37 782 34 064 31 942 34 513 31 541 29 161 28 456 
Rörelseresultat, tkr -10 796 -4 137 -10 489 -14 566 -33 500 -13 676 -9 528 
Resultat per aktie, före och efter 
utspädning  -0,38 -0,10 -0,43 -0,65 -1,07 -0,46 -0,10 

Nettoomsättningstillväxt (jmf med fg 
kvartal) 5% neg neg 8% neg neg neg 

Kassalikviditet 54% 42% 44% 46% 88% 145% 144% 
Soliditet 59% 54% 44% 30% 68% 67% 75% 
Eget kapital, tkr 155 723 135 762 110 761 77 741 128 875 108 716 101 137 
Eget kapital per aktie 2,65 2,25 1,88 1,32 2,19 1,32 1,23 
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FINANSIELL INFORMATION – MODERBOLAGET 
 
 
 

Moderbolagets resultaträkning    
 jan-mars jan-mars helår 
tkr 2018 2017 2017 
Nettoomsättning 909 1 095 4 128 
Övriga rörelseintäkter - - 5 
Rörelsens kostnader -7 348 -3 136 -23 869 
Rörelseresultat -6 439 -2 041 -19 736 
Finansnetto 898 -26 485 3 818 
Resultat före skatt -5 541 -28 526 -15 918 
Inkomstskatt -  -  -12 225 
Periodens resultat -5 541 -28 526 -28 143 

 
 
 
 
 

Moderbolagets balansräkning    
 31 Mars 31 Mars 31 dec 
tkr 2018 2017 2017 
TILLGÅNGAR     
Anläggningstillgångar 64 666 17 346 63 741 
Summa omsättningstillgångar 65 603 154 288 87 898 
Summa tillgångar 130 268 171 634 151 639 

     

EGET KAPITAL OCH SKULDER     
Eget kapital 98 839 62 109 104 472 
Kortfristiga skulder 31 429 109 525 47 167 
Summa eget kapital och skulder 130 268 171 634 151 639 

     
Ställda säkerheter - - - 
Eventualförpliktelser Inga Inga Inga 
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Invuos aktie jan-mars 2018                         Kommande rapporttillfällen: 
  Kursutveckling första kvartalet 35,29%                                                      26 apr 2018 Årsstämma 
  Kortnamn  INVUO                                                       19 juli 2018 Rapport för andra kvartalet 
  Börsvärde (31 mars) 189 Mkr                                                   22 nov 2018 Rapport för tredje kvartalet 
  Högsta kurs  3,04 kr                                                        
  Lägsta kurs   0,95 kr                                                       
  Totalt antal aktier (31 mars)  82 084 955 
                                                                                
                                                                                                                                    
                                                                                                                                    
                                                                                                                                  

Invuo 
 

 

Invuo tillhandahåller sedan 2001 egenutvecklade lösningar och system för mobila transaktioner. Verksamheten bedrivs 
inom två huvudsakliga affärsområden: lösningar för mobila betalningar som tillhandahålls under varumärket MeaWallet™ 
och distribution av eProdukter. www.invuo.com 

 
Invuos delårsrapport för januari till mars har godkänts för publicering enligt styrelsebeslut den 24 april 2018. Denna rapport 
har inte granskats av bolagets revisorer. 
 

Intygande 

Styrelsen och verkställande direktören för Invuo Technologies AB (publ) försäkrar att bokslutskommuniké ger en rättvisande 
översikt av företagets och koncernens verksamhet, ställning och resultat samt beskriver de väsentliga risker och 
osäkerhetsfaktorer som företaget och de företag som ingår i koncernen står inför. 

 
 
 
Stockholm den 24 april 2018 
 
 
 
Tomas Jalling   Petra Sas    
Styrelseordförande  Styrelseledamot  
 
 
 
Robin Saunders                                      John Longhurst       
Styrelseledamot   VD/Styrelseledamot 
 
 
 
 
Invuo Technologies AB (publ) org.nr 556610 – 2660  
All information publiceras på www.invuo.com omedelbart efter offentliggörandet. 
 
 
Kontakt 
För mer information vänligen kontakta 
Martin Schedin, CFO/IR 
martin.schedin@invuo.com   
+46 8 564 878 00 
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Definitioner  
Avkastning på eget kapital (%) 
Periodens resultat i procent av genomsnittligt eget kapital. Inkluderas för att investerare ska kunna skapa sig en bild av 
avkastningen på det egna kapitalet. 
Genomsnittligt antal aktier före och efter utspädning 
Antal aktier i genomsnitt före och efter utspädning. Inkluderas för att investerare ska kunna skapa sig en bild av hur antalet 
aktier förändrats över tid. 
Kassalikviditet 
Omsättningstillgångar exklusive lager och pågående arbeten i procent av kortfristiga skulder 
Nettoomsättningstillväxt 
Nettoomsättning jämfört med föregående period i procent. 
Resultat per aktie, före och efter utspädning 
Periodens resultat hänförligt till Bolagets aktieägare dividerat med periodens genomsnittliga antal aktier före och efter 
utspädning. Inkluderas för att investerare ska kunna skapa sig en bild av resultat per aktie under perioden 
Rörelsemarginal (%) 
Resultat före finansiella poster och skatt (EBIT) i procent av rörelsens intäkter. Inkluderas för att investerare ska kunna 
skapa sig en bild av lönsamheten i Bolaget. 
Soliditet (%) 
Eget kapital i procent av balansomslutningen. Inkluderas för att investerare ska kunna skapa sig en bild av hur stor del av 
tillgångarna som utgörs av eget kapital 
 
 


