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Srintforce nyr hela

maskinparken

Det nystartade digitaltryckeriet Printforce i Kungsbacka tog ett annorlunda
grepp nar det var dags att bestamma sig for maskinpark.

= Jag gillar utma-
ningar och jag tror
att jag kan denna
del av branschen
vil, sdger Lars
Jénsson, vd,
Printforce..

stillet for att kopa in all utrustning valde

foretagets vd Lars Jonsson att hyra alla tryckeri-

funktioner som en tjinst. Valet foll pi Prodoc
Professional Print, vars affarsidé dr att leverera
skriddarsydda lésningar med maskiner, efterbe-
handling, programvara och tillhérande service. Av-
talet ar flexibelt och det gir att vixla upp och vixla
ner behovet beroende pa hur det gir for tryckeriet.
Man dr heller inte ldst till produktcykler, utan kan
i ny utrustning om s énskas.

- Valet berodde vil frin bérjan inte pd en filosofi,
sdger Lars [onsson. Jag hade kontakt med ett par
andra leverantérer som visade ett svalt intresse av
att vara med om uppstart av nytt tryckeri. Prodoc,
ddremot, satte sig in i vir situation och kom med
l6sningar som passade oss bra.

- |ag &r en person som kriver snabba gensvar
pd vira frigor oavsett det
giller hardvara, mjukvara
eller servicefrigor. Jag har
direktkontakt till Prodocs
olika personer med respek-
tive friga. Jag behover inte
som med andra leverantGrer
prata med siljaren forst som
sedan gir vidare internt. Da
farsvinner en del informa-
tion efter vigen.

MED FRAN BORJAN.
Lars Jénsson borjade med
digitaltryck redan 1989, di
pé Elanders Electronic Prin-
ting. De var forst i Sverige
med digitaltryck. Under
go-talet och oo-talet hann
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han med att driva bide brokerforetag och reklam-
byrd, men han saknade tempot frin printviirlden.
Sommaren 2011 beslét han sig for att starta tryckeri
igen med fokus pa digitaltryck.

- Jag gillar utmaningar och jag tror att jag kan
denna del av branschen vil och ville starta nytt
digitaltryck utan en massa historik. Plocka ihop ett
bra arbetslag med nya minniskor som har ett driv
och egen initiativférmaga. Och man r ju till fren
kommen, si det var nu eller aldrig.

BREDD | PRODUKTIONEN. Printforce har
tre Nashuatec Pro 751 som kan leverera 12 000 A4 i
timmen, Maxformatet dr 487 x 330 millimeter. P
efterbehandlingssidan har man Horizon-maskiner,
bland annat en limbindare med trekniv, klam-
merhift, falsmaskin, laminator och visitkortsskir.
Dessutom har man tva storformatsmaskiner for
inomhus- och utomhusapplikationer samt kuverte-
ringsutrustning. Det mesta gors alltsd inhouse

En viktig del i flodet dr det system man byggt for
sina johb, For inkommande ordrar anviinder man
sig fraimst av webb-till-tryck hos Printforce heter
det Easy Order. Man har ocksa ett helt egenutveck-
lat system som heter Hubben med Henrik Berqvist
som utvecklare . Det dr Filemaker-baserat och har
funktionalitet for att i princip generera en order au-
tomatiskt. Oavsett var ordern kommer ifrin - Easy
Order eller Hubben, kan vem som helst hiimta upp
den for produktion. Arbetsflodet leder sedan vidare
till det molnbaserade ekonomi- och fakturerings-
systemet Fortnox.

- Systernet okar inflodet och avlastar personalen,
sdger Lars Jonsson. ldag kommer fem procent av
vira ordrar frin Easy Order, men jag tror att den siff-

ran kommer att ligga pd runt 30 procent om ett ir. »
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Lars huvudsakliga
kontakt pA Prodoc
dr Costy Borg, De
har dessutom kant
varandra sedan
tiugo dr tillbaka.

KUMDER OCH PRODUKTER. - Kungsbacka

i stort ar var huvudsakliga malgrupp, sager Lars
Jénsson. Det dr mindre och medelstora foretag |
olika kategorier. Sedan ror oss aven till viss del in
i Gateborg och vi har kvar nigra gamla kontakter
i Stockholm. Men cirka 70 procent av kunderna ar
frin Kungsbacka

— Viirt geografiska fokus r en strategisk friga
Kungsbacka ar i stark tillvixt och jdmiors ofta med
kommuner som Vellinge och Danderyd. Det uttala-
de malet hos kommunledningen &r att Kungsbacka
ska viixa med tusen personer om dret

Nar jag startade Printforce var min idé att bli
en leverantor till Kungsbacka kommuns foretag,
Jag vill aktivt hjilpa till med mina kunders affirs-
utveckling. Darmed skiljer jag mig ocksd mot mina
konkurrenter - jag tar det ett steg till. | detta ingdr
iven saker som distribution, posthantering och por-
tooptimering,

- Vi har en viildig bredd i produktionen, men
mycket ir marknadsforingsmaterial. Det ér allt
fran rollups till flyers, broschyrer, tidningar och
variabeltryck.

PERSONALISERAT NASTA STEG. Nista steg
for Printforce ir Directsmile. Ny satsning. Enligt
lénsson dr det foretagets strategi for att komma in i
den digitala viirlden.

— Med Directsmile kopplar vi ihop den digitala
varlden med printvirlden, dessutom Fir viallt i ett
komplett paket

For andarmalet har Lars Jonsson startat ett nytt
bolag thop med Jonas Hillgren som heter Mediafor-
ce. En viktig anledning ar att det ar avseviirt enklare
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att sdlja crossmediatjanster genom et [T-bolag an
genom ett tryckeri.

Med Directsmile vill Mediaforce hjilpa sina
kunder att pora mer omfattande kampanjer mot
konsumenter. Och forsta steget i inforsdljningen ar
att lara kinna sina kunder bittre och deras affar

- ¥i har borjat med att bjuda in vira nyckelkunder
till en workshop och en exempelkampanj for att
visa hur Directsmile fungerar. Samtidigt ska vi lira
oss mer om kundernas utmaningar och om deras
kunder, Prisittningen ar inte klar, men vi har barjat
att diskutera olika prissitiningsmodeller som vi ska
testa,

- 1 vart bolag Mediaforce handlar det innu mer
om att hjilpa kunden att affarsutveckla sitt foretag.
Du maste lira dig kundens affirer. Sedan ar den
tekniska kompetensen ocksd viktig. Du maste ha ett
programmeringstink och ett layouttdnk i huset.

VISION & FRAMTID. Utrusining som tjanst,
digitala, automatiserade floden och nu- ett nytt
bolag for att n annu langre upp i kundens nirings-
kedja. Vad finns kvar att gora inom foretaget?

- Att starta Printforce i andra stader aren viktig
strategi, sdger Lars. Da ska vi anvanda hela vart
system med Easy order, Hubben och Fortnox. Dess-
utom kan vi utnyttja efterbehandlingspotentialen
meer | Kungsbacka vid stérre produktioner.

— Vi har en bra bredd pa vir personals kompe-
tens och dlder. Sammanhéliningen ar god och alla
stiller upp nar det kniper eller om vi blir anlitade
for uppdrag som kraver helg eller nattarbete. For
att bibehalla den styrka detta ger tror jag att vi inte
skall bli fler &n tio personer per enhet. @



