E NIMO
Efter rekordaret: Nimo-KG:s nya strategi for 2016

Efter en rekordorder fran Findus som innebar en hel arsomsittning pa ett brade satsar Nimo-KG nu vidare mot 2016.
Malsattningen &r att fortsatta vaxa, och dar spelar foretagets siljteam bestaende av Peter Becker, Anders Palsson och Eva
Johansson en viktig roll.

— De tva senaste aren har varit fantastiskt bra, bade sett till rena resultat och hur féretaget har utvecklats. Framgangarna ser vi
som en sprangbréda for att fortsatta uppat och framat, séager Martin Olsson, vd pa Nimo-KG.

Efter ett rekordar siktar Nimo-KG:s séljartrio bestaende avAnders Palsson, Eva Johansson och Peter Becker vidare mot 2016.

For att bibehalla den positiva kurvan fran de tva senaste aren kommer Nimo-KG bland annat bérja arbeta mer med stérre riktade insatser mot
specifika marknader.

— Vi har under flera ar varit starka i kéttindustrin dar vara produkter och systemldsningar fungerar valdigt bra. Vi har nu &ven bérjat rikta in oss
mer mot framst bageri- och fiskeindustrin som &ven det ar branscher dar vart sortiment passar in. Bra kvalitet fungerar 6verallt, sdger Anders
Palsson.

— Nu erbjuder vi dven Saeplasts produkter som lange varit marknadsledande inom den europeiska fiskeindustrin. Det &r ett exempel pa hur vi
breddar sortiment och kompetens for att véxa i nya branscher, sdger Peter Becker.

Nimo-KG:s strategi innebar ocksa ett mer aktivt och direkt forsaljningsarbete dar framférallt hemmamarknaderna bearbetas.

— Planen &r att vaxa lokalt och bérja hemma i Skane. | bageribranschen ar vi redan aktiva med flera kunder men nu genomfér vi stérre
satsningar mot de har marknaderna. Det &r ett satt for oss att bibehalla tillvdxten som vi har haft de senaste aren, sdger Eva Johansson.

Peter Becker sager att ytterligare projekt av stérre storlek inte &r nagot uttalat mal for féretaget, men att det inte heller finns nagra hinder for
det.

— Stora ordrar kraver stora prestationer av alla delar av féretaget, vilket vi visat att vi klarar av. Vara skraddarsydda produktlésningar har ett
gott rykte och en stark position pa produkthanteringsmarknaden. Det &r nagot som lockar bade mindre och stérre kunder.

Nimo-KG:s vd Martin Olsson ser positivt pa framtiden och prognosen for 2016 visar pa ytterligare ett framgangsrikt ar.

— En konkret malsattning for oss ar att 6ka omsattningen dven nésta ar. Vi har bland annat 6kat var kapacitet inom konstruktion och kommer
fortsatta arbeta utifran perspektivet att I6sa vara kunders problem snarare &n att enbart sélja maskiner, séger Martin Olsson.
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Nimo-KG konstruerar och tillverkar maskiner for intern produkthantering. Foretagets lyft- och témningsutrustning (KG-lyften) har under arens lopp
gjort foretaget till ett valkant varumarke i tillverkningsindustrin och livsmedelsbranschen. Varje ar levereras 6ver 200 maskiner till kunder éver hela vérlden.
Nimo KG har kontor i Kagerdd, Skane. www.nimo-kg.se



