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Nimo-KG wachst und expandiert

Nimo-KG erhéht 2014 den Umsatz von 24,2 Mio. SEK 2013 auf 43,2 Mio. SEK Dies beruht gréftenteils auf dem Rekordauftrag von
Findus, aber auch darauf, dass Nimo-KG im starkeren Umfang auf die Lieferung von Komplettlésungen anstelle einzelner
Maschinen fiir seine Kunden setzt.

,Die Lieferung an Findus ist natiirlich ein bedeutender Faktor, aber wir waren auch ohne diesen Auftrag gewachsen, da wir
unsere Marktposition als Ganzes sowohl in Schweden als auch international gestéarkt haben®, erklart der leitende
Geschiftsfiihrer Martin Olsson.

Nimo-KG hat im vergangenen Jahr sein Engagement bei dem Ziel, seinen Kunden flexible Komplettldsungen anzubieten, noch weiter verstarkt.
Gleichzeitig hat das Unternehmen seine Kompetenz erweitert, um mehrere Produktionssegmente abdecken zu kénnen.

+Wir |6sen die Probleme unserer Kunden durch Flexibilitdt und Kundenanpassung — dies wirkt sich natiirlich auch auf unseren
Anstellungsprozess aus. Jeder Kunde stellt andere Anforderungen und unsere breitgefadcherte Kompetenz sorgt dafir, dass wir L6sungen und
Effektivisierungen fur Produktionen in vielen unterschiedlichen Branchen anbieten kénnen. Dies ist ein entscheidender Faktor fiir unseren
Erfolg.

2015 hat sich Nimo-KG zum Ziel gesetzt, noch weiter zu wachsen, sowohl umsatz- als auch personalmaRig.

LWir werden in nachhaltigem Takt weiter wachsen. In Kiirze werden wir unsere technische Kompetenz erweitern und sind derzeit dabei, einen
Maschineningenieur zu rekrutieren. Unsere Kunden setzen grof3es Vertrauen in uns und in unsere Produkte, darauf werden wir weiter
aufbauen.

Nimo-KG hat im letzten Jahr verstarkt daran gearbeitet, seinen Kunden flexible Losungen anbieten zu kénnen. Gleichzeitig hat das
Unternehmen seine Kompetenz erweitert, um weitere Produktionssegmente abdecken zu kénnen.

LWir I6sen die Probleme unserer Kunden durch Flexibilitdt und Kundenanpassung — dies wirkt sich natirlich auch auf unseren
Anstellungsprozess aus. Jeder Kunde stellt andere Anforderungen und unsere breitgefacherte Kompetenz sorgt dafiir, dass wir L6sungen und
Effektivisierungen fiir Produktionen in vielen unterschiedlichen Branchen anbieten kénnen. Dies ist ein entscheidender Faktor fir unseren
Erfolg.

2015 hat sich Nimo-KG zum Ziel gesetzt, noch weiter zu wachsen, sowohl umsatz- als auch personalmafig.

+Wir werden in nachhaltigem Takt weiter wachsen. In Kiirze werden wir unsere technische Kompetenz erweitern und sind derzeit dabei, einen
Maschineningenieur zu rekrutieren. Unsere Kunden setzen grof3es Vertrauen in uns und in unsere Produkte, darauf werden wir weiter
aufbauen.

Fir weitere Informationen wenden Sie sich bitte an:

Martin Olsson, leitender Geschaftsfihrer E-Mail: martin@nimo-kg.se Zentrale: 46 (0)418 446440 Durchwahl: 46 (0)418 446443
Magnus Sjoback, Presseverantwortlicher Nimo-KG, magnus.sjoback@nimo-kg.se 11+46 (0)704 451 599

Nimo-KG, Tochtergesellschaft der Nimo-Verken, entwickelt und produziert Maschinen fiir das interne Produkthandling. Die Hebe- und
Kippausriistungen (KG-Lift) hat Nimo-KG im Laufe der Jahre zu einem bekannten Gré3e in der Lebensmittelbranche gemacht und jedes Jahr werden tiber
200 Maschinen an Kunden auf der ganzen Welt geliefert. Weitere Informationen finden Sie auf: wwwnimo-kg.se



