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Eventtechbolaget adderar tung saljkompetens
— malet ar att bli storst i Norden

MAJ, 2025

Med ett nytt, seniort siljteam tar Invajo nasta steg i sin offensiva tillvaxtresa. Genom
att kombinera erfarenhet fran tidigare forvarv med Invajos avancerade tekniska
plattform, siktar bolaget pa att bli Nordens ledande aktor inom digital eventhantering.

Efter flera strategiska férvarv som Memlin, Appinconf och Around the corner, har svenska
SaaS-bolaget Invajo kombinerat expertis och teknologi i Invajo Beyond — en avancerad,
allt-i-ett plattform for framtidens motes- och eventhantering.

“Vi har lagt mycket tid pa att bygga en kompetent plattform i varldsklass — nu ar det dags att
matcha den med kommersiell kraft. Det handlar inte langre om att bevisa produkten, utan
om att ta storre plats pa marknaden och hjalpa fler organisationer att lyckas med sina event”,
sager Christian Ramel, vd pa Invajo.

Offensiv séljstrategi

Under varen 2025 tar bolaget nasta steg i sin tillvaxtresa genom en mer offensiv séljstrategi.
Det nya kommersiella karnteamet ska ledas av Henrik Lonnberg med lang erfarenhet i
branschen. Han kommer senast fran det belgiska bolaget Invitedesk dar han var med och
etablerade den svenska filialen.

“Vi kliver in med ett tydligt uppdrag: att ta mark, snabbt och metodiskt. Organisationer soker
inte bara verktyg — de soOker partners som forstar deras verklighet. Med Invajo har vi
tekniken, teamet och tajmingen. Det ar dags att rita om kartan fér eventbranschen i Norden”,
sager Henrik Lonnberg.

Till teamet ansluter aven Daniel Qvarforth och Bjérn Hammar, tva seniora saljare med
mangarig erfarenhet fran den svenska eventtech-branschen, samt Nellie Johansson som
sédljande projektledare — samtliga med bakgrund i ledande roller hos konkurrenten Trippus.
Teamet kompletteras av Line Sandberg, saljande projektledare med fokus pa strategisk
kundutveckling och tidigare projektledare vid Lunds universitet.

“Vi har varit noga med att bygga ett salteam med bade affarsdriv och djup
marknadskannedom. Det har ar personer som vet hur globala organisationer vill jobba med
event, och som kan skala effektivt med ratt kundfokus. Med dem ombord tar vi nasta steg
mot att bli ledande i Norden”, fortsatter Christian Ramel.

Redan bevisad kapacitet Under 2024 genomfordes i plattformen biljettforsaljning till ett varde
av over etthundra miljoner kronor. Nastan 10.000 event skapades i plattformen, med &ver
1,5 miljoner inbjudna deltagare och mer an 300.000 registrerade. Den 6kande efterfragan pa
hybrida och digitala eventlésningar fortsatter att driva tillvaxt i segmentet dar Invajo nu ar val
positionerat.



