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IBP Scandinavia fornyar partnerskapet med Baby
Brezza

Efter stora framgangar fornyar det amerikanska babytechvarumarket Baby Brezza avtalet
med IBP Scandinavia, som ansvarar for distribution, marknadsféring och eftermarknad i
Sverige och Norden.

- Var modell for att lansera och etablera varumaérken pa den nordiska marknaden har visat
sig mycket framgangsrik. Partnerskapet med Baby Brezza &r ett tydligt kvitto pa detta, sédger
Said Saharkhiz, vd for IBP Scandinavia.

Sedan 2016 har IBP Scandinavia fungerat som
Baby Brezzas forlangda arm i Norden. Genom
att kombinera férsaljning, varumarkesbyggande,
retailutveckling och lokal marknadskannedom
har IBP byggt upp en stark och langsiktig
position for varumarket i regionen.

Till skillnad fran en traditionell distributor
arbetar IBP Scandinavia som en sé kallad Brand
Partner, med ett helhetsansvar for varumarkets
utveckling. Det omfattar allt fran strategisk

marknadsforing och contentproduktion till Behzad Rahimi, séljchef och grundare samt Said
aterforsaljarnatverk och kundupplevelse. Saharkhiz, vd och grundare, IBP Scandinavia.

- For oss handlar det inte bara om att sélja produkter. Vi bygger efterfragan, starker varumarkets
synlighet och sakerstaller hog kvalitet i varje kontaktpunkt med konsumenten. Det &r den
helheten som gor att samarbetet fortsatter att utvecklas, sager Said Saharkhiz.

Partnern med hogst marknadspenetration

IBP Scandinavia &r idag Baby Brezzas mest framgangsrika distributionspartner globalt sett, matt
i marknadspenetration. Baby Brezza har etablerat en marknadsledande position inom kategorin
smarta och automatiserade vallingmaskiner och &r for manga foraldrar det sjalvklara valet.

—Under 2025 vaxte Baby Brezza med 51 procent inom vara marknader. Tillvaxten drivs av en
kombination av 6kad varumarkeskannedom, bred distribution och ett vixande behov av
produkter som forenklar vardagen for smabarnsfamiljer.

IBP Scandinavia kommer att fortsatta investera i organisation, marknadsnarvaro, forsaljning och
logistik for att mojliggora nasta tillvaxtfas.

— Malsattningen ar att fortsatta vaxa varumarket i Norden, starka narvaron i bade befintliga och
nya kanaler samt 6ka rackvidd och tillganglighet. Vi ser stor potential i bade nya
produktlanseringar och i att utveckla de marknader dar vi redan har en stark position, sager Said
Saharkhiz.

IBP Scandinavia marknadsfor och distribuerar produkter for sma barn i Sverige, Norge, Danmark och Finland.
Bolaget har rattigheten till internationella varumarken som Baby Brezza, Uppababy och Owlet. Huvudkontoret ar i
Goteborg och bolaget omsatter cirka 40 miljoner kronor. www.ibpscandinavia.se
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Baby Brezza fortsatter samtidigt att utveckla sortimentet. Den portabla flaskvarmaren Superfast
Portable Warmer finns redan tillganglig hos storre aterforsaljare, och i juni 2026 lanseras dven
SuperQuick Sterilizer Dryer.

- Vi arbetar l6pande med att bredda distributionen och har nyligen expanderat till nya kanaler,
daribland beauty, teknik- och hembutiker, parallellt med fortsatt tillvaxt inom traditionell retail
och e-handel.

Fran Baby Brezza lyfts samarbetet med IBP Scandinavia fram som ett globalt foredome:

“IBP has been an outstanding partner for Baby Brezza in the Nordic region. Over the past decade,
they have combined strong sales execution with thoughtful brand building and high-quality
distribution. What sets IBP apart is their deep understanding of the local market, their
entrepreneurial mindset and their ability to grow our brand with both speed and long-term
focus.”

Said Saharkhiz var aven inbjuden som talare vid Baby Brezza Global Family Reunion 2026, som
agde rum den 24-25 mars pa JW Marriott Hotel i Bangkok. IBP lyftes har fram som ett exempel pa
hur en bred och integrerad go-to-market-strategi kan skapa stark tillvaxt.

Om Baby Brezza

Baby Brezza utvecklar produkter som gor foraldraskapet enklare och bekvamare. Sortimentet
omfattar automatiska barnmatsberedare, sterilisatorer for flaskor, flaskvarmare och maskiner
for beredning av modersmjolksersattning. Bolaget ar verksamt i dver 50 lander. IBP Scandinavia
ar Baby Brezzas nordiska partner med ansvar for distribution, marknadsforing och eftermarknad.

For mer information, kontakta:
Said Saharkhiz, vd och grundare, said@ibpscandinavia.se
Fredrik Lagerstrom, presskontakt, 0706-49 68 55, fredrik.lagerstrom@greatness.se
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