Sweden Buyersclub AB forvarvar
varumarket Babyland och planerar
storefront for barnartiklar

PRESSMEDDELANDE, 30 OKTOBER 2026

Sweden Buyersclub AB har forvarvat varuméarkena Babyland och Little Louie med tillhérande
domaner, kundregister och marknadsféringsmaterial. Babyland ska lanseras som en
storefront for baby- och barnartiklar pa bolagets befintliga plattform.

Babyland har rétter fran 1959. | kopet ingar varuméarkena Babyland och Little Louie med registreringar
i Sverige, EU, Storbritannien och Norge. Dessutom ingar domanerna babyland.se, babyland.no och
babyland.fi, kundregistret, konton i sociala medier och bildmaterial. Buyersclub képer enbart
varumarket och dess tillgangar, inte personal, lager, avtal eller andra ataganden. Képet betalas
kontant och bedéms inte ha nagon vasentlig paverkan pa bolagets finansiella stallning.

Planen ar att 6ppna babyland.se som storefront under forsta kvartalet 2027, med babyutrustning och
leksaker fran etablerade varumarken och det egna varumarket Little Louie.

Babyland kommer att drivas pa samma plattform som ska driva buyersclub.se, bookhero.se,
kontorsboden.se och storytelbooks.com. Produktdata, inkdp, prissattning, lager och logistik kommer
att hanteras i samma system och av samma organisation, vilket gor att en ny e-handel kan startas
utan att bygga ny teknik eller logistik.

"Babyland ar ett av Sveriges mest etablerade varumarken inom baby- och barnartiklar, och med en
egen storefront kan vi méta smabarnsforaldrar under ett namn de redan kanner igen. Det &r samma
plattform som ska driva allt fran buyersclub.se till storytelbooks.com, och darfér kan vi lansera
Babyland med laga fasta kostnader”, sager Emil Henriksson, VD fér Sweden Buyersclub AB.

Certified Adviser
Augment Partners AB ar bolagets Certified Adviser.
Telefon: +46 8-604 22 55

E-post: info@augment.se

Fo6r mer information, véanligen kontakta:
Emil Henriksson, VD Sweden Buyersclub AB
Telefon: +46 73-377 19 37

E-post: emil.henriksson@buyersclub.se

Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad
plattform som mdjliggdr expansion utan att kostnaderna vaxer i samma takt som intdkterna.
Affarsmodellen vilar pa tre delar: karnaffaren med medlemsbaserad e-handel via buyersclub.se,
nischade webbutiker (storefronts), och ett B2B-erbjudande dar bolaget levererar och operativt driver
ett komplett e-handelserbjudande at andra e-handels- och konsumentbolag, mot fast och rorlig
ersattning. Samtliga delar anvander och vidareutvecklar samma tekniska och operativa grund.
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Bolaget har darutéver en uttalad férvarvsagenda, dar varje affar ska bara sig sjélv och bedémas pa
pris, finansiering, risk och férvantad avkastning.

Plattformen synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantérer och hanterar hela
orderflédet sémlost och i realtid, oavsett forsaljningskanal. Algoritmer optimerar prissattning och
distribution per kanal. Logistikmodellen kombinerar leverantérsintegrationer, crossdocking och eget
lager. Merparten av sortimentet ligger kvar hos leverantor tills en order laggs, vilket haller
kapitalbindningen nere och ger kunden en samlad leverans aven vid kép av produkter fran flera
leverantorer.

Sortimentet stracker sig éver fler an tio kategorier, inklusive skdnhet, elektronik, husdjursprodukter,
bdcker, leksaker, kontorsvaror och mébler. Fér prismedvetna konsumenter erbjuder bolaget
medlemskapen Buyersclub Plus och Buyersclub Light, som ger tillgang till inkdpspriser, lagsta
prisgaranti och fraktformaner. For bolaget innebar medlemsmodellen en aterkommande och
forutsagbar intaktsstrom.

Utdver buyersclub.se driver bolaget nischade webbutiker inom sarskilda produktkategorier, bland
annat bookhero.se och kontorsboden.se, samt forsaljning via externa marknadsplatser. Dessa
anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistikldsning som karnaffaren, vilket gor att
nya kanaler kan kopplas direkt till den centrala infrastrukturen.
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