Buyersclub utmanar de stora
prisjamforelsesidorna — lanserar
Dubbelkolla.se

PRESSMEDDELANDE, 14 OKTOBER 2026

Det lagsta priset ska vinna. Sweden Buyersclub AB lanserar Dubbelkolla.se, dar handlarna
rangordnas efter pris och ingen kan betala for en battre placering. Tjansten tar betalt forst nar
ett kop genomfors, med ambitionen att visa alla e-handlares priser — dven fran dem som inte
betalar.

De stora prisjamférelsesidorna tar betalt for klick. For handlare med laga priser och sma marginaler
kan besdk som inte leder till kdp bli en dyr affar. Nar betalning dessutom paverkar hur tydligt
erbjudanden visas, blir det svarare for konsumenten att jamfora pa lika villkor.

Dubbelkolla vill andra pa det. Handlarna betalar forst nar ett kdp blir av, och ersattningen paverkar
inte placeringen i prislistan.

Hundratals av Sveriges storsta e-handlare har redan anslutit sig till Dubbelkolla och vid lanseringen
omfattar tjansten miljontals produkter och éver 100 miljoner prisuppdateringar per dygn.
Konsumenten kan jamféra priser med eller utan frakt, se lagerstatus och handla direkt hos butiken.

“Konsumenten vill hitta det lagsta priset, inte ta reda pa vilka handlare som har rad att betala for klick.
Ett lagre pris ska inte vara svarare att hitta for att handlaren inte betalar. Det ar den princip vi bygger
Dubbelkolla pa”, sédger Emil Henriksson, VD for Sweden Buyersclub AB.

Dubbelkolla.se ags av Sweden Buyersclub AB men drivs som en fristdende tjanst. Buyersclub.se
listas pa samma villkor som évriga handlare.

“Mycket av det vi arbetar med bakom kulisserna syns annu inte utat. Vi tror att en allt stérre del av
handeln kommer att ske via Al-modeller och bygger Dubbelkolla for att vara en del av den
utvecklingen. Dubbelkolla har potential att bli en av bolagets viktigaste tjanster, och vi har bara bérjat”,
sager Emil Henriksson.

Certified Adviser

Augment Partners AB ar bolagets Certified Adviser.
Telefon: +46 8-604 22 55

E-post: info@augment.se

For mer information, vanligen kontakta:
Emil Henriksson, VD Sweden Buyersclub AB
Telefon: +46 73-377 19 37

E-post: emil.henriksson@buyersclub.se

Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad
plattform som majliggdr expansion utan att kostnaderna vaxer i samma takt som intakterna.
Affarsmodellen vilar pa tre delar: karnaffaren med medlemsbaserad e-handel via buyersclub.se,
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nischade webbutiker (storefronts), och ett B2B-erbjudande dar bolaget levererar och operativt driver
ett komplett e-handelserbjudande at andra e-handels- och konsumentbolag, mot fast och rérlig
ersattning. Samtliga delar anvander och vidareutvecklar samma tekniska och operativa grund.
Bolaget har darutéver en uttalad férvarvsagenda, dar varje affar ska bara sig sjalv och bedémas pa
pris, finansiering, risk och férvantad avkastning.

Plattformen synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantérer och hanterar hela
orderflodet sOmldst och i realtid, oavsett forsaljningskanal. Algoritmer optimerar prissattning och
distribution per kanal. Logistikmodellen kombinerar leverantorsintegrationer, crossdocking och eget
lager. Merparten av sortimentet ligger kvar hos leverantor tills en order laggs, vilket haller
kapitalbindningen nere och ger kunden en samlad leverans aven vid kdp av produkter fran flera
leverantdrer.

Sortimentet stracker sig éver fler an tio kategorier, inklusive skonhet, elektronik, husdjursprodukter,
bdcker, leksaker, kontorsvaror och mobler. Fér prismedvetna konsumenter erbjuder bolaget
medlemskapen Buyersclub Plus och Buyersclub Light, som ger tillgang till ink&pspriser, lagsta
prisgaranti och fraktformaner. For bolaget innebar medlemsmodellen en aterkommande och
forutsagbar intaktsstrom.

Utdver buyersclub.se driver bolaget nischade webbutiker inom sarskilda produktkategorier, bland
annat bookhero.se och kontorsboden.se, samt forsaljning via externa marknadsplatser. Dessa
anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistikldsning som karnaffaren, vilket gor att
nya kanaler kan kopplas direkt till den centrala infrastrukturen.
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