Buyersclub lanserar nytt B2B-affarsomrade
for plattformslicensiering

PRESSMEDDELANDE, 8 JUNI 2026

Sweden Buyersclub AB lanserar ett nytt B2B-affarsomrade dar Bolaget kommer att erbjuda
externa e-handels- och konsumentbolag tillgang till hela eller delar av Buyersclubs
egenutvecklade tekniska plattform genom en SaaS-baserad licensmodell.

Buyersclub har under flera ar utvecklat en modulbaserad teknisk plattform f6r e-handel, inkop,
produktdata, prissattning, orderhantering, lagerfléden, logistik, kundtjanst och digital férsaljning.
Plattformen anvands i dag i Bolagets egen verksamhet och har successivt vidareutvecklats for att
kunna hantera flera varumarken, forsaljningskanaler och storefronts fran en gemensam teknisk och
operativ infrastruktur.

Under den senaste tiden har Bolaget investerat i att géra plattformen intelligent, genom att bygga in
artificiell intelligens i centrala fldden och moduler. Bolaget ser nu en mdjlighet att kommersialisera
dessa investeringar dven utanfor den egna konsumentaffaren genom att ge andra e-handlare tillgang
till samma teknik — och darigenom starka deras nyckeltal.

“Vi har under en langre tid fatt férfragningar fran andra e-handels- och konsumentbolag som vill nyttja
hela eller delar av var tekniska plattform. Hittills har vart fokus varit att anvanda tekniken for att skala
var egen affar, men vi bedémer att plattformen nu natt en mognadsgrad dar den aven kan paketeras
som ett externt erbjudande. Det 6ppnar ett nytt affarsomrade med god skalbarhet, hég strategisk
relevans och mojlighet till aterkommande intékter”, sager Emil Henriksson, VD for Sweden Buyersclub
AB.

Det nya affarsomradet kommer att omfatta flera olika typer av tjanster och moduler, dar externa
kunder kan vélja att licensiera enskilda funktioner eller en mer komplett helhetslésning. Exempel pa
tjanster som Buyersclub avser att erbjuda ar:

» E-handelsplattform och storefront-infrastruktur

* Produktimport, PIM, produktberikning och kategorisering

» Automatiserade prisjamforelse- och prisbevakningstjanster

* Al-baserade s6k- och rekommendationstjanster

* Dynamisk prissattning och marginaloptimering

* Leverantdrs-, lager- och orderintegrationer

* Logistik- och crossdockingfléden

» Kundtjanst, returhantering och operativ drift

» Automatiserade produkttexter, SEO-underlag och kampanjmaterial
+ Al-drivna shoppingassistenter och chatbotar

 Analysverktyg for sortiment, konvertering, efterfragan och kundbeteende

Bolagets bedémning ar att manga e-handelsaktorer star infor 6kade krav pa teknisk effektivitet,
automatisering och Al-driven kundupplevelse, samtidigt som det ar kostsamt och tidskravande att
bygga motsvarande infrastruktur internt. Genom Buyersclubs plattform kan externa kunder fa tillgang
till en beprévad teknisk och operativ 16sning utan att behdva bara hela utvecklingskostnaden sjalva.

“Det har ar ett naturligt nasta steg for Buyersclub. Var egen verksamhet har fungerat som
utvecklingsmiljo fér en plattform som ar byggd fér hog automatisering, manga produktkategorier, flera



forsaljningskanaler och Iag kapitalbindning. Nar vi nu kan erbjuda samma infrastruktur till externa
aktorer skapar vi ett nytt intdktsben som har potential att ge battre utvaxling pa de teknikinvesteringar
vi redan har gjort”, sager Emil Henriksson.

Lanseringen av det nya B2B-affarsomradet forandrar inte Buyersclubs fokus pa den egna
konsumentaffaren, medlemsmodellen och storefront-strategin. Bolaget ser i stéllet det nya
affarsomradet som ett komplement som starker plattformens skalférdelar och skapar ytterligare
mojligheter att vaxa med begransad okning av fasta kostnader.
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Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad
plattform som mojliggdr snabb expansion utan att kostnaderna véxer i samma takt som intkterna.
Bolaget kombinerar en prenumerationsbaserad affarsmodell — via buyersclub.se — med ett vaxande
ekosystem av nischade webbutiker. Sortimentet stracker sig 6ver fler an tio kategorier, inklusive
skonhet, elektronik, husdjursprodukter, bocker, leksaker, kontorsvaror och mébler.

For prismedvetna konsumenter erbjuder Buyersclub olika medlemskap som ger tillgang till
inkopspriser, fri frakt, lagsta prisgaranti och andra exklusiva férmaner. For bolaget innebar
medlemsmodellen en aterkommande och férutsagbar intaktsstrom, vilket skapar stabilitet och
langsiktighet i affaren.

Buyersclubs digitala plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantorer,
vilket kraftigt minskar behovet av eget lager och darmed reducerar kapitalbindning — en betydande
risk och kostnad for traditionella e-handelsbolag.

Genom omfattande teknikinvesteringar har bolaget byggt ett automatiserat system som hanterar
orderfléden i realtid, oavsett forsaljningskanal. Algoritmer och Al-baserade funktioner anvands for att
forbattra produktdata, sOk, rekommendationer, prissattning, distribution och kundupplevelse.

Som komplement till detta anvands ett smart crossdocking-lager, som fungerar som en effektiv
omlastningspunkt dar varor fran flera olika leverantorer anlander och snabbt paketeras om till en
samlad foérsandelse — utan att lagras under langre tid. Denna kombination minimerar lagerhallning,
sanker kapitalbindningen och ger kunden en enhetlig leverans — &ven vid kdp av flera produkter fran
olika leverantorer — vilket forbattrar kdpupplevelsen.

Under 2024 vidareutvecklades plattformen for att méjliggora spegling av sortimentet till flera sa
kallade storefronts. Forst ut var bookhero.se och norimont.com under 2024, f6ljt av kontorsjatten.se
och mobeljatten.se i bérjan av 2025, samt kontorsboden.se som lanserades i slutet av oktober
samma ar. Genom dessa kan delar av Buyersclubs sortiment paketeras om fér nya malgrupper — utan
att det kraver ytterligare resurser.
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Dessa hemsidor anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistiklésning som
buyersclub.se, vilket gor det mgjligt for bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt
affarsutbud, na nya kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.

Buyersclubs modell innebar att varje ny kanal — oavsett om det ar en egen nischad sajt, en extern
marknadsplats eller en licensierad B2B-16sning — kan kopplas till den centrala infrastrukturen, vilket
skapar mojligheter for skalbar och I6nsam tillvaxt.
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