EJ FOR OFFENTLIGGORANDE, DISTRIBUTION ELLER PUBLICERING, VARE SIG DIREKT ELLER INDIREKT,
INOM ELLER TILL USA, AUSTRALIEN, BELARUS, HONGKONG, JAPAN, KANADA, NYA ZEELAND,
RYSSLAND, SCHWEIZ, SINGAPORE, SYDAFRIKA, SYDKOREA, ELLER NAGON ANNAN JURISDIKTION DAR
SADAN DISTRIBUTION KRAVER YTTERLIGARE PROSPEKT, REGISTRERING ELLER ANDRA ATGARDER
UTOVER DE SOM FOLJER AV SVENSK RATT, AR FORBJUDEN, ELLER ANNARS STRIDER MOT
TILLAMPLIGA REGLER | SADAN JURISDIKTION ELLER INTE KAN SKE UTAN TILLAMPNING AV
UNDANTAG FRAN SADAN ATGARD. FOR YTTERLIGARE INFORMATION SE AVSNITTET "VIKTIG
INFORMATION" | SLUTET AV DETTA PRESSMEDDELANDE.

Sweden Buyersclub slutfor fullt garanterad foretradesemission —
tillfors cirka 9 MSEK

PRESSMEDDELANDE, 18 FEBRUARI 2026

Sweden Buyersclub AB (publ) ("Buyersclub" eller "Bolaget") offentliggor idag utfallet av den
foretradesemission om cirka 9 MSEK som beslutades av Bolaget den 22 januari 2026
("Foretradesemissionen"). Féretradesemissionen har tecknats till totalt 100 procent, varav cirka 44 procent
tecknades med stod av teckningsratter, cirka 7 procent tecknades utan stdd av teckningsratter och cirka 49
procent tecknades av de garanter som lamnat garantidtaganden i samband med Féretriddesemissionen.
Genom Féretradesemissionen tillfors Bolaget cirka 9 MSEK fore avdrag for kostnader hanforliga till
Foretradesemissionen.

Utfallet i Foretradesemissionen

Teckningsperioden i Féretradesemissionen inleddes den 2 februari 2026 och avslutades den 16 februari 2026.
Sammanstallningen av utfallet i Foretradesemissionen visar att 1 035 194 aktier, motsvarande cirka 44 procent
av Foretradesemissionen, tecknades med stod av teckningsratter. Darutéver tecknades ytterligare 162 685
aktier utan stod av teckningsratter, motsvarande cirka 7 procent av Foretradesemissionen. Darmed tilldelas de
garanter som ingatt garantidtaganden 1 161 820 aktier, motsvarande cirka 49 procent av Foretradesemissionen.
Saledes har Foretradesemissionen fulltecknats.

Genom Foretradesemissionen tillfors Bolaget cirka 9 MSEK fore avdrag for kostnader hanforliga till
Foretradesemissionen, vilka berdknas uppga till cirka 0,7 MSEK.

Emissionslikviden avses anvandas for aterbetalning av befintligt 1an om 1,5 MSEK samt expansion av
forsaljningskanaler och storefronts, vidareutveckling av Bolagets tekniska plattform, inklusive Al-stod,
automatisering och system, 6ka Bolagets egna lager av storséljare for att stdarka marginaler, och starka
rorelsekapitalet i takt med 6kande transaktionsvolymer.

Meddelande om tilldelning

Besked om tilldelning av aktier som tecknats utan stod av teckningsratter kommer att skickas ut till de som
tilldelats aktier via avrakningsnota. Tecknade och tilldelade aktier ska betalas kontant i enlighet med
instruktionerna pa avrakningsnotan. Forvaltarregistrerade aktiedgare erhaller besked om tilldelning i enlighet
med respektive forvaltares rutiner. Tilldelning av aktier som tecknats utan stod av teckningsratter har
genomforts i enlighet med de principer som angivits av Bolaget i tidigare publicerad information med anledning
av Foretradesemissionen.

Handel med BTA

Sista dag for handel med betalda tecknade aktier (BTA) berdknas vara den 5 mars 2026. Handel med de nya
aktierna som emitteras i Foretradesemissionen forvantas inledas pa Nasdaq First North Growth Market under
vecka 11, 2026.



Forandring av antal aktier och aktiekapital samt utspadning

Genom Foretradesemissionen okar Bolagets aktiekapital med 259 551,771627 SEK, fran 1 557 311,069733 SEK
till 1 816 862,841360 SEK, genom emission av 2 359 699 nya aktier. Antalet aktier 6kar darmed fran 14 158 198
till 16 517 897. Utspadningseffekten uppgar till cirka 14,29 procent, berdknat pa det totala antalet utestaende
aktier i Bolaget efter genomférande av Foretradesemissionen.

For mer information, vanligen kontakta:
Emil Henriksson

VD Sweden Buyersclub AB

Telefon: (+46) 73 37 71 937

E-post: emil.henriksson@buyersclub.se

Certified Adviser

Augment Partners AB ar Bolagets Certified Adviser.
Telefon: +46 8-604 22 55

E-post: info@augment.se

Om Buyersclub:

Sweden Buyersclub AB ar ett teknikdrivet e-handelsbolag med en skalbar och automatiserad plattform som
mojliggdr snabb expansion utan att kostnaderna vaxer i samma takt som intdkterna. Bolaget kombinerar en
prenumerationsbaserad affairsmodell — via buyersclub.se — med ett viaxande ekosystem av nischade webbutiker.
Sortimentet stracker sig over fler an tio kategorier, inklusive skdnhet, elektronik, husdjursprodukter, bocker,
leksaker, kontorsvaror och maébler.

For prismedvetna konsumenter erbjuder buyersclub.se medlemskapet Buyersclub Plus, som ger tillgang till
inkopspriser, fri frakt, lagsta prisgaranti och andra exklusiva formaner. For bolaget innebar medlemsmodellen en
aterkommande och forutsagbar intaktsstrom, vilket skapar stabilitet och langsiktighet i affaren.

Buyersclubs digitala plattform synkroniserar produktdata och lagerstatus direkt med leverantorer, vilket kraftigt
minskar behovet av eget lager och darmed reducerar kapitalbindning — en betydande risk och kostnad for
traditionella e-handelsbolag.

Genom omfattande teknikinvesteringar har bolaget byggt ett unikt, automatiserat system som hanterar hela
orderflédet somlost och i realtid, oavsett forsaljningskanal. Algoritmer optimerar prissattning och distribution,
vilket mojliggor skalbar tillvaxt utan 6kade fasta kostnader.

Som komplement till detta anvands ett smart crossdocking-lager, som fungerar som en effektiv
omlastningspunkt dar varor fran flera olika leverantérer anlander och snabbt paketeras om till en samlad
forséandelse — utan att lagras under langre tid. Denna kombination minimerar lagerhallning, sanker
kapitalbindningen och ger kunden en enhetlig leverans — dven vid kop av flera produkter fran olika leverantorer
— vilket forbattrar kopupplevelsen.

Under 2024 vidareutvecklades plattformen for att mojliggéra spegling av sortimentet till flera sa kallade
storefronts. Forst ut var bookhero.se och norimont.com under 2024, foljt av kontorsjatten.se och
mobeljatten.se i borjan av 2025, samt nytillskottet kontorsboden.se som lanserades i slutet av oktober samma
ar. Genom dessa kan delar av Buyersclubs sortiment paketeras om for nya malgrupper — utan att det kréver
ytterligare resurser.

Dessa hemsidor anvander samma tekniska plattform, personal, lager och logistiklosning som buyersclub.se,
vilket gor det mojligt for bolaget att snabbt och kostnadseffektivt expandera sitt affarsutbud, na nya
kundgrupper och ta stérre marknadsandelar.



Buyersclubs modell innebar att varje ny kanal — oavsett om det ar en egen nischad sajt eller en extern
marknadsplats — direkt kan kopplas till den centrala infrastrukturen, vilket skapar stora mojligheter fér I6nsam
tillvaxt.



