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~ SOLID MATCH - by SolidX

Alla uppdrag.
En plattform.
Al-matchad.

Samlar alla konsultuppdrag pa en plattform och matchar dig med ratt
mojligheter - antomatiskt.

Senior frontend developer

X SolidX

SolidX is looking for a Senior Frontend
Developer to help build seamless user

experiences across their global platform.
tre

ri
941(7 Join the team and shape the future of music
O s aming for millions of listeners worldwide.

Match skills:

2-4+ years managing designers
Experience leading product and brand design
Strong cross-functional communication skills

+ 1 more

A «

1. Laddaupp CV 2. Al matchar dig 3. Ansok

Hitta senaste uppdragen Upptack uppdrag som ar Skicka in din
som matchar dina perfekt anpassade till ansokan snabbt
kompetenser och din profil och och ta ndsta sleg i

intresser. karriarambition. din karriar.
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Introduktion

SolidX presenterar nu forsta versionen av sin egenutvecklade plattform - Solid Match.
En Al-driven plattform som effektiviserar hur konsultaffarer identifieras, matchas och

genomfors.

Konsultmarknaden praglas idag av manuella processer bland hundratals plattformar,
personliga natverk och relationsbaserad forsaljning. Detta begransar skalbarhet och gor

att affarsmojligheter inte realiseras fullt ut.

Genom datadriven analys och automatiserad matchning skapar SolidX Match
forutsattningar for en mer effektiv och skalbar affarsmodadell, med potential att utvecklas

till en global digital marknadsplats for konsulttjanster.

Marknadens [.OSNIng:
problem: SolidMatch

Utmaningar: Plattformen mojliggor:

. Uppdrag utspridda éver ett e Samling av alla uppdrag pa en och

stort antal plattformar samma platttorm

. Manuell matchning via e Analys av kompetens, efterfragan och

. L . historiska monster
saljorganisationer och natverk

3 e Automatisk matchning i realtid mellan
e Begransad fransparens

mellan konsulter och uppdrag och konsulter

bestallare
Konsekvenser: Effekt:
o Qutnyttjad kapacitet o Forbattrad precision i matchning
e Forlorade affarsmoijligheter o Kortare ledtider | forsaljningsprocessen
e Lag traffsakerhet och  Okad belaggningsgrad
begransad skalbarhet e Forutsattningar for en skalbar

affarsmodell
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Affarsmodell

Affarsmodell

Solid Match avses over tid generera intakter genom
en kombination av:

e Transaktionsbaserade intakter (matchning /
tillsattning)

o Plattformsavgifter fran kunder och/eller konsulter

e Abonnemangsbaserade tjanster (SaaS-
komponenter)

Den initiala fasen fokuserar pa att starka [dnsamheten
| befintlig konsultaffar, med successiv utveckling mot
mer aterkommande och skalbara plattformsintakter.
SolidX hemsida gar fran statisk till trafikdrivande, har
|dggs alla uppdrag ut.

Kommersialiseringsstrategi

Utvecklingen sker i steg:

1. Interneffektivisering
Implementering i SolidX befintliga verksamhet for
att oka produktivitet, beldggning och traffsakerhet

2. Extern tillganglighet
Gradvis oppning och marknadsforing av
plattformen mot externa konsulter och kunder,
okar potentiell forsaljning

3. Skalning
Expansion geografiskt och funktionellt, med fokus
od aterkommande intaktsmodeller. Oppnar for
N ‘o marknader. Strategin mojliggor kontrollerad
tfillvaxt

Marknadsmojlighet

Marknad

Den globala konsultmarknadens storlek:
Sverige: 200 — 250 MdSEK
Norden: ~600 — 900 MdSEK
Europa: 3 000 - 4 800 MdSEK
Globalt: 4 500 — 10 000+ MdSEK

(Kalla: Source Global Research, Statista)

Tillvaxt & drivkrafter
Konsultmarknaden: 5-8 % CAGR
I'T / techkonsulting: 8-12 % CAGR

Software Consulting Market B B
Size, by Region, 2018 - 2030

800

;.'-' |' .:| |'-:|

Market Size (US$M)

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030

® MEA Latin America Asia Pacific Europe @ North America

Software consulting (graf ovan)
~Vaxer till ~S678B ar 2030
-Stark global tillvaxt i alla regioner

Drivs av digitalisering och Al
(Kalla: Grand View Research)

Strategiska fordelar

SolidX bedomer sig ha ett strukturellt forsprang
genom:

e Befintliga kundrelationer och uppdragsfloden
e Etablerat konsultnatverk
o Tillgang till operativ branschdata

e Erfarenhet av leverans inom konsultaffarer

Detta skapar en stark grund for att bygga en
plattform med hog relevans fran start.

Marknadsstruktur

e Extremtfragmenterad marknad
e Det finns ~490+ plattformar bara i Europa

Kalla for antalet plattformar i Europa:
(https://freelancing.eu/countries/?utm_source)

Majoriteten av marknaden bestar av:

e Mindre konsultbolag och maklare

e Frilansare
e Nischade aktorer

— Skapar ett tydligt behov av en plattform som
samlar alla uppdrag.
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Teknologin

Teknologi:
Plattformen bygger pa en Al-baserad matchningsmotor som:

o Analyserar kompetens i CV, uppdrag och efterfragemonster
e Identifierar relevanta matchningar i realtid

e Skalar analys over stora datamangder

Vi far in uppdrag via egna ramavtal och upphandlingar / direktavtal samt via API-avtal fran plattformar dar vi ocksa
scrapar marknaden for att samla allt till var plattform. Teknologin mojliggor en mer datadriven och effektiv
matchningsprocess jamfort med traditionella metoder.

Produktivitet & operativ effekt
Automatiseringen skapar:

» Okad produktivitet per séljare
o Kortare tid fran behov till affar

e Forbattrad traffsakerhet i tillsattningar

e Detta kan bidra till forbattrad marginalprofil och effektivare resursutnyttjande.

Plattform & skalbarhet
e Geografiskt oberoende plattform

e Samlar alla uppdrag pa ett och samma stalle

o Tillgang till internationella uppdrag och kompetens

| takt med okad anvandning kan plattformseffekter uppsta, dar fler uppdrag och konsulter forbattrar matchningskvalitet
och starker marknadspositionen.

Finansiell paverkan

Solid Match har potential att:

« Oka beléggningsgrad och intékt per konsult

e Forkorta saljcykler

e Forbattra marginaler genom effektivisering

e Minska beroendet av linjar tillvaxt kopplad till antal anstallda

e Pa sikt mojliggora aterkommande intaktsstrommar

Produktagare av Solid Match:

David Nayeem

David Nayeem, Produktagare Solid Match: David ar produktagare och
initiativiagare for Solid Match och ansvarar tor plattformens strategi,
produktutveckling och kommersiella riktning. Han har en bakgrund inom digital
fransformation, Al-drivna plattformar och skalbara affarsmodeller, med ertarenhet
fran bland annat Spotify och TV4 dar han arbetat med digitala produkter,
datadriven utveckling och verksamhetsnara innovation.

David har aven Iang erfarenhet som management- och IT-konsult inom storre
fransformationsinitiativ, dar han lett komplexa projekt, byggt datadrivna [osningar
och etablerat nya affarsmodellerfor konsultverksamheter. Han har arbetat i roller
som produktagare, projektledare och strategisk radgivare i organisationer med
hoga krav pad skalbarhet, effektivitet och affarsnytta.

“Lanseringen av version 1 markerar
ett viktigt steg i denna utveckling”

David Naveom



