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Kursutveckling % 1m 3m 12m

TWIIK -10,8 -18,1 -77,9

OMXSPI -1,2 5,3 -6,5

Nyckeltal (Mkr) 2022 2023P 2024P 2025P 2026P

Nettoomsättning 12,0 18,7 29,6 43,8 59,6

EBIT -11,1 -8,7 0,4 3,5 5,3

Vinst efter skatt -9,2 -8,8 0,2 2,6 4,1

EPS (kr) -0,31 -0,30 0,01 0,09 0,14

EV/Försäljning 0,9 0,6 0,4 0,3 0,2

EV/EBITDA neg neg 2,8 1,6 1,1

EV/EBIT neg neg 30,8 3,2 2,1

P/E neg neg 69,0 4,1 2,7

Mangold Insight – Uppdragsanalys – Update – 2023-04-04

Twiik

Ägarstruktur Aktier Kapital

Djäkne SS III AB  4 411 500 32,1%

Mangold Fondkom. 1 245 564 9,1%

Karl Eklöf 874 550 6,4%

Futur Pension 808 667 5,9%

Salcinvest 541 500 3,9%

Christian Månsson 483 500 3,5%

Nordnet Pension 433 217 3,2%

Avanza Pension 346 042 2,5%

Totalt*  13 761 397 100%

*2022-12-31, före emissioner

Information

Riktkurs (kr) 0,90

Risk Mycket hög

Kurs (kr) 0,37

Börsvärde (Mkr) 10,9

Antal aktier (Miljoner)* 29,2

Free float 52%

Ticker TWIIK

Nästa rapport 2023-05-04

Hemsida twiik.me

Analytiker Filip Henriksson

*Inkl. emissioner 

Stärker musklerna    
Mangold uppdaterar Twiik, utvecklaren av en digital träningsplattform. 
Nettoomsättningen uppgick till 12,0 (8,9) miljoner kronor under 2022, 
en ökning med 36 procent, jämfört med föregående år. Det var 1,3 
miljoner kronor lägre än prognos. De återkommande intäkterna (ARR) 
uppgick till 4,5 miljoner kronor och har vuxit med 113 procent under 
samma period. Utöver växande ARR, kan tillväxten även förklaras genom 
fler aktiva användare. Kostnadsmassan var högre än föregående år 
och EBIT uppgick till -11,13 (-11,06) miljoner kronor för 2022. Det är 
6 procent högre än Mangolds prognos, där aktiverat arbete var högre 
än väntat. Twiik har utvecklat sin plattform och fortsätter arbetet mot 
lönsamhet, genom försäljningsfokus mot affärer med högre marginaler 
inom Enterprise-segmentet.    

Kapitalinjektion behövs 
Twiik har genom en företrädesemission och teckningsoptioner (TO2), 
tillförts 7,1 miljoner kronor före emissionskostnader, under det första 
kvartalet 2023. Mangold Fondkommission agerade finansiell rådgivare. 
Vid utgången av det fjärde kvartalet uppgick kassan till 0,7 miljoner 
kronor. Mangold tar höjd för ytterligare en kapitalanskaffning under 2023 
om 4,5 miljoner kronor. 

DCF-modell visar uppsida
Riktkursen revideras till 0,90 (1,85) kronor per aktie, motsvararande 
en uppsida om över 100 procent. Det motiveras främst av en lägre 
försäljningsprognos och utspädning från emissionerna. Viktiga triggers 
för att riktkursen ska nås är ökad försäljning, med återkommande intäkter 
inom Enterprise-segmentet. Därutöver måste kostnadsmassan utvecklas 
enligt Mangolds prognos.
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Twiik  - Investment Case

Riktkurs på 0,90 kronor per 
aktie 

Bred plattform med 
återkommande intäkter

Avtal med gymkedjor som Actic 
och Fitness24Sveven

CAGR om 49 procent fram till 
2026

Learn-By-Doing strategi för nya 
marknader 

Ett steg i rätt riktning
Mangold upprepar köp med reviderad riktkurs till 0,90 (1,85) kronor per aktie. 
Det motsvarar en uppsida om över 100 procent. Återkommande intäkter och 
antalet aktiva användare har ökat under 2022. Däremot levde inte försäljningen 
upp till prognos. Samtidigt ser Mangold ett framtida refinansieringsbehov under 
2023, och antar ett lån om 4,5 miljoner kronor. 

SaaS-plattform med stort utbud
Twiik har en plattform som erbjuder flertalet tjänster inom digital träning 
och coaching, där Twiik agerar mellanhand mellan gym och tränare, till 
slutkonsumenter mot en avgift. En del av verksamheten utgår från att integrera 
större kunder, som gymkedjor, att ansluta sig till Twiiks plattform. Plattformen 
fungerar som en marknadsplats för online- och hybridträning. Gym och tränare 
kan nå ett stort antal konsumenter via plattformen, som ger nya kundgrupper och 
kundsegment, med ett lägre pris. Bolagets breda utbud mot olika kundgrupper 
ger flertalet intäktsströmmar och goda möjligheter till skalbarhet.   

Partnerskap med välkända aktörer
Twiik har ingått avtal med gymkedjor som Actic, Fitness24Seven och Friskis & 
Svettis, där gymkedjornas material är tillgängligt via Twiiks plattform. Därutöver 
har Twiik kunder utöver gymkedjor, som försäkringsbolaget Trygg-Hansa 
och padelföretaget Every Padel. Bolaget samarbetar med Lidingöloppet och 
Göteborgsvarvet vars förberedelseprogram för deltagare lanseras genom Twiik. 
Sammantaget visar avtal och partnerskap på Twiiks mervärde, och bidrar till en 
ökad synlighet på marknaden.

Växande marknad i förändring 
Den digitala marknaden för träning och wellness har vuxit kraftigt under 
pandemin. Restriktioner har lett till beteendeförändringar och alternativa 
lösningar har efterfrågats i allt högre grad. Flertalet studier talar för att 
konsumenter kombinerar olika träningsformer, både i hemmet och på gymmet. 
Den totala addresserbara marknaden (TAM) för online/virtuel fitness värderades 
globalt till 11,39 miljarder dollar 2021, och väntas vara värd 79,87 miljarder 
dollar 2026 enligt marknadsundersökningsbolaget The Business Research 
Company. Det innebär en årlig tillväxt (CAGR) på runt 49 procent. Twiik verkar 
därmed i en växande marknad och erbjuder en lösning som ligger rätt i tiden. 

Pågående etablering i Europa 
Twiiks primärmarknad är Sverige. Bolaget arbetar med en breddad 
etablering i Norge och Tyskland. Därutöver har Twiik ett pilotavtal med 
verksamhetsutvecklaren Excelsior i Storbritannien som ska rekrytera ett 
begränsat antal tränare för att förbereda en bredare lansering. Genomgående 
arbetar Twiik med en Learn-By-Doing strategi, som innebär att bolaget lanserar 
i mindre skala med en partner för att lära känna marknaden. 

Twiik
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Tillväxt om 60 procent

Bättre marginaler

Tillväxt om 35,5 procent 

EBIT högre än prognos

Twiik 

Twiik - Update
Förbättrade marginaler   
Under det fjärde kvartalet uppgick omsättningen till 3,2 (2,0) miljoner kronor, 
vilket är en ökning med 1,2 miljoner kronor jämfört med ifjol. Det kan hänföras 
till ökade intäkter från tränare och gyms innehåll mot konsumenter, som växt 
med 83 procent under kvartalet jämfört med ifjol. Antalet aktiva användare har 
även ökat med 53 procent under samma period. 

Kostnadsmassan uppgick till 6,31 (6,47) miljoner kronor och har minskat 
med 0,16 miljoner kronor under det fjärde kvartalet jämfört med ifjol. 
Personalkostnader ökade i mindre omfattning, samtidigt som avskrivningar och 
övriga externa kostnader minskade under samma period. EBIT uppgick till -2,26 
(-3,46) miljoner kronor för kvartalet.       	  

TWIIK - KVARTALSRESULTAT 

(Msek) Q4-21 Q4-22

Nettoomsättning 2,0 3,2

Tillväxt (%) n.a. 60%

EBIT -3,5 -2,3

Källa: Mangold Insight

Lägre än prognos
Nettoomsättning uppgick till 12,0 (8,9) miljoner kronor 2022, vilket innebär en 
ökning med 35,5 procent jämfört med ifjol. Det var lägre än Mangolds prognos. 
Aktiverat arbete för egen räkning stod till största del för ökningen av totala 
intäkter kontra nettoomsättning. Tillväxten avspeglas i ökad ARR om 113 
procent under året jämfört samma period ifjol. Samtidigt har fortsatt fokus lagts 
på tjänster i det högre prissegmentet och flera avtal har slutits med kundprojekt, 
som väntas synas i räkenskaperna under H1-23. Därutöver fortsätter antalet 
aktiva användare att öka, jämfört med föregående kvartal.  

Rörelsekostnaderna ökade med 3,6 miljoner kronor, jämfört med ifjol. Personal- 
samt övriga externa kostnader driver ökningen. Mangolds prognos räknade 
med lägre personalkostnader, medan de övriga externa kostnaderna var i linje 
med prognos. EBIT var marginellt lägre om 0,07 miljoner kronor jämfört med 
samma period ifjol, vilket var bättre än Mangolds prognos. 

TWIIK - ÅRSRESULTAT 

(Msek) 2021 2022 2022P Diff (%)

Nettoomsättning 8,86 12,00 13,28 -9,6%

Tillväxt (%) n.a. 36% 50% *-14,0%

Totala intäkter 11,73 15,25 n.a. n.a.

Rörelsekostnader 22,79 26,38 25,16 4,8%

EBIT -11,06 -11,13 -11,88 6,3%

Källa: Mangold Insight *Procentenheter



4Twiik 

Twiik - Update forts.
Återkommande intäkter 
Twiiks återkommande intäkter (ARR) har ökat med 113 procent under 2022 
jämfört med föregående år. Samtidigt var ARR på oförändrad nivå jämfört med 
föregående kvartal. Det förklaras av att flera Enterprise-projekt som utvecklats 
under kvartalet inte lanserats än. ARR väntas öka framöver då flera projekt 
lanseras under H1-23. Nyckeltalet ARR visar de återkommande intäkterna från 
licenser och prenumerationer periodiserat på 12-månadsbasis.

Tillskott i kassan
Via teckningsoptioner (TO2) tillfördes Twiik 24 270 kronor före 
emissionskostnader under det första kvartalet 2023. Emissionskostnader väntas 
uppgå till 3000 kronor, och teckningsgraden var 0,7 procent. Utspädningen 
uppgår till 0,2 procent. Den låga nyttjandegraden förklaras av att teckningskurs 
under nyttjandeperiod var högre en rådande aktiekurs.

Det då rådande marknadsläget, med lägre aktiekurs, och villkoren för TO2 låg 
bland annat till grund för beslut om en nyemission innan TO2. Vid januari 2023 
tillfördes Twiik 6,9 miljoner före emissionskostnader, med full teckningsgrad, 
där 29,2 procent bestod av garanter. Teckningskurs uppgick till 0,50 kronor per 
aktie. Garantiersättning uppgick till 20 procent av garanterat belopp, genom en 
riktad nyemission med teckningskurs om 0,50 kronor per aktie, och ytterligare 
1,6 miljoner aktier emitterades. 

Vid utgången av 2022 uppgick Twiiks kassa till 0,66 miljoner kronor. Mangold 
ser stor sannolikhet för framtida kapitalanskaffning under 2023, då upptaget 
lån om 1,2 miljoner väntas ha betalats tillbaka under februari 2023 enligt avtal. 
Därutöver uppgick totala övriga kortfristiga skulder till 3,4 miljoner kronor, vid 
slutet av 2022. Vi räknar då med ett något bättre kassaflöde än det i fjärde 
kvartalet. Mangold antar ett lån om 4,5 miljoner kronor under 2023. 

ARR väntas öka under H1-23 

Teckningsgrad lägre än väntat 

Kapitaltillskott om 6,9 miljoner 
kronor

Antar lån 2023 
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Twiik - Återkommande intäkter

Källa: Mangold Insight
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Avtal med From Me To You 
Movement

Licens och intäktsdelning  

Plattform för tränare nu 
tillgänglig på mobilen  

Flera intäktsströmmar

Stor padelaktör sluter avtal med 
Twiik

Twiik - Update forts. 
App för mental coaching 

Twiik har ingått ett avtal med From Me To You Movement, som främjar personlig 
utveckling och mental hälsa, om utveckling av en mental coaching-app. Det 
är den första lösningen inom personlig utveckling och mental hälsa som Twiik 
utvecklar. Appen planeras lanseras globalt, med direkt fokus på den amerikanska 
marknaden, som innebär att Twiik intar en ny marknad. Lansering väntas ske 
under det andra kvartalet 2023. Därutöver grundas appen på Twiiks Enterprise-
plattform. I avtalet ingår licensintäkter samt delad intäktsmodell. 

Bakom From Me To You Movement är Sussi Mattsson som har utvecklat en 
metod som ska underlätta och vara en del av bearbetning av trauman. Metoden 
består av en fyrstegsprocess, där deltagaren skriver visdomsbrev till sig själv 
för att hantera olika trauman, och omvandla dem till lärdomar. Förutom att 
Twiik står för utvecklingen av appen, ska bolaget även vara en del av kundens 
digitala varumärkesutvecklande. Det innebär att avtalet omfattar månatliga 
återkommande intäkter samt delade försäljningsintäkter.

Ny applikation för tränare 
Twiik har lanserat en app för tränare och gym, för att göra de enklare att 
kommunicera med klienter och kunder. Tidigare skedde hanteringen av klienter 
via webbläsare. Med den nya appen kan tränare kommunicera och driva kurser 
samt träning som hybirdbootcamps från mobilen. Mangold ser det som rätt i 
tiden då hybridträning väntas växa, där Twiik verkar som länken mellan fysisk och 
digital träning. Appen är helt integrerad i Twiiks plattform och innebär att tränare 
kan styra tjänster och administration i samma app. Det gör att plattformen blir 
mer tillgänglig för Twiiks Enterprise-kunder. Funktioner som bokning, medlems-
community och inpassering lanseras i applikation. Initialt har appen lanserats i 
beta-version för utvalda tränare, och under det andra kvartalet 2023 beräknas 
lansering ske i större skala.       

Flera lanseringar 
Twiik har lanserat flera Enterprise-lösningar, med en white-label version av 
Twiiks app. Det innebär återkommande licensintäkter samt intäktsdelning. På sikt 
innebär det även att varje kund, särskilt Enterprise-kunder, kan distribuera annat 
material och innehåll från Twiiks plattform. Det möjliggör för ytterligare intäkter 
genom korsförsäljning, där Twiiks tjänster som exempelvis företagsutmaningar 
kan inkluderas.   

Konceptet Rimlig Träning har sedan tidigare funnits tillgängligt via Twiiks 
app, och har nu lanserats i en egen app, utvecklad av Twiik. I appen ska fler 
inspiratörer läggas till och erbjuda digital träning riktat mot en målgrupp som 
har en hektisk vardag, där träningsupplägget ska vara enkelt och lättillgängligt. 
Därutöver har en träningsapplikation med padelföretaget Every Padel lanserats. 
Applikationen innebär att Every Padel kan erbjuda digital träning och coachning 
för padelspelare. Utöver digitala träningsupplägg och coachning kommer 
skadeförebyggande övningar erbjudas och en funktion för att hitta liknande 
spelare att möta i padel. Därutöver kommer statistik över spel och träning 
kunna matas in där ens rankning kan läggas in.
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Nedrevidering av 
försäljningsprognos 

Lägre EBIT-marginal

Antar lån om 4,5 miljoner 
kronor

Kvartalsprognos 
Nettoomsättningen samt ARR under 2022 var något lägre än Mangolds prognos. 
Det föranleder en minskad intäktsprognos för 2023. Tillväxten väntas bestå av 
ökad ARR som ackumuleras under året. 

TWIIK - KVARTALSPROGNOS 2023

(Mkr) Q1P Q2P Q3P Q4P 2023P

Intäkter  3,8  4,2  5,0  5,7 18,7

Tillväxt (%) 10,5% 19,0% 14,0%

Källa: Mangold Insight

Lägre försäljningsprognos
Försäljningsprognos revideras ner, då försäljning var lägre än väntat. Därutöver 
har ARR vuxit mindre än prognos. Samtidigt har ingen lansering skett i Tyskland 
eller Storbritannien. Kostnadsmassan har ökat i högre takt än föregående 
prognos för 2022. Personalkostnader översteg prognos, som höjs för 2023 
och framåt. Övriga kostnader redovisades liknande Mangolds prognos, men 
marginellt lägre under fjärde kvartalet. Det föranleder en mindre nedskrivning 
av prognos för de övriga kostnaderna, då Mangold också antar en lägre 
försäljning framöver. Prognosen för avskrivningar revideras ner. Det motiveras 
av att bolaget kommunicerat om en minskad investeringstakt framöver och 
kostnadsbesparingar, med hänsyn till det rådande marknadsläget. Mangold 
räknar med fortsatt lönsamhet 2024. Med reviderade prognoser sänks däremot 
EBIT-marginalen framöver.  

TWIIK - PROGNOSER

(Tkr) 2023P 2024P 2025P 2026P 2027P

Nettoomsättning (Tidigare prog.) 20 723 32 743 48 460 65 905 80 404

Nettoomsättning 18 726 29 587 43 789 59 553 72 654

Tillväxt  (YoY%) 56% 58% 48% 36% 22%

EBIT (Tidigare prog.) -6 872  820  4 778 8 155  12 088 

EBIT -8 739 360 3 476 5 304 9 218

EBIT-marginal (%) -47% 1% 8% 9% 13%

Källa: Mangold Insight

Finansiell situation 
Mangold antar ett lån under 2023 om 4,5 miljoner kronor. Det föranleds av 
lägre teckningsgrad av TO2 än väntat, återbetalning av kortfristiga lån samt lägre 
marginaler än prognos. Med företrädesemisson och TO2 som genomfördes 
under första kvartalet i år, ser Mangold att likviditeten är säkrad fram till H1-23.

Twiik – Prognoser 

Twiik
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Riktkurs 0,90 kronor per aktie

Intervall mellan 0,54 och 1,37 
kronor per aktie 

DCF-modell visar uppsida
Mangold värderar Twiik med en DCF-Modell och använder ett avkastningskrav 
om 12 procent. Den terminala tillväxten revideras till 2,0 (3,0) procent, med 
anledning av rådande marknadsläge. Twiik har ett framtida kapitalbehov, 
vilket Mangold tar hänsyn till genom antaget lån under 2023. Baserat på 
DCF-modellen uppgår det motiverade värdet per aktie till 0,92 kronor. 
Mangold sätter därmed riktkurs till 0,90 (1,85) kronor per aktie, motsvarande 
en uppsida om över 100 procent. För att riktkurs ska nås måste försäljning 
ta fart, i synnerhet mot utvecklings- och kundprojekt, som innebär högre 
marginaler samt återkommande intäkter.

TWIIK  - DCF

(Tkr) 2023P 2024P 2025P 2026P 2027P

EBIT  -8 739 360 3 476 5 304 9 218

Fritt kassaflöde -9 301 -11 593 -3 094  3 422  6 892 

Terminalvärde  67 175 

Antaganden Diskränta Tillväxt Skatt 

12% 2% 21%

Motiverat värde 

Enterprise value     26 961 

Equity value     26 727 

Motiverat värde per aktie (kr)            0,92

Källa: Mangold Insight 

Känslighetsanalys
Mangold har genomfört en känslighetsanalys för att testa modellens 
mottaglighet till förändringar i avkastningskrav och försäljning. I tabellen 
går det att tyda skillnader i det motiverade värdet vid en 10-procentig 
ökning respektive minskning i försäljningen per år. Avkastningskravet har 
också en påverkan på motiverat värde men inte i lika stor utsträckning som 
försäljningen. Analysen visar på ett intervall mellan 0,54 kronor och 1,37 
kronor per aktie.

  TWIIK - KÄNSLIGHETSANALYS

Avk krav % Bear (0,9X) Base (X) Bull (1,1X)

11  0,89  1,13  1,37 

12  0,70  0,92  1,13 

13  0,54  0,74  0,93 

Källa: Mangold Insight

Twiik – Värdering

Twiik
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Twiik  – SWOT

Twiik  

- Pågående expandering till nya marknader

- Produktutveckling av plattform och nya tjänster 

- Bred kundbas 

- Verkar i marknad med hög konkurrens

- Större aktörer konsoliderar marknaden

- Framtida misslyckad kapitalanskaffning

- Ej lönsamt

- Tar tid innan större kund genererar intäkter 

- Behov av kapital

 - Flera intäktsströmmar 

- Korsförsäljning 

- Välkända samarbetspartners

- Skalbar affärsmodell
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Twiik  – Appendix

Twiik  
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Twiik - Försäljning och tillväxt
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Twiik - Fritt kassaflöde
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Twiik  – Resultat och balansräkning

Twiik  

Resultaträkning (Tkr) 2021 2022 2023P 2024P 2025P 2026P 2027P

Nettoomsättning 8 856 12 004 18 726 29 587 43 789 59 553 72 654

Totala intäkter 11 728 15 254 18 726 29 587 43 789 59 553 72 654

Kostnad sålda varor 0 0 0 0 0 0 0

Bruttovinst 11 728 15 254 18 726 29 587 43 789 59 553 72 654

Bruttomarginal n.a. n.a. n.a. n.a. n.a. n.a. n.a.

Personalkostnader -7 410 -9 422 -9 657 -11 169 -13 856 -15 956 -17 803

Övriga kostnader -11 423 -13 100 -13 857 -14 498 -23 208 -33 945 -42 140

Avskrivningar -3 954 -3 858 -3 950 -3 560 -3 248 -4 348 -3 494

Rörelseresultat -11 058 -11 126 -8 739 360 3 476 5 304 9 218

Rörelsemarginal -125% -93% -47% 1% 8% 9% 13%

Räntenetto 273 -191 -191 -191 -191 -191 -191

Resultat efter finansnetto -11 331 -11 518 -8 766 198 3 314 5 142 9 056

Skatter 2 324 2 354 0 -41 -683 -1 059 -1 866

Nettovinst -9 007 -9 164 -8 766 157 2 632 4 083 7 191
Källa: Mangold Insight

Balansräkning (Tkr) 2021 2022 2023P 2024P 2025P 2026P 2027P

Tillgångar 

Kassa 3 875 658 503 15 694 12 438 23 040 34 678

Kundfordringar 1 633 1 101 4 104 6 485 9 598 13 053 16 521

Lager 0 0 0 0 0 0 0

Anläggningstillgångar 17 722 19 752 17 802 16 241 14 493 11 645 9 652

Totalt tillgångar 23 229 21 511 22 409 38 420 36 528 47 738 60 851

Skulder 

Leverantörsskulder 6 601 8 000 8 465 24 318 19 795 26 921 32 844

Skulder 1 661 891 5 391 5 391 5 391 5 391 5 391

Totala skulder 8 261 8 892 13 857 29 710 25 186 32 313 38 235

Eget kapital 

Bundet eget kapital 12 106 15 702 20 401 20 401 20 401 20 401 20 401

Fritt eget kapital 2 862 -3 083 -11 848 -11 691 -9 059 -4 976 2 215

Totalt eget kapital 14 968 12 620 8 553 8 710 11 342 15 425 22 616

Skulder och eget kapital 23 229 21 511 22 409 38 420 36 528 47 738 60 851
Källa: Mangold Insight
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Disclaimer
Mangold Fondkommission AB (”Mangold” eller ”Mangold Insight) erbjuder finansiella lösningar till företag och personer 
med potential, som levereras på ett personligt sätt med hög servicenivå och tillgänglighet. Bolaget bedriver i dagsläget 
verksamhet inom två segment; i) Investment Banking och ii) Private Banking. Mangold står under Finansinspektionens 
tillsyn och bedriver värdepappersrörelse enligt lagen (2007:528) om värdepappersmarknaden. Mangold är medlem på 
NASDAQ Stockholm, Spotlight Stock Market och Nordic Growth Market samt derivatmedlem på NASDAQ Stockholm.

Denna publikation har sammanställts av Mangold Insight i informationssyfte och ska inte ses som rådgivning. Mangold 
Insight publicerar endast analyser som innehåller och/eller grundar sig på offentliggjord information. Om Mangold 
Insight tar del av icke-offentliggjord, kurspåverkande information, kan Mangold inte publicera någon ny analys eller 
uppdatering till dess att informationen offentliggjorts av emittenten. Innehållet har grundats på information från 
allmänt tillgängliga källor vilka bedömts som tillförlitliga. Innehållet har grundats på information från allmänt tillgängliga 
källor vilka bedömts som tillförlitliga. Sakinnehållets riktighet och fullständighet liksom lämnade prognoser och 
rekommendationen kan således inte garanteras. Mangold Insight lämnar inte i förväg ut slutsatser och/eller omdömen i 
publikationen. Åsikter som lämnats i publikationen är analytikerns åsikter vid tillfället för upprättandet av publikationen 
och dessa kan ändras. Det lämnas ingen försäkran om att framtida händelser kommer vara i enlighet med åsikter 
framförda i publikationen. 

Mangold frånsäger sig allt ansvar för direkt eller indirekt skada som kan grunda sig på denna publikation. Placeringar i 
finansiella instrument är förenade med ekonomisk risk. Att en placering historiskt haft en god värdeutveckling är ingen 
garanti för framtiden. Mangold frånsäger sig därmed allt ansvar för eventuell förlust eller skada av vad slag det må vara 
som grundar sig på användandet av publikationen.  

Denna publikation får inte mångfaldigas för annat än personligt bruk. Dokumentet får inte spridas till fysiska eller 
juridiska personer som är medborgare eller har hemvist i ett land där sådan spridning är otillåten enligt tillämplig lag 
eller annan bestämmelse. För att sprida hela eller delar av denna publikation krävs Mangolds skriftliga medgivande.
Mangold kan genomföra publikationer på uppdrag av, och mot en ersättning från, det bolag som belyses i analysen 
alternativt ett emissionsinstitut i samband med M&A, nyemission eller en notering. 

För utförandet av denna publikation kan läsaren utgå från att Mangold erhåller ersättning av bolaget. Det kan även 
föreligga ett uppdragsförhållande eller rådgivningssituation mellan bolaget och någon annan avdelning hos Mangold. 
Mangold har riktlinjer för hantering av intressekonflikter och restriktioner för när handel får ske i finansiella instrument.  
Anställda analytiker på Insight får inte äga eller handla med några överlåtbara värdepapper som emitterats av ett bolag 
som denna är ansvarig analytiker för. En sådan person får inte heller ingå i kundbolagets styrelse eller vara verksam i 
övrigt i bolaget.

Mangold analyserade Twiik senast 2022-06-09
Mangolds analytiker äger inte aktier i Twiik. 
Mangold äger aktier i Twiik såsom för eget lager.
Mangold äger aktier i Twiik genom uppdrag såsom likviditetsgarant.
Mangold har utfört tjänster för Bolaget och har erhållit ersättning från Bolaget baserat på detta. 
Mangold står under Finansinspektionens tillsyn. 

Rekommendationsstruktur: 
Mangold Insight graderar aktierekommendationer på tolv månaders sikt enligt följande struktur:
Köp – En uppsida i aktien på minst 20 procent
Öka – En uppsida i aktien på 10-20 procent
Neutral – En uppsida och nedsida i aktien på 0 till 10 procent 
Minska – En nedsida i aktien på 10-20 procent 
Sälj – En nedsida i aktien på minst 20 procent  

Twiik 


