Foxways Kl-gestitzte Ankaufslosung erzielt
vielversprechende erste Ergebnisse

Pilotstarts in vier europadischen Méarkten zeigen, dass Foxways Kl-gestiitzte
Bewertung mobiler Endgerédte den Restwert von Smartphones um bis zu 17 %
steigern kann. Verbraucher profitieren von einer faireren Wertermittlung, wahrend
Héandler und Mobilfunkanbieter ihren Kunden ein konsistenteres und
transparenteres Ankaufserlebnis bieten kénnen.

Foxway hat einen wichtigen Meilenstein bei der Entwicklung seiner Ankaufslésung der
nachsten Generation erreicht. Die Pilotstarts in Deutschland, Finnland, Polen und
Kroatien liefern vielversprechende erste Ergebnisse. Dank einer praziseren Kl-
gestutzten Bewertung von Smartphones kdnnen Verbraucher beim Gerateankauf einen
um bis zu 17 % hoheren Restwert erzielen.

Fur Handler und Mobilfunkanbieter schafft die Losung einen nahtlosen und
transparenten Ankaufsprozess. Eine konsistente Wertermittlung starkt das Vertrauen
der Kunden, erhoht die Kundenzufriedenheit und fordert Wiederholungskaufe.
Gleichzeitig werden Reibungsverluste entlang des gesamten Ankaufprozesses reduziert
und die Zusammenarbeit innerhalb der Wertschopfungskette verbessert.

Die Losung wurde fur die nahtlose Integration in bestehende Shop-Umgebungen
entwickelt und kombiniert eine Kl-gestltzte visuelle Geratebewertung mit Apple
Diagnostics. Grundlage hierfur ist
Technology Provider.

Foxways Rolle als Apple Authorized h’rade-ln Kit

Die Plattform folgt einem Kl-First-Ansatz und ermaoglicht eine zuverlassigere
Geratebewertung sowie eine transparente Preisermittlung. Davon profitieren alle
Beteiligten: Mitarbeitende im Shop erhalten ein intuitives Werkzeug, das die Bewertung
mobiler Endgerate vereinfacht und sie dabei unterstitzt, Kunden kompetent und
effizient zu beraten.

"Diese Pilotstarts zeigen, dass die Zukunft der Circular Tech von Kl gepragt sein wird —
und Foxway wird diese Entwicklung anfuhren", sagt Rohit Sodha, President Foxway
Recommerce Mobiles. "Prazisere Geratebewertungen schaffen Mehrwert entlang des
gesamten Ankaufsprozesses. Verbraucher profitieren von faireren Wertermittlungen,
wahrend unsere Partner ihren Kunden ein nahtloseres und vertrauenswurdigeres
Ankaufserlebnis bieten konnen. So beschleunigen wir den Wandel hin zu einem starker
zirkularen Technologiemarkt."

Die erfolgreichen Pilotprojekte markieren einen wichtigen Schritt auf dem Weg, Kl-
gestutzte Ankaufsldsungen europaweit verfigbar zu machen. Angesichts der
steigenden Nachfrage nach zirkularen Technologieldsungen investiert Foxway
kontinuierlich in innovative Technologien, die Partner dabei unterstttzen, das
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Kundenerlebnis zu verbessern, den Wert gebrauchter Gerate optimal auszuschopfen
und Verbrauchern den Zugang zur Kreislaufwirtschaft zu erleichtern.

Fir weitere Informationen kontaktieren Sie bitte:

Emma Dahlquist, CMO bei Foxway
emma.dahlquist@foxway.com

Foxway ist ein fihrender Anbieter von Losungen fur zirkulare Technologie und
unterstltzt Unternehmen dabei, Nachhaltigkeit in ihre IT-Nutzung zu integrieren. Mit der
Vision, das weltweit beste As-a-Service-Unternehmen fir zirkulare Technologie zu
werden, unterstutzt Foxway groBe Unternehmen, den 6ffentlichen Sektor und
Wiederverkaufer in ganz Europa. Das Unternehmen hat seinen Hauptsitz in Schweden,
istin acht Landern tatig und verzeichnet seit seiner Grindung im Jahr 2009 ein starkes
Wachstum. Heute erwirtschaftet Foxway einen Jahresumsatz von Uber 8,3 Milliarden
SEK und beschaftigt mehr als 1.000 Mitarbeitende.

Weitere Informationen unter www.foxway.com.
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