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VD Johan Klitkou  
kommenterar
Q3 2023 har präglats av genombrottsavtal inom vår partneraffär. Därutöver har vi en 
fortsatt förbättring av vårt rörelseresultat (9%). Allt detta för att bygga ett lönsamt 
och attraktivt Streamify. Särskilt roligt är det att redan etablerade kundrelationer 
förlängs, vilket är ett kvitto på kundernas positiva inställning till liveshopping i 
allmänhet och Streamify som bolag.

Tier 1 är partners med global närvaro och stora kunder. 

Via dessa partnerskap för Streamify dialoger om 

vår Enterprise-lösning, där den potentiella intäkten 

uppskattas överstiga dagens genomsnittsintäkt per 

kund. Ett exempel på etablerat avtal i denna kategori 

är SAS Institute, som är världens största privatägda 

mjukvarobolag med över 12 000 anställda.

Tier 2 är partnerskap där Streamify har möjlighet att 

sälja direkt till slutkund via partnerns egna digitala tjänst, 

exempelvis i form av ett tillägg. Här sker försäljning 

dygnet runt till stora volymer av potentiella kunder. Ett 

exempel på etablerat avtal i denna kategori är Shopline 

som är Asiens ledande e-handelsplattform med över  

500 000 kunder. 

Tier 3 är partners som är lokala experter och erbjuder 

tjänster fokuserade på liveshopping, till exempel strategi 

och koncept. Streamify kan genom dessa partners 

erbjuda fler tjänster och nå fler intäktsströmmar.

I vår strävan att bli ett lönsamt bolag, och samtidigt 

fortsätta växa kostnadseffektivt, har vi ökat fokus 

på försäljning via partners. Detta har delvis påverkat 

kvartalets tillväxt (-2%), men jag konstaterar redan 

nu att dessa insatser börjar ge önskade positiva 

effekter. Exempel på positiva effekter är förbättring 

av rörelseresultat och ökad snittintäkt per kund. Vårt 

tjänsteutbud exponeras dessutom för fler potentiella 

kunder, i ett sammanhang där det redan finns en 

etablerad god relation mellan partner och kund. 

Partnerskap ger stor tillväxtpotential

Den gemensamma faktorn för partnerskap är att det 

ska leda till att Streamify kan fortsätta att växa och 

nå nya marknader på ett kostnadseffektivt sätt med 

höga marginaler. Streamify arbetar med tre nivåer av 

partnerskap. 
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Finansiering

Samtidigt som vi fokuserar på att öka vår intäktsgenerering 

genom fler kundavtal, behöver vi mer kapital för att driva 

vår verksamhet framåt och genomföra nödvändiga 

marknadsinvesteringar. Av den anledningen stärkte vi 

vår kassa ytterligare genom en riktad emission i slutet av 

oktober 2023 med cirka 3 MSEK före emissionskostnader 

och ytterligare 1 MSEK i form av ett aktieägarlån.

Det finns flertal tillfällen framöver då Streamify kan tillföras 

ytterligare likvid under 2024. TO4 med nyttjandeperiod 

andra halvan av januari 2024 kan vid fullteckning tillföra 

bolaget ytterligare cirka 3,5 MSEK. Teckningsoptioner av 

serie 2023/2024 II med nyttjandeperiod 3 juni – 14 juni 

2024 kan vid fullteckning tillföra ytterligare cirka 3 MSEK. 

Johan Klitkou, 
VD, Streamify AB

Avslutande ord

Streamify möter omvärldens instabilitet och utmaningar 

genom att kontinuerligt se över kostnader och öka 

intäkterna på ett kostnadseffektivt sätt. En del i denna 

effektivisering är tidigare nämnda satsning på partnerskap. 

Sammantagningsvis har detta lett till en förbättring av 

rörelseresultatet med 13% för de första nio månaderna 

jämfört med motsvarande period föregående år.

Liveshopping har alltjämt ett starkt intresse från 

marknaden. När ledtider förlängs och en ökad försiktighet 

till nya investeringar gäller på marknaden ser jag att våra 

tidigare strategiska satsningar ger resultat. Att vår tjänst 

är både enklare att använda och installera i kombination 

med en attraktiv affärsmodell gör att jag avslutningsvis 

glädjande kan konstatera att Streamify som bolag 

presterar bättre än våra närmsta konkurrenter - även i en 

mer utmanande tid.

Vi gläds åt det fortsatta intresset från våra aktieägare 

som ger oss möjligheten att fortsätta vår satsning för att 

uppnå våra ambitiösa mål.
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Sammanfattning av  
tredje kvartalet, 2023

2023-07-01- 2023-09-30 (tredje kvartalet)

2023-01-01- 2023-09-30 (första nio månaderna)

• Nettoomsättning uppgick till 811 KSEK (322 KSEK)

• Nettoomsättningstillväxt 152% YoY 

• Resultat efter finansiella poster uppgick till -2 675 KSEK (-2 944 KSEK)

• Resultat per aktie uppgick till -0,098 SEK (-0,37 SEK)

• MRR 248 KSEK, ARR 2 976 KSEK

• MRR tillväxt YoY 107%

• Nettoomsättning uppgick till 2 711 KSEK (1 746 KSEK)

• Nettoomsättningstillväxt 55% YoY 

• Resultat efter finansiella poster uppgick till -7 975 KSEK (-9 158 KSEK)

• Resultat per aktie uppgick till -0,29 SEK (-1,15 SEK)

• MRR 248 KSEK, ARR 2 976 KSEK

• MRR tillväxt YoY 107%

Definitioner: 
* MRR (eng. Monthly Recurring Revenue) definieras som månatliga återkommande intäkter 
genererade från aktiva kundabonnemang per den sista i månaden, engångsintäkter exkluderade.

** ARR (eng. Annual Recurring Revenue) definieras som MRR * 12

Med “Streamify” eller ”Bolaget” avses Streamify AB med organisationsnummer 559127–1399.  
Antal aktier i Streamify per den 30 september 2023 uppgår till 27 322 009 aktier (7 933 890).

MRR Nettoomsättning Nettoomsättning

248 811 2 711+107% 152% 55%
Q3 Q3 Januari - September

KSEK KSEK KSEKYoY YoY YoY

 Kvartalet har präglats av genombrottsavtal inom vår partneraffär och fortsatt  
förbättring av rörelseresultat (9%) för att bygga ett lönsamt och attraktivt Streamify.”

”VD, Johan Klitkou
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Väsentliga händelser
• Den 17 juli meddelade Streamify att Bolaget har ingått avtal med 3F MediaGroup, Sveriges 

största mediehus inom jakt, fiske och friluftsliv. 

• Den 1 augusti meddelade Streamify att Bolaget har skrivit samarbetsavtal med tre aktörer 
inom liveshopping, vilka kommer att erbjuda och marknadsföra Bolagets plattform till sina 
kunder. Dessa partners är primärt baserade i Storbritannien men deras samlade nätverk 
inkluderar även USA, Förenade Arabemiraten och Afrika.

• Den 17 augusti meddelade Streamify att Akademibokhandeln väljer att förlänga avtalet, för 
att växla upp sin satsning på live shopping. Avtalet förlängs med tolv månader.

• Den 5 september meddelade Streamify att Michal Kalinowski, tidigare Head of Growth and 
Partnerships hos Streamify, tillträder posten som försäljningschef och tar med sig över 25 
års erfarenhet från branschen. Han efterträder Rickard Lönn som lämnar bolaget.

• Den 5 september offentliggjorde Streamify utfallet för nyttjande av teckningsoptioner av 
serie TO3. Totalt nyttjades 2 491 674 Teckningsoptioner för teckning av 2 491 674 aktier, 
vilket motsvarar en nyttjandegrad om cirka 85,4 procent och en utspädning för befintliga 
aktieägare om cirka 9,12 procent. Teckningskursen fastställdes innan nyttjandeperioden till 
0,40 SEK per aktie. Streamify tillförs därmed cirka 1,0 MSEK före emissionskostnader.

• Den 29 september meddelade Streamify att kunden Eurosko valt att utöka sitt avtal med 
ytterligare en licens för att introducera liveshopping-konceptet även till den svenska 
marknaden.

Väsentliga händelser efter periodens utgång

• Den 2 oktober offentliggjorde Streamify att Bolaget har ingått partnerskap med SAS 
Institute och TD Synnex för ökad global tillväxt. SAS Institute är världens största privatägda 
mjukvaruföretag specialiserat på analys, AI och statistik med en omsättning på $3 miljarder 
samt 12 000 anställda. Tillsammans skapas en affärsmässig fördel för retail-segmentet 
(detaljhandeln) när realtidsdata från videobaserade konverteringar omvandlas till intelligens. 
Enligt VD Johan Klitkou är avtalet ett stort genombrott i bolagets partneraffär som ger 
förutsättningar för bolagets nästa tillväxtfas

• Den 3 oktober meddelade Bolaget att avtal har tecknats med det svenska modevarumärket 
Twist & Tango.
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• Den 12 oktober meddelade Streamify att partnerskapsavtal har ingåtts med Bynder, som är 
branschledande inom lösningar för DAM (Digital Asset Management). Partnerskapet ska leda 
till nya affärer för parterna.

• Den 17 oktober offentliggjorde Streamify att styrelsen har beslutat om att genomföra en 
riktad emission av units om 3 MSEK till en begränsad krets investerare samtidigt som 
man upptar ett aktieägarlån om 1 MSEK. Den Riktade Emissionen sker med avvikelse från 
aktieägarnas företrädesrätt och är uppdelad i två delar. Den första delen (”Första Delen”) 
beslutas med stöd av bemyndigande från årsstämman. Den andra delen (”Andra Delen”) 
är riktad till s.k. Leo-personer och är villkorad av en extra bolagsstämmas godkännande. 
Bolaget tillförs totalt cirka 3 MSEK före emissionskostnader, som uppgår till cirka 0,3 MSEK. 
Styrelsen har dessutom för avsikt att till bolagsstämman föreslå en vederlagsfri överlåtelse 
av teckningsoptioner till Bolagets aktieägare.

• Den 18 oktober redogjorde Bolaget för villkoren för aktieägarlånet om 1 MSEK från 
bolagets störste aktieägare Oscarsson Invest AB. Aktieägarlånet löper på 2 år med en 
marknadsmässig ränta om 1% per månad. Oscarson Invest AB har möjlighet att konvertera 
lånet jämte upplupen ränta till aktier på förfallodagen den 18 oktober 2025. Teckningskursen 
vid en potentiell konvertering ska vara 0,45 SEK. En potentiell konvertering kommer att vara 
villkorad av bolagsstämmans godkännande.

• Den 19 oktober meddelade Bolaget att Naturkompaniet för andra gången, förlänger avtalen 
för både Sverige och Norge, med ytterligare ett år.

• Den 19 oktober meddelade Bolaget kallelse till extra Bolagsstämma med förslag till beslut 
om riktad emission av teckningsoptioner och godkännande av styrelsens beslut av units.

• Den 6 november meddelande bolaget Kommuniké från extra bolagsstämma där 
Bolagsstämman beslutade i enlighet med styrelsens förslag. 

• Den 10 november meddelande Bolaget Avstämningsdag för tilldelning av teckningsoptioner 
av serie 2023/2024 II till befintliga aktieägare som fastställd till den 20/11 2023.

• Den 14 november meddelade Bolaget att Asiens ledande e-handelsplattform Shopline ingår 
partnerskap med Bolaget.

• Den 16 november meddelade Bolaget att första dag för handel i teckningsoptioner av serie 
2023/2024 II är den 22 november 2023.

• Den 17 november meddelade Bolaget att de avslutar avtal med likviditetsgarant Mangold 
Fondkommission AB.
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2019 lanserades plattformen Streamify och i slutet av 2021 lanserades marknadserbjudandet Live Video Shopping. 

Streamify är en plattform för Live Video Shopping som gör det möjligt för e-handlare att sälja produkter, öka 

kundengagemang och erbjuda en mer stimulerande kundupplevelse av egen webbshop. Den skalbara SaaS-tjänsten 

riktar sig till massmarknaden bestående av medelstora och större e-handlare inom flera branschsegment. 

Streamifys affärsidé bygger på att erbjuda en kombination av livestreaming och e-handel i en enkel och konkurrenskraftig 

plattform, där kunderna äger rätten till sitt eget material, sin kund- och försäljningsprocess.  Streamify erbjuder idag 

kunderna möjligheter att skapa och sända ett obegränsat antal livestreams för en fast och därmed förutsägbar 

månadsavgift.

Aktien i Streamify noterades på Spotlight Stock Market den 25 januari 2021. Kortnamnet för aktien är STREAM och ISIN 

SE0015244462. Per den 30 september 2023 uppgick antalet aktier i Streamify till 27 322 009.

Streamifys kundbas växer, med ett stort antal pågående dialoger med ledande företag inom flera olika branschsegment. 

Efterfrågan på effektiva livesändningslösningar har ökat exponentiellt, delvis med anledning av att konkurrensen inom 

e-handeln är hög och det blir än viktigare att hitta innovativa sätt att attrahera kunder. Det finns såvitt styrelsen 

känner till, härutöver, inga kända tendenser, osäkerhetsfaktorer, potentiella fordringar eller andra krav, åtaganden 

eller händelser som kan förväntas ha en väsentlig inverkan på Bolagets framtidsutsikter, åtminstone inte under det 

innevarande räkenskapsåret.

Under innevarande period har inga väsentliga förändringar avseende risk- eller osäkerhetsfaktorer inträffat. Den främsta 

risken och osäkerhetsfaktorn bedöms fortfarande vara Bolagets  förmåga att säkerställa tillräcklig finansiering. För mer 

detaljerad redovisning av risker och osäkerhetsfaktorer hänvisas till memorandumet som publicerades i samband med 

företrädesemissionen under september 2022 samt Bolagets senaste årsredovisning, vilka båda finns tillgängliga på 

Bolagets hemsida.

Affärsmodell och strategi

Aktien

Verksamhetsrelaterade risker och osäkerhetsfaktorer

Streamify AB



Streamifys månatliga återkommande intäkter (MRR) uppgick till 248 KSEK vid utgången av tredje kvartalet. Det är en 

ökning om 107% sedan motsvarande kvartal föregående år. De återkommande intäkterna har ökat stadigt under hela 

året, med undantag för det senaste kvartalet där vi har sett en mindre nedgång. Nedgången förklaras främst av att det 

tredje kvartalet var ett sommarkvartal då tillströmningen av nya kunder av naturliga skäl har varit lägre, i kombination 

med viss churn. Många säljdialoger har återupptagits under hösten igen och de potentiella kunderna har fortsatt en 

positiv inställning till liveshopping och Streamify som bolag.

Streamify AB ingår partnerskap med SAS Institute och TD Synnex för ökad global tillväxt
SAS är världens största privatägda mjukvaruföretag specialiserat på analys, AI och statistik. SAS har en omsättning på 

över $3 miljarder samt 12 000 anställda. De besitter därtill över 40 års erfarenhet av innovativa lösningar för analys och 

dataomvandling. Streamifys tjänster för videobaserade konverteringar genererar insikter, försäljning samt viktiga nyckeltal. 

Tillsammans skapas en affärsmässig fördel för retail-segmentet (detaljhandeln) när realtidsdata från videobaserade 

konverteringar omvandlas till intelligens. Tillsammans med polska Algomine Sp. z o.o. har ett samarbete påbörjats för att 

leverera erbjudandet till en första gemensam kund.

Partnerskap ger stor tillväxtpotential

Återkommande intäkter

Business highlights

Avtalet är ett stort genombrott i vår partneraffär som ger oss de förutsättningar vi behöver för bolagets nästa 

tillväxtfas. För Streamify möjliggör avtalet en ny typ av kund med högre avtalsvärde än idag. Samarbetet 

med SAS som nu inleds, och att vara en del av ett globalt nätverk av partners, ger oss möjlighet till en snabb 

etablering på nya marknader

”
”Johan Klitkou, vd på Streamify
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I takt med att Streamifys kundportfölj alltmer består av den målgrupp som Bolaget fokuserar på så tror Bolaget att 

avtalsförlängningar och kundexpansioner bör öka framöver. Förlängningar är viktiga både för att säkra återkommande 

intäkter och kan också ge Streamify möjlighet att uppgradera kundkonton samt växa sin affär i takt med att kunden själv 

expanderar.  Kunden Eurosko har under kvartalet valt att expandera sin liveshopping-satsning till ytterligare en marknad och 

har därmed uppgraderat med ytterligare en licens. För Streamify innebär det en ökad månadsintäkt.

Nordens största skokedja, Eurosko, ingick avtal med Streamify i januari 2023. Sedan dess har de genomfört sändningar av 

liveshopping, producerade för och marknadsförda mot den norska marknaden. Syftet med satsningen på liveshopping på 

den norska marknaden var att kunna nyttja butikernas kompetens och service och införa dessa i den digitala sfären. Nu 

väljer man alltså att introducera konceptet även till den svenska marknaden. Sändningen kommer att vara densamma i båda 

länder, men med svensk chattmoderator för tittare i Sverige. Dessutom kommer en svensk programledare att medverka i 

vissa sändningar.

Streamify växer med kunderna
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Streamify AB blir liveshopping-partner för SHOPLINE – Asiens ledande e-handelsplattform
Asiens ledande e-handelsplattform, SHOPLINE, har som mål att nå nya marknadsandelar i Europa och i samband med detta 

har Streamify AB (“Streamify” eller “Bolaget”) blivit en unik leverantör av liveshoppingplattform. SHOPLINE har över 500 000 

kunder i Asien och mer än 300 miljoner USD i GMV per månad.

Partnerskapet öppnar upp stora marknadsandelar när Streamifys plattform för liveshopping,i form av en tilläggsmodul, 

erbjuds till SHOPLINE’s befintliga kundsegement om 500 000 asiatiska, därtill framledes även europeiska, varumärken. 

Streamifys plattform kommer främst att marknadsföras mot SHOPLINE’s Enterprise-kunder.

Genom partnerskapet med SHOPLINE når vi kunder i alla storlekar för att skapa kraftfulla shoppingupplevelser. 

Den självgående lösningen, som vi kommer att lansera inom kort, gör att våra team kan fortsätta fokusera 

på teknikutveckling och större varumärken och samtidigt erbjuda en kombination av vår liveshopping och 

SHOPLINE’s förstklassiga e-handelsplattform. Det är dessutom helt naturligt för företag att söka efter 

ytterligare funktionalitet hos sin e-handelsleverantör

Det är glädjande att följa Euroskos framgångsrika resa med upplevelsebaserad shopping som nu lanseras 

på ytterligare en marknad. Att växa med våra kunder är strategiskt viktigt för att utvidga vår affär och stärka 

förutsättningarna för långsiktiga kundrelationer

”

”

”

”

Johan Klitkou, vd på Streamify

Johan Klitkou, vd på Streamify



Under det tredje kvartalet har den nya, förbättrade, spelaren 

Player 2.0 lanserats. Den innehåller ett flertal förbättringar 

i funktion och utseende. Feedback från kunderna har varit 

mycket positiv.

Arbete har även utförts för att skapa bättre möjligheter för 

Streamifys kunder att samla in leads (intresserade personer) 

under en sändning. Att samla in leads kan användas i 

många syften, till exempel för att möjliggöra anpassade 

utskick till dessa intresserade personer. Inom rekrytering 

har funktionen efterfrågats då man ser möjligheter med att 

kunna låta sina tittare registrera sig i en rekryteringspool.

Arbete med integration med det tidigare kommunicerade 

partnerskapet med e-handelsplattformen Geins fortlöper 

och när den väl är på plats får Geins kunder lättare tillgång 

till att köpa liveshopping från Streamify.

Produktnyheter
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Streamifys nettoomsättning för andra kvartalet uppgick till 811 KSEK (322 KSEK), en ökning om 152% (489 KSEK) YoY. 

Live Shopping-affären har ökat väsentligt medan Pay Per View-affären har minskat något jämfört med samma kvartal 

föregående år. Lägre aktivitet inom Pay-per-view är även förklaringen till den något lägre nettoomsättningen i Q3 

jämfört mot föregående kvartal. Pay-per-view-affären kan svänga mellan olika kvartal.

Bolagets intäkter för aktiverat arbete för egenutvecklad programvara uppgick till 358 KSEK (654 KSEK), en minskning 

om 296 KSEK jämfört med samma kvartal föregående år. Minskningen förklaras av att bolaget föregående år hade 

externa utvecklingskonsulter inhyrda, vilket inte har förekommit alls i år.

Bolagets rörelsekostnader under årets tredje kvartal var i linje med samma kvartal föregående år och uppgick till -3 850 

KSEK (-3 922 KSEK). 

Kvartalets rörelseresultat landade på -2 675 KSEK (-2 945KSEK) en förbättring om 9% (270 KSEK) jämfört med 

motsvarande kvartal föregående år, vilket främst beror på en högre omsättning i år. 

Bolagets nettoomsättning för de första nio månaderna uppgick till 2 711 KSEK (1 746 KSEK), en ökning om 55% YoY. 

Rörelsekostnaderna har för samma period minskat med 10% (1 341 KSEK) och uppgick till -12 099 KSEK (-13 440 KSEK). 

Sammantagningsvis har detta lett till ett rörelseresultat för de första nio månaderna om -7 976 KSEK (-9 155 KSEK), 

vilket är en förbättring med 13% (1 179 KSEK) jämfört med motsvarande period föregående år.

Den 17 oktober, efter periodens utgång, har Streamify genomfört en riktad nyemission av units i två delar. Den 

första delen har tillfört Bolaget cirka 2,9 MSEK före emissionskostnader och den andra delen, som var villkorad av 

bolagsstämmans godkännande, har tillfört Bolaget ytterligare 0,1 MSEK. Totalt för båda delarna har aktiekapitalet ökat 

med 1 035 193 SEK och uppgår efter emissionen till 5 270 105 SEK. 

På den extra bolagsstämma som hölls den 6 november beslutades att emittera och överlåta vederlagsfria 

teckningsoptioner av serie 2023/2024 II till samtliga befintliga ägare. Dessa Teckningsoptioner kan nyttjas i juni 2024, 

se mer nedan.

Den 18 oktober, efter periodens utgång, har Bolaget erhållit ett aktieägarlån om 1 MSEK, vilket ytterligare har stärkt 

Bolagets kassa. Lånet löper på två år med en marknadsmässig ränta om 1% per månad.

I den riktade unitemissionen som genomfördes i april 2023 ingick Teckningsoptioner av serie TO4. Nyttjandeperiod är 

15 januari – 30 januari 2024 och teckningskursen är fastställd till 0,5 SEK. Vid fullteckning av dessa kan Bolaget tillföras 

ytterligare cirka 3,5 MSEK. 

Unitemission efter periodens utgång har tillfört  
Bolaget ytterligare cirka 3 MSEK

Aktieägarlån efter periodens utgång har tillfört Bolaget ytterligare 1 MSEK

Utestående Teckningsoptionsinlösen

Omsättning och resultat

Kommentarer till den  
finansiella utvecklingen



Delårsrapporten har inte varit föremål för granskning av Bolagets revisor..

Per 2023-09-30 uppgick antalet anställda till 7 (9).

Streamify upprättar och offentliggör en ekonomisk rapport vid varje kvartalsskifte. Kommande rapporter är planerade 

enligt följande:

Kommande rapporter är planerade enligt följande: 

Bokslutskommuniké 2023 -> 26 februari 2024

Denna delårsrapport har upprättats i enlighet med Årsredovisningslagen och Bokföringslagens allmänna råd BFNAR 

2012:1 ”K3”. 

Granskning av revisor

Antalet anställda

Kommande finansiella rapporter

Uttalande från styrelsen

Principer för delårsrapporten upprättande
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Styrelsen försäkrar att delårsrapporten ger en rättvis och riktig översikt över bolagets verksamhet, 

finansiella ställning och resultat.

Östersund den 30 november 2023

Styrelsen för Streamify AB

Lars Ekström, styrelseordförande 

Johan Klitkou, styrelseledamot och VD 

Lise Alm, styrelseledamot 

Pontus Hymér, styrelseledamot

För ytterligare information 

Tel: +46-(0)63-13 37 47 

E-mail: johan@streamify.io

I den riktade emissionen som genomfördes i oktober 2023 ingick Teckningsoptioner av serie 2023/2024 II. Även 

befintliga ägare har erhållit Teckningsoptioner i denna serie, se ovan. Nyttjandeperiod är 3 juni – 14 juni 2024 och 

teckningskursen är fastställd till 0,6 SEK. Vid fullteckning av dessa kan Bolaget tillföras ytterligare cirka 3 MSEK. 

I den riktade emissionen som genomfördes i oktober 2023 ingick Teckningsoptioner av serie 2023/2025. Nyttjandeperiod 

är 2 juni – 13 juni 2025 och teckningskursen är fastställd till 0,65 SEK. Vid fullteckning av dessa kan Bolaget tillföras 

ytterligare cirka 2,9 MSEK. 

Som framgår ovan finns ett flertal tillfällen framöver då Bolaget kan tillföras ytterligare likvid.



Resultaträkning
SEK

2023-07-01 
2023-09-30

2022-07-01 
2022-09-30

2023-01-01 
2023-09-30

2022-01-01 
2022-09-30

2022-01-01 
2022-12-31

Rörelseintäkter

Nettoomsättning 810 974 322 310 2 711 342 1 745 959 2 424 878

Aktiverat arbete för  
egen räkning 357 540 653 518 1 397 685 2 529 028 3 045 853

Övriga rörelseintäkter 5 983 706 14 058 10 271 15 545

Summa rörelseintäkter 1 174 497 976 534 4 123 085 4 285 258 5 486 276 

Rörelsens kostnader

Övriga externa kostnader -1 768 185  -1 620 554  -4 824 571  -6 303 625  -7 915 760

Personalkostnader -1 519 562 -1 855 151 -5 685 175 -5 919 660 -8 099 686

Av- och nedskrivningar av materiella och 
immateriella anläggningstillgångar -544 230  -433 950 -1 553 865  -1 169 435 -1 635 495

Övriga rörelsekostnader -17 702  -11 970 -35 473  -47 500 -50 153

Summa rörelsekostnader -3 849 679  -3 921 625  -12 099 084  -13 440 220  -17 701 094

Finansiella poster

Övriga ränteintäkter och liknande  
resultatposter 502 1 139 939 1 139 1 267

Räntekostnader och liknande resultatposter 0 0 -122 -4 299 -5 244

Summa finansiella poster 502 1 139 817 -3 160 -3 977

Resultat efter finansiella poster -2 674 680  -2 943 952  -7 975 182  -9 158 122  -12 218 795

Rörelseresultat -2 675 182  -2 945 091  -7 975 999  -9 154 962  -12 214 818

Resultat före skatt -2 674 680  - 2 943 952  -7 975 182  - 9 158 122  -12 218 795

Skatt på årets resultat 0 0 0 0 2 460 664

Årets resultat -2 674 680 -2 943 952  -7 975 182 -9 158 122  -9 758 131



Balansräkning

Tillgångar
Anläggningstillgångar

Omsättningstillgångar

SEK 2023-09-30 2022-09-30 2022-12-31

Immateriella anläggningstillgångar

Balanserade utgifter för utvecklingsarbeten och liknande arbeten 6 011 396 5 932 558 6 029 390 

Koncessioner, patent, licenser, varumärken samt liknande rättigheter 92 918 128 522 119 621

Summa immateriella anläggningstillgångar 6 104 314 6 061 080 6 149 011 

Kortfristiga fordringar

Kundfordningar 175 175 59 155 87 550

Övriga fordringar 248 039 313 593 235 385

Förutbetalda kostnader och upplupna intäkter 582 624 265 282 597 807

Summa kostfristiga fordringar 1 005 838 638 030 920 742 

Materiella anläggningstillgångar

Inventarier, verktyg och installationer 170 801 319 450 282 284

Summa materiella anläggningstillgångar 170 801 319 450 282 284

Finansiella anläggningstillgångar

Uppskjuten skattefodran 4 312 000 1 854 000 4 312 000 

Summa finansiella anläggningstillgångar 4 312 000 1 854 000 4 312 000 

Kassa och bank 392 779 1 203 620 972 919 

Summa kassa och bank 392 779 1 203 620 972 919 

Summa anläggningstillgångar 10 587 115 8 234 530 10 743 295 

Summa omsättningstillgångar 1 398 617 1 841 650 1 893 661 

SUMMA TILLGÅNGAR 11 985 732 10 076 180 12 636 956 

15



Balansräkning, fortsättning

Eget Kapital och skulder
Eget kapital

Kortfristiga skulder

 Långfristiga skulder 

Bundet eget kapital

Aktiekapital 4 234 911 1 229 753 2 134 622

Fond för utvecklingsutgifter 5 482 098 5 403 258 5 500 090

Summa bundet eget kapital 9 717 009 6 633 011 7 634 712

SEK 2023-09-30 2022-09-30 2022-12-31

Leverantörsskulder 887 792 1 306 102 533 742

Aktuell skatteskuld 201 552 124 070 147 172

Övriga skulder 986 776 1 019 182 313 460

Upplupna kostnader och förutbetalda intäkter 872 854 614 676 988 345

Summa kortfristiga skulder 2 948 974 3 064 030 1 982 719

 Övriga skulder 0 0 705 109 

 Summa långfristiga skulder 0 0 705 109

Summa eget kapital 9 036 758 7 012 150 9 949 128

SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 11 985 732 10 076 180 12 636 956

Fritt eget kapital

Överkursfond 4 962 523 10 869 843 2 169 038

Balanserat resultat 2 332 408 -1 332 582  9 903 509 

Periodens resultat -7 975 182 -9 158 122 -9 758 131 

Summa fritt eget kapital -680 251 379 139 2 314 416

16



17

Förändring eget kapital 2023-01-01 – 2023-09-30

Förändring eget kapital 2022-01-01 – 2022-09-30

SEK Aktiekapital Utvecklingsfond Överkursfond
Balanserat

resultat
Årets resultat

Belopp vid periodens ingång 2 134 622 5 500 090 2 169 038 9 903 509 -9 758 131

Nyemission 2 100 289 5 521 488

Nyemission kostnader -558 965

Disposition enligt årets årsstämma  -2 169 038 -7 589 093 9 758 131

Utvecklingsfond -17 992 17 992

Periodens resultat -7 975 182

Belopp vid periodens utgång 4 234 911 5 482 098 4 962 523 2 332 408 -7 975 182

SEK Aktiekapital Utvecklingsfond Överkursfond
Balanserat

resultat
Årets resultat

Belopp vid periodens ingång 1 439 037 3 908 904 11 332 922 8 543 779 -8 382 006

Utställda optioner* -209 284 209 284

Nyemission kostnader -672 363

Disposition enligt årets årsstämma  -8 382 006 8 382 006

Utvecklingsfond 1 494 354 -1 494 354

Periodens resultat -9 158 122

Belopp vid periodens utgång 1 229 753 5 403 258 10 869 843 -1 332 582 -9 158 122

Bundet eget kapital Fritt eget kapital

Bundet eget kapital Fritt eget kapital
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Förändring eget kapital 2022-01-01 – 2022-12-31

SEK Aktiekapital Utvecklingsfond Överkursfond
Balanserat

resultat
Årets resultat

Belopp vid periodens ingång 1 439 037 3 908 904 11 332 922 8 543 779 -8 382 006

Utställda optioner* -209 284 209 284

Nyemission 904 869 3 473 528

Kostnader nyemission  -1 513 774

Disposition enligt årets årsstämma -11 332 922 2 950 916 8 382 006

Utvecklingsfond 1 591 186 -1 591 186

Periodens resultat -9 758 131

Belopp vid periodens utgång 2 134 622 5 500 090 2 169 038 9 903 509 -9 758 131

Bundet eget kapital Fritt eget kapital

* Utställda optioner har i tidigare rapporter redovisats som bundet eget kapital. Efter beslut av styrelsen tillförs beloppet den fria överkursfonden 



19

Kassaflödesanalys

SEK 2023-07-01
2023-09-30

2022-07-01
2022-09-30

2023-01-01
2023-09-30

2022-01-01 
2022-09-30

2022-01-01
2022-12-31

Löpande verksamhet

Rörelseresultat -2 675 182  -2 945 091 -7 975 999  -9 154 962 -12 214 818

Justeringar för poster som inte ingår i kassaflödet 544 230 433 950 1 553 865 1 169 435 1 636 672

Räntenetto 502 1 139 817 -3 160 -3 977

Kassaflöde från den löpande verksamheten  
före förändringar av rörelsekapital -2 130 450 -2 510 002 -6 421 317 -7 988 687 -10 582 123

Förändring rörelsekapital

Minskning (+) / Ökning (-) av rörelsefordringar 179 427 339 262 -85 096 3 007 267 85 855

Minskning (-) / Ökning (+) av rörelseskulder -73 490 -33 386 261 144 806 175 429 973

Kassaflöde löpande verksamhet -2 024 513 -2 204 126 -6 245 269 -4 175 245 -10 066 295

Finansieringsverksamhet

Nyemission 996 670 0 7 621 779 0 7 017 097

Emissionskostnader -253 235 -672 364 -558 965 -672 364 -1 513 774

Kassaflöde finansieringsverksamhet 743 435 -672 364 7 062 814 -672 364 5 503 323

Periodens Kassaflöde -1 638 618 -3 531 494 -580 140 -7 430 273 -7 660 974

Likvida medel vid årets början 2 031 397 4 735 113 972 919 8 633 893 8 633 893

Likvida medel vid årets slut 392 779 1 203 620 392 779 1 203 620 972 919

Investeringsverksamheten

Förvärv av materiella anläggningstillgångar 0 0 0 -53 635 -52 150

Förvärv av balanserade utgifter för utvecklings-arbeten -357 540 -655 003 -1 397 685 -2 529 028 -3 045 852

Kassaflöde investeringsverksamhet -357 540 -655 003 -1 397 685 -2 582 663 -3 098 002
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Bolagsinformation
Firmanamn Streamify AB

Handelsbeteckning ”STREAM”. Aktier handlas på Spotlight Stock 
Market.

ISIN-koder Aktiernas ISIN-kod är SE0015244462.

Säte och hemvist Östersund, Sverige

Organisationsnummer 559127–1399

Datum för bolagsbildning 2017-05-23

Datum när bolag startade sin verksamhet 2017-09-28

Land för bolagsbildning Sverige

Juridisk form Publikt aktiebolag

Lagstiftning Svensk rätt och svenska aktiebolagslagen

Adress Törnstens gränd 11, 831 30 Östersund

Telefon +46 (0) 63-13 37 51

Hemsida www.streamify.io

LEI-kod 549300G0YBY86OFIGX63
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Törnstens gränd 11, 831 30 Östersund  

www.streamify.io
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