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For sommarstugor galler koparens marknad i hela Finland

Resultaten for en formedlarenkat genomford av Sb-hem visar att handeln med sommarstugor ar
lugn, precis som i fjol. Handeln med sommarstugor har inte stannat av helt, men definitivt
avtagit. Ingen stor forandring har skett i utbudet av sommarstugor. Stugor vid stranden
intresserar fortfarande képarna, men efterfragan pa stugor pa torra land och pa 6ar verkar ha
avtagit betydligt i hela Finland. | dag ar det ocksa sjalvklart att stugorna ska ha grundlaggande
bekvamligheter.

- Aven priserna pa stugor verkar vara
i nedgang i hela Finland, ocksa da
det galler stugor vid stranden, sager
verkstallande direktor for Sb-Hem
Jukka Rantanen.

- Under de senaste tva aren har
utbudet av sommarstugor bibehallits
pa samma niva eller 6kat nagot.
Enligt vara formedlare har
efterfragan pa stugor vid sjoar okat
nagot medan efterfragan pa stugor
vid havet har minskat nagot.

- Vad galler stugor pa 6ar och pa
torra land har efterfragan blivit klart
samre , berattar Rantanen vidare.

- Vad galler stughandeln har det redan under en langre tid varit koparens marknad, bekraftar
fastighetsformedlare Markus Itkonen fran Sb-Hem i Kuopio. - Eftersom de begarda prisen i sig
ar for hoga vill det sig inte riktigt med affarerna.

- Aven for tillfallet har vi ett verkligt bra utbud av sommarstugor av olika nivaer och i olika
prisklasser, berattar fastighetsformedlare Tero Kdpynen fran Sb-Hem i Raumo. - Anda ar det
ganska tyst pa marknaden. Sa lange priset ar ratt gar sommarstugor vid havet eller sjéar nog
at. Aven 6stugor och mormorsstugor pa torra land gar at, men da maste man komma rejalt ner
i pris. Detta bekraftar aven Sb-Hems pinfarska riksomfattande formedlarenkat.

Finlandarna vill bo vid vatten, ha vag anda fram och el i stugan.

- | dag vill finlandare komma fram till stugan fort och latt. Bast vore det om man kunde kora
till stugan pa en halvtimme, sager fastighetsformedlare Jukka Rusanen pa Sb-Hem i
Villmanstrand. Han har lang erfarenhet av att jobba i S6dra Karelens omrade. Markus Itkonen
och Tero Kapynen haller med.
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- Koparna ar fortfarande mest intresserade av stugor som ligger vid havsstranden eller sjoar,
nara rena vattendrag. | dag maste de anda ha vissa grundlaggande bekvamligheter. | dag vill fa
ge avkall pa vag anda fram, el och vatten, fortsatter Rusanen. - Allt fler soker aven stugor som
lampar sig att anvandas aret om och som man vid behov kan pendla till arbetet fran. Aven
strandens kvalitet och tomtens vadersteck paverkar.

- Sa lange saljaren ar redo att ge avkall pa det begarda priset blir det i min erfarenhet affar.
Aven i stughandeln dr det marknadsekonomi som giller, konstaterar Tero Kapynen. - Det vore
viktigt att fa séljarna att inse att kopare inte ar beredda att betala for stugans
affektionsvarde. | dag gors affarerna som blir av till sjunkande priser.

- Likval spelar kanslorna en verkligt stor roll i stughandeln. Ofta fattar koparen beslut om sitt
intresse for stugan genast utifran sitt forsta intryck, konstaterar Rantanen. - Det har vet jag av
egen erfarenhet. Det forsta intrycket, i synnerhet av stugans omgivning, avgor huruvida
intresset vacks och om platsen kanns ratt.

Ingenstans i Finland ror sig utlandska kopare.

- Var enkat visar ocksa att det inte finns utlandska kopare pa den finska stugmarknaden. For
nagra ar sedan fanns det en del ryska kopare, men nu har de forsvunnit, konstaterar Jukka
Rantanen.

- Pa sin hojd haller de pa att salja de stugor de tidigare kopte, bekraftar Markus Itkonen.

- Var enkat visade ocksa att fungerande avlopssystem for tillfallet ar sarskilt viktigt for dem
som soker sommarstugor. Den nya avloppsvattenforordningen trader i kraft i oktober, sager
Rantanen.

- Visst ar det mojligt att hela var stugkultur haller pa att forandras. Tiden far utvisa om vi dven
i framtiden ar ett stugfolk, begrundar Rantanen. - Har de yngre generationerna intresse for och
vilja att forbinda sig till underhallet av en sommarstuga? Upplever de sommarstugan som ett
arbetslager eller som en mojlighet att slappna av och aterhamta sig fran den brada vardagen?

- Visst vore det fint om aven de unga hittade gladjen i att pyssla pa stugan. Det ar en fin kansla
att betrakta sitt eget nymalade staket och tanka att det igen kommer att halla i 10 ar.

Ta kontakt, sa berdttar jag mer om resultaten for var formedlarenkat:
Jukka Rantanen

Verkstallande direktor, Sb-Hem Ab
050 341 1391, jukka.rantanen@sbhem.fi
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