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Mokkikaupassa on talla hetkella ostajan markkinat kaikkialla Suomessa

Sp-Kodin teettaman valittajakyselyn tulosten mukaan mokkikauppa kay Suomessa edeltavan
vuoden tapaan hyvin rauhalliseen tahtiin. Kauppa ei ole pysahtynyt, mutta selvaa
rauhoittumista mokkimarkkinoilla on tapahtunut. Kesamokkien tarjonnassa ei ole tapahtunut
suurta muutosta. Rantamokit kiinnostavat ostajia edelleen, mutta kuivan maan mokkien ja
saarimokkien kysynta nayttaa merkittavasti vahentyneen kaikkialla Suomessa. Selvaa on, etta
perusmukavuudet taytyy myos mokeissa tana paivana olla.

- Myos mokkien hinnoissa
nayttaa suuntaus olevan
laskemaan pain kaikkialla
Suomessa, rantamokkienkin
osalta, sanoo Sp-Kodin

toimitusjohtaja Jukka
Rantanen.

- Kesamokkien tarjonta on
pysynyt viimeiset pari vuotta
ennallaan tai hieman
lisaantynyt. Vastaavasti
kysynnan osalta valittajiemme
nakemys on, etta
jarvenrantamokkien kysynta on
jonkin verran kasvanut ja
merenrantamokkien hieman
vahentynyt.

- Saarikohteiden ja kuivan maan mokkien osalta on tapahtunut merkittavaa muutosta
huonompaan suuntaan. Niiden kysynta on huomattavasti vahentynyt, Rantanen jatkaa.

- Mokkikaupassa on ollut jo pidempaan ostajan markkinat, vahvistaa kiinteistonvalittaja Markus
Itkonen Sp-Koti Kuopiosta. - Kauppoja ei meinaa oikein syntya, koska lahtokohtaisesti
hintapyynnot ovat liian korkeita.

- Talla hetkella meillakin on myynnissa todella hyva valikoima kaiken tasoisia ja -hintaisia
kesamokkeja, kertoo kiinteistonvalittaja Tero Kaipynen Rauman Sp-Kodista. - Aika hiljaista
markkinoilla kuitenkin on. Meren tai jarven rannalla sijaitsevat mokit menevat kaupaksi, jos
hinta on kohdillaan. Myos saarimokit ja kuivalla maalla sijaitsevat mummonmokit menevat,
mutta hintapyynnoista taytyy tinkia reilusti. Taman vahvistaa myos Sp-Kodin uunituore
valtakunnallinen valittajakysely.
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Suomalaiset haluavat veden aarelle, tien perille ja sahkot

- Tana paivana suomalaiset haluavat paasta mokille nopeasti ja helposti. Parasta olisi, jos
mokille ajaisi puolessa tunnissa, sanoo Etela-Karjalan alueella pitkaan kiinteistonvalittajana
toiminut Jukka Rusanen Sp-Koti Lappeenrannasta. Samaa mielta ovat Markus Itkonen ja Tero
Kapynen.

- Ostajia kiinnostavat edelleen eniten mokit, jotka sijaitsevat meren tai jarven rannalla,
puhtaiden vesistojen aarella. Tietyt perusmukavuudet niissakin kuitenkin pitaa tana paivana olla.
Tie perille, sahko ja vesi, niista harva enaa suostuu tinkimaan, Rusanen jatkaa. - Yha useampi
myos etsii mokkia, joka soveltuu ymparivuotiseen kayttoon ja josta on helppo kayda tarvittaessa
toissa. Myos rannan laadulla ja tontin ilmansuunnalla on merkitysta.

- Oma kokemukseni on, etta kauppoja syntyy, jos vain myyja on valmis joustamaan
hintapyynnostaan. Mokkibisneksessakin markkinatalous pelaa, toteaa Tero Kapynen. - Olisi
tarkeaa saada mokkejaan myyntiin laittavat ihmiset ymmartamaan, etteivat ihmiset ole valmiita
maksamaan mokin tunnearvosta. Ne kaupat, jotka tehdaan, toteutuvat laskevin hinnoin tana
paivana.

- Ja kuitenkin mokkikaupoissa tunteilla on todella iso merkitys. Ostaja tekee usein jo heti
ensivaikutelman perusteella paatoksen, onko han kiinnostunut mokista vai ei, Rantanen toteaa. -
Tiedan taman omasta kokemuksesta. Ensimmainen fiilis erityisesti mokin ymparistosta ratkaisee,
heraako kiinnostus ja tuntuuko paikka omalta.

Ulkomaalaisia ostajia ei ole liikkeella missdan pain Suomea

- Kyselymme osoittaa my0s sen, ettei Suomen mokkimarkkinoilla ole ulkomaalaisia ostajia. Jos
viela joitakin vuosia sitten liikkeella oli jonkin verran venalaisia, nyt heita ei enaa ole, toteaa
Jukka Rantanen.

- Korkeintaan he ovat vain myymassa niita aiemmin ostamiaan mokkejaan, vahvistaa Markus
Itkonen.

- Kyselyssamme nousi esiin myos se, talla hetkella kesamokkia etsiville on erityisen tarkeaa, etta
mokeissa on jatevesijarjestelma kunnossa. Uusi jatevesiasetushan astuu voimaan lokakuussa,
Rantanen sanoo.

- Voihan olla, etta koko mokkikulttuurimme on muuttumassa. Aika nayttaa olemmeko
mokkikansaa myos tulevaisuudessa, pohtii Rantanen. - Onko nuoremmilla polvilla kiinnostusta ja
halua sitoutua kesamokin yllapitoon? Merkitseeko mokkeily heille tyoleiria vai mahdollisuutta
rentoutua ja palautua hektisesta tyoarjesta?

- Olisi hienoa, jos nuoretkin loytaisivat ilon mokilla puuhastelusta. Silla onhan se aika hyva fiilis
katsella omin kasin maalattua aidanpielta ja ajatella, etta nyt tama kestaa seuraavat 10 vuotta.

Ota yhteytta, niin kerron lisaa valittajakyselymme tuloksista:
! S Jukka Rantanen
& . . . . .
( Toimitusjohtaja, Sp-Koti Oy
050 341 1391, jukka.rantanen®@spkoti.fi
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