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Bolagssuppdatering Q&A

Biofrigas ger bolagsuppdatering- Q&A med vd Erik
Fromell

Biofrigas fortsatter att utvecklas i takt med ett vaxande intresse for flytande biogas
(LBG) och bolagets smaskaliga forvatskningsteknik. Samtidigt fortskrider arbetet med
den férsta kommersiella anlaggningen i Habo, och bolaget har nyligen annonserat en
foretradesemission for att mojliggéra uppskalning av férsaljningsaktiviteter och
fortsatt kommersialisering.

For att ge en aktuell bild av verksamheten svarar vd Erik Fromell pa fragor om
finansiering, projektportfélj, marknadslage, prioriteringar framat och utvecklingen i
pagaende projekt.

Nyckelpunkter

+ Foretradesemission om cirka 14,9 MSEK stddjer uppskalning av férsaljining och
affarsutveckling

+ Offertstocken beddéms vara nagot hégre an 2024

+ Driftsattning i Habo fortloper enligt plan

* Starkt intresse for storre anlaggningar

* LOlI-processer fortsatter att utvecklas

* Sasejo-samarbetet skapar nya affarsmojligheter

Finansiering och tillvaxt

Den 1 april 2026 annonserade ni en féretradesemission - hur starker den Biofrigas
position framat?

Foretradesemissionen som annonserades den 1 april syftar till att starka bolagets
finansiella stallning infor nasta fas. Kapitalet ska anvandas for att starka
forsaljningsorganisationen och majliggéra fortsatt affarsutveckling.

Offertstock

Hur ser Biofrigas offertstock ut idag och hur har den utvecklats sedan 2024?
Under 2024 kommunicerade vi att vi hade cirka 200 MSEK i offertstocken. Sedan dess har
vissa projekt inte gatt vidare samtidigt som nya tillkommit. Sammantaget bedémer vi att
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vardet av den totala offertstocken idag ar nagot hogre an den niva vi kommunicerade
under 2024.

Det ar naturligt att projekt faller bort i denna typ av affarsprocesser, samtidigt som nya
mojligheter tillkommer. Det viktiga ar att vi fortsatt ser ett stabilt inflode av nya
affarsmaojligheter och ett brett intresse for vara losningar. Tidsmassigt beddémer vi att
huvuddelen av projekten i offertstocken har potential att utvecklas till affarer under de
kommande tva aren.

Habo-anlaggningen

Vad ar status for anlaggningen i Habo och hur ser nasta steg ut?

| slutet av november levererades och installerades de sista delarna av anlaggningen i
Habo. Sedan dess har fokus legat pa driftsattning och successiv uppskalning av
produktionen. Upptrappningen gar enligt plan och arbetet fortsatter under varen.

Under denna period har anlaggningen kérts med en temporar losning fér lagring av
fardig LBG samt tankning av lastbilar. | oktober ldmnade var kund in en ansdkan till
Klimatklivet for att bygga en permanent tankstation kopplad till anlaggningen.

Om ansékan beviljas kommer vi tillfalligt att pausa LBG-produktionen for att installera
den permanenta losningen. Det ar ett naturligt nasta steg i projektet och starker
anlaggningens langsiktiga kommersiella drift.

Marknad och intakter

Vilka kundsegment ser ni som viktigast for framtida intakter?
Vi ser ett brett intresse fran samtliga kundsegment vi riktar oss mot, bade for var mindre
farmartanklésning och fér vara stérre anlaggningar.

Hittills har dock intresset varit sarskilt starkt for vara storre anlaggningar. Eftersom dessa
projekt innebar storre investeringar och darmed hogre ordervarden, beddmer vi att en
betydande del av vara intakter pa kort till medellang sikt kommer att komma fran detta
segment.

Samtidigt ser vi farmartanklésningen som viktig ur ett skalbarhetsperspektiv, dar mer
standardiserade losningar kan bidra till en mer repetitiv affarsmodell dver tid.

Affarsutveckling

Hur arbetar Biofrigas med LOl:er och hur ser statusen ut i dessa projekt?

Biofrigas arbetar med en strukturerad saljprocess som ofta - men inte alltid - inleds med
att vi och kunden tecknar en avsiktsférklaring (LOI). Syftet ar att gemensamt arbeta fram
kundens affarsmodell, férbereda klimatklivsansékningar och initiera tillstandsprocesser.
Biofrigas har sedan tidigare tecknat ett antal L:er och dialogerna med dessa kunder
fortsatter. Projekten befinner sig i olika faser och utvecklas i takt med att affarscase,
finansiering och tillstandsprocesser fortskrider.
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Partnerskap

Vad innebar samarbetet med Sasejo Biogas och nar kan det bérja generera affarer?
Samarbetet med Sasejo Biogas ser vi som mycket intressant och strategiskt viktigt.
Genom samarbetet far vi tillgang till en bred projektportfélj och tillsammans kan vi
accelerera forsaljningen.

Detta skapar goda forutsattningar féor gemensamma projekt dar Biofrigas teknik kan bidra
till att 6ka vardet pa biogas genom forvatskning till LBG. Ambitionen ar att samarbetet
successivt ska generera konkreta affarsmojligheter i takt med att projekten utvecklas.

Marknadsdynamik

Vilken ar den vanligaste fragan ni far fran kunder?

En vanlig fraga fran kunder ar om det finns avsattning for den producerade LBG:n.

Var beddmning ar att detta i praktiken inte ar en begransande faktor, mot bakgrund av
det strukturella underskott som férvantas pa marknaden. Efterfragan drivs bland annat av
tunga transporter, industri och sjofart, dar behovet av fossilfria alternativ dkar snabbt.

Det innebar att fokus i manga projekt snarare ligger pa att 6ka produktionen an att hitta
avsattning.

Bakgrund

Vad var det som gjorde att du valde att bli vd for Biofrigas?

Jag har foljt Biofrigas under lang tid, redan fran den period da jag arbetade med att
bygga upp ett nordiskt natverk av tankstationer for flytande gas till tunga transporter.
Tidigt i det arbetet blev det tydligt att marknaden behévde mer flytande biogas (LBG).
Samtidigt sag jag att efterfragan pa komprimerad biogas (CBG) minskade, vilket skapade
en mdjlighet att konvertera befintliga CBG-volymer till LBG.

For att méjliggéra detta kravs effektiv férvatskning av mindre volymer — och det var just
den tekniken Biofrigas utvecklade. Kombinationen av ett tydligt marknadsbehov och en
differentierad teknik gjorde bolaget sarskilt intressant.

Prioriteringar framat

Vilka ar dina tre viktigaste prioriteringar framat?
o Slutféra driftsoptimeringen i Habo
o Skala upp forsaljningsaktiviteterna
e Rigga organisationen for framtida tillvaxt

Vad har ni uppnatt under din tid som vd?

Nar jag tilltradde som vd satte jag upp tre huvudsakliga mal:
o Slutféra fabrikstester - Genomfort
¢ Installera féorsta demonstrationsanlaggningen hos kund - Installation klar,
slutférande av driftsattning pagar
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o Skala upp forsaljningsaktiviteter for att sdkra nya kontrakt och méjliggéra
expansion — Pagar

Vi ar nu nara att ha uppnatt de tva forsta malen, samtidigt som vi fortsatter att intensifiera
forsaljningsarbetet for att skapa nasta fas i bolagets utveckling.

Biofrigas fortsatter att utveckla affarsmajligheter och driva pa kommersialiseringen av
bolagets teknik i takt med ett vaxande marknadsintresse.

For fler uppdateringar om Biofrigas utveckling, folj oss pa var hemsida och LinkedIn.

For ytterligare information om Biofrigas, vanligen kontakta:
Erik Fromell, VD Biofrigas Sweden AB
erik.fromell@biofrigas.se

076-565 7112

Om Biofrigas

Biofrigas Sweden AB (publ.) ar ett svenskt bolag med sate i Géteborg. Biofrigas grundades
2012 och har utvecklat biogasanlaggningen CryoSep. CryoSep ger ekonomiska majligheter
att producera flytande biogas (LBG) aven fér mindre verksamheter, ndgot som tidigare enbart
varit tillgangligt for stérre anlaggningar. Smaskalig produktion av flytande biogas passar for
anvandning inom till exempel lantbruk samt i mindre reningsverk och industri. Biofrigas ar
noterat pa Spotlight Stock Market.
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https://www.biofrigas.se/
https://www.linkedin.com/company/biofrigas-sweden-ab-publ/
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