
 
 
 
 

 

Neue Motorsport-B2B-Marke:  

Circuit Booking bündelt mit der Marke Circuit Business das 

Software-, Data-Analytics- und Consulting-Geschäft mit 

Rennstreckenbetreibern, Automobilkonzernen und Trackday-

Veranstaltern 

Seit 2010 sorgt die von den Motorsportexperten Sebastian Herke (ehemals 

Head of Formula BMW) und Dr. Carsten Tilke (Tilke Architects & Engineers) 

geleitete digitale Plattform circuit-booking.com als internationaler Marktplatz 

für eine vereinfachte Buchung von Rennstrecken. Nach dem Einstieg der IFB 

Hamburg und des ehemaligen Mercedes-Motorsport-Chefs Norbert Haug als 

Gesellschafter arbeiten die Rennstreckenprofis der HTA Circuit Booking GmbH 

konsequent an einer Erweiterung ihrer Angebote. Künftig erhalten 

Rennstreckenbetreiber, Automobilkonzerne und Trackday-Veranstalter unter 

dem Namen Circuit Business Software-, Data-Analytics- und Consulting-

Leistungen zur Digitalisierung und Optimierung ihrer Geschäftsprozesse im 

Rennstreckenumfeld.  

„Als Rennstreckenexperten vernetzen wir seit über zehn Jahren die 

unterschiedlichen Marktteilnehmer miteinander und sorgen so für eine optimale 

Streckenauslastung sowie einfache Buchungsprozesse für Veranstalter und die 

Testabteilungen der Automobilkonzerne. Unsere Kunden profitieren dabei von 

unserem Wissen, welche Strecken für welche Anlässe am besten geeignet sind, und 

unserem Zugang zu den begehrtesten Slots“, sagt Sebastian Herke, Gründer und 

Geschäftsführer von circuit-booking.com. „Wir haben dabei unser Portfolio 

regelmäßig erweitert – nicht nur um Rennstrecken, sondern auch in der 

Angebotstiefe. Längst bieten wir neben dem Vermittlungsgeschäft selbst entwickelte 

Software und datengetriebene Analyselösungen rund um die perfekte 

Rennstreckenauslastung und den Rennstreckenbetrieb an. So unterstützen wir zum 

Beispiel Rennstrecken und Veranstalter dabei, ihre Prozesse zu optimieren und 

vertriebsseitig das Potenzial ihrer vorhandenen Kundendaten zu heben. 

Einhergehend mit diesen Leistungen erfolgt häufig ein begleitendes Consulting mit 

den Schwerpunkten ‚Digitalisierung‘ und ‚Business-Case-Optimierung‘.“   



 
 
 
 

 

„Auf unserem Trackday-Marketplace vermitteln wir Trainings und Trackdays an 

ambitionierte Privatfahrer. Das B2B-Geschäft wird künftig unter dem Namen ‚Circuit 

Business‘ sichtbar abgegrenzt und weiter ausgebaut“, so Norbert Haug. 

Weltweit einzige Marke, die das Rennstreckengeschäft umfassend datenbasiert 

unterstützt 

„Während wir unter unserer Endkundenmarke Circuit Booking potenziellen 

Teilnehmern von Trackdays und Motorsporttrainings weiterhin einen 

vollumfänglichen digitalen Marktplatz bieten und daraus resultierende 

Buchungsvorgänge komplett digital abwickeln, schaffen wir mit Circuit Business eine 

weltweit einzigartige B2B-Marke, die das Geschäft rund um Rennstrecken mit 

technologie- und datenbasierten Lösungen und Consulting unterstützt“, erklärt 

Carsten Tilke. 

Betreibern von Rennstrecken bietet Circuit Business mit der weltweit einzigen 

cloudbasierten Streckenverwaltungssoftware sowie maßgeschneiderten Whitelabel-

Lösungen ebenfalls umfangreiche Unterstützung – von der Ressourcenverwaltung 

über die Veranstaltungsplanung, Rechnungstellung und Buchhaltung bis zu 

Auswertungen und Statistiken. 

Mehr Informationen unter www.circuit-business.com. 

http://www.circuit-business.com/

