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Gravel Sweden har ingatt sex nya kundavtal med ett initialt ordervirde om ca 250 TSEK

Stockholm 2020-11-24

GOGO Lead Tech AB:s (publ) (“GOGQ") dotterbolag Gravel Sweden AB (“Gravel”) har totalt ingatt sex nya kundawvtal, varav tre under oktober och tre hitintills
under november. Avtalen &r med sex nya kunder med ett samlat initialt ordervérde om ca 250 TSEK. Tillkommande provisioner om ca 5-10 % pa
konverterade leads tillférs ocksa Gravel. Avtalen strécker sig initialt mellan sex veckor och tre manader, \ilket kan ses som en testperiod. Grawvels strategi
for samtliga kunder &r att skapa langsiktiga samarbeten Gver tid. Samtliga avtal forutom ett kommer att séttas igang under kvartal fyra. Kundema &r bl.a
verksamma inom retail, livsmedel, senicebranschen, egenvardsprodukter och leadgenerering.

“Grawel fortsatter att utvecklas positivt och befinner sig i ett bra momentum. Vi har bokat in en stort antal nykundsméten under november som kommer
hallas under sista veckan av denna manad och under december”. - Julia Wrede, VD fér Gravel Sweden
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GOGO Lead Tech AB (publ)

GOGO Lead Tech AB (publ) ar ett forvansfokuserat bolag som erbjuder B2B-tjanster inom leadgenerering och prestationsbaserad marknadsforing online.



