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Bokslutskommuniké 2019 for Zoomability Int AB

Oktober-december 2019 (2018)

¢ Nettoomsattningen for perioden uppgick till 177 tkr (1.048 tkr)
Rérelseresultat (EBIT) fér perioden -2.190 tkr (-1,214 tkr)
Avskrivningar 500 tkr (350 tkr)

Balansomsilutning 12.486 tkr (12.811 tkr)

Soliditeten uppgick till 65 % (26 %)

o Resultat per aktie -1,14 kr (-0,22 kr*)

Januari - december 2019 (2018)

¢ Nettoomsattningen for perioden var 4.246 tkr (6.118 tkr)

Rérelseresultat fér perioden -6.494 tkr (-2.373 tkr)

Avskrivningar 2.000 tkr (426 tkr)

Balansomslutning 12.486 kr (12.811 kr)

Soliditeten uppgick till 65 % (26 %)

Kassaflodet fran den I6pande verksamheten for perioden var -7.290 tkr (-4.245 tkr)
Resultat per aktie -3,25 kr/aktie (-0,16 kr/aktie)*

* | jamforelse resultat per aktie ska omvand split 100:1 Q2 2019 beaktas, samt nyemissioner
VD har ordet

Aret har varit mycket betydelsefullt f6r Zoomabilitys utveckling. Det bérjade med en nyemission 29 januari dar vi tog in 5,4 MSEK fér att
trygga likviditeten och géra bolaget skuldfritt. Pa sa vis kunde vi stérka var balansrakning, vilket var ett steg mot den listning pa bérsen som
skedde 5 augusti.

Syftet med listningen pa Spotlight Stock Market, och den nyemission pa 8 MSEK vi samtidigt genomférde, var for att synliggéra bolaget for
bade allmanhet och potentiella investerare, men ocksa fér att ta in kapital for att kunna ta tillvara pa bolagets potential.

Den lagre omsattningen och stérre forlusten 2019 jamfort med 2018 kan framst forklaras av kostnader i samband med listningen, men
ocksa for att vi inte kunde producera och leverera Zoomar under Q4. Detta beroende pa den tidigare efterslapning som fanns i var "supply
chain” och att det ovantat ocksa blev extra fordréjningar i sista produktionsledet i december.

Vi har dock stora férhoppningar pa en stark tillvaxt framéver. Detta da Zoom Uphill ar en val beprévad och mycket konkurrenskraftig
produkt i segmentet for eldrivna fyrhjulingar anpassade for rullstolsburna personer — en marknad som vaxer starkt varje ar — och dar
varldsmarknader beréknas till manga miljarder.

Var viktigaste marknad ar USA dar vi under hosten inledde vi ett samarbete med MacCabe Outdoor Mobility i Ohio. Syfte ar att de ska
hjélpa till att bygga upp ett "ZZOOM-USA” bestaende av ett aterforséljarnatverk i hela landet. Vi kommer darfor under 2020 bérja adressera
en betydligt stérre marknad i USA &n tidigare. Vi kommer dock fortsétta bearbeta de véalgorenhetsfonder vi tidigare varit sa lyckosamma
med, och salt mer &n 300 Zoomar till genom aren.

Vi har redan i ar levererat 10 Zoomar till USA och raknar ocksa med god utveckling pa flera andra marknader, dar speciellt Italien och
Nederlédnderna kan ndmnas. Vi har dock fortfarande mycket jobb att géra pa manga av de 6vriga europeiska marknaderna. Det géller
framst Tyskland och UK dar vi &nnu inte fatt ordentligt fotfaste.

Pa var hemmamarknad har vi under 2019 salt som under 2018, men vi raknar med en klar 6ékning under 2020. Dels fér att vi har Zoom
Uphill registrerat som medicintekniskt hjalpmedel, vilket gor det lattare att fa den bekostad av hjélpmedelscentralerna, men ocksa via det
intresse som finns fran naturreservat och fjallanlaggningar att oka tillgéngligheten for personer med funktionsvariationer. Vart samarbete
med Active Life Foundation ger oss ocksa stérre synlighet inom parasportrérelsen.

Det orosmoln vi kan se &r utvecklingen av coronaviruset covid-19 i Kina. Var viktigaste leveranttr finns dar och har efter det kinesiska
nyaret annu inte kommit igang med produktionen. Det kan i varsta fall leda till komponentbrist for oss under andra halvan av 2020.

Vi fick dock en hel del leveranser i slutet av 2019 till vart lager sa vi kommer kunna klara av att producera och leverera enligt plan till efter
sommaren.

For att trygga den positiva utveckling pa lang sikt, som vi raknar med under 2020 och darefter, kommer bolaget att sondera marknaden
kring mdjligheten att ta in ytterligare rérelsekapital.

Pehr-Johan Fager
VD, Zoomability Int AB
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Om Zoomability Int. AB (publ)

Zoomability har utvecklat och séljer en eldriven terranggaende fyrhjuling, Zoom Uphill®, anpassad fér personer med funktionsnedsattning i de
nedre extremiteterna, men som ocksa passar alla som vill ha en haftig kérupplevelse. Den har rént stor uppméarksamhet framst i USA, men
aven i Sverige och 6vriga Europa. Det &r en hybrid mellan traditionella eldrivna rullstolar-PWC (sasom konkurrenterna Permobil, Otto Bock



och Pride) och fyrhjulingar-ATV. Zoom Uphill® har funktionaliteten och de ergonomiska kvalitéerna som en PWC och kérkapacitet och
stabiliteten som hos en ATV. Den ar unik i sin design da den tack vare sin patenterade bottenplatta &r bade latt och smidig saval som stark
och stabil och lampar sig darfér bade for tuff terrdng och urbana miljéer. Zoom Uphill® majliggor ett friare liv for personer med begrénsad
rorelseférmaga. Det kan vara manniskor med olika typer av funktionshinder, lungkapacitet eller styrka i kroppen.



