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Stockholms Kooperativa Bostadsforening, SKB, med 8 900 ldgenheter i
Stockholmsregionen 6vergar nu fran att skota all IT-drift internt till att vilja Nordlo som
strategisk IT-partner med ansvar for drift och sakerhet.

- For oss var det viktigt hitta en strategisk partner och inte bara en leverantor, sager Anders
Torvestig, IT-chef pa SKB.

Det nya samarbetet mellan SKB och Nordlo
innebar att SKB tar klivet fran egen drift till
en framtidssakrad IT-miljo. Avtalet omfattar
bland annat drift av servermiljo,
servicedesk, klienthantering och stdd kring
Microsoft 365.

— For fastighetsbolag blir IT en allt viktigare
del av verksamheten. Uppkopplade
fastighetssystem, integrationer, loT-
l6sningar och 6kade krav pa cybersékerhet

staller nya krav. Genom samarbetet kan Per Rosén, affarsomradeschef fér Nordlo City och Anders
Torvestig, IT-chef pa SKB.

SKB fokusera mer pa
verksamhetsutveckling och digitalisering, sager Per Rosén, affarsomradeschef for Nordlo City.

Samarbetet medfor utdver okad sakerhet och driftsdkerhet dven minskat personberoende och
béattre forutsattningar for SKBs fortsatta digitala utveckling. Avtalet loper 6ver tre &r och omfattar
organisationens cirka 150 anstallda.

- Ett av méalen med var digitala strategi &r att skapa en mer robust, sdker och framtidsséakrad IT-
plattform som bland annat mojliggor best-of-breed-losningar samt enkel tillgang till
organisationens data, sager Anders Torvestig.

— Hos Nordlo far vi aven tillgang till specialistkompetens som kan stotta oss inom fler omraden,
vilket kommer underlatta och frigora tid for oss internt.

Forstod SKBs strategiska vision

En nyckel till att SKB valde Nordlo framfor flera andra i upphandlingen var bolagets strategiska
vision for SKBs behov samt den lokala narvaron i Stockholm.

- Nordlo visade tidigt att de forstar vara behov och kom med konkreta forslag pa hur vi kan
utveckla var IT-milj6. Det kdnns som en bra matchning for SKB dar vi kommer att bli sedda och
prioriterade, sdger Anders Torvestig, IT-chef pa SKB.

Avtalet med SKB starker Nordlos narvaro i Stockholmsregionen, samt inom fastighetssegmentet
dar bolaget idag har ett vaxande antal kunder.

— Fastighetssektorn genomgar en digital utveckling, som allt mer gar mot specialanpassade
losningar och uppkopplade natverk. D& kravs en saker grund att sta pd, dar var kompetens och
samverkansmodell passar val in, sdger Per Rosén, affairsomradeschef for Nordlo City.

Nordlo ar en av Nordens ledande aktorer inom moln och infrastruktur. Bolaget erbjuder skalbara driftldsningar, managerade
tjanster och full outsourcing av IT- och digitaliseringstjanster till foretag och offentliga verksamheter. Genom nara samarbete och
med ansvarsfulla val av innovativ teknik hjalper Nordlo kunderna att starka sin konkurrenskraft och driva digitaliseringen framat.
Nordlo omsatter 2,5 miljarder SEK, har ca 1000 anstallda pa orter 6ver hela Sverige och stora delar av Norge. nordlo.com
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