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Nordlo 6kar satsningen pa 6stra Norge: ”Bygger upp en
sadljorganisation och satsar pa kraftig tillvaxt”

Nordlo i 6stra Norge rekryterar Rune Bjerken som ny forsaljningschef. Malet ar att fordubbla
omsaéttningen inom tva ar.

- Regionen har en enorm potential, sarskilt bland SME-foretagen, dar behovet av IT-
sakerhet och expertis aldrig har varit storre, sdger Rune Bjerken, ny forsaljningschef pa
Nordlo i 6stra Norge.

For sméa och medelstora foretag i Norge &r cybersakerhet
en av de stdrsta utmaningarna. Samtidigt &r det omradet
dar investeringsviljan vaxer snabbast.

- Méanga foretag upplever 6kande digitala hot och saknar
den IT-kompetens som kravs for att mota dessa
utmaningar. Sakerhetsmedvetenhet och ratt utbildning ar
avgorande for att skydda mot digitala attacker.

For att hjalpa foretagen att mota dessa utmaningar
rekryterar Nordlo nu Rune Bjerken, som kommer att
ansvara for att bygga upp en helt ny saljorganisation.

- Viupplever en sarskilt hog efterfragan pa tjanster inom

- ) T i ) Rune Bjerken, ny férséljningschef pa Nordlo
cybersakerhet, molninfrastruktur och artificiell intelligens.  ; sstra Norge.

Malet ar att fordubbla omséattningen inom tva ar

Rune Bjerken har manga ars erfarenhet inom mjukvaru- och konsultbranschen och har lett
foretag genom forandringsprocesser med dokumenterad tillvaxt. Med roller som
forsaljningschef, radgivare och vd i foretag som Streamserve, Apto A/S och Columbus A/S har
han bred erfarenhet av att skapa starka team som levererar resultat.

—Nordlo ar nu en etablerad IT-aktor i Norge, och vi ser goda majligheter att vdxa med nya kunder
och befintlig verksamhet. Ett tydligt mal ar att fordubbla omséttningen inom tva ar, sager Rune
Bjerken.

Nordlo i Norge har en omsattning pa cirka 400 miljoner norska kronor och har sju olika enheter
spridda dver flera delar av landet. Under 2024 vaxte foretaget med 13 procent och dkade
lbnsamheten.

—Vart mal &r att optimera IT-driften for vara kunder med hog kvalitet, sakerhet och
kostnadseffektivitet som ger verkligt affarsvarde. Den tekniska utvecklingen gar snabbare &n
nagonsin, och tillgang till ratt kompetens ar avgérande for framgang, sager Rune Bjerken,
forsaljningschef pa Nordlo i 6stra Norge.

Nordlo ar en av Nordens ledande aktorer inom moln och infrastruktur. Bolaget erbjuder skalbara driftldsningar, managerade
tjanster och full outsourcing av IT- och digitaliseringstjanster till foretag och offentliga verksamheter. Genom nara samarbete och
med ansvarsfulla val av innovativ teknik hjalper Nordlo kunderna att starka sin konkurrenskraft och driva digitaliseringen framat.
Nordlo omsatter 2,4 miljarder SEK, har ca 1000 anstallda pa orter 6ver hela Sverige och stora delar av Norge. nordlo.com
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