Hoodin (Publ) publicerar kommuniké och
rapport for det 4:e kvartalet 2022

Fjdrde kvartalet, 2022-10-01 — 2022-12-31
» Nettoomsdttning 202 (193) KSEK
* Rorelseresultat -1 629 (-1 946) KSEK
* Resultat efter skatt -1 629 (-1 546) KSEK

* Resultat per aktie -0,12 (-0,12) SEK

Helaret, 2022-01-01 — 2022-12-31
* Nettoomsdttning 826 (1 186) KSEK
* Rorelseresultat -7 159 (-7 998) KSEK
* Resultat efter skatt -7 159 (-6 352) KSEK

* Resultat per aktie -0,54 (-0,48) SEK

VD har ordet

Det fjarde kvartalet samt helaret 2022 har avslutats och blickar vi tillbaka pa perioden och aret
som helhet, innehaller det en blandad kompott av utmaningar och framgéangar. Framforallt
avslutades aret och kvartalet med ndgra mycket viktiga hdndelser som bor framhéllas,
framforallt infér det kommande &ret.

Hoodin har en unik situation som varje intressent bor kénna till for att forsta bolaget och den
strategiska resa samt de mal som vi arbetar mot att na. Vi har sedan 2020 lagt mer och mer
fokus pé segmentet Life Science. Hir ingar branscherna Medical Devices och Pharma. Behovet
inom dessa branscher, som Hoodin levererar 16sningar till, ar starkt relaterat till de regelverk
som foretag inom dessa bada branscher behdver folja och da framfor allt avseende bevakning
och insamling av publicerad information avseende den egna produkten, samt att &ven att kunna
agera pa densamma. Denna del av regelverken kallas for Post Market Surveillance (PMS) och
Hoodin ér ett ledande verktyg inom detta omrdde som bidrar till bade effektivitet och kvalitet
gillande detta.



Utmaningarna nir man levererar en 16sning som har stark relation till ett regelverk dr ménga.
Dels ar regelverk forfattade pa ett sitt som gor att praxis om hur man foljer ett regelverk &r
oppet for tolkning. Dérav dr det oerhort viktigt for ett bolag som Hoodin att vara lyhort och
definiera praxis tillsammans med de aktorer som &r de som bidrar till att praxis skapas. Att bidra
till denna process, sa att praxis inom oradet skapas, ér ett av véra viktigaste mal att uppna i
nértid. Detta leder oss till de viktiga hindelser som ndmndes i inledningen av detta VD-ord.
Under 2022 ars sista kvartal kom viktig information fran EU avseende Post Market
Surveillance. Den ger ett klart fortydligande kring hur foretag skall bedriva PMS och det
framgar med all tydlighet att detta arbete skall bedrivas proaktivt. Hoodin tolkar detta som
positivt da ett manuellt forforande av PMS av olika aktorer (vilket nu ofta ér fallet) i framtiden
blir mer osannolikt da foretag skulle behova avsétta betydligt mer tid och resurser for att
16pande hantera PMS.

Andra viktiga hindelser, som tar Hoodin i rétt riktning pa var strategiska resa, dr samarbetet
med de organisationer som etablerar praxis. Aktorerna som gor detta ér storre och mer
namnkunniga foretag inom Life Science samt Notified Bodies. Under det fjarde kvartalet har
Hoodin fatt in Mdlnlycke Health Care samt en Notified Body som kunder. Det ar var
forhoppning att granskande organ sdsom Notified Bodies kommer att tolka anvédndande av
Hoodin som praxis i relation till beskrivningar som “efter basta forméga” och likande fraser
som forekommer 1 regelverk som MDR. Om ledande foretag i branschen dessutom viljer en
specifik leverantdr kommer det i sin tur att bygga vidare p4 att praxis kring hur man forhaller
sig till regelverket etableras ytterligare. Detta 4r mal som vi strdvsamt arbetat mot under en
langre period och som nu borjar ge frukt. Ju fler av dessa Notified Bodies som blir Hoodin-
anvéndare eller ambassadorer, desto mer kommer Hoodin bli en del av denna praxis. Under det
fjdrde kvartalet av 2022 har vi, genom att genomf0ra ytterligare justeringar av plattformen samt
idogt arbete med att bearbeta kunder och potentiella partners, nétt en dnnu starkare
marknadsposition.

Viér pipeline har under perioden 6kat med cirka 10 procent, vilket var nagot bittre dn forvéntat.

Partners och forsiljning — Att skapa relationer med strategiska parter inom Life Science.
Forsdljning fortsitter att vara vara primdra fokusomraden och vér strategi dr att bygga upp ett
stort natverk av partners for att 6ka densamma. For perioden har detta fokus inneburit att vi
identifierat nya partners och med dem péborjat en gemensam utviardering samt ingatt
partnerskap med nya foretag.

Plattformen — Under det fjarde kvartalet har flertalet utvecklingsprojekt bade slutforts och
paborjats. Vi har under kvartalet frimst genomfort justeringar for att leverera mot praxis kring
MDR och IVDR* samt forbéttrad effektivitet och prestanda dé plattformen hanterar flera
miljoner artiklar per dygn.

Efter ett positivt slut pd det fjarde kvartalet av 2022, ser vi fram emot 2023 som &ret da Hoodin
vaxer och blir det naturliga valet av plattform for foretag inom Medical Devices.
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Hoodin AB utvecklar och saljer en unik tjanst (SaaS) som kan utféra bevakning och
inhamtning av digital information. Tjansten bevakar och hamtar digital information fran
de kallor kunden anser mest relevanta och viktiga for dem. Den automatiska
hanteringen gor att Hoodins kunder far full kontroll éver den information som
kontinuerligt skapas pa internet, samtidigt som tjansten medfér stora arbetstids- och
kostnadsbesparingar.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affarsmodell baseras pa att partners och kunder
betalar en manadslicens. Storleken pa manadslicensen ar variabel beroende pa vilka
funktioner som valts for det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och
anvandarkonton som anvands. Betalning for licensen sker i férskott om tre manader
och Hoodin gor en beddémning att varje projekt inbringar licensintakter dver tre ar. En
grundlicens har ett manadspris om minst 1250kr.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anvandare genom ett
natverk av partners. En partner kan vara verksam inom en viss bransch eller
tillhandahalla egen mjukvara dar Hoodin ingar som del for att automatisera bevakning
och inhamtning av digital innehall. | och med ingatt partnerskap mellan Hoodin och
partners, ges partner ratt att salja och implementera Hoodin hos kund. Affarer med
slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och
certifiering av partners anstallda sker i regel fore de forsta affarerna registreras.
Partners kan utveckla egna erbjudanden baserat pa Hoodins plattform, allt fran att de
driftar och skéter ett projekt at slutkund, till att de bistéar i utbildning och implementering
av ett projekt.



