Hoodin tecknar strategiskt partneravtal med
Fineltec

Idag den 22:a april 2022 meddelar Hoodin AB att partnerskap tecknats med Fineltec.
Med huvudkontor i Helsingfors ir Fineltec ir ett av Finlands ledande foretag avseende
tjdnster och radgivning till foretag inom life science samt att de levererar tjinster och
produktion till branscher sia som forsvarsindustrin, IoT och energi.

Hoodin ér en ledande plattform for specialiserad intelligence och en visentligt del 1 bolagets
strategi dr att etablera ett starkt och internationellt partnerndtverk. En partner anvénder i regel
Hoodins plattform for att effektivisera sitt egna erbjudande gentemot befintliga och nya kunder
samt att de dven implementerar Hoodin hos kund for eget anvindande eller genom integration i
egen mjukvara. Fineltec kommer initialt att erbjuda Hoodin som ett komplement i sina
existerande tjanster dér de hjélper foretag med specialiserad intelligence och dvervakning av
viasentlig data och information.

“Fineltec kommer att bli en viktigt partner till oss och vi dr oerhért glada att paborja ett néira
samarbete med ett av nordens ledande foretag inom tjdnster riktade till foretag inom Life
Science. Fineltec erbjuder tjdnster till andra mycket intressanta branscher, sda som forsvars- och
sdkerhetsindustrin, energisektorn och loT. Alla dessa branscher dr hogaktuella for Hoodin och
jag ser fram emot att vi tillsammans med Fineltec dven breddar vart gemensamma erbjudande
mot dessa branscher i framtiden. Med Fineltec delar vi ambitionen att leverera hogkvalitativa
tjdnster och skapa tydligt virde for foretag genom effektiv och smart intelligence och vi delar
dven tydligt fokus pa tillvixt och att ny teknologi skapar konkurrensfordelar.

Tillsammans med Fineltec ser vi goda mdjligheter att fortsdtta vixa pd den nordiska marknaden
med deras ytterst kompetenta personal, aktiva marknadsforing samt tydliga mal om att bli ett av
nordens storsta tjdnsteforetag inom life science och andra branscher.” Marcus Emne, VD
Hoodin AB

“In times where the amount of data and information grows to levels where it is no longer
possible for a human being to monitor, sort and manage the information we see that Hoodin is
the answer to many companies pains and challenges. We are happy to partner up with Hoodin
and we have high expectations to grow together with Hoodin for a long time. With Hoodins
platform, and their professional approach we will make it easier, for ourselves and for our
customers, to stay on top of things on such as e.g. post market surveillance and worldwide
regulatory updates.” Jonas Hinkkanen, Head of Medical Device Business Solutions, Fineltec
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Hoodin AB utvecklar och saljer en unik tjanst (SaaS) som kan utféra bevakning och
inhamtning av digital information. Tjansten bevakar och hamtar digital information fran
de kallor kunden anser mest relevanta och viktiga for dem. Den automatiska
hanteringen gor att Hoodins kunder far full kontroll éver den information som
kontinuerligt skapas pa internet, samtidigt som tjansten medfér stora arbetstids- och
kostnadsbesparingar.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affarsmodell baseras pa att partners och kunder
betalar en manadslicens. Storleken pa manadslicensen ar variabel beroende pa vilka
funktioner som valts for det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och
anvandarkonton som anvands. Betalning for licensen sker i férskott om tre manader
och Hoodin gor en beddémning att varje projekt inbringar licensintakter dver tre ar. En
grundlicens har ett manadspris om minst 1250kr.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anvandare genom ett
natverk av partners. En partner kan vara verksam inom en viss bransch eller
tillhandahalla egen mjukvara dar Hoodin ingar som del for att automatisera bevakning
och inhamtning av digital innehall. | och med ingatt partnerskap mellan Hoodin och
partners, ges partner ratt att salja och implementera Hoodin hos kund. Affarer med
slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och
certifiering av partners anstallda sker i regel fore de forsta affarerna registreras.
Partners kan utveckla egna erbjudanden baserat pa Hoodins plattform, allt fran att de
driftar och skéter ett projekt at slutkund, till att de bistéar i utbildning och implementering
av ett projekt.



