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Stark start pa arets forsta vecka med fem nya parters fér Hoodin

Hoodin AB (Publ) meddelar idag att bolaget under arets férsta vecka under 2021, tecknat avtal med
fem nya partners inom Medtech. Varav en av dessa nya partners &r den forsta i Spanien och en av
dem &r den férsta pa den afrikanska kontinenten.

Hoodin erbjuder en digital tjanst och plattform fér automatiserad bevakning av digital innehall och erbjuder versioner av tjansten
som ar anpassad for olika branscher och dessa branschers unika behov. En vasentlig del av Hoodins marknadsstrategi ar att
bygga upp ett starkt globalt natverk av parters, som i sin tur anvénder Hoodin i sina egna leveranser till kunder eller férmedlar
licenser till sina kunder.

Under arets forsta vecka har Hoodin signerat partneravtal med fem nya partners. Samtliga av dessa partners ar aktiva inom
Medtech.

"En hérlig start pa aret med en intensiv och bra vecka. Att vi nu bérjar se en allt hégre grad av tillstrémmande partners inom
Medtech bygger bade momentum och fundament for att vi ska klara av aft adressera och leverera IGsningar till en stor del av
marknaden f6r Medtech.

Férutom méngden nya partners pa en och samma vecka, sa &r vi &ven extra glada éver den geografiska spridning som dessa
partners innebér. De fem nya partners som vi nu har med oss &r bolag fran Sverige, Danmark, Spanien, Nigeria samt USA.
Detta innebér dven att vi fatt var forsta partner i Spanien samt en férsta partner pa den Afrikanska kontinenten.”

Av konkurrensskal kommenteras inte specifika partneravtal i 6vrigt. For tillfallet anses inte ett nyligen inganget partneravtal vara av
vasentligt finansiellt varde utan ar en del av Hoodins fortlbpande och normala verksamhet.

De partners som Hoodin ingar avtal med bedéms ha en framtida potential om att driva férsaljning av minst 20 licenser 6ver en 12
manadersperiod. Varje licens har ett arligt intaktsvarde av ca 16 000 kr.

F6r mer information vanligen kontakta:

Marcus Emne, verkstéllande direktér, Hoodin AB (publ)
Tfn: +46 79-335 76 58

E-post: marcus@hoodin.com

Hemsida: www.hoodin.com
Om Hoodin AB

Hoodin AB utvecklar och séljer en unik tjanst (SaaS) som kan utféra bevakning och inhdmtning av digital information. Tjénsten
bevakar och hamtar digital information fran de kallor kunden anser mest relevanta och viktiga for dem. Den automatiska
hanteringen gor att Hoodins kunder far full kontroll 6ver den information som kontinuerligt skapas pa internet, samtidigt som
tjdnsten medfor stora arbetstids- och kostnadsbesparingar.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affarsmodell baseras pa att partners och kunder betalar en manadslicens. Storleken pa
manadslicensen &r variabel beroende pa vilka funktioner som valts for det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och
anvandarkonton som anvands. Betalning for licensen sker i forskott om tre manader och Hoodin gér en bedémning att varje
projekt inbringar licensintakter Gver tre ar. En grundlicens har ett manadspris om minst 1250kr.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anvandare genom ett natverk av partners. En partner kan vara
verksam inom en viss bransch eller tillhandahalla egen mjukvara dar Hoodin ingar som del for att automatisera bevakning och
inhamtning av digital innehall. | och med ingatt partnerskap mellan Hoodin och partners, ges partner ratt att salja och implementera
Hoodin hos kund. Affarer med slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och certifiering av partners
anstallda sker i regel fore de forsta affarerna registreras. Partners kan utveckla egna erbjudanden baserat pa Hoodins plattform,



allt fran att de driftar och skoter ett projekt at slutkund, till att de bistar i utbildning och implementering av ett projekt.



