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Hoodin kommer under 2021 bli tillganglig for self service och
enskilda anvandare

Hoodin AB (Publ) meddelar idag, den 7:e januari 2021 att bolaget under 2021 kommer géra
plattformen tillgénglig fér online sign up, vilket innebér att bade féretag och privata anvédndare kommer
kunna anvénda Hoodins tjénst. Bolaget rekryterar nu de férsta 100 testanvédndama.

Hoodin &r en SaaS-plattform for automatiserad bevakning av digitalt innehall. Hoodin erbjuder i férsta hand I6sningar till
professionella anvandare inom specifika branscher och anpassade fér dessa branschers unika behov. Fér att méta en 6kande
efterfragan och tillgodose fler branscher och segment med méjligheten att bevaka och aggregera innehall fran en stor mangd
digitala kallor, s& kommer Hoodin under 2021 slappa en ny version dar anvandare kan képa och aktivera en licens via hoodin.com
och anvanda plattformen fér professionellt eller privat bruk.

"Att Hoodin ska finnas tillgéngligt sa att vem som helst, ndr som helst, kan kdpa en licens och bérja anvdnda Hoodin har alltid
varit en del av var strategiska agenda. | och med den kommande lanseringen av nésta version av Hoodin sa &r vi nu reda att
bdrja ta det steget. Denna nyhet betyder pa inget sétt att vi 6verger tidigare strategier eller satsningar pa industrier som
Medtech, Pharma m fl och de kommande regeléndringar for just Medtech. Att lata anvéndare starta en licens och bérja
anvénda Hoodin utan att personal fran Hoodin &r involverade &r nagot som kommer ge oss béttre méjlighet att;

- Na fler foretag, t ex den stora méngd mindre Medtech-féretag som féredrar att skéta bevakning av digitalt innehall pa egen
hand utan att en partner &r involverad.

- Na fler partners av typen independent consultants och mindre web-byraer.

- Erbjuda anpassade volym-lésningar som efterfragas av vissa segment av privata anvédndare och som har ett behov av att
effektivisera sina metoder for att hantera stora méngder digital information. De grupper av personer som vi noterat en
efterfragan fran &r de som pa ett professionellt sétt sbker och hanterar stora méngder information. Det &r da t ex personer som
&r aktiva inom aktiehandel, sport och spel inom sport, personer som driver bloggar, studerar eller forskar m fi.

- Férbéttra marginalema per sald licens.

Under f6rsta hélften av varen 2021 kommer vi att jobba vidare med plattformen och vart erbjudande genom att ta in en stérre
grupp testpersoner for att dérefter lansera plattformen i format fér self service.” Marcus Emne, VD Hoodin

F6r mer information vanligen kontakta:

Marcus Emne, verkstéllande direktér, Hoodin AB (publ)
Tfn: +46 79-335 76 58

E-post: marcus@hoodin.com

Hemsida: www.hoodin.com
Om Hoodin AB

Hoodin AB utvecklar och séljer en unik tjanst (SaaS) som utfér bevakning och inhdmtning av digital information. Tjénsten bevakar
och héamtar digital information fran de kéllor kunden anser mest relevanta och viktiga fér dem. Den automatiska hanteringen gér att
Hoodins kunder far full kontroll 6ver den information som kontinuerligt skapas pa internet, samtidigt som tjansten medfér stora
arbetstids- och kostnadsbesparingar.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affarsmodell baseras pa att partners och kunder betalar en manadslicens. Storleken pa



manadslicensen &r variabel beroende pa vilka funktioner som valts for det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och
anvandarkonton som anvands. Betalning for licensen sker i forskott om tre manader och Hoodin gér en bedémning att varje
projekt inbringar licensintékter 6ver tre ar. En grundlicens har ett manadspris om minst 1250kr.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anvandare genom ett natverk av partners. En partner kan vara
verksam inom en viss bransch eller tillhandahalla egen mjukvara dar Hoodin ingar som del for att automatisera bevakning och
inhdmtning av digital innehall. | och med ingatt partnerskap mellan Hoodin och partners, ges partner ratt att salja och implementera
Hoodin hos kund. Affarer med slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och certifiering av partners
anstallda sker i regel fore de forsta affarerna registreras. Partners kan utveckla egna erbjudanden baserat pa Hoodins plattform,
allt fran att de driftar och skoter ett projekt at slutkund, till att de bistar i utbildning och implementering av ett projekt.



