Fem fragor till Hoodins VD Marcus Emne angaende rapporten for
det tredje kvartalet 2020

Hoodin och dess VD, Marcus Emne, besvarar fragor om den nyligen pressenterade kvartalsrapporten.
Svaren pa fragoma nedan &r citat fran den intervjufilm som spelats in och som kan ses
pa https.//www.hoodin.com/post/fem-fragor-till-hoodins-vd?lang=sv

1) "Omséttningen har minskat med ca 350 tkr jamfért med Q3-2019, vad beror det pa?”

Svar: Jattebra fraga och det beror framst pa att vi under 2019 utférde projekt at kunder, dar vi t ex utvecklade unika webbsidor eller
funktioner som vi fakturerade for. F6r att kunna allokera utvecklingsresurser till att utveckla funktioner som ar viktiga for t ex
Medtech och Pharma sa har vi sedan borjan av 2020 valt att inte leverera projekt langre. Det ar alltsa inte sa att vi tappat
licenstagare, utan skillnaden beror helt och hallet pa att vi inte langre levererar projekt.

2) 'Ni skriver i rapporten att nagon ytterligare framflyttning av MDR 2020 inte kommer att ske. Hur sékra &r ni pa detta?”

Svar: Jag skulle saga att vi ar valdigt sakra pa det. Nar framflyttningen skede tidigare i varas sa var det en stor opinion inom
medtech-branschen som pushade for en framflyttning och det var stor aktivitet fran EU f6r att hantera opinionen. Detta ser man
inga spar av nu och det &r snarare sa att en majoritet av de féretag vi &r i kontakt med ar i full fard med att pabdrja arbetet fér de
anpassningar som behdvs géras.

3) "I rapporten nédmner ni att den positiva utvecklingen som noterats under slutet av perioden inte slagit igenom pa resultatet.
Kan du utveckla detta?”

Svar: Det beror framst pa att Hoodin har en lag manadsavgift per licens, €129 for att vara exakt. Detta innebéar att det kravs
ganska stora volymer av licenser for att ge avtryck i resultatrékningen och dar &r vi inte riktigt &n. Ser man det 6ver tid sa tillfér varje
licens €129 per manad och da blir det i slutinden snabbt ganska sa stora intékter totalt. Sedan beror det aven pa att kunder inom
framfor allt Pharma och Medtech jobbar med ganska strikta metoder for inkdp, oavsett pris. Vilket gor att manga forst testar,
utvardera och sedan bestdmmer sig for ett datum nagra veckor eller till och med manader bort for att aktivera och bérja anvénda
systemet.

4) *Vad innebér det pagaende projektet med Hoodin version 6.0?”

Svar: F6r vara kunder och partners &r det tva saker som &r av stor vikt och det ar att det inte ska ta lang tid eller vara komplext att
starta igang ett projekt pa Hoodin. Det andra som &r viktigt &r att de omgaende vill kunna se resultatet frdn de bevakningar de
skapat. Med Hoodin 6.0 sd kommer hela plattformen vara betydligt mer flddes-orienterad och vasentlig smartare i
rekommendation av vilka kallor som skall bevakas for vilket syfte. En stor fraga som vilken anvandare som helst staller sig ar: vilka
av alla dessa tusentals kallor ska jag bevaka for att fa det resultat jag 6nskar? Hoodin 6.0 kommer I6sa hela den fragan pa ett
valdigt smart satt for varje anvandare. Som en uppfélining pa den investeringen som gjordes i varas, dar vi investerade i ny
arkitektur for servrar, s4 kommer anvéandare aven fa resultat fran sina bevakningar betydligt snabbare.

5) "Haromdagen informerade ni om att ni etablerar en enhet for forséljning inom Pharma och Medtech i UK och Irland. Varfor
véljer ni att etablera er just ddr och hur ser marknaden dér ut?”

Svar: Att Hoodin nu finns lokalt och pa plats i UK ar valdigt kul och vi ser fram emot bra resultat fran denna satsning. Det finns flera
goda anledningarna till att det blev just UK/Ireland. Dels ar UK ar en stor lokal marknad och en internationell hub for féretag inom
Medtech och Pharma med drygt 600 bolag att adressera. En annan viktigt anledning ar att Nicholas Wells som vi har pa plats i
UK &r en perfekt match for Hoodin. Han har flerarigt erfarenhet fran dessa branscher och ett entreprenériellt driv som passar oss
och ar vad vi behéver i UK.



F6r mer information vanligen kontakta:

Marcus Emne, verkstéllande direktér, Hoodin AB (publ)
Tfn: +46 79-335 76 58
E-post: marcus@hoodin.com

Hemsida: www.hoodin.com
Om Hoodin AB

Hoodin AB utvecklar och séljer en unik tjanst (SaaS) som kan utféra bevakning och inhdmtning av digital information. Tjénsten
bevakar och hamtar digital information fran de kallor kunden anser mest relevanta och viktiga for dem. Den automatiska
hanteringen gor att Hoodins kunder far full kontroll 6ver den information som kontinuerligt skapas pa internet, samtidigt som
tiansten medfér stora arbetstids- och kostnadsbesparingar.

Om Hoodins affarsmodell - Hoodins affarsmodell baseras pa att partners och kunder betalar en manadslicens. Storleken pa
manadslicensen &r variabel beroende pa vilka funktioner som valts for det aktuella projektet samt hur manga bevakningar och
anvandarkonton som anvands. Betalning for licensen sker i forskott om tre manader och Hoodin gér en bedémning att varje
projekt inbringar licensintékter 6ver tre ar. En grundlicens har ett manadspris om minst 1250kr.

Om Hoodins partnerprogram - Hoodin nar slutkunder och nya anvandare genom ett nitverk av partners. En partner kan vara
verksam inom en viss bransch eller tillhandahalla egen mjukvara dar Hoodin ingar som del for att automatisera bevakning och
inhamtning av digital innehall. | och med ingatt partnerskap mellan Hoodin och partners, ges partner ratt att sélja och implementera
Hoodin hos kund. Affarer med slutkund kan ske omgaende efter att partnerskap ingatts, men utbildning och certifiering av partners
anstallda sker i regel fore de forsta affarerna registreras. Partners kan utveckla egna erbjudanden baserat pa Hoodins plattform,
allt fran att de driftar och skoter ett projekt at slutkund, till att de bistar i utbildning och implementering av ett projekt.



